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FUNDAMENTOS DE -ECONOMIA AGRICOLA

Por: Héctor H. Murcia
A R ' Profesor Asistente,
B S Facultad de Agrono-
mia-Universidad ifal.
de Colombia, Bogoti.

--Introduccidn:

El proceso de planeacibn y ejecucidn de un programa de
Reforma Agraria requlere del conocimiento y aplicacién de
un conjunto de principios técnicos, ‘econbmicos y sociales
“en los cuales se fundamenta el carfcter 1ntegra1 de 'su ob-
Jetlvo general.

La Economia Agricola ofrece al planiflcador de la Refor
ma Agraria una serlie de instrumentos y conceptos que e ayu
dan a tomar adecuadas decisiones, tanto a n1ve1,dq,unldad
de produccién, como en el campo regional y nacional.

En &sta parte del curso se presenta inicialmente una
revisién del concepto de Economia Agricola y su significa-
do; luego’'se muestran las principales bases tebricas que
brinda la Ciencia Econfmica al estudio agropecuario y, fi-
nalmente, se¢ hace relacién al papel que la agricultura de-
sempefia en un Programa general’de degaxtollo econdmico.

Es diffcil entrar en muchos detalles al enfocar los
distintos conceptos econémicos, debido al limitado espacio
de tiempo, pero se desea que esta revisién ofrezca a los
participantes una idea general sobre la importancia que
tiene ‘el conocer aspectos b&sicos de Economfa Agricola al
llegar al terreno pr&ctlco de aplicacién de la Reforma Agra
ria.

Al final de estos apuntes se presenta una revisibn bi-
bliogréfica en la cual se pueden ampliar los diversos as-
pectos tratados a lo largo de las conferencias dictadas.

)
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1.1. Si gglflcado de ;a Ecogomia Agricola. -

La Economia Agricola debe ser reconocida como uno

T - de"los 1mportantes factores a considerar, cuando se trata

de obtener la aceleracidén del proceso de desarrollo econd
Vmico de un'pais.

PR SR S

- Definir el objeto de la Economfa Agricola y su impoxr
tancia como un conjunto de ciencias aplicadas que contri-
buyen al mejoramiento de las condiciones del sectorxr. agro-
pecuario, aparece l6gicamente como un trabajo previo que
se xmpone.

o

Para todos los pafses y en especial para aquellos
cuyas economias dependen grandemente de la producc16n agro
pecuaria -cual es el ¢aso de 1a mayorfa de .las naciones
latinoamericanas,~ no s6lo es necesario conocer las mejo-
res técnicas tendientes a obtener mayores rendimientos en
los -cultivos o0 empresas ganaderas, sino, también. se deben
‘considerar los prxncxplos econémlcos aplicables a estas
‘actlvidades. ' -

De tal manera, es posible tener una visién integral
en el proceso de produccibﬁ;‘mediante el conocimiento de.
aspectos esenciales tales como. ,principios para obtener
mayor eficiencia-en el uso y comb1nac16n .de los recursos

existentes a fln de cumpllr ¢on el ObjethO buscado..por. -

el productor, lograr mejores resultados en el mercadeo o-
comercializacién del producto obtenido, y afin m&s, conocer
las bases que rigen la correcta formulaci6n de politlcas
agrarlas a n1ve1 naclonal. e RSP E :

El alcance d¢ la Economfa Agricola es bastante gran-
de, mucho m&s cuando se recondce su importancia - .como un -
conjunto de- dlsclpllnas que contrlbuyen a la ampliac16n
del campo de accibén de la investigacién y educacién agrico
las.

' La Economia Agricola, como &rea de estudlo o eapecia
lizacibn, v1ncu1a al desarrollo econémlco un-nuevo tipo de
profesional, ‘el cual trae otro enfoque sobre la solucibén a
los problemas que afectan la actividad rural, basado en la
aplicacién de los conocimientos econémicos a la realidad
agropecuaria.




1.2. Campo _dé Accibn de la Eéonqmia‘Aq;icolg
“A fin de sefialar el caupo de accibn de la Econonfa
Agricola es necesario, inicialmente, revisar ciertos con-
ceptos b&sicos considerados coio las &reas principales pa
ra la aplicacién’ de los principios econémicos..

Finca, Firma o Unidad de Produccibén: Es la unidad
econdmica en la vual se trata’ de combinar y utilizar los
recursos de produccibn, con el fin de lograr los objetlvos
buscados por el proplgtar;o 0 administrador.

Campo Micro-Econémico: En la economia se usa este
término cuando se refiere a la aplicac16n de conceptos o
técnicas a tuna unidad de produccién especiflca.

Campo Macro“Econdmico: Cuando los principios econé-
micos se apllcan a grupos de unidades de produccidn, los
cuales constituyen la regién o-la nacién. La Macro-Econo-
mia se reflere mis al campo total que al individual.

Tal como se verd posteriormente al definir las diver
sas disciplinas dentro de la Economia Agricola, es eviden-
te que esta clenCLa es apllcable en todos los campos mencio
nados.

1.3. 'Cienciag'dent;o de la Economfa Agrfcola:

Diversas disciplinas integran el conjunto de la Eco-
nomia Agricola. En el estudio y aplicacién de estos campos
espzcificos se puede encontrar la respuesta a muchos de los
obstéculos gue han dificultado el avance agropecuarlo de
' los paises. latinoamericanos.

Béasicamente, ée“pueden citar y definir las siguien-
tes ramas principgleq'dentro de la Economia Agricola:

1.3.1. Economia de la Produccién Agropecuaria:

Es la ciencia que trata de aplicar los principios
y conceptos de teoria econbmica, con el fin de facilitar
al agricultor la seleccibn entre diferentes alternativas
en 21 uso de los recursos existentes en la empresa agrop:
cuaria.
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Headyl/ establece los siguientes principios como ob-
jetivos bésicos de la Economia de la Produccién Agropecua-
ria:

l. Determinar y sefialar las condiciones 6ptimas pa-
ra el uso de los recursos (tierra, trabajo, capital y ad-
ministracién) en la produccién de cultivos o empresas ga-
: naderas..ﬁ; \

25 Calcular la desviacién que existe entre la actual
utilizacién de los recursos y el uso considerado éptimo.

- 3. Anallzar las fuerzas que condicionan 1os planes
de producc16n 'y utlllzaclén de los recursos.

4. Sefialar los medios para alcanzar el nivel 6ptimo.

1.3.2. Adminigéfggién de Empresas Agroggcuarias:g/'

Esta disciplina trata de lograr un mejor uso y com
binacién de laos factores de produccibn existentes en la
finca o empresa agropecuaria, en tal forma que el resulta-
do de su manejo esté de acuerdo con los objetivos del admi
nistradox generalmente representados en maximos ingresos
netos contlnuados.

Aunque esta ciencia est4 dirigida bésicamente a
la finca o unidad de produccién, es necesario hacer clari-
dad en que la necesidad de planear y reorganizar las explo
taciones agropecuarias surge dentro del cumplimiento de
cualquier polftica agraria a nivel nacional, como es el ca
so de la Reforma Agraria, y para el desarrollo de activida
des necesarlas como los planes de crédito, parcelacién o
‘jcolonizaclbn.

1.3.3. Mercadeo y Comercializacibén de Productos Agrogecuarios:‘/

El mercadeo y cowercializacién-de los productos
agropecuarios incluye todas las operaciones, servicios y
actividades empleados en la movilizacién y transformacién
de estos productos desde el productor inicial hasta el
consumidor final. ~

1/ Heady, Earl O. Economics of agricultural production
“ ' and resource use. Prentice-Hall, Inc. 1952. Séptima
Edicibn. 850 pp. )
2/ y 3/ Mayor informacién sobre estas ciencias se puede
obtener consultando las publicaciones especificas
citadas en las referencias bibliogr&ficas del curso.



Esta clencia se fundamenta en la agregac16n de uti
lidades a los productos, a fin de que estos satisfagan ade
'cuadamente las necesidades del consumo. Los productos agr;
colas se caracterizan por la estacionalidad de su produc-
~ . cibn, por su mis o menos rédpida fungibilidad y, algunos
. de ellos, porque no estén en capacidad de satisfacer la
demanda en .la forma en que se cosechan“u obtlenen.

Por lo tanto, la teoria econbmica considera varios
tipos de utilidades (de forma, de tiewpo, de lugar y de po
- sesibn) . que constribuyen a adicionar condiciones al produgc
"to para transformarlo en el articulo solicitado por el con
sumidor.

_ Los pr1nc1plos bésicos de mercadeo no deben ser
desconocidos por el productor, a fin de tratarde afrontar
eficazmente las situaciones que se presentarén al sacar
su produccién al centro de mercado. Es obvio que no todo
es producir.o aumentar considerablemente los rendimientos
sino también ver que se hace con lo que se obtiene en la
empresa agropecuaria, observando cuidadosamente el aspecto
del Consumo.

1.3.4. Politica y_Planeacién_Agropecuaria:

- Las bases de politica y planeacibén agraria son de-
terminadas principalmente por el sector gubernamental, co-
mo elementos de la politica general del pais. Esta deter-
minacibén esti basada en el anélisis.y aplicacibén a nivel
nacional de. las ciencias y actividades que se consideran
,como instrumentos complementarios de la politica agraria
(mexcadeo, administracién, crédito, asistencia técnica,
etc.).

1/
. De acuerdo con Franco™ , los objetivos generales
de la ;,politica agraria deben ser los siguientes:

l. Aumento de la capacidad de empleo rural e in-
cremento de los ingresos agricolas.
- '2.‘ Redistribucibébn de ingresos y recursos produc-
tivos.

l/ Franco, Alberto. Bases para una politica agraria y de
abastecimiento para Colombia. IICA-CIRA, Mimeografiado.
Material Did&ctico No. 48. 1968. 14 pp.
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3. Aumento de la produccién de ciertos articulos
.de consumo interno y externo, con miras al mantenimiento
.de precios estables o ligeramente decrecientes de los pro

',Tductos agricolas para los consumldores.

. Léglcamente, la politica y planeacibén agraria est&
{ntimamente-relacionada con las politicas de abastecimien-
to al sector urbano, de exportaciones e importaciones y
con el desarrollo industrial.

1.4.;,“ Relacién de .la Econémia Agricola con otras dlSCl-
‘ . plinas: :

Para poder aplicar los prlnciplos econbmicos a la
producc16n agropecuaria, se hace necesario contar con el

cconcurso de varias ciencias gue den un respaldo lntegral
'a_los dlferentes .tipos de decisiones que se tomen.

Por ejemplo,tanto a nivel micro ‘como facroeconémico el

agricultor o ganadero debe afrontar probiemas de diversa
indole, ‘tales como los siguientes:

a) Decidir qué productos o insumos debe comprar
o vender. Determinar la adecuada combinacién de los re-
cursos de producc16n de que dlspone.

' b) Tomar actltudes.frente'a las innovaciones

c) Conocer sobre pricticas de conservacién de
suelos; planear el calendaric de trabajo' de acuerdo con
los requisitos de cada cultivo; saber ‘algo sobre insectos,
enfermedades o malezas que afecten sus plantaciones, las
causas que los produjeron y su control.

. d) Saber c6mo mantener el ganado y tener idea so-
bre aspecto de. desarrollo de los animales o de empresas
pecuarias en general.

e) Decidir sobre la tecnologfa que debe prévale4
cer y sobre el nﬁmero de construcciones y equlpos que ne-
cesita. o 2 :

S



~  Como se observa en la diversidad de casos anterio-
res, la Economia Agricola necesita de la colaboracibn de
muchas disciplinas, entre las cuales se pueden mencionar:

Economia General: Por medio de los estudios de precios,

I - mercados, seleccibén y combinacién de
empresas agricolas o pecuarias, elemen-
tos de politica y administracién general,
etc.

Sociologia Rural: Teniendo en cuenta las caracteristicas

: de la persona, su reaccidn ante la so-

ciedad, y la comunidad;la influencia
de las instituciones, las nuevas tecno-
logias y su posibilidad de adopcibn, las
tradiciones, etc.

“Agronomia: A través de los conceptos técnicos tales
como, variedades de cultivo, tipos de
suelos, conocimiento sobre plagas, enfer
medades y aspectos fitotécnicos en gene-
ral.

Veterinaria y Zootecnia: En especial para las explotaciones
de tipo pecuario, los conocimientos zoo-
técnicos sobre mantenimiento y desarrollo
del ganado, asi como las técnicas aplica-
bles en el sector animal de la produccién
constituyen necesario complemento para la
correcta aplicacién de los planes econbémi
cos.

Ingenieria Agricola: Por medio de conocimientos sobre maqui
- naria, bases de riego y drenaje, disefio y
mantenimiento de Distritos de Riego, tama
fio y uso adecuado de las construcciones
rurales, etc.

Ademés de estos grupos de ciencias, la Economfa
Agricola necesita del concurso de los fundamentos de dis-
ciplinas dirigidas al estudio y conservacién de los recur-
sos naturzales tales como Ingenierfa Forestal, Geologfia, Hi-
drologia, etc.

Los plénes de desarrollo del sector agropecuario a
todo nivel deben prestar atencibén, por lo tanto, a mfiltiples
conocimientos de carlcter técnico, por lo cual es posible

afirmar que todas estas ciencias deben estar mutuamente re-
lacionadas.



II. CQNCEP?QS, PRINCIPIOS Y RELACIONES ECONOMICAS

2.1.”  Factores de la Produccibn

: Los factores de produccibén son todos aquellos recur
‘sos que convenientemente utilizados y combinados en el pro-
ceso.product¥vo dan origen al llamado "producto".

Algunos autores clasifican los Factores de produc-
'cibén en tres categorfas: Tierra o Recursos Fisicos, Tra-
bajo o Recursos Humanos y Capital o Recursos Financieros.
El término Administracién ha sido adicionado a los tres
~anteriores.’

‘Junto a estos cuatro Factores Principales, pueden
existir otros que se denominarian factores Auxiliares de
Produccibén (Factores Institucionales, intervencibén del go-
‘bierno, etc.) _ b

Econémlcamente se con31dera que todos los Factores

' de Produccibén son limitados, o sea que para aumentarlos ea

un momento determinado, se necesita de un esfuerzo econb-

mico que requiere tiempo. Cuando no se emplean totalmente

los factores de produccibén, se dice que hay desempleo, el

' cual por lo general no ocurre por. 1gua1 en todos estos re-
cursos. . :

N _ ' A. Tierra: Comprende todos los recursos naturales:
. suelo, agua, minas, bosques, etc.; la retribucién a su uso
esté dada por la Renta.

"Para cualquier tipo de actividad, sea industria,
urbanismo, almacén, vias, el recurso principal es la tierra;
en la agrlcultura este factor desempefia el papel de mayor
importancia". “(Hopkins, 1962).

So dice que el factor de produccibn tierra es limi-
tado en cantidad y heterogéneo en calidad. En la economia
ag*icola latinoamericana es frecuente encontrar situa-
_ciones extrémas en el uso de éste factor: Sobre-utiliza-
"cibn (caso del minifundio) y sub-utilizacién (latifundio).

B. Trabajo o mano de obra. Es el conjynto de los
recursos humanos disponibles para la producc16n- su retri-
Abuc16n estd dada por el Salario.



"Este factor, (trabajo) que es esencial.en la produc
—'"c16n, no puede valorarse para los efectos del inventario.
5fComprende la mano de obra disponible por parte del agricul
tor y su famllla, y la contratada. En la economia de la
_.produc016n, el trabajo se utiliza en elaborar bienes més
* Gtiles cambiando su forma, su ubicacibén-o la fecha de consu
,}mo“ (Hopkins 1962). e Lo

'Este factor de producc16n es tamblén llmltado, espe
cialmente en cuanto a mano de obra callflcada se refiere,
S En la préctica _es bastante dlficll encontrar la: si-
ftuac16n de "ocupacibn plena"' sin embargo, las crecientes
“‘cifras sobre desempleo en.el sector rural y .migraciones a
" las ciudades revela que no se esti empleando adzcuadamente
este factor.

C. Capital. Est4 formado por todo el equipo de
produccién o por los recursos financieros acumulados en un
momento dado. Ejemplos: Herramientas, maquinariza, codifi-
cios, acciones en el mercado bursitil, fertilizantes, .forra
jes, cercas, dinero disponible, créditos posibles, etc.

Su retribucibén esté proporcionada por el Interis.

D. Admlnlstraclén. Es el proceso de la toma dJe
decisiones con respecto al uso de los recursos dl=p0n1bles.
La funcibén principal de este cuarto factor es combinar los
anteriores con el fin de ponerlos a producir.lo més eficien
temente posible.

La retribucibén a una adecuada admlnlstraclén es la
Gangnc1a.

2.1.1. E1 Concégto_de,"lnsumo“v- | T

"Insumo" es el término econdmico utilizado para
denominar a cada uno de los factores de produccibn que in-
terv1enen en el proceso productlvo.

Los insumos puedén clasificarse generalmente en
dos categorias:

‘Insumos flJos" ‘Son aquellos elementos que permane-
cen m&s o menos fijos y constantes en el ciclo de produccibn
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- “del negoclo tde stembra a cosecha, por: ‘ejemplo) y son cono
- cidos como aparato ‘d¢ la producc16n. ‘Entre ellos’ encdntga
mos la maquinarla, edif1c1os, equlpos, planta flja, etc.

InsumOs variables. Al contrario de los'antéflores,
‘estos cambian o varfan dentro del ciclo de la produccién Yy
son indispensables para poner en funcidnamiento el aparato
de la produccién. Ejemplos: semillas, fe tlllzantes, herbi
“cidas, concentrados, insectic1das, etc. R

En el campo de la Economia Agricola se utiliza bas-
tante el término "Insumos AgroPecuarios" ‘el cual se refie-
re a aquellos elementos de produccién e8pec£f1camente rela-
¢ionados con el sector agropecuarfo. ‘Se da crécienté’ 1mpor
"fancia a la necesidad dé regular la' calidad 'dé estos insu-
mos y es asi como se observa que ya hay reglamentaciones
dirigidas a la superv1316n en la producclén de estos elemen
tos. o
, "Se’ trata esenclalmente de lograr que ‘e ‘le propor-
"'dione al agrlcultor los productos que realmente’ necesita
y evitar hasta donde se pueda la adulteracién o la falsedad
en.su calidad. . » : R

2.2, Fuﬁcibnes Econbmicas B&éicasijzi" | -

[ S ' LI [

Todo sistema ecori6aico debe realizar, como mfnlmo,
variar funciones b&sicas. En general, estas funciones pue
den ser agrupadas en los cinco conceptos que sé mencioran
a contlnuac16n°

~ - .
: RSN - -
‘ | - Lo

a) Determinar qué se debe groducxr. Lo cual sig-
nifica que los productores deben estar informados con res-

pecto a las necesidades m&s importantes-de-‘los consumidores
Yy en‘qué‘manera se vap_a satisfqger esos deseos.

b) Organizar'la Produccibn: $i se van a satisfacer
las necesidades del consumo, 1los recursds de la p:':or:!ucc::"<
se deben aslgnar )4 organlzar de tal manera que se obtengan
productos que se ajudten a esas necesidades.

it

. c) Determinar cbmo se van a distribufr los produc-
08 : De acuerdo con la forma en que ‘los récursos hgn aldo

—
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dirigidos a la obtencién del producto y a la capacidad del
consumidor para adquirirlo, el producto final debe ser dis
tribufdo. .Muchos tratadistas de la Ciencia Econémica, aszﬁ
nan al sistema de precios y a la distribucién de los ingre-
sos el papel preponderante en esta, principalmente, Yy en
las otras funciones del sistema econémico.

d) Sefialar c6mo se va a organizar el consumo de
~acuerdo con un suministro u oferta fija del producto: Este

concepto hace relacidn al racionamiento del consuwo de bie-

- nes y servicios en el tiempo. La economia debe, pri.aordial

mente, organizar el consumo a fin de que este no exceda la
,cantidad de productos disponibles. También, se debe regu-
lar la cantidad de producto o suwministrar en el tiempo
-principalmente, cuando hay una oferta estacional y fija,
como es el caso de los productos agricolas- para contra-
rrestar las tendencias especulativas que buscan principal-
mente aumentos notorios en los precios.

, e) Tomar las medidas necesarias para el manteni-
miento y expansién de la economia: El desarrollo y mejo-
ramiento que se vaya logrando en la produccién debe estar

de acuerdo con el avance en el mercado, de tal manera que
la expansién de la economia sea integral.

2.2.1. Organizacién General de un Sistema Econdmico:

El sistema econdmico, en un wodelo simplificado,
se puede describir como la interaccibén de dos unidades
basicas: Productores y Consumidores.

Estas dos unidades se relacionan en dos tipos de
actividades: 1) el mercado por los productos obtenidos
y 2) el mercado por los recursos de la produccibén. En
el primer plano, son los consumidores quienes desempefian
parte preponderante; en el segundo, son los productores.

En el movimiento de productos y recursos entre pro-
~ductores y consumidores intervienen en mayor o menor escala,
dependiendo de la organizacibén del mercado, agrupaciones o
personas que hacen el papel de intermediarios.
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-La~org£nizac16n de un sistema econbémico y sus fun-
- ciones bfsicas se pueden observar en el siguiente esquema,

el cual ha sido adaptado de los sugerldos por Leftwich y

i‘BlShOpi/ v

PR . h " K ) B .

(1) Costos del . (2) Ingresos del
Consumo Productor

* Que ‘producir

: Organizacién
Pagos por los Pro- de la produc
ductos cibn

- Bienes y Servicios

Consumidores
(Propietarios -
de Recursos)

o Productores

Mano de. Obra y'Capitél.,

Salarios, rentas, intereses y ben

ficios Mantenimiento
_ : - y expansién
Distribucibn de
la Produccién .
(3) Ingresos del . ' - (4) Costos de
Consumidor S , o . . Produccidn

_/ Mayor 1nformac16n sobre estos aspectos puede ser obtenida
. ens Bishop,:C.E. y W.D., Toussaint. Introduccién al
Andlisis de Econouia igricola. Editorial Liwusa-Wiley.
México. 1966. 262 pp. 6 Leftwich, Richard. The price

syste:n and resource allocation. Tercera Edicibén, Holt,
Rinehart and Winston., 1966. 369 pp.
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2.3. Producclén y Product;v;dad
R ——— T

Con frecuenc1a 'se confunde el s;gnlflcado de los
términos Produccién y Productividad, por lo cual se hace
necesario definirlos claramente para posterlores referen-
-cias a-ellos. ‘

v reducclgg., En términos generales este concepto
expresa el proceso de obtenc16n de un articulo determlna-
do a partir de los varios. recursos o factores que se com-

blnan. :

)
~.

Muchos economistas definen produccién como la crea

cién de utilidad o como la capacidad de satisfacer necesi-

dades huwanas., La utilidad puede lograrse mediante trans-

formaciones de tiempo, forma, lugar o posesién, en el pro-

ducto obtenido originalmente; por consiguiente, para estos

tratadistas, s6lo son productivas aquellas actividades cuyo
resultado sea satisfacer las necesidades de la sociedad.

ueda definido, entonces, que produccibén es un tér
mino de carécter mfs bien general.

Productividad: Se refiere a la relacibdn entre la
produccién y algunos de los insumos que la originan, Una
“de las medidas de productividad, el rendimiento, expresa
la relacibén entre la cantidad fisica de producto obtenido
y la unidad de insumo que contribuye a la produccién.

Se establece entonces, que el rendlmlento cuanti-

‘de mencionar, por ejemplo, en los’ élgulentes 1nd1ces. ‘

Kilogfamos de producto por unidad de superficie

- v(hectlrea o fanegada); Kilogramos de" producto por peso in-

vertido, lltros de leche por vaca, nGmero de animales o

de unidades animal. por-unidad de superfic1e (indice cono-

cido como la Carga Animal), lechones por camada, etc.
Mlentras que Qrggucc16n es, el térmlno general pro-

ductividad trata de expresar la relacibn entre Produccidn

y Factor de Froduccién (insumo).

e



2.4. Los Conce ptos de Oferta g Demanda

| Oferta es. la relaclén exxstente entre.. la cantidad
produclda de un artfculo o que los vendedores envian al
mercado por unidad de tiempo y el precio de dicho produqto.

Usualmente, la relacibn entre los precios y las can
tidades ofrecidas es directa, lo cual quiere decir que a
precios altos, los vendedores ofrecerin més eantidad de
producto y lo contrario a precios bajos. La representacién
gr&fica de una curva normal de oferta seria de la manera si
‘guiente:

Precio
por unidad o .
de producto I L s

Cantidad ofrecida
de producto por
unidad de.tlempo

La curva de la oferta se forma por las varias can-
tidades de un producto que los vendedores ofrecen para su
venta, cuando los precios varian desde cero hasta el infi-
nito.

Varios factores pueden crear aumentos en la cantidad
ofrec1da, tales como mejores técnicas (uso de fertlllzantes,
riego, sewillas wnejoradas, pr&cticas avanzadas .de cultivo,
etc.) y otras causas pueden dar origen a situaciones de dig
minucién en la oferta (disminucién en rendimientos, baja
productividad, menor &rea sembrada, etc.)

' Un aumento en la oferta 81gn1f1ca que los producto-
res se encuentran en capacidad de vender aayores cantidades

a cada uno de los diferentes niveles de precios.

Por ejemplo, si se observan las curvas de oferta
0l y 02 con el auwento de la oferta ocurrido, los agricultores
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- con el_aumento de la oferta ocurrido, los agricultorzs estén
. estén dispuestos a ofrecer mis producto a los misuos precics
. (al precio P,, los productores est&n en ¢apacidad de vender

Q, en lugar de 0 1) © a ofrecer la misma cantidad de produzto
& un precio menor que en la situacibén inicial 0;.

Precio

Q; Q, Q Cantidad de
: T producto

La oferta agricola se caracteriza principalmente
por su estacionalidad y por no estar geograficawente concen
trada. Adem&s, una elevada cantidad de productos del agro
tienen. un periodo de duracibdn relativamente corto, o sea
. que son de gran perecibilidad, por 1lo cual se necesita un
mercadeo nds O menos ripido.

Estas caracteristicas deter.inan que, en wmuchos ca-
sos, se presenten inestabilidades en la produccibn, en 1los
precios y en los ingresos que se reciban por el producto.

Demanda es la relacidn entre las cantidades de pro
ducto que se piden o demandan en el nercado por unidad de
tieapo y lis precics wegpectivos, los cualies varian desde :
cero hasta el infinito.

La cantidad demandada varia usualmente en una rela
.-cién inversa con el precio: si es m&s alto el precio, tien
de a presentarse menor demanda por el producto o existiré
un menor nGmero de consumidores que esté&n dispuestos a ad-
quirxirlo.
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La - curva de la demanda se puede representar de la
manera que se aprecia a continuacién, gr&fico que muestra
~las diferentes cantidades que se demandaré&n del articulo,
-a varios -precios alternatlvos: :

Precio por
unidad de
Producto

Demanda

Cantidad dewandada de producto
por unidad de tiempo.

Diversos factores pueden afectar la cantidad deman-
dada de un producto, siendo los n8s iaportantes entre ellos
a) Precio del prducto, b) Productos substitutos y sus pre-
cios, c) Gustos y preferencias del consumidor, d) Crecimien
to de la poblacibén, e) Posibilidad de escogencia entre pro-
ductos w8s O wenos simnilares, etc.

Un cawbio en la demanda de(D; a DZ) implica que los
consumidores estln dispuestos a comprar una cantidad mayor
de producto al mismo precio, o a c0nprar el nlsno volﬁmen
a un precio mé&s alto: , ~

Precio

N
~ . Canticac
Q Q, 0.2  Q,
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Por otro lado, un cambio en: la cantidad demandada
8e refiere a un' movimiento a lo largo de la nisma curva de
demanda (caso .de baja del precio P} a Py, ‘en la misma curva
Dl)o .o ol

: -Por lo general, se considera que. las bajas en los
precios de los productos agricolas, afectan muy poce las
cantidades que los consumidores est&n dispuestos a adqui-
rir, por lo cual se origina que los ingresos recibidos por
los agricultores tienden a reducirse:

‘Precio

Centidad

S

. i . [
En el esquema anterior se observa que, mientras

el precio se reduce de P} a P en la mitad (50 por ciento),

la cantidad se incrementa en menos (m&s O menos una tercera

‘parte),.al pasar de Q,-a ,. En otros términog: el:&rea

‘0P, x0Qy, que representa los  Ingresos, es menor que-el frea

original OPj x OQI‘ :

- De acuerdo gon é&ste planteamiento se observa que
la demanda de productos agricolas tiene menor ponderacién
en el presupuesto familiar a medida que se modifica el.ni
vel de.ingresos (Ley establecida por Engel). Otra garac-
teristica de la demanda agricola es el de ser relativawmen-
te constante en el tiempo, por lo cual, frente a una ofer-
ta estacional se determina la existencia de periodos de
exceso de oferta alternados con épocas de déficit.

2.5. El Concegto de Elastlcidad

, En términos generales se define a la Elasticidad

como 14 'variacdibn porcentual en una-variable, debido a un
cambio-en 'un 1% en otra variable relacxonada con la ante-
rior.
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: -+ Hg Uy ‘diversas clases de Elasticidad:’' Elasticidad

" Ingreso de la demanda, elasticidad cruzada, etc. 86lo ha

" -remos referencia a las dos primeras, las cudles explican
el concepto. .

Elasticidad Precio de la Demanda: Expresa el cambio
-en la cantldad demandada frente a una V&tl&Clén del prec1o
" en un 1%. : 2 =

-

= Variacibén Porcentual de la Cantidad
Variacién Porcentual en el precio

r-fﬁ

P

En el caso de la demanda, el signo de la elastici-
dad es negativo debido a la relacibdn inversa entre cantida-
des demandadas y precios.

La demanda puede ser clasificada en: Eléstica
~cuando el porcentaje de aumento en la cantidad demandada
es mayor que el porcentaje de disminucibdn en el precio-,
Inelfistica - cuando el aumento-.en la cantidad demandades es
proporcionalmente menor que la disminucién en el precio-
y Unitaria-cuando el porcentaje de aumento en cantidad y
disminucibén en el precio son ‘iguales-.

Por consiguiente, si se define al Ingreso como P
(Precio) x Q (Cantidad), una variacién en el precio tendr&
‘ distinto efecto en el Ingreso, dependiendo de si el produc
to tiene demanda el&stica o ineléstica.-

Gr&ficamente se puede sefialadr que tanto la curva de
la oferta como la de la demanda pueden tener diferentes
inclinaciones. Cuando tienden a ser horizontales se dice
que son el&sticas, y cuando las curvas tlenden a ser ver-
tlcales serén 1ne1&st1cas.

IS A

‘Elasticidad Ingreso de la -Demanda: Se reflere a la
variacibén porcentual en la cantiddd demandada frente a un

cambio de un 1% en los Ingresos, lo cual se puede expresar

asi:
A

-Elé; Q- ; Variagidn en la cantidad demanda
~ ot oy o - Variacidn en los Ingresos . -

Y




. - Los productos alimenticios tienen una elasticidad
Ingreso menor que la unidad (los cambios en la cantidad
demandada son proporcionalmente menores a los ocasionados
en el mngreso) mientras que los bienes -suntuarios tienen
una elasticidad ingreso mayor que la unidad.

Explicaciones més detalladas sobre el concepto de
elasticidad se puede encontrar en Textos b&sicos de econo-
mia, algunos de los cuales se citan en las Referencias
Bibliogr&ficas de este curso. : :

2.6. Los principios de Competencia Perfecta .

Gran parte de los conceptos econdmicos tienen plena
aplicacisn finicamente dentro de los principios de la Perfec
ta Competencia. _Estas condiciones son muy dificiles de-en-
contrar en su totalidad en el mundo real y se puede afirmar
que algunas de ellas sb6lo permanecen en el plano tefrico.

- Las. c?racteristicas necesarias para Competencla :
Perfecta son° . v
1. Completo conocimiento de las condiciones del
mercadeo. Segfin esta condicién, los ajustes de .la econo-
mia a variaciones momenténeas de la Oferta o Demanda de un
producto deben ser m&s o menos instantfneas o r&pidas. Los
compradores y vendedores del producto se adaptarén pronto
a las variaciones del mercado, sobre las cuales existiré .
informacidn adecuada.

2. Producto Homogéneo. Los compradores. de deter-
minado articulo reciben calidades iguales u homogéneas de
él por parte de los distintos vendedores. No hay, por tan
to, base de preferencia para escoger el producto del ven-
dedor X sobre el del vendedor Y.

3. Condicién atomistica del mercado. Hay muchos
compradores, vendedores, o unidades econbmicas, los cuales
son tan pequefios por si solos comparados con el mercado,
que no pueden influenciar el. precio por medio de acciones
individuales. Un s6lo comprador es entonces incapaz de
hacer variar el precio de compra por si mismo y necesita
actuar en conjunto con otros para hacerlo. Segln ésta

1/ Ver: Leftwich, Richard H. The price system and resource

allocation. Third Edition. Holt, Rinehart and Winston.
pp. & Stigler, J. La Teorfia de los Precios.
Derecho Privado, Madrid, 1953.
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. caracteristica, en la perfecta cdmpeéencia no existen las
condiciones de Monopolid (un sblo o pocos vendedores del

- produeto) o Monopsonio (un 3610 o pocos compradores de

productos o recursos).

4. Ausencia de contrnl por otros sectores. No

“hay restricciones artificiales y no existen controles de
‘la demanda por parte del gobierno, asociaciones o entlda

des. Asi mismo, no hay restricciones en cuanto a la pan
tidad ofrecida o en los precios de productos e insumcs.
Los precios estarén libres para variar de acuerdo a las
condiciones de la oferta y demanda, SIn 1nterferenc1a9 de
carfcter institucional." -

- 5. Movilidad de recursos y servic1os. Pueden en-
trar mids empresas a competir al mercado, sin ninguna res-
tricci6n.. De la misma manera, los recursos pueden ir a

: donde se necesitan en un momento determlnado.

Muchos anélisis de Economia est&n encajados dentro
del marco de la Competencia Perfecta. Observando las ca-
racteristicas especificas de la economia agricola latino-
americana, bastantes dudas pueden surgir si se trata de
encontrar que los principios anterlores se aplican en su

»totalmdad

Seglin lo observado en el mercado de produé%&é e

~ insumos ‘agropecuarios, se presentan m&s bien condiciones

de competencia imperfecta en el caso agricola latinoameri-
cana.

2.7, La ‘formacidn de loq precios:

En térninos generales, én'condiciones de perfecta
competencia, se’ establece que el precio de un producto en
el mercado se determina por la demanda y oferta del mismo.

_El procedlmlento se basa en la representac16n de
los conceptos de Oferta y Demanda como lineas rectas o cur
vas-en una grafica. El precio de equillbrlo sC encuentra
en el 81t10 en donde se cruzan las dos lineas anteriores.

La curva de 14 demanda muestra las cantldades de
producto que los consumidores o compradqres desean, mientras
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 que_la.de la oferta representa los deseos de los vendedores.

. 'Léftuichw(1966) presehta un anflisis grafico que
muestra: o - L » }

Precio . OFERTA
en el g .
mercado .
: ' Exceso
Pl ------------------ o o e e e e g e :" |
' 1
|
[}
]
- [ -
:1;_,"‘ :_ k f‘
. ' ' c .
: i
1 ]
]
) Equilibriol
o — quilibriol

v

/g

[
= e - S = G = e o aff e > v o e

¢d Qof Cantidades de
producto ofreci
das y demandas

a) El precio de equilibrio P y la cantidad de pro
ducto ofrecida y demandada (iguales) a ese punto Q; b) A
un precio Py fuera del punto de equilibrio, se encuentra que
la cantidad ofrecida es mayor que la demandada y por tanto
se presenta un exceso o guperavit; c¢) la situacibn de déficit
o escasez, la cual se observa a un precio Py, en el cual la
cantidad demandada es mayor que la ofrecida.

En situaciones de Perfecta Competencia siempre se
presentarf la tendencia a alcanzar el Precio de Equilibrio,
al observarse las situaciones de exceso o de escasez.
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. - E1 anterior es un ejemplo tedrico sobre la manera
como se oObtiene el precio en el mercado, Sin embargo, en
muchos casos reales, diversas fuerzas influyen y hacen

que el precio de un articulo sufra variaciones. Entre és-
tas fuerzas se pueden citar:

Factores momentarios: Demanda y oferta del mercado
monetario mundial, inflacién, valor relativo de la moneda
del pais, etc.), Factores relacionados con la Oferta y
Demanda fisica del producto (Observados anteriormente al
hablar de los factores que actGan sobre la oferta y la de-
manda) y muchas otras razones de caricter institucional y
gubernamental.

Factores gue impiden que se cumplan las condiciones
de Competencia Perfecta: Monopolio, Monopsonio, Limitado
acceso a los Recursos de Produccibén (Tierra, Capital, etc.)
poca homogeneidad de productos, etc. '

En condiciones de Competencia Imperfecta, el produc
tor puede determinar el precio del mercado que le proporcio
ne la mayor ganancia. -Esta es méxima-cuando €l adopte un
volGmen de produccién tal que su Ingreso Marginal sea igual
a su Costo Marginal, o sea, cuando el ingreso que le origi
na la Gltima unidad producida es equivalente al costo hecho
para producirla. |

Si se observan las curvas de Ingreso y Costo total:

$ !. . ‘.. _r:. .

'Costo total

Ingreso total

Producto
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El productor maxiaiza su ganancia cuando la diferen
cia entre ‘I greso Total y Costo Total és a8xina. En este
‘runto, 1las ﬁendiénﬁes'de las dos curvas son iguales; estas
pendientes son el Ingreso y el Costo Marglnal respectiva-
’mente.

: " Por lo tanto, las conaxclones de equlllbrlo de com-
‘petencia impérfecta son: : E

Ingreso Marginal = Costo Marginal

‘2.7.1. Variaciones eh los Precios
Los precios presentan diversos tipos de variaciones
de acuerdo al tiempo, las cuales se debéen conocer para tomarx
adecuadas decisiones sobre la produccién.
Variacién Secular (Tendencia): Es un cambio per-
- ‘sistente en la misma direccién a través de un Iargo aer odo
(varios afios por ejemplo). >

Variacién Ciclica (Ciclos): Es la tandencia hacia
un aumento o diswinucién a través de un cierto-périodo,
seguido por un cambio en el otro rumbo en un lapso sewejan

-te. Por lo tanto, un ciclo entre un perfodo desde el mo-
‘mento en que ocurre un punto bajo o alto en precios O prro-
duccibén, hasta el moento del préximo punto semejante.

Variacién Es€acional: ~~Se refiere al movimiento
de los precios durante el afio, debido al’ mlsmo car&cter
estac1ona1 de 1a oferta agricola. ~

- 'C6n rélacién a las variaciones ciclicas, M. Ezequiel
7(1938) 4dib 'a cdnocer el llamado "Teorema de la Telarafia”, el
cual sistematiza la explicacidén de éstos movimientos.

2.8. ° Ley de la Ventaja Cogparatlva

De'-la his+ha-fianera en que existe la dlv1516n del
trabajo de las personas pd¥a realizar 'las diversas:labores
de la produccibn, cierto“grado de especlallzacién exlste
entre las zonas o Areas ‘geogr&ficas. -
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Se observa que un pais o reglén se especializa en

'prodpcxr determinado articulo debido a que le resulta mejor

orxentar su produccién hacia €1 por diversos factores.

Obtenido este producto, puede hacer trueque o intercambio
con productos de otros paises. Sea por factores ecolbgi-
cos o naturales, o por consideraciones econlmicas, la pro

" duccién tenderf a orientarse hacia uno o varios productos

que nés se adapten a la reg16n.

El prlncipio de la taja o costo comparativo se
basa en la consideracidn de que existen ganancias con la
especializacidn o el intercambio, siempre que la produc-
cidén de dos o mas articulos se haga por distintos produc-
tores, en condiciones que presenten diferentes relaciones
de efectividad en la produccién, -

En este punto es necesario hacer referencia a dos
conceptos sobre los Costos, cuyo conocimiento facilitar§
la comprenslén-de lo.que se entiende por "dlferentes rela-
ciones de efectividad en la produccibn". ,

Costos Absolutos. Son los costos del articulo en
la misma regién donde se produce.

, Costos Comparativos. Son los costos de productos
considerados en relacibn o comparac16n con los costos del
mismo articulo producido en otras regiones. e

La ventaja comparativa se basa principalmente en
los Costos Comparativos, pues por medio del anflisis eco-
némico entre las diferencias en costos del mismo articulo
en diferentes regiones, se busca orientar la produccibén a
aquellos productos en las-.zonas donde m&s se facilite ob-
tenerlos y maxlmlzar, por consiguiente 1las ventajas para
el productor. , : : T

Hopkins (1962) establece ésta ley de la sigquiente
manera: "Los productores de cada localidad tienden a usar

‘sus recursos para la producciédn de articulos con costos
comparativos m&s bajos. Con el producto de .la venta de

los misnos, adquieren para su propio consumo las mercan-
cias que se producen en otras partes en condiciones més
ventajosas".
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L)

En el principio dg la ventaja comparativa se basa

”"fel.cdmerc1o ihter-reglonal y es el fundamento del wercadeo

entre naciones. .

Para entender mejor este principio, a. continuacién
se presentan algunos ejemplos: -

Primer Ejemnplo:

(Adaptado de las conferencias "Principios de Econgp
mia Agricola" del ILMA) SupbSngase que existen dous agricul-
tores A y B, cuyas fincas. estén bastante apartadas del cen
tro de mercadeo. El agricultor A, de acuerdo con las ca-
racteristicas especificas de su finca y su disponibilidad
de recursos, obtiene 12,5 bultos de papa y 5 de maiz por
dia. B  por su parte, segln sus condiciones, sblo logra
obtener 2 bultos de papa y 2,5 de maiz en el misno tiewpo.

Cada uno de los agricultores desea tener una provi
- 816n de 50 Bultos de papa y 50 de maiz al afio para €l y su
" familia. . El siguiente procedimiento- trata de mostrar un
método que, por medio de las ventajas comnparativas, encuen
tre un wecaniswno de 1ntercamblo que- benef1c1e a awnbos pro-
ductores.

Objetivos:

1) Calcular cuanto trabajo deber& éfectuar cada
agricultor  para producxr las cantldades que nece81ta de
papa y maiz. S

2) Saber qué debe hacer cada productor, en caso
de que se especialice en la produccidn del cultivo en el
que tiene ventaja compar atlva.

3) BHBacer el trueque o intercambio en la manera
que le reporte mayores beneficios.
Método:.

1) Deterulnar qué tlempo necesitaria cada uno si
produce por sf mismo todo lo que necesita para &l. De a-
cuerdo a este andlisis se obtendria el siguiente esquema:
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Agrlcultor A Agricultor B
' Dias para - Dias rara
Bultos producir Bultos producir
Producto - por dia 50 bultos por dia 50 bultos
Papa 12,5 4 2 25
Maiz 5 10 2,5 20
Ambos productos : :
(50 bultos de c/u.) . 14 : . 45

2) En el supuesto de que traten de especializarse
en la producciétn, con el fin de hacer un convenio:

a. Un ligero anflisis muestra que A puede produ-
cir wfs papa y maiz con menos trabajo que B. Sinembargo,
produce papa con una relacién de 12,5/2 (1/6,25) del traba-
jo con que B. la produce, mientras que para producir maiz
requiere la mitad del trabajo con que lo produce B. Por Lo
tanto, se deduce que la mayor ventaja de A est& en la papa
Yy que B es inferior tanto en papa como en maix, pero su in-

ferioridad es menor en este filtimo.

b. Asimase entonces que A produce no sSlo los 50
bultos de papa gue necesita para su consumo sino también 50
adicionales con destino a intercambio y que E produce 50
Kilos de maiz necesarios para €l y 50 adicionales para true-
gue.

c, La eltuaclén en cuanto a producclén y tiempo
quedaria de la slgulente manera:

Agricultor A

Dias ewmpleados en producir 50 bs. de papa para su

propio uso ® O © O 00 O 000 P OO O 00O OO O OO OO DO OO OO O OO ONOSOSGOEOS 4
Dias empleados en producir 50 bs. de papa para
cambiarlos por 50 bultos de maiZ...ccccccccccccee 4

- Dias empleados para obtener 100 bs. del producto

ﬁnico ._.‘...‘.."’.....'.‘.".‘.‘.......‘.‘....‘..‘0 . . .8



Agricultor B

Dias émpleadbs{para broducir 50 bs. de maiz para -

su Propio uso“‘..00....".......0'..‘.'.'..'." 20

-Dias empleados:-en producir 50 bs. de maiz para:
o Ca'nblarlos por 50 bu1t08 de papa o.ono..ocooooob . 20

Dias. empleados para obtener 100 bs. .del producto - '~

ﬁnlco.......O..........‘........O..."....O..O. 40

Debido a la especializacién y el intercambio A

'coﬁslgue ahora en 8 dias los productos que le hubleran de-

-

mandado 14 dfas de trabajo si &1 .los produjera por su cuen

. .ta. B consigue todo en 40 dias.

Este camblo se traduce en un ahorro en tiempo:' 6
dias para A y 5 dias para B, los cuales pueden dedicar a
otras labores de finca, que pueden representar més ingresos.

Otros tipos. de intercambio pueden hacerse y sflo
se ha tomado el anterlor como ejemplo deqnostrativo del prin
cipio de las ventajas comparativas. Para la completa apli-
cabilidad.de ésta ley en las condiciones del mundo real se

.. hace necesarlo _completar diversas condiciones, tales eomo

la compeue?CJa perfecta, -~ « = = - = = = = = = = Se ano

se han ten1do§en cuenta los costos. de transporte, pues sblo

se ha considerado la importancia de la especializacidn geo-

. gr&fica.

Otros Ejemplos:

Existen muchos otros casos en la vida real en los

cuales tiene aplicabilidad en una u otra-forma el prin

cipio de las ventajas couparativas.

b°érvese la situacién de dos paises C y D, los
cuales presentan las .siguientes caracterist1cas generales.
C es gran productor de estafio y obtiene café en reducidas
cantidades; D, por su lado, produce gran cantidad de café
y su producgmﬁn de estafio alcanza a bajos niveles o es casi
nula. Un. intércanbio entre los dos paises, observando la
ventaja‘comparatlva de estafio que C  tiene sobre D' y la de

. café que D. tiene sobre C, les reportaria a -ambas naciones

grandes beneficios.
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Lok ‘casos de declsldn entre la propiedad privada
y la econonita de tipo colectivo también se basan grandemen-
te en algunos principlos de: ventajas compat&t1vaé.v

, La espec1allzac16n por regiones de un pais, hacia
la produccién de renglones en que presentan ventajas compa
rativas, puede ser un objetivo de la politica agraria.

Sin embargo, en la prActica no se presta atencién
-a veces al principio de la ventaja comparativa, cual es el
caso de ‘la importacién de Productos Agropecuarios de con-
sumo bfsico (Trigo, Maiz, etc.) en regiones donde se puede
abastecer ‘internamente su propio consumo a largo plazo, en
condiciones ventajosas. ‘Debe analizarse, por lo tanto, cud
les razones fundamentan esta dec1816n y hasta que punto se
pueden juatlfxcar.

Al '

2;9; La Funcién de Producc16n

, v . Antes de entrar a definir éste término, es necesa-
. rio hacer referencia a algunos conceptos b&sicos.

: = Variables: Son aquellas caracteristicas o e¢lemen-
tos que presentan variabilidad o variacién. Por lo general
se clasifican como variables cualitativas, cuando se agru-

. pan dentro de diversas categorfias generalmente no numéricas

‘(Ejemplos: nacionalidad, color en las flores) y cuantitati-
vas, .cuando éstas variables se pueden medir (Ej: Peso y
altura de una persona, probabilidad de sacar 4 cartas de un
grupo en 20 intentos, etc.).

Las variables también se agrupan dentro de dos cla-
- ses, con las cuales se relaclonan bastante el estudio econé-

- mico y el matemf&tico:

Variables independientes o predictoras: Se consi-
dera que una variable es de éste tipo, cuando puede to ar
- cualquier valor en:la escala nunérica. sin ser afectada ‘poxr
-nlnguna otra. - Ej: x =5, x" 6 X = 10. '

: Variables degendlentec o Eredlctandos° Son agque-
llas cuyos valores dependen de los que tengan las indepen-

dientes. Como ejemplo veamos la ecuacién matem&tica Y = 2x,
en la cual x es‘la variable independiente y Y la dependiente;



29

.cuando x =1, ¥.=.2; x = 2, Y=4,y asi sucesivamente; por
lo tanto, se. nota que el valor de” ¥ depende. del valor .

. que tenga x. - P

r-i"v' "

, Fugclén. Es la expreslén patemat1ca que relac1ona
- una var1ab1e~depend1ente con una o m&s variables 1ndependlen
tes.

Dentro del campo econémxco, uno de los ejemplos més
importantes del concepto anterior, es la llamada Funcién de
Produccién. Esta funcién, del tipo Y = f(x), indica la re-
" lacibn técnica o matemdtica entre el producto (¥Y) y el insu
mo (x) por unidad de tiempo.

Cuando la funcién de producc16n quiere 1nd1car que
para la obtencién del producto se necesita de la combinacién
de factores fijos y varlables a la vez, se puede expresar de
la 81gu1ente forma: :

l _ »

Yfé f (xl, xz/ Xy, Xy, xs)

la cual muestra que la produccién de un’ ‘cultivo depende de
cantidades variables' de fungicidas (x,) e insecticidas (x5),
aplicados a unidades fijas de tierra }x ) y otros insumos.
La lfnea vertical en la ecuacibn signlflca que  1los insumos
X; Y X, son variables y que los dem&s factores de produccidn
permanecen fijos. .

'~ Por lo general, para la representacién gréfica de
una funcibén de produccibn, en el eje vertical en un sistema
de coordenadas se coloca el producto (Y) y los insumos (X)
en el horizontal.

2.9.1. Tipos Generales de Funciones de Produccién

Se pueden encontrar tres tipos de funciones de pro-
duccibn, cuando s6lo uno de los insumos es variable y las
cantidades de otros insumos permanecen. fijos.

a. Constante: Cuando por cada unidad adicional
de insumo el producto se incrementa en una misma medida.
Al observar la figura A . se puede ver que siempre se mantie
ne una misma relacibn entre el incremento en el producto
(6) vy el correspondlente aumento en la cantidad de insumo
(12). - -
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L b. Creciénte: Cuando una unidad adicional de insu-
mo provoca un incremento mayor en el producto, que el origi-
nado por la unidad anterior. En la figura B se observa que
la aplicacifén de cada unidad similar de insumo (2) trae como
‘consecuencia un incrementt cada vez mayor en la cantidad de
producto obtenido (de 1 a 2, y asi sucesivamente). En la agri
cultura no son comunes estos tipos de funciones de produccién,
o se encuentran a bajos niveles de uso del insumo variable,

lo cual se explicarf m&s adelante.’

v r

Cy — - oy

——]6 ////A . -
12
...... mnd e ——
5 , Xy
FIGURA A. Funcién de pro- FIGURA B. Funcién de pro-

duccibn constante, -~ . duccibn creciente.

Y

1 -
FIGURA C. Funcién de produccidén decreciente



31

} c. Decreciente: Este es el caso m&s comGn en la
”producclén agricola. En esta situacibn, cada unidad adicio-
nal de insumo provoca un rendimiento cada vez menor en la
cantidad de producto. La figura C, muestra que se observa
~ una disminuci6n en el’ producto" obtenido (de 3 a 1) con la
" aplicacién sucesiva de igual unidad de insumo’ (2)

2.10. La ley de los rendlmlentos decrec;entes o de las
proporciones variables. :

Su ‘enunciado se hace de la diguiente manera:
"Si se afiaden unidades sucesivas de un insumo a
cantidades constantes de otros, la_ producc16n aumenta pri-
mero a un ritmo crec1ente, luego decrec1ente hasta un puhto
miximo después del cual, empieza a dlsmlnuir por unldad adi
cional de insumo apl1cado"

Tal como se aprecia en la gri&fica siguiente, 1la
produccién total aumenta debido a la utilizacidn de wéAs uni
dades de insumo variable. Sin embargo, se llega a un punto
en el cual la producciédn empieza a dlsminuir si se. afiade wis
factor var1ab1e. :

_PRODUCTO Y

AN
f_________-;___;_______;_:x

) . FACTOR X
Ley de los Rendimientos Decrecientes
En la préctica- se encuentran wuchos ejemplos; con el find

expllcar mejor la ley, se muestra por ahora un caso de la
relacibn entre la cantidad de fertilizante aplicado en una
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cantldad flja de tlerra (1nsumo fljo) y 1la produccién de un
‘cultivo- '

l.. Si nd se apllca fertilizante al cultlvo, en con
d1c1ones normales se debe tener una produccién baja. El1 po-
co rendimiento obtenido mostrarf la diferencia que hay, en
relacidn con el obtenido por otros agricultores que si usan
adecuada cantidad del fertilizante.

2. Al aplicar fertilizante, es de esperarse que
la produccién aumente paulatinamente.

» 3. Los mejores resultados obtenidos inducen al
agricultor a aplicar mds fertilizante. Su produccidn sigue
en aumento hasta alcanzar un punto m&xxmo, en el cual se su
pone que se encuentra la dosis Sptima de fertilizante a apli
car.

4, Si después del punto 6ptimo se sigue aplicando
m&s cantidad de fertilizante, la disminucién en la produccién
va a ser notoria, debido a los éfectoa nocivos del exceso en
la dosis. De este punto en adelante, muy seguramente la uti
lidad o ganancia va a ser inferior a los gastos totales, con
lo cual se empieza a evidenciar el principio de los rendimien
tos decrecientes.

El analizar la Relaci6n Insumo-Producto se podré
comprender mis la aplicac16n de é&sta 1ey al campo agropecua-
rio.

2.11. Relacién Insumo-Producto o Factor-Producto

Se tiene una Funcién de Produccién insumo-producto,
cuando el producto total obtenido depende de un s88lo factor
variable y los dem&s insumos se consideran fijos o constan-
tes.

Y - f (xl/le X3, oo o0 xn)

En esta funcién de produccién se distinguen trcs
tipos de curvas que relacionan al producto con el insumo:

Producto Total: Es la produccibén obtenida con. su-
‘cesivos aumentos en la cantidad aplicada del insumo variable
x1. Esta curva representa la ley de los rendimientos .
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decrecientes. Al principio aumenta a ritmo creciente; pos-
teriormente lo hace a una rata decreciente y finalmente, dis
~minuye con un mayor uso del insumo variable.

Pioducto Marginal: Es el aumento de la produccidn
que resulta al afiadir una unidad adicional de insumo. Sim-
bblicamente se acostumbra representar asi: B

Ay -> Incremento en el producto

PM=—

PaN xl--> Cambio en el insumo variable

Cuando el Producto Total -aumenta en forma creciente,
el Producto Marginal también se incrementa. Al crecer el PT
-en forma decreciente, el PM disminuye. Por lo tanto, cuando
la curva de Producto Total llega a un punto llamado de in-
flexién, en el cual cambia de un aumento en forma creciente
a un incremento decreciente, la Produccién Marginal llega a
su punto méximo.

Prodiucto Promedio: Es la relacién  del producto a
la cantidad de insumo utilizado para producir esa cantidad
. de producto.
Y

Pp = ———
X

El Producto Promedio-es positivo durante todo el
trayecto en que el Producto Total es positivo. Sin embargo,
alcanza su punto m&ximo en el sitio en que la mayor linea
tangente, salida desde el origen del sistema de coordenadas,
" toea la curva de Produccidén Total.

2.11.1. Los Tréé Estados4de la Funciéh de Produccibn.

La interrelacibn entre las 3 curvas definidas ante-
riormente, permite difercnciar las 3 etapas o estados de la
produccibn,. .

I. El Estado I (o etapa I) que va desde el punto
en que el Producto Total no ha sido influenciado por ninguna
unidad del insumo variable, hasta el sitio en que el Produc-
to Promedio (PP), es igual al Producto Marginal (PM).
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) Este estado es irracional, porque el agricultor o
administrador puede siempre obtener un mayor producto de los
mismos recursos y por consiguiente, el beneficio puede :aumen

. tarse al aplicar mayores cantidades de insumo variable. Enn
consecuencxa, si el productor estf interesado en incrementar
su ganancia y si la produccidn sigue rindiendo beneficios,
siempre y cuando exista suficiente cantidad de insumo y se
cubra el costo adicional por su uso, no es racional que se
detenga en esta Primera Etapa.

~En éste primer estado de la produccién el insumo
variable se encuentra sub-utilizado caso observado en la ex
,plotaclbn latlfundlsta comﬁn en la agrlcultura latlnoameri-
cana._

y PR

N , II La etapa II, la cual va desde donde termina la
,'etapa I‘ ‘Thasta el punto en que el Producto Total es méximo
o donde el Producto Marginal es 1gual a cero.

El punto en que el PM es igual a cero representa la
mé&xima cantidad de insumo variable que es beneficioso aplicar,
en combinacibn con otros insumos fijos.

Este es el estado racional y efectivo de la produc-
cién. Dentro de €l se encuentran el punto de m&xima produc-
cibn y el de méxima ganancia, los cuales no siewmpre son el
mismo, dependiendo de los precios de insumos y productos.
Posteriormente se explxcara més detalladamente este plantea-

;wmlento.

: III.. En la .tercera etapa, el Producto Total es de-;
creciente, O sea que el producto marginal es negativo. No es
conveniente operar en esta fase con ninguna combinacibn de
recursos debido a que las cantldades adlclonales e insumo
reducen el Producto Total.

-Hay sobre utilizagién del recurso variable, situa-
cibn ejempllflcada en el caso del minifundio.

: La representacidén gr&fica de los 3 estados de pro-
duccibn y de las.curvas de producto se puede observar en la
figura 31gu1ente-l :
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Uno de los factores de éxito en la administraciln
es el tratar de llegar al segundo estado de la produvcaidi o
wantenerse en &l y saber cuando se est& sub o sobre-uiilizcna
do el factor variable.

2.11.2. El Punto de Méxima Ganancia

No siempre, el punto de méxima ganancia es igual al
de la t&xima produccibdn fisica, diferenciacién que se basa
principalmente en los precios de los insumos y productos.

A continuacifn se presenta el anfilisis matem&tico
que conduce a la obtencidn del punto de wméxima ganancia.
Este proceso se fundamenta en una l8gica secuencia, a partir
de la relacibdn de ganancia.

.GANANCIA = INGRESO TOTAL ~ COSTO TOTAL

INGRESO TOTAL = Y . Py (Producto Total x precio
_ unitario del producto)
COSTO TOTAL = Costos de los Factores Fijos + Costos
de los Factores Variables

Costos de los F. Fijos = CFF (Constante)

Costos de los F. Variables = CFV = x;. Py (Insumo va<in
ble x preci:
por unidad
de insumc}

ReeMplazando estos valores en la primera relacidn
GANANCIA = Y.Py - (CFF + CFV)

= Y.,Py - CFF. < x1.Px;

Al increuwentar el uso del Factor variable, habr& un
cambido en los términos expresados anteriorwente. Esta varia
cibn equivale a increwentar los valores que pueden variar
en la anterior ecuacién, debido' a un increnento en Xq- Este
ca:bio se puede representar asi:

HDe _ Ay . acr Ax
Axy Axl A x  Ax ™M
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Anteriormente se ha expresado la siguiente relacidn:

AY dy
PM = = —
‘kal ax, | |
(E1 Producto Marginal es igual, matem&ticamente, a
la primera derivada de la funcibén de Producto Total).

También se sabe que el incremento en los Costos Fijos
por ser este término una constante, tiende a ser cero; por 1lo
tanto, la ecuaci6n de Ganancia quedaria de la siguiente forma:

AN
Axy
Al llevar a términos de derivacién, € igualando la

Primera Derivada de esta ecuacibn a cero, con el fin de ha-
llar el punto méximo, se encuentra que: :

=PM.PY"P81_

daG
dxl

=0=PM. Py - PX;

En el punto de m&xima gananc1a se debe cumpllr en-
tonces que: ‘

M . Py = Px,

PM. Py es el término conocido comb Valorx de la Pro
ducc16n Marginal, ¢l-cual es igual a la proéucc16n Marginal
mhltlpllcada por el Precio por unidad de producto. Px, es
el precio por unidad de insumo esta relacibn se debe cumplir
en el 81t10 de m&xima ganancia.

2.11.3. Ejemglo sobre la relacibn Insumo-Pgoducto'

, Con el fin de clarlflcar los conceptos tratados hag
ta ahora, se presenta un ejemplo hipotétlco de tlpo agronsal
co; sobre la relaci6én Insumo~Producto.

Es el caso de la. aplicaclén de un Matamalezas a un
cultivo de Papa. El insuwo variable (xl) es la cantidad de
matamalezas aplicado a un conjunto de insumos constantes,
(Tierra, Capital, etc.).
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"+ ““'piferentes dosis de'matamaleZas aplicadas al cultivo
‘(Columna primera), dan origen a diversos rendlmientos, los
cuales se aprecian ‘en' la segunda columna.

El Producto Marglnal se obtlene a partlr de la Rela-~
cién * - Y/ x. =Y Yl/x - Xy, cuya apllcaclén al
2. 20,  “lo.
problema es la siguiénte: .

13600

) . 14000 -
PM]. = = 2
200 - O
oy o 4500 - 14000
& ‘2,'.}.-“.”‘\? 400 - 200 bt .

o 0 00 o
] ¢ s 0¢ e
o ¢ se o

o, w6200 217000 1,
M .. 1800 - 1600

3

El producto promedio se obtiene en base a la £Srmula
PP = P/x 6§ PP =Y¥Yn - Yo / X - X5, la cual se apllca al pro-
blema de la s;gu1ente manera: . .

714000 - 13600

PP, = , L
17200 - o0 -
14500 - 13600
400 - O '
‘ . Akﬂifgzoo i i36d0 ed
P = — = 1,44
*fn " "Tg0- o . . *

NOTA: Para éste cllculo de PF se hace la consideracibn de
- que el”eje de las'X (insumo) se puede desplazar
haci& arriba,’ hasta el punto en gue la produccifn
es -influenciada por la prlmera unidad de insuwios -
‘variable. 'Por lo tanto, 13. 600 Kgrs/ha. equlval-‘
dria en este caso al cero.

. El valor de la produccibdn marginal (VPM) se obtiene
multiplicando cada valor de la Produccidn Marginal (PM) por
el precio del producto (Py).
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i .~ El punto.de wfxima ganancia se puede encontrar tra-
tando de .cbservar eq ué d051s de inpsumo variable se cumple
que Px; = $0,08 es igual a un VPM. aproximadamente 51u113r
a 0 08.

L Oggervando 1a tabla del problema, se puede apreciar
que esta relacién 'se cumple aproximadamente entre 1.200 y
1.400 gramos de matamaleza. Haciendo la interpolaciébn ise:
puede encontrar matem&ticavente el valor exacto. Para
fines demostrativos de este‘ejéwnplo 86lo se wmencione el
procediniento para obtener el puntd de m8&xima ganancia.

En la obten016n del 51t10 de mAxima ganancia se ang
ta que los precios ‘de insumos y productos juegan un papel
preponderante. Por lo tanto y dependiendo de estos valores,
es cierto que el punto de :w8xipma produccidn fisica no siem
pre es equivalente al de wéximo Ingreso Neto o Utilidad.

La decisibén por parte.del productor, cuando se en-
cuentre en un tipo de relacién como la Insumo-Producto
aqui descrlta, se puede sxntet1zar asi:

VEoaT

: La prbducd16n debe elevarse hasta,el punto en que
el valor de la Gltima unidad producida sea igual al costo
de la Glti-a unidad de insumo adicionada. Esto quiere
decir que se debe producir hasta el punto en el cual se
cumpla la siguiente relacibn:

AY.Py fol.le

La cual expresa otra nanera de representar la condi
cién de optimizacidn o de .Axima ganancia.

2.11.4. Las .Curvas de Ingresos en el proceso de la produccibn
: Sy
5 Las curvas de producclén f131ca observadas anterior
mente .pueden ser transforwmadas en. curvas de valores de la
produccibn con gblo cagblar la. escala del eje de coordena-
das multiplicando el producto total por el prec1o de cada
unidad de producto (Py).

Las caracteristicas de. las.curvas que se obtlenen
ahora son las siguientes:
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.- Valor.del Producto. Promedio: -Esta curva representa
el 1ngreso obtenldo por la. venta del producto que se logra.
por’ unidad de insumo.

Vaior del Produdtd Marginal: Es el aumento en los
ingresos.. debldo al incremento del factor: varlable-

' Valor del Producto gotal- Equlvale a la curva del.

Producto Total multiplicada por el precio del producto (Py).

Estas tres curvas presentan las mismas caracteristi
cas que. las obgservadas anteriormente (PT, PM y PP), pero
ellas permiten hallar la eficiencia ‘econdmica (M&xima ganan
cia) por otro método:

. Costo Marginal es el costo del incremento del fac-
tor variables "Como, se observ6 a lo largo de esta parte, el
aumento en el 1nsumo variable siempre se mide en unidades,
por lo tanto el ‘Costo Marginal est& dado por el precio de
una unidad de insumo mu1t1p11cado por el incremento dado
(uno). ”

' El Costo Marglnal es. en éste caso 1gua1 al prec1o :
por unidad de insuiio. , : -

Por consiguiente, el punto de eficiencia econfmica
se puede encontrar.gréflcamente en el sitio en que el pre-
c1o por unidad de .insumo (Costo Marginal) es igual ‘a la -
curva del Valox de; Producto- Marginal. El punto de efi- .-
c1enc1a econbmlca estari en dicho nivel de aplicacién del
insumo. e

Este ejercicio puede ser realizado para el ejemplo
observado, con lo cual se podré corroborar grfificamente la
apllcac16n de las’ dlferentes relaciones enunciadas., - ..

2.11.5.. E;;ciencia Técnica. y Econbmica

La ELlClenQ;Q Técn;ca :se refiere a la magnitud de
la relac16n fisica entre producto e - insumo. Este términc
serfa similar al de rendimiento o product1v1dad.

o Ef;glengla Econémlca es 1a utlllzac16n de los re-
cursos de la producclén en -tal :forma que.el productor ob-
tenga las méximas ganancias,, para lo cual adem&s de conccer

v
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,las relac1ones técnicas, se deben introducir al. anflisis

#2;;5105 precios del producto (Py) y del factor variable (Px,).

2.12. La relac16n Insumo-Insumo o Facgor-Factor

Esta relac16n trata de encontrar cufl es la combi-
nacién m&s econdmica de recursos que se debe usar para ob-
tener una determinada cantldad de producto.

. '
SN

La funcién de produccién en este caso es:

= £ (xy, %5/%3, x4,'... , %), la cual indica que
el producto (Y) depende de dos factores .variables (xl Y X3)
y los dem&s insumos se consideran fijos o constantes.

La linea de iqual Eroducciéh o _iso-producto muestra

las diferentes combinaciones‘de dos recursos con los cuales
se puede obtener. ‘una. 1gua1 cantldad de producto,

La 1£nea-de iso-costo seflala las dlversas combina-
ciones de recursos que se pueden adquirir o comprar, dado
un precio por unidad de cada recurso. Esta linea también
se puede considerar como el presuguesto de gastos de 1la
empresa, o como la mé&xima cantidad de dinero que se puede
gastar en un momento determinado.

Las lineas de iso-producto’ se encuentran usualmente
en grupos o familias, representando ¢ada lfnea un distinto
nivel de producto que se debe tratar de alcanzar con dife-
rentes combinaciones de recursos, "dado un lfmite méximo de
gastos que se pueden hacer.

En el punto de tangencia“ de 15 I'ineas de iso-costo
y de oso-producto se encuentra el ‘sitiq 6ptimo para la com
binacién de los dos recursos variables.

Estas lfneas y su disposicién se pueden apreciar
en el gréfico que se presenta a continuacién. Esta figura
representa el caso de la combinacién de- ‘mano de obra y ma-
quinarla para obtener una cantldad determinada de rroducto.

Los 1nsumos varzables son, en este ejemplo, la mano
de obra (x3) y la maguinaria (xj). Otros factores (tierra,
administracidn, etc.) se consideran constantes.M Diferentes
combinaciones de los recursos variables pueden dar orfigen
a una cantidad fija de producto, representada por la linea
de iso-producto.
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Lé Tééa Marginal'de Sustitucggh'(TMS)¢indica la can--
tidad en que varia un insumo (x,) al presentarse un carbio
.. en el otro insumo (x3) ¥ seguir obteniendo la misma Caﬁtla“c

de: producto k. Slmbéllcamente se representa como:
A M1
T™™S =
.o [
La TMS equivale a la pendiente de la linea de iso-
producto.

El nivel Sptimo de combinacidn de los recursos se
cumple en el punto en que se observan las siguientes.condi
""" ciones:

1) De acuerdo a la obtencién -del punto Sptimo ﬁara
la relacibén insumo-producto, se debe cumplir que: VPM-le
en el sitio de VPM/le 1. :
i'.fl.v‘

Por lo tanto, el mejor n1ve1 de producc16n Y de
combinacidn de dos recursos ne preésenta en el lugar en'que:

VDM VDM

Px, Px,

2) Si se continfia trabajando sobre la anterior rela-
cibén, se encuentra también que el nivel Sptimo se halla en el
runto en que:

A xl sz W
A x2 le ©3

El término Px /le indica la pendiente de la linea
de Isocosto, la cual se obtiene a partir de la ecuacién de
los Costos Totales en el uso de estos dos insumos:

CT =x; . Py + x, . Pxy (Px3 y- Px2 son los prec1os por unl-
dacd de los respectivos insumos). :

. Por consiguiente, se vuélve a establecer que la me-
jor combinacibén de los insumos Scurre én el sitio en que ia
lfnea de isocosto es tangentea la de isoproducto’ (o en’él’
cual las dos pendientes son iguales), siempre y cuando la
linea de isoproducto sea convexa.
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2.12.1 Ejemplo sobre la obtencifén de los Minimos Costos en

o Aa relacibn Factog-Factor._

Se 1nc1uye a continuaci6n un ejemplo sobre la combi-
nacién de dos insunos (Mano de obra y maquinaria) que per .iten
obtener una cantidad determinada de un producto (30 kgrs. Lot
ejemplo).

El problema consiste en encontrar cuél de las ante-
riores combinaciones de insumos representa los menoxes costos.

2.400 0 6.000

1.680 180.  720/180 = 4 . 4.200 + 900 = 5.100

1.140 360 540/180 = 3 2.850 + 1,800 = 4.650
720 540 420/180 = 2,3 1,800 #+ 2.700- = 4.500
360 720 360/180 = 2 900 + 3.600 = 4.500
120 900 .  240/180 = 1,3 300 + 4.500 = 4.800
0 1.080 .120/180 = 0,6 . 5.400 o

Px, = $2,50 | Px, = §5,00

Se asuwe que otros insumos.(Tierra, adwinistracibn,
'etc ) pernanecen constantes.

La la. y 2a. coluuna de la tabla nuestran las dife
rentes combinaciones de horas de trabajo realizadas por la mano
de obra (x;) y con méquina (xz), necesarias para Opbtener esa
cantidad de producto.

La 3a. columna (A %/ x3) expresa la relacidn
entre los resbectlvos camblos en cada uno. de los insunos.

" Asumiendo un precio de $5 para el insumo xl y de
$2,50 para x, , la relacién entre sz y Px; es 2. .

PoY ;o tanto, una combinacién de cantidades entre
720 y 360 de X1 Y entre 540 y 720 de Xy representa los minlmos
costos, pues es aqui donde. A X1/ A xz = pr/ Px; = 2.
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Al multiplicar cada recurso por su precio por unidad
y hacer la suma para cada combinacién de x; y x3, también es
posible encontrar los minimos costos en el mismo sitio, lo
cual se puede apreciar en la 4a. columna de la tabla, '

En este ejemrlo se demuestra entonces la manera en gue
se obtienen los menores costos de diversas combinaciones de in
sumos que dan origen a la misma cantidad de producto.

2.12.2. Diferentes formas de combinacién de los insuwos variables

L,s insumos variables que intervienen en la relaci’n
Factor-Factox, pueden cobinarse en distintas waneras a pro-
porciones, para dar orfigen al producto.

" a) En_propdrciones fijas: S51o hay una combinaciSn
que puede dar origen al producto; por lo tanto, no se presenta
ningGn problema econémico al escoger la proporcibdn Sptima de
insumos.

Los ejemplos cl&sicos de esta combinacién en proporcig
nes fijas son los casos de los productos quimicos, en los cua-
les s6lo una cantidad determinada del insumo A, unida a otra
cantidad fija del insumo B, originan el producto Y. (Ver Figu
ra a).

Tenemos el caso de la Sal com@n (quimicamente Cloruro
de Sodio 6§ Na Cl): s6lo una molécula de Sodio (Na) unida a
una de Cloro (Cl), dan origen a la sal. Unicamente cuando hay
una proporcién de 1 a 1 en la combinacién de los dos insumos
se puede obtener la Sal.

b) Tasa de Substitucibén Constante: Independiente de
la proporcién en que los insumos.entren en la produccibén, ellos
no combinan en una Tasa constante.

Tal como se observa en la figura b, la tasa de inter-
cambio de estos insumos es la misma a lo largo de !la lfnea de
isoproducto.
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X
Fiqura b.

1
Tasa de substi-

tucién constante de insumos

B
2 e
U‘-
.
-~
.
.
L §

Tasa de Substitucidn Variable de insumos.
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TSt et LL :

. Ejemplos de esta forma de comblnacaén de los insumnos
variables pueden encontrarse dentro del campo de la agricul-
thra. . -Elicaso de combinacibnh de horas de trabajo réalizadas
por ‘la sano de”obra’'y con miquina en algunas:condiciones y
pata determinados cultivos, puede ser representativo de esta

situacién.

~moir o e) Tasa 8e.substitucidn variable: En este caso, las
curvas de:Iso-producto son convexas hacia el orfgen, 20-°cual
indica que la‘substitucién de los dos factores variableés, para
dar origen al mismo producto, es decreciente.

- BY ejemglo observado anterlormente en la béglna 4 de
esta Tercera Parte, es representativo de la situacién. -Grafi-
camenté ge puede apreciar el caso en la figura c. v S

2.13. La Relacién Producto-Producto

Esta relacién trata de estudiar el caso en que un insumo
o variable independiente debe ser repartido entre dos productos.
Se pretende buscar cuil, es la comblnacxén mis eficiente de pro-
ductos que utlllzan un mismo 1nsumo.

Se quiere decxdlr, por ejemplo, qué cantidad de wano de
obra (insumo) debe dedicarse a la produccidn de trigo (producto
Y;) o de cebada (producto Y ), para producir con eficiencia eco

nbémica.’ . L

Ambos productos tienen su respectiva funcién de produc-
cidén con respecto a los insumos que intervienen en su obtencién
Para mostrar estas dos .finciones de produccién en una sdla, cual
es el caso de la relac16n Producto-producto, se expresa de la
siguiente manera: [ : -

x1 =g (¥;7, ¥y), la cudl indica que los dos productos
(Y; y Y3) se convierten en las variables independientes y el in
sumo ‘(x;) sex&. ahora.-la.variable. dependiente... . & _

La_curva defPosibiliaades'de Producciédn muestra las di
ferentes combinaciones ‘de 1los dos productos que puedeniésér obte

nidas con igual cantidad de insumo. Esta curva se puede conocer,
también, como linea de Iqual Recurso o de Iso-recurso.
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La linea de iqual ingreso o de iso-ingreso Sefiala las
diversas combinaciones.de productos que se pueden obtener, dado

un precio por.unidad de cada producto. -Esta lfnea se puede en
contrar gr&ficamente al.trazar una una recta que represente la
relacidn. entre los precios por . unidad de producto (Py1 Yy Pyz)
relacibn que: es eguivalente a la pendiente de la linea.de 1so-
ingreso. U

=-. , nEn el punto dei tangencia de las lineas de iso-ingreso
y'de: la curvaide posibilidades de produccibn -(iso-recurso) se
encueatra la: combinac16n 6ptima de los dos productoa. IR

La representacién gréflca de los conceptos anterlores

se puede apreciar enila figura que se:presenta a continuacidn.
- Cofo se ménciond.anteriorwmente, los.productos a considerar son
Trigo (Y;) y cebada: (Y3), usando una cantidad determinada de

mano de obra (insumo).

(Trigo):u

- Punco imo:s =

v k-

oo [ . . . ~r

Linea de IQu&l-Ingreso.r.*

gt Y ) 'Yz .
Curva de Posibilidades . e
de Producecibdn

(Iso-Recurso> Mano de Obra)

- {Cebada)-

2.13.1. Punto de Optima Combinacifin.. Conceptos-a gonsiderar-
- . Con el fin .de obtener. el runto: de Sptima comb1nac16n,
1e8 necesarlo conocer dos conceptos prevxos.. o A

ke

Lol



(O]

. 4

‘Casa Marginal de Substitucifén del Produ

s - LA A \e2 <X rrodugto: . Expresa
cbémo varia la cantidad de obtenerse de un produeto. dehido A
un incre@anto O decremento en la produccibn de otro. Este
concepto ce expresa de la siguiente manera: A Y;/A Y, .

La Tasa Marginal de Substitucibén del Producto es igual a la
pendiente ‘e la curva de posibilidades de produccidn.

Relzcifn de los Precios de los Productos: Como se
menciond an:eriormente, esta es la pendiente de la linea de
iso-ingreso !Pyz/Pyl).

1 Por o tanto, el punto de 6ptima combinacién de los
dos productos (Y; y Y,) es el siguiente: , :

JA! Py2

PN Yz YY]_

2.13.2 Tipos de relaciones Producto-producto

: ‘

E Diverscs tipos de re;aciones se pueden encontrar entre
dos productos ¢ ewpresas que. cowpitan por el uso de insumQ:

Productos Competitivos: Se dice que dos productos™ o
empresas son competitivas cuando, asumiendo una cantidad fija
de recurso, un aumento en la produccién de uno de ellos nece-
sariamente origina disminucién en la produccibdn de otro.

Tal como se observa en el gréfico,
este puede ser el caso de deci-
si6n entre sembrar dos cultivos
en una cantidad fija de tierra,

o de utilizar una determinada
cantidad de mano de obra en la
produccién de un cultivo Y; o Yj.
Y ' Al decidir producir Y,, ncesaria
mente debe dejarse de producir Y o disminuirse su produccibén en
la medida que se aumenta la de Yj.

Productos .Complementariog: Al aumentarse la produccién
de uno de los dos productos o empresas copsideradag} se auméﬁﬁa
también la del otro producto. Estas empresas son coaplem3anta-
rias hasta cierto punto, después del cual, se puede volver a
presentar una relacién competitiva. o o
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Competitivos

Yz.

Ejemplos de esta relac15n puede ser el de la complemen
tacién entre una empresa agricola y una ganadera (Caso del mafz
como producto agricola y como alimento para el ganado). También,
el caso del banano como sombrio para el cultivo de algunas va-
riedades de café,

Productos Suplémentarios: . Dos empresas “son suplémenta
rias cuando una variacifén en la produccién de una de ellas no
implica ninglin cambio én la cantidad obtenida de la otra. Estas
empresas se pueden volver también competitivas en determinado mo
mento.

\ Competitivos

[

UL | "+ | Suplementarios

Segin se aprecia en la gra&fica, este puede ser el caso
de cultivos que tengan diversos requerlmlentos de acuerdo a
cada mes del afio, o‘de una embresa porc1na adelantada al mismo .
tlempo con. una agricola. :

cc-ProductOS' Sonhemprésas‘o‘pfoauctos-que se obtieren:.
necesariamente en el mismo procesd de produccién.
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Jo

. Este es el caso de lana y carne en el ganado ovino, fi-
bra de algodén y aceite de la semilla, pleles y carne en:. el ga-
nado vacuno, ctc. :

2,14. Conclusiones sobre las Relaciones Insumo-Producto.
’ Factor-Factor y Produtto-producto .

-

A manera de con¢lusidn sobre las -tres relac1ones gene-
rales estudiadas, se préeséntan los-siguientes: concegtos b&sicos:

Niveles a adecuados de Producc16n. (Insumo-producto vy

factor-factorz ‘ . » . S e

AN T LTt

.° _La produccibén debe elevarse hasta el punto en que el
" valor de la Gltima unidad producida sea igual al costo de la
Gltima unidad de insumo agregado. En términos matem&ticos:

é'n‘rd.ondel S N RN .
' Py; = Precio unitario del prodiucto

7L v

A Y; = Aumento fisico en el producto
X; = Costo unitario del insumo

A X) = Aumento fisico en el insumo

Lo u K o - . . .
Selecéibn deé la‘éombinacibn éptima de productos
(Producto~-producto)

: El m8ximo'ingresd neto obtenible con una cantidad dada
de insumo, se tiene cuando la tasa fisica. de substitucibén entre
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dos productos es igual a 1la tasa en que los dos productos se
pueden intercambiar en el mercado. Matemfticamente:

A T2 4
A Yl - PY2

Adecuada combinacién de actividades:

Una coubinacibn adecuada de actividades se consigue cuan
do,
- De cada gruka de empresas cqmbetldoras 8se selecc1ona la que
pronete rendir el .ayor ‘ingreso neto para la’ unldad de [ro-
duccién en conjunto.

New s

- Se combinan con ‘Tas éapresas principales de la unidad de pro'
duccidn cualesquiera otras empresas complementarias necesarias
o. convenientes rara dar salida a cosechas o para proporcionar
fuentes de naateriales o serv1c1os requerldos por, el ganado
o las cosechas.

- Se elljan algunas empresas sublementarlas que permitan el uso_
completo de la mano de obra o de cualquier otro recurso-que
no haya sido totalmente utilizado por las empresas anteriores
Y que también contrlbuya al 0ayor 1ngreso de la unldad de Ero
duccibn., - . - + .-

AN oo - o

2.15. Los costos de Produccibn

Costos de produccibén son todos aquellos gastos o exo-
gacibnes que hace la empresa en el uso de todos los recursos
de produccibdn, con el fin de obtener el producto final.

El concepto de "costo" puede entenderse en cualquiera
de los siguientes términos:. -

Costo _de Oportunidad: Es el ingreso cedido debido a
la utilizacidén de los factores de produccibn en la obtencidn
de un producto A, en lugar de dedicarlos a. la producc16n.de
otro B.

1/ Hopkins, J.A. Admninistracidn RuraL. Turrialba, IICA,
1962 p. 68. , % . .



Costos Explicitos e Implicitos: Algunos gastos se deta-

tallan por completo-en el. Rresupuesto de Gastos de la euwpresa,
tales como los costos de semillas, fertilizantes, rago de jor-
nales, etc. estos son los llamados Costos Explicitos. Otros
gastos, por el contrario, no se mencionan en el Presupuesto de
la unidad de produccién y son valores que de una u otra manera
implican erogacifn a la empresa; tal es el caso del sueldo del
propietario (cuando é1 ejecta también la labor de administra-
dor) los privilegios (productos de la finca consumidos en la
misma finca, los cuales a veces se pueden considerar también
como Ingresos), etc. Estos son los Costos Implicitos, los cua-
les deben también valorarse.

Costos Fijos: Son aquellas erogaciones que no varian cuan
do en un corto plazo, cambia el volGmen de produccibén. El arren
daniento de la tierra, la remuneracién a los trabajadores perma-
nentes,. los intereses sobre capital invertido, algunos tipos de
deprecxacxén, etc. .son ejemplps de Costos Fijos. En el largo
plazo, es decir cuando puede variar la escala de produccidn,
estos costos fijos se pueden considerar también como variables.

Costos Variables: Son gastos que .cambian con el volfimen
de produccidn que se obtenga, tales como los. costos de. senillas,
fertilizantes, insecticidas, etc. Esta es la remunexaqmén al
uso de los factores variables. o

2.15;1; 'ias curva gé-Costos Totales:

" Los Costos FleS (CF) y los Varlables (cv), los cuales
se pueden dstinguir en una situacifn de produccibén a corto ylazo,
dan origen a la curva de Costos Totales, la cual se refiere a la
suna dé 1os dos anteriores.

.. De acuerdo a 1o expresado, las curvas de Costos Totales
se pueden observar en el siguiente gréflco, en ‘el cual:se repre-
senta la cantidad de producto obtenida en el eje horizontal, y
en el vertical los Costos de produccién.
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SEE S R e Costds Totales o
Costos variables
totales

,

Costos Fijos Totales

_Producto (Y)

o 72.15.2. Las curvas de COstos Unltarlos o Promedios

* Al anallzar ‘las ‘'rélaciones entre los Costos Totales
y el volGmen de producclbn, se pueden derivar los slguxentes
tipos de Costo Unltarlo. :

Costo Fijo Unitario: (CFU) es el costo fijo de producir
‘una unidad de producto; resulta de dividir el Costo Fiio Total
‘por la cantidad broducxda (CF/Y) y por lo tanto, su forma es
décreciente.

Costo Variable Unitario: (CVU) es el costo variable
de producir una unidad dé producto; resulta de dividir el Cos
to Variable Total ror la cantidad producida (CVT/Y) y su forma
es inversa a la‘del Producto Promedio (PP), estudiado anteriox
mente. Asf, cuando PP estd aumentando CVU estar§ disminuyendo,
cuando PP es m&ximo CVU es mfnimo, cuando PP esti disminuyendo
CVU est& aumentando.

Costo Promedio: Se refiere al sosto ‘Total de producir

una unidad. Arithétlcamente' CP = ~ y’puesto que

CT = CV + CF,‘CP =:CVU + CFU.

Por consiguiente, el Costo Promedio tiene una forma sinilar a
la del Costo Variable Unitario.

Costo Marginal: Es la variacibdn en el Costo Total el
obtenerse una unidad adicional de producto. Matemfticauente:
cT
Y

Ci1 =
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. ., Bl Costo Maxginal tiene una relacidn inversa con e1 Pro~
dquo Marg1na1 razén por la cual tlene la forma que lo cargc- -
terlza. S in ; . ‘ .

Estas Curvas de Costos Unitarios se pueden representar
grificamente asi: :

N - . . . oo . .
LR A - .

Vi

$/y

Y

2.15.3. MinioizaciSn de pérdidas por parte de un productor

De acuerdo al esquema anterior es posible considerar
diversos tipos de situaciones a las cuales debe dar adecuadas
decisiones el productor individual:

A, Si existe un precio ?5, el cual permite cubrir
los costos Promedios (CP) el productor puede continuar su pro-
duccibén. Cualquier precio por encima de Po reporta ganancia.
En éste anflisis b4sico se puede fundamentar una politica de
precios mininos de sustentacidn por parte del Gobierno.

B. A un precio P; (situacidn B) el productor cubre
sus Costos Variables Unitarios, pero deja de pagar una cantidad
de Costos Fijos igual a la diferencia entre B y el puntd minimo
de los Costos Promedios (CP). En este caso, el productor pruede
seguir o no produciendo, dependiendo de sus caracteristicas
" personales (solvencia, etc.), o de otros factores que le permi-
tan cubrir ésta pérdida.
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- +» : Cs A un precio Py, el productor no cubre ni sus Costos
ijas ni los Variables. - Por :lo tanto, no debe.seguir produciendo
pues s8i lo hiciera aumentaria sus pérdxdas, las cuales reduce de-
jandp. de producir.

Con el fin de conocer una aplicacifn préctica de estos
elementos de anflisis, se recomienda leer el Mimeografiado: "La
Colonizacién: Un Rectroceso en el desarrollo" (IICA-CIRA # 142)
~del doctor Ma&rquez Vaz,



TII. LA AGRICULTURA Y EL DESARROLLO

- ; r o . - I - o ‘N ’ ’

, " En esta parte del curso se desea que los participantes
intgg*en el conjunto de’.conceptos y relaciones tebricas estudia-
das anteriormente en el .andlisis del papel que juega la agricul-
tura en el desarrollo econdémico de cualquier pais. Es, por tan-
to, a los mismos participantes a quienes corresponde el determi-
nargesta~re1acién.,L

S;n embargo, ES contlnuacién se’ presentan un conjunto de
elem@ntos para éste andlisisi’ .. .- . o

: iy N S
N e L F e
- e - .y

3.1, ;nportancia‘ééxlahaqricultura eg&el 3esa}ro11o

Segﬁn varios autores, ‘la’ idea de desarrollo. 1mL11ca la
acumulac16n de capital, ‘el ‘cual mantiene:interés siempre que no
se deje a un lado el desarrollo social. Por lo tanto, pais sub
Sesarrollado es aquel que tiene buenas perspectivas potenclales
para utilizar wlds capital, trabajo o recursos dlsponlbles, pero
que debido -a.varias caracteristicas (econbmicas, politicas, de-
mogréflcas ¥ de salubridad, tecnolégicas, culturales, etc.) no
puede desarrollar ‘flAlOntPW“nte dichos factoxes.:.

La, 1mportanc1a de la agrlcultura en el desarrollo de l/
un pais se puede analizar‘en los. 31gu1entes términos generales

3.1.1.. En _la oferta de productos y factores de_ Eroducc16n del
f e ecto gricola al NoxAgricola ot

' a) Aumentando la oferta de productos como cosechas,
ganados Yy maderas:; Este aumento en la oferta. origina var1ac1o-
nes tanto en el wmercado interno, como en el externo de un pais,

}wrﬁ>, En el caso del mercado interno, .se puede analizar el
canbio en los siguientes ‘t&rminos: El .aumento de la oferta ori-
gina una baja en los precios por unidad de producto que va.al
mercado. Esta reduccién en los precios e¢guivale a un aumento en
el.insxnco 221 de los consuaideres, por lo cual ellos aumentan
su demanda por productos no agricolas o por servicios (de acuerdo
con el postulado de la baja elasticidad . ingreso de. los productos
agricolas), o tamblén incrementan sus ahorros, Todo ésto origina
aun; mayor crec111ento, mas capacidad ypara inversién,. mayor demanda
por,recursov (mano de' obra, etc ), ractorea éstos que 1nd1can un
mayor desarrollo. S o Cere : :

1/ Mayor inforwacibén en: Franco, Alberto. Economia Agricola.

Material Did&ctico #60. (mimeografiado) IICA-CIRA, Bogot4,
Febrero de 196¢. 20 p.p.
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En el mercado externo e interno, este aumento en la ofer
ta causa; ..payox .exportacidén, lo cual genera mayor nGmero de di-
v1sas que _ pueﬂen usarse para adqulrlr bienes de cgpztal Y SGtYl-
_¢ios no dlsponlbles en el pais. Esta situacibn orlglna un mayor
desarrollo 1ndus;rlal y mejor equlllbr;o en la producc16n total
Qel pais. s . , .

b) Aumentando la oferta de factores de produccién como
el capital, el ‘talento admlnlstratlvo, el trabajo humano, elemen
tos que se trasladan de la agricultura al sector no agricola.

3.1.2. En la demanda por productos y factores del sector no -
ragricola ‘efectuada por la agricultura.

Un admento én-la demanda por insuos produc1dos en el
sector no agricola, ‘de acuerdo con el anflisis anterlor, orlglna
una mayor expansifén industrial, éon lo cual hay un mayor uso de
los factores. de\produdblén (més empleo, nuevos ‘mercados para el
cap1ta1 etc. ).< T

: Este avance industrial trae consigo un mayor incentivo
para la inversidn 'en’la agricultura, con lo cual se garantiza un
pleno desarrollo de la produccibén agropecuaria.

‘3.2. T Interrelaciones entre el sector aqricola y el sector
industrial y de servicio.

Uno de los grandes interrogantes que afronta un pais
interesado en llevar adelante un programa integral de desarrollo
econfmico es €l saber hasta qué punto las nuevas inversiones de-
ben dirigirse' hacia el avance de la 1ndustr1a o a la exransibn
del producto agricola..

La mayorfa de las teorias sobre desarrollo econbmico di
fieren en el grado en que, seg(in las caracteristicas especificas
de cada nacién, asignan mayor 1mpbrtanc1a al avance del sector
agricola o del industrial.

Algunas de estas teorias hacen énfasls en el sacrificio
temporal de la agricultura para permitir una répida expansibn de
la industria la cual a su vez, ayudari posteriormente a moderni-
zar : la agricultura, Otras, por el cdntrarié, hacen hincapié
en la necesidad de-la modernizacién de la agricultura, la intrp-
duccidén de wétodos mecanizados de produccibn én gran escala
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y la expansién acelerada de 1la produccibén agricola como un gre-

irrequisita paqa una exitosa industrializacién (Ejemplos de estw

Eétééés Unldos y Japén).a;

Sln enbargo, y a pesar de las estadisticas que muestran la

','impoptancxgzdecreCLente de la agricultura en algunas economias

y el aumnento cada vez mayor de las relaciones tierra-trabajo y

capital-trabajo, nunca se llegari a reducir del todo la iuportan
cia del sector agricola. De acuerdo al andlisis hecho anteriox-
mente, la agricultura debe seguir suministrando las materias pri

. .mas para el _consuao bfsico y para el desarrollo integral de los

otros sectores -de la economia.

3.3.. Tipos Agricultura: -Problemas generales
Tres tiﬁos o étapas de desarrollo se pueden identificar
en la agricultura de América Latina:

3.3.1. Agricultura Tradicional:’

_ . En la cual se encuentra una product1v1dad por debajo del
promedlo nacional: es el-caso de los minifundios y latifundios,
ambos econbuicamente improductivos,. que se encuentran enh el cam-
po agricola latinoamericano.

Problemas.

é)'mBaJa producc16n por srea

C a4

. b) -Bajos.niveles de empleo- (Exceso ‘de wano de obra en el
sector rural).

c) Dwalismo-eecondmico; Subsisten ‘los dos casos extremos
- (latifundig y minifundio) en la tenencia de la tierra,
. ambos aconbmicanente iumproductivos.

d) Oferta de trabajo infinitamente ellstica: Al haber un
- cambio en los -salarios, hay un aumento wmés que Fropor-
:AC1ona1 en la-oferta de nano de obra.

e) Bajos nlveles de v1da en~e1 sector‘rural
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3.3.2. Agricultura de Tran81c16n-

Lo T _-l: £~

-,

SR wLa product1v1dad esta alrededor del promedxo y 1la pro-
guccidn se distribuye para el consumo familiar y el weércado.-
Ejemplos de este tipo de agricultura son ‘las:explotaciones "me-
dianas" que emplean innovaciones .tecnolfgicas y pequefias maqui-
narias; sinembargo, este tipo de explotaciones pueden convertir-
se-en el tiempo en latlfundlos o mlnlfund1os (Agricultura de ti-
po prlmltlvo). ' R :

‘ N

_ - Problemas: ' S

‘a) Oferta de trabajo infinitamente el&stica en la agri
cultura y ascendente en el sector industrial. - -
b) Escasas alternativas adicionales de produccién, so-
bre todo en lo que se reflere a los productos de ex
-~ portacibn.

3.3.3. Agricultura comercial:

La productividad estf por arriba del promedio y la casi
totalidad de la. produccibén-va. a los mercados. Este es el caso de
fincas cercanas a los centros de: consumo, con un uso intensivo de
tierra, trabajo y capital.

Problemas:

a) Escasas alternatlvas de produccién para la explota-
cibn. : -

b) Aumento en los costos de los 'insumos tecnolégicos
y del capital.

c) Problemas creados pgbr intereses extranjeros, los
cuales crean a veces dificultades politicas cowo
la intervencién y las presiones indebidas sobre los
gobiernos locales.

_ ..El sector agricola en general presenta varios problemas
inherentes, los cualés ya han sido analizados eh este curso, en
la parte de Conceptos y Relaciones Econbmicas, Dichos problemas
generales son los siguientes: o



a)

b

c)
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Baja elasticidad de la demanda, O sea que al aumen-

- tar bastante el precio .la cantldad demandada sélo

se reduce en poco.

Baja elast1c1dad ingreso, lo cual signlflca que -en
los paises subdesarrollados las familias de escasos
recursos gastan casi la totalidad de sus ingresos
en alinentos. Al aumentar los ingresos, menos de
su proporcién se gasta en alimentos, o lo que es

-lo mismo: un cambio en el ingreso s8lo jproduce un
. pequeilo cambio en la demanda de 1os productos agri
1mcolas. oA x

Mercado imperfecto de productos y recursos, lo cual
se.analiz6 detenidamente al hacer referencia a las
condiciones tebricas de Competencia Perfecta.

3.4. Causas._aparentes de los problemas de la agricultura:

Algunos factores condicionan los problemas mencionados
anteriormente. Entre estas causas aparantes se pueden mencionar
los siguientes:: - oo -

a)

b)
c)

d)

e)

£)

g)

Mala determinacién del lugar de la agricultura en la

economia de cada pafis. Se hace necesario prestar
atencién a la relacibén agricola-industrial, fijar
politicas de importacibn y exportacibn, ete.

Concentrac16n de la propiedad y uso ineficiente de

- la tierra.

' DesperdlCIO de mano de obra. Hay desocupacibn y

subocupacibn.

Malas politicas de comercializacién y tributacibn
Inadecuadas~politicas de precios minimos de insumos,
para hacer frente a las caracteristicas especificas

de la oferta.y demanda agricola.

Falta de servicios adecuados (Crédito agricola, in-
vestigacién y extensibn).

Inadecuada inversidn en obras de infraestructura
(caminos, carreteras, distritos de riego, etc.).
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v Y mnchas otras cond1c1onea que desfavorecen al sector
agricola, haciendo que muchos de los. programas gubernamentg"es
sean insuficientes de acuerdo a los problemas rurales de ceda
Paiso oot Al '

A

3.5;-4_’ Objetivog,Generg s de la Politlca Agrarla

I La politlca agrarla se con91dera como una parte de 1la
politica general de un pais. De conformldad con los problemas
agrarios planteados anteriormente, los objetivos generales de
una politica en este sector pueden ser agrupados asi:

- - oa) - Aumento de la capac1dad de empleo rural e 1ncremen-
to de los Ingresos agricolas.‘

- b) Redlstrlbuc16n de 103 recursos productlvos.

¢) Incremento de la produccidn. de algunos renglones
de .consumo interno. y externo,vunldo a: Oferta g , .
precios razonables jara los cbnsumldores, desar;o-df
llo industrial acorde y crecimiento ordenado urba-
no-rural.

. -~
-

3.6.- v.Instrumentos prlnclpales de Politlca Agrar;a

Dlversos son los elementos o 1nstrumentos que la poli-
tica agraria puede utilizar para el cumplimgiento de sus objetivos

generales. A continuacién se menciona algunos de estos instrumen

tos, cuya aplicacién a la situacién especifica de cada pais queda
al andlisis de los participantes en.el curso: ., . ;)

a) Reforma Agraria

-

b)' Serv1c1os adecuados (Crédlto, exten316n e investiga-
cibn).

c) Politlcas.dé ﬁgecios‘én_genéial
d) Educacién,

€) Comercializacién



£f)

'ﬁgf;f

h)
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el

SeguroshAgricolas. En América Latina s8lo los hay
en México y Argentina. Se pueden programar estos
seguros para que el ingreso agricola resista ‘wés

el impagto de xxesgos 1ncontrolab1es.

Inver31ones Pﬁbllcas

Asistencia técnica agr0pecuar1a y con adecuado cri-

= terlo ‘nacionalista,

NS ..

i)

Objetivos sociales: Salud, condiciones de trabajo,
seguridad personal organizacién social, etc.

Asi como otros incentivos que puedan estimulax la pro-

ducc16n agropecuarla.;
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