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ACTO DE INSTALACION DEL CICLO
DE EVENTOS

Dr. Freddy Rojas Parra
Presidentede FEDECAMARAS

Distinguidos miembros del presidium; sefiores participantes en este
primer encuentro constructivo, alrededor de un tema de tantasignificacién para
nosotros como es el de la realidad y el futuro del 4rea agropecuaria de la
economfanacional

. Desde un primer momento, cuando fuimos invitados a participar, Queremos brindarle al
organizar y copatrocinar estas sesiones de trabajo, lo hicimos con el mismo ‘g, agropecuarioel
. entusiasmo conel cual nos involucramos en el mes de enero, aun planteamiento mismo énfasis puesto
global de preocupaci6n, de inquietud, y de didlogo con el sector piblico en el programa de
nacional, para tratar de atender un clamor, més que reclamo, de todo el sector intencion para la
. . P : transformaciondela
. productivo empresarial venezolano, que se mueve, que mvierte y dedica . avenezok
esfuerzos cotidianos en el 4rea agropecuaria de Venezuela.

Sentimos, que no habjamos tenido en ese sector, el mismo énfasis, la
misma atencién y por supuesto, la misma prioridad que se le ha prestado enel
programa de intenci6n de transformar laeconom{a venezolanay ffjense bien el
nombre que estoy usando, el programa de intenci6n de transformacién de la
economfa venezolana, para este sector al cual le estamos dedicando nuestro
tiempo en el dfa de hoy y en las préximas sesiones, més que para los otros
sectores de la economia.

Realmente en lo que se llamé la Carta de Intenci6n, fijada con los -
organismos multilaterales, no estaba concebida una definicién clara para este
sector, en términos de definici6n de programas concretos, de prioridades, metas,
I compromisos, términos de crecimiento, etc. Y ha venidoresistiendo, a pesarde .
todo, las consecuencias del proceso de cambio de 1os tres primeros afios de esta
economfa y estd mal que bien sobreviviendo en el 4rea agricola y en el 4rea
pecuaria, més por la estructura del sector, por la buena intencién y la vocacién
deseguirinsistiendo enla actividad que tienen nuestros productores venezola-

nos.

Lleg6 el momento de hacer una evaluaci6n de lo logrado, en términos Debemos evaluar lo
positivos y negativos, de determinar qué impacto ha producido el proceso de logrado en estos afios y
ajuste de estos tres afios en el sector agropecuario, y enfunciéndeesaplataforma lanzar un programa
de anélisis, lanzarun programa agresivo, que tengalas consideraciones del caso agresivo.

y sobre todomuy adaptadoa larealidad venezolanay latinoamericanade nuestra -
producci6n agropecuaria, de tal forma que podamos conectarla articulando al
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sectoragropecuario conel restode lacconomfa. Hoy luce unsector desatendido,
desarticulado, que independientemente del crecimiento en algunos rubros de la
producci6n, no muestra por sf mismo, en conjunto, en una forma homogénea,
unas perspectivasde crcclmncnto estable y sobre todo un futuro alentador para
lainversi6nprivada.

Esrecalmenteinteresante y oportuno quele dediquemostodoeltiempoque
haga falta a este didlogo. Nosé siel hechode estaren unauditorio lofacilite, pero
cl disefio de nuestras sesiones de trabajo es €se, es ofra lagente que conoce de la
materia porunrato, perodespués ofrnos todos para verde qué manera, enunaforma
coordinada y concertada, logramos plantear y proponersoluciones, ensesiones de
muy altonivel, conuna participaciénmuy calificada,conunainvitaciénpreconcebida,
paraqueseade genteconocedora y representativa, lasquenos permita aportaralos
organismos auspiciadores de estas sesiones, unassolucionesenunmomento,donde
cuestasintonizarse con el afio 2000, por las circunstancias que estamos viviendo.

Hagamos abstraccién de este bache y estas circunstancias dificiles que

" Sstamos atravesando como pafs, y tratemos, por lo menos durante unas horas,

de ubicarnos con un paso al frente, un paso de mucha visi6n futurista para ver
de qué manera, de una vez por todas, le damos un enfoque apropiado a nuestro
sectoragropecuario, para que la gente vuelva al campo, para que la gente sienta
que hay allfoportunidades y para que nuestros inversionistas, definitivamente se
sientan motivados a permanecer enesta actividad y aseguirinvirtiendoenella,
que requiere de tanto esfuerzo.

Creo que Fedecimaras hatomado una buena decisién al incorporarse
aesteprocesode didlogo. Siempre estaremos abiertos, dispuestos, no solamente
los miembros del Directorio, sino los empresarios engeneral, enlamedidaen que
scan invitados para dialogar y compartir. Hoy tenemos en representacién
nuestra, como expositor, al doctor Alberto Poletto, persona muy calificada en
cl tema que va a tratar, quien conoce muy bien nuestra forma de pensar sobre
esta materia. Quiero desearles éxito; decirles que en Fedecidmaras estamos
también ansiosos por losresultados a los cuales podamos llegareneste diayen
las préximas sesiones, y sobre todosiento que esas conclusionesdeberdn servir
de base para nuestro didlogo en la asamblea anual en el mes de julio, con los
candidatos presidenciales que vamos a tener de visitaen Fedecdmaras.

Acusamos la presencia y damos la bienvenida a Cruz Hemnéndez
Quijada, Presidente de Fedeagro. Creo que el trabajo intersectorial es funda-
mental. La cadena agroalimentaria de alguna manera se esté tratando de
restablecer. Habra conflictos, diferencias, circunstancias de antagonismo de
algunos instantes, pero creo que lo importante es que el objetivo es recuperar
ambos sectores 0 al sector como un todo, de tal manera que por encima del
interés especifico de alguna rama, se imponga el interés del conjunto.

Hagamos abstraccion
de las dificultades que
atraviesa el pafs, para

darle un enfoque

apropiado al sector
agropecuario

Se estd tratando de
reestablecer la cadena

agroalimentaria.






Es propiciala presencia de Cruz Herndndez Quijada, pararesaltar esta

parte, donde Fedecdmarasle corresponde ungran papel de conciliador y propiciador
deldislogo.

Conestas palabras, conestepisode conversaciény definidoel objetivo,
estandadas las condiciones paraque empecemos a ofr anuestrosconferencistas en
cl dfa de hoy, y sobre todo, para abrir el didlogo.

No se inhiban por el hecho de estar en esta sala un tanto solemne.
Quisiéramos que fueran muy participativos, porque realmente es el enfoque que
quisimos darle a este trabajo, dado que las conclusiones son las que vana medir
realmente la calidad del esfuerzo que estamos rindiendo. Muchas gracias.
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TENDENCIAS TECNOLOGICAS, ECONOMICAS Y POLITICAS
PREVISIBLES PARA EL PROXIMO DECENIO Y SUS IMPLICACIONES
PARA EL SECTOR AGRICOLA DE AMERICA LATINA Y EL,CARIBE.

Dr. Martin E. Piieiro P.
Director General del IICA

Seiior Presidente de Fedecdmaras, sefior Viceministro, sefior Director
Emérito del IICA, Sefiores Miembros de la Mesa Principal, sefioras y seiiores:

Primero que todo, quiero expresarles la satisfaccion personal de estar
participando con ustedes en esta reunién, de estar aqui en Caracas, Venezuela,
conamigos y tal vez también, acompafiindolos en este momento tandificil que
ustedes estin viviendo desde el punto de vista politico ¢ institucional. Como
decfacl Presidente de FEDECAMARAS, scguramente va a ser dificil entablar
un didlogo sobre el afio 2000 en un momento en que hay problemas tan
inmediatos y tan graves en el corto plazo.

Al hablar de tendencias futuras, de alguna manera uno est4 haciendo
predicciones sobre el futuro. Por tanto, lo que voy a decir me parece que debe
estarorientado hacia las tendencias principales del futuro y tratar de sentar un
poco el tema, las bases, para las discusiones que puedan surgir a continuacién
de la presentacion.

Concentraré mi exposicion en tres temas: primero, las tendencias
politicas y econ6émicas a nivel mundial, que tienen importancia principal parala
agricultura. Segundo, algunas tendencias econémicas aplicadas en laregiény
en nuestros paises en particular, que también inciden sobre la agricultura y,
finalmente, algunos comentarios sobre los aspectos tecnolégicos.

Comenzaré con el primer tema, que es un resumen de la situacién
mundial, diciendo que hace tal vez dos afios, cuando la disolucién del mundo
socialista y particularmente de la ex Uni6n Soviética, pareci6 que el mundo se
encaminaba rdpidamente con solidez a una etapa de equilibrio y hacia la
redefinicién o aladefinici6énde unnuevoordeninternacional, relativamente facil
de predecir.

Hoy me parece que el panorama es mucho més confuso y lleno de
incertidumbres, tambiéna nivel mundial, porla apariciénde conflictos regionales
como el de Yugoslavia. Otro tema de particular preocupaci6n e importancia
paratodo el mundo es el proceso de reorganizaciénde los paises de la ex—Uni6n
Soviética, 0 del este europeo, donde todaviaes incierta laformade organizacion

queadoptaran.

Sentar las bases para
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Todoestoestiaunadoa signos bastante clarosdeunposible estancamien-—
to en la economia mundial, por evidentes dificultades en la estructuraci6n del
comerciomultilateral y principalmente enloquees elnudodel comerciomultilateral
enlaRondadenegociaciéndel GATT. Estostemas hacenque seaparticularmente
dificil para América Latina, el imaginar c6inosera el mundo afines de 1a préxima
década oenlapréxima. Sinembargo, y apesardetoda esta visi(nunpoconegativa
otalvezmarcandolas incertidumbres, creoque hay algunaslineas ytemasgenerales,
quenos permitentratar deenfocar y darunaideaméas omenosclarade cudles serdn
losescenario que tengamos que enfrentar en cuanto ala agricultura de nuestros

pafses.

Y estosson los temas positivos que yoquicroenfatizar enloque quedade
laexposicion: Primero, desdeel puntode vistade la economfa global, mencionar que
estamos viviendo dos procesos simultdneos y tal vez convergentes; que son la
globalizaciéndelaeconomia y laconformacién y profundizacién delosacuerdos
regionales, desde el puntode vistadel comercio.

Digoqueestos fenémenospuedenserconvergentes yseriaidealque fueran
convergentesencllargoplazo. Seguramente vaaserasi, si essatisfactorioy répido
clfin dela RondaUruguayadel GATT.

Si por el contrario, la Ronda Uruguay no tuviese un fin satisfactorio,
entonces la conformacién de bloques econ6micos seria seguramente un
escenario posible y tal vez no demasiado conveniente para nosotros. Cabe
preguntarnos: ;Cudl es la importancia que esto ticne para nosotros y para la
agricultura en particular? La respuesta estaria en que no podemos confiar
totalmente en laexistencia de un marco de comercio multilateral favorable.

Surge aqui, la importancia de fortalecer los acuerdos regionales, la
importancia de pertenecera bloqueseconémicos y la importanciade establecer,
lomés rdpidamente posible, mecanismos de comerciointrarregional especiales
comopor cjemploel GrupoG3, los acuerdos bilaterales con Colombia, el Grupo
Andino, y la posibilidad de pertenecera unbloque hemisférico, enrespuestaa
la llamada "Iniciativa para las Américas".

Quiero enfatizar que en un marco de incertidumbre, el comercio
multilateral y todo lo que tiene que ver conlos acucrdos regionales y especial—
mente conlos tratados de comercioentre pafseslimitrofes, tiecnenuna particular

importancia.

Segundo: Las dificultades en el GATT son evidentes y esto va a ser
tema de unas exposiciones posteriores, por lo que no quicro expandirme.

Obviamente estamos endificultades, sinembargo, siestamos pensando
enel Siglo XXI diria que hay evidencias positivas en torno a la posibilidad de
quecl comerciomundial se expanda para la agriculturade AméricaLatina. Creo
firmemente que Europa, Jap6n, Corea y otros paises industrializados, necesa-
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riamente vana abrirsus mercados a los productos agricolas progresivamente en
los préximos 10 afios. Hay razones de indole financiera: la incapacidad de
mantener la actual politica agricola y especialmente el componente subsidios a
las exportaciones.

Lasnuevas preocupaciones sobre el medio ambiente, lavinculaciéndel
cfectonegativo de una agriculturaintensiva, comola que actualmente tienen, el
impactosobre losrecursos naturales, la contaminaciéndel medioambiente y la
evidente y rdpida pérdida de poder politico del sector agropecuario en Europa,
hace inevitable que progresivamente, las medidas de cambio que se tomaron
inicialmente ¢l afio pasado, se profundicen en el futuro inmediato.

Estoquiere decir, que a medianoy largoplazo, nuestras oportunidades
deexportaciony de penetracion en los mercados internacionales vaa ser mayor.
A eso tenemos que agregarle 1a posible apertura de nuevos mercados, particu-
larmente en el este europeo, que serian de vital importancia para la produccién
subtropical de la América Latina. ;Qué quiere decir esto para la agricultura?.
Esto quiere decir que existen nuevas oportunidades de exportacién y también
significala necesidad de ser eficazmente competitivos, parapoderentraren esos
mercados.

Igualmente seiiala la necesidad de tener y de desarrollar en el futuro
inmediato, mecanismos de promocién de exportaciones y de negociaciones
comerciales, paraser capacesde adaptarnos y de entrar adesarrollar mecanis-
mos de exportacién en estas condiciones de mayor competencia en el mercado
internacional y en mercados para nosotros hasta ahorarelativamente descono-
cidos. Esto requiere de un enorme trabajo a nivel piblico y a nivel privado.

En primer lugar tenemos que es de particular importancia que estas
oportunidades en los mercados internacionales, esta posible expansién del
comerciomultilateral, también esté acompaifiadade cambios importantes desde
¢l punto de vista cualitativo de la demanda de productos agropecuarios. La
demanda va a estar mucho menos en los tradicionales "commodities"
agropecuarios, y mucho més vinculado a productos claborados que estan
acompaiiados por un control de calidad y por marcas industriales. Es decir, la
expansi6n de las exportaciones agropecuarias va a tener que apoyarse mucho
més en productos elaborados.

En segundo lugar tenemos que en el caso de algunos mercados,
especialmente en el europeo, va a existir un mayor interés en productos
agropecuarios con cualidades especiales, tales como un menor uso de
agroquimicos, que responda a ciertos mercados especiales, 0 a la llamada
agricultura orgéanica. ;Qué quicre decir esto desde el punto de vista de lo que
tenemos que hacer con la agricultura?. Primero, imaginarnos un nuevo patrén
tecnolégico, distinto al que hemos utilizado en el pasado, mucho menos
vinculadoy muchomenosbasadoen el uso intensivode energfa y agroquimicos,
que nos permita tener acceso a esta nueva demanda en nichos de mercados
especiales.
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Segundo, reconocer que la articulaci6n de la agricultura primaria con
el sector agroindustrial, es tal vez el nudoprincipal del éxitodel futuro, nosélo
porque nos dara una agricultura con mayor valor agregado, con mayor capaci-
dad de reactivar la economfa en su conjunto, de generar empleo y excedentes
econ6micos, sino también porque es la llave principal al acceso de los nuevos
mercados y ala posibilidad de entrar a los mercados de altos precios, que rompa,
dealgunamanera, el ciclode términos de intercambio negativoque hemos tenido
en los dltimos afios. Y un tercer tema de importancia, vinculado al anterior, es
la internacionalizaci6n del mercado de capitales. Lo que ha caracterizado la
cconomia mundial y lo que ha liderado el proceso de su globalizacién, son
justamente los mercados de capitales y sus enormes flujos circulando por el
mundo. Los movimientos de capital o el valor del capital que se¢ mueve
anualmente en el mundo, es casi tres veces el valorde loqueson el comercioreal
de bicnes y servicios; es decir, muchisimo mayor que el comercio de bienes y

Laimportancia, paralaagricultura, del movimientode capitales, es que

sontambién el principal mecanismode transferencia internacional de tecnologfa. -

Esto tiene particularimportancia en la agroindustria, porque si queremos tener
un desarrollo agroindustrial rédpido y un desarrollo agroindustrial que nos

permita tener una nueva insercién internacional en los mercados de los pafses -

industriales, necesitamos tener presente que esto vaa estarapoyado fuertemente
enloquepuedanserlos "joint ventures", las inversionesenel sector agroindustrial,
como mecanismo de transferencia de tecnologfa del desarrollo agroindustrial,
pero también de la apertura de los propios mercados internacionales. ;Qué
significa esto desde el punto de vista de nuestra propia politica?. Significa la
importancia de la estabilidad macroecon6mica y de los incentivosala inversién
del capital internacional, en lo que tiene que ver en el sector agroindustrial
{C6mo incentivamos? ; C6mo promovemos? ; Cémo facilitamos el estableci-
mientode los "joint ventures”, el establecimientode la agroindustria y del sector
agroalimentario de los paises industriales en nuestros propios paises?.

Esto es untema no sélo de caricter técnico y econémico, sino con
enormes connotaciones politicas, que cada pafs tiene que razonary pensaren el
contextodesu propiarealidad econ6micay politica. Esuntemaquenecesitamos
discutir, sin querer dar aqui una receta universal para toda América Latina. Lo
quicrorecalcar comoun temacentral de c6mo clegimosel esquema de desarrollo
futuro.

Estos son los tres o cuatro planteamientos que yo quisicra resaltar a
nivel de laeconomia internacional. Creo que existe una enonne dificultad para
predecir exactamente c6mo se van a configurar estos temas en la préxima
década, pero éstos son los temas que tenemos que mirar y discutir con particular
énfasis.

En el segundo aspecto hay dos temas principales: los programas de
ajuste y los procesos de integraciénregional. En Venezuela se han presentado
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las dos cosas. Han tenido una enorme iniciativa y han progresado rapidamente
enambos campos, en la integraciénregional y particularmenteen la integracién
bilateral con Colombia. También han puesto en marcha y han progresadoen el
camino del ajuste macroecon6mico.

Quisicra enfatizar dos cosas. Primero, que no estan solos en este
proceso, que toda América Latinahaseguido unavia parecidaalade Venezuela.
Y segundo, que me parcce que este camino tiene lineas y etapas claramente
diferenciables enun sentido general, que permite también pensar un poco hacia
el futuro, siguiendo un mecanisino de ajuste.

Todos los procesos de ajuste iniciados en los pafses de América Latima
han tenido tres ctapas claramente identificables. Una primera etapa, donde el
objetivoprincipal siecmpre fue atacar los sintomas de la crisisdela décadadel 80
,especialmentela inflaci6n. Esto desencaden6unacrisis desde el puntode vista
formal, al presentarse la incapacidad de pagar la deuda externa. De aqui se
desprende que ¢l sfntoma fundamental desde el punto de vista de las economias
nacionales, fue la inflacién.

Los instrumentos de esta primera etapa se reflejan en un manejo
restrictivode la politicamonetaria y unesfuerzodeliberadode controlarel déficit
fiscal comocl factory el motor central detrds dela inflacién. Estollevéa politicas
esencialmente dirigidas a controlar el gasto piiblico y porlotanto acontrolarla
intervenci6én del Estado en el 4mbito no sé6lo productivo, sino en los &mbitos
tradicionales de los servicios piblicos o los servicios de promoci6n a la
produccién. Dicho endos palabras, al achicamiento del Estado. Esta primera
ctapa cn general, hatenido pocoefecto y pocoimpactosobre la agricultura, que
resisti6 bastante bienlaspoliticas recesivas y bastante bientambiénel achicamiento
del Estado en ¢l sector agropecuario.

Una segunda etapa bien marcada y que sienipre ha seguido a esa
pnmcra ctapa, fueel encarar las causas estructurales dela crisis de ladécada del
80, que estaban basadas en mercados cerrados, generadores de ineficiencias en
el sector productivo, tanto agropecuario como industrial, y en la excesiva
intervenci6n del estado, no s6lo desde el punto normativo y de provisién de
servicios, smo también en la estructura productiva. Aqui los instrumentos
centrales han sidola aperturacomercial, la integraciénregional, el ordenamiento
fiscal y el comienzo de las privatizaciones, o sea, de laentrega al sector privado
de éreas y de sectores tradicionalmente de intervencién del Estado.

Esta segunda ctapa sf ha tenido un impacto importante sobre la
agricultura, porque de alguna manera ha significadoladesprotecciénde algunos
desus subsectores que estaban amparadosen el esquemade politicacconémica
tradicional. Igualmente hasignificadoel debilitamientode losservicios piblicos
alaagricultura, algunos de ellos imprescindibles, tales conio la investigacién y
la extensi6n agropecuaria, la regulacién de los mercados internos, etc. Y aqui
sfimporta pensar cudles son las medidas necesarias y especificas para el sector
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agropecuario, para poder encauzar al sector en este proceso de progresiva
desproteccién especialmente en la provisién de servicios.

Finalmente, unaterceractapa, donde el objetivo principal esla bisque-
dade la competitividad en el largo plazo. En este aspecto hay dos instrumentos
principales: Lareestructuracién econémica, nosélo global, sinoanivel de cada
uno de los subsectores, y lo que se¢ ha dado en llamar la reforma del Estado.
Sospecho que en ¢l caso de Venezuela seguramente estén entre la segunda y
latercera etapa, donde paises como México, CostaRica ytal vez Argentina, han
entradodefinitivamente y de lleno a esta tercera etapa, donde la concentracién
principal de la atencién del sector piblicoes lareestructuracién econémicay la
Reformadel Estado.

Quiero enfatizar aqui que, desde ¢l punto de vista de la agricultura,
entrar en esta tercera ctapa representa una gran oportunidad, un gran desafio y
también una gran oportunidad, porque en ¢l contexto de una economia méis
abierta, de una economia tal vez méis competitiva y con cierta posibilidad de
entrar en los mercados intemacionales, o por lo menos en los mercados
regionales, la agricultura tiene la oportunidad de convertirse nuevamente enun
sector importante de crecimiento econémico y de acumulacién de beneficios
generales. Pero el enorme desafio es: ;c6mo podemos mover la agricultura?
(c6mo podeinos modemizarla buscando una agricultura agroindustrializada,
con capacidad de competir en términos de igualdad en estos mercados
internacionales.

Y aqui necesitamos identificar los sectores que puedenser competiti—
vos en ¢l largo plazo, porque no todo el sector agropecuario puede ser
competitivo en el largo plazo. Hay algunos sectores que si pueden entrar a
competir, otros van a tener dificultades. ; Cémo identificamos cuéles son los
subsectores ganadores y c6mo definimos una politica de aliento y de inversién
en esos sectores que son la agriculturadel futuro? ; Cé6mo definimos programas
detransici6n, sobre todo paralos sectores que van a tenerdificultades enel corto
plazoy enel medianoplazo? ; C6mo hacemos para socializar, de alguna manera,
los costos de latransicién y darle alternativasalos sectores y alas personas que
estan vinculadas a los sectores con dificultades de corto y mediano plazo? Y
finalmente, c6mo recreamos el sector estatal? ; C6mo recreamos los servicios
piblicos con una mayor y nuevarelacién y vinculacién con el sector privado?

Todoestose logra buscando nuevos mecanismos de concertaciény de
participaci6n del sector privado en la provisién, conjuntamente con el sector
publico, de los servicios que deben ser necesariamente prestados.

Aqui hay temas de enorme envergadura, de enorme dificultad, pero
quede alguna manera me parece que sonlos temas centrales paradiscutirenuna
nueva politica agropecuaria en un sentido general. No hay ninguna duda que el
mundo esta entrando en una tercera revolucién tecnolégica y que entrar y ser
parte de estarevolucién esté en el centro de tener una agricultura competitiva.
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Los paises que picrdan el tren en ¢l cambio técnico, en montarse en esta
revolucién tecnolégica, no podrén ser competitivos a nivel internacional.

Nopodremos teneruna agriculturacapaz deenfrentar las condicionesde
unaeconomia abierta, porloquetendremoslaalternativa de sacrificarla agricultura
o volver a una economfa cerrada. Pienso que ninguno de estos esquemas son
convenientes. Aqui hay tres 0 cuatro temas que nose puedenobviar: Primero, hay
undesarrollorelativamente rdpido de lo que podemos llamar genéricamente la
biotecnologia, que serd unimportante componentede ladefiniciéndelas ventajas
comparativas enel futuro; los pafses vanatenerunaagriculturacompetitiva,nosélo
sobre 1a base de recursos naturales, sino tambiénsobre el acceso y el control de la
biotecnologiaen cuantoa suaplicaciénhacialaagricultura.

Todavialabiotecnologia noha tenidomayorimpacto, peroendicz afios,
enclsigloXXI,sindudalavaatener, y paranuestrospafses noseré ficil tener acceso
paraaplicaresas biotecnologia enlaproducciénagropecuaria.

Segundo: es necesario definir un nuevo patrén tecnolégico, menos
dependiente enlos agroquimicos, que preste unamayoratencién ala conserva-
ciénde los recursos naturales. Estonos6lo es importante desde el puntode vista
de mantener nuestros recursos naturales, es importante desde el punto de vista
de poder acceder al mercado internacional, porque ese tema va a ser un nuevo
mecanismo potencial, de exclusién del mercado internacional.

Asicomo eneste momentotenemos tarifas y tenemos restricciones de
caricter sanitario, scguramente en dicz 0 quince afios también los pafses
industrializados habran inventado restricciones vinculadas ala formade produ-
cirenrelaciénal medioambiente. Este es untema tremendamente complejo, que
nosotros en América Latina tenemos que darle una atencién central.

Tercero: Tenenios que hacer un esfuerzo necesario para integrar la
agricultura primaria con el sector agroindustrial. En esto hay un elemento
tecnolégico fundamental. Hemos hecho, en América Latina, un esfuerzo
importante paradesarrollar organismos de investigaciéntecnolégica dedicados
alaproducciénprimaria. Hemostrabajado el tema de la competitividad, es decir,
de desarrollaruna agriculturacompetitiva apartir de trabajar contecnologia para
¢l sector primario que disminuya costos y aumente la produccién por hectérea.

Eso esimportante, peroes insuficiente, porque comomencioné anterior—
niente, enel futuro, lacompetitividadno vaadepender delos costosde produccién
enel sector primario, sino que vaadepender engranmedidade laarticulaciénde
laproducciénprimariacon la agroindustria y la capacidad de exportar productos
agropecuarios procesados, con calidad y con marcas especiales para nichos
especialesde mercado.
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Estosignificaque tenemos que pensar en organismosdistintos delos que
tencmosactualmente; tenemosque pensaren unnuevoparadigmainstitucional que
nos lleve a este nuevo patrén tecnol6gico y que tome el tema del desarrollo
tecnolégicoensu conjuntoparatodo loque podriamosllamar el sector agroalimentario,
comolollamanen Europa.

Segundo, quetambiénnecesitamosnuevos profesionales. Losagrénomos
actualesnosomossuficientes paralos nuevos desafios tecnol6gicos. Lasuniversi-
dades y lasescuclasde postgradoticnenque pensarennuevos perfiles profesionales,
nicjor adaptados a este nuevo desafio tecnolégico que enfrentaremos en los

Estamos viviendo unadécadade enormes cambios a nivel mundial, de
profundos y rdpidos cambios a nivel regional y en el interior de cada uno de
nuestros propios paises; que enel contextode estos cambios, laagriculturatiene
desafios y una enorme oportunidad. Creo que nuestra agricultura puede ser,
como fue hace 30 6 40 afios, ¢l ¢je del desarrollo futuro de toda la economia; es
decir, de la cconomia global en nuestros paises. Muchas gracias a todos.

PREGUNTAS Y RESPUESTAS

Nelson Calabria de Guérico, Productor Agropecuario.: Unade las
cosas que mis me preocupa de c6mo sentar el futuro es precisamente la
necesidad del ajuste tecnolégico, el mejoramiento enla transferenciade tecno-
logia y me preocupa esto porque dadala situaci6én actual de estos cambiosen la
manera de la conduccién econémica de los pafses, conozco de cerca el mio y
lamentablemente poco del restode Latinoamérica, observouna tendenciade los
gobiernos a olvidar el papel que deben cumplir en el desarrollo de su sector
primario en lo referente al sector agropecuario.

La tecnologia cuesta dinero. La tecnologia hay que pagarla, hay que
nicjorar estos niveles tecnol6gicos delas universidades propias. Endefinitivase
necesita dinero para eso. El gobierno, en algunos casos por escasez y en otros
pornegligencia, se olvidade ese aspecto. Por otraparte, los ajustes econémicos
llevanal sectoragricola —porlo menos en Venezucla- a enfrentarunasituacion
cconémica -y valga la redundancia- sumamente dificil, donde escasamente se
puede yasoportar el nivel tecnol6gico o del paquete tecnolégico que se conoce
actualmente. De alli que veoun tantodificultoso poder ajustar el nivel tecnol6—
gicoanuestraagricultura para hacerle frente al préximo siglo,que yalotenemos
aqui. Me gustaria, por favor, que me hablara un poco sobre eso.

Dr.MartinPiieiro: Eludnicocomentarioquequisicrahaceresquesin
negar obviamente las enormes dificultades que la agricultura venezolana est4
enfrentando en este momento como consecuencia dela progresiva aperturadel
mercado- yonocompartiria,alomejor, la visién un poconegativaque esta implicita
enlapregunta, porqueel que haya dificultades no quiere decirque con politicas
adecuadas, y conel esfuerzoadecuado, laagriculturavenezolananopueda competir
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competirconlos paises limitrofes y tambiénconlaagricultura mundial.

Loqueseguramente escierto, tantopara Venczuelacomoparael restode
lospaises, (inclusive los pafses con unamayortradiciénagricola, comopuede ser
Argentina, que es mi pais, Uruguay, 0 Brasil), es que seguramentenoesposible ser
competitivo en un contexto de apertura econémica en todos los rubros de la

producciénagropecuaria

Hay pafsesqueticnencondicionesespeciales para ciertos rubrossin reunir
todaslasalternativas ecoldgicas. Esto conllevaa lareestructuracién econémica.
Cualquierprocesode aperturallevainevitablemente unprocesode reestructuracién
econémica. Estovaaserciertoenlaagriculturacomovaaserciertoenel sector
o hastrial

No vaaserposible que cada pafs latinoamericanoproduzca todalagama
debienesindustriales. Vaa tencrque especializarse enrazéndesu historia, ventajas
comparativas naturales, de situaciones circunstanciales, de éxitos circunstanciales y
a veces decididos por la suerte, en ciertos sectores en los cuales pueden ser
competitivos. Igual sucederden laagricultura. Debemos tener unaactitud positiva
yde confianza de que la agricultura siempre fue importante en América Latina,
sicmpre fue importante en Venezuela y que conun esfuerzoadecuado, tiene que
poder competir. ; Cudles sonlasacciones concretasque el pafstieneque hacer? Eso
seguramentese discutird en el ciclode conferencias, peroalomejorexcede loque
deberiamos discutireneste momento.

Luis Arias, Fonaiap: Doctor Piiiciro, usted hace un gran énfasis en el
problemadel mercadoexterno. Yojuzgoqueatinporlaviaagroindustrial, es decir,
poentregando productos primarios sinoproductos secundarios, delsectortransfor—-
mador; esos mercadosnosonlosuficientemente amplios ni abiertos comoparaque
gran parte de la produccién agricola nacional, dependa de esos mercados. En
cambionohacetantoénfasisenelproblemadel abastecimientointernode alimentos,
endonde piensoque hay que tratar de manera mucho mas intensa porrazones de
autonomfaalimentaria, de problemasde dictainternade los venezolanos y de cada
unode los paises de América Latina.

Entonces me gustariaoirde usted, ; cudles vanasernuestras alternativas
dentro de esc campo, puesto que de continuar, los subsidios de los paises
desarrollados sobre ¢l conjunto de los cereales, las oleaginosas, etc., qué son
precisamente de consumo masivo, nuestras oportunidades van a estar siempre
limitadas. Entiendo que ¢l mercado externo, no es, precisamente, ¢l que va a
aliviaresasituacién.

Dr.Martin Piideiro: Creoquesucomentarioes muy legitimo, porque
sinduda enfaticé mucho enel comercioy mercadosinternacionales. Alo mejor
no fui suficientemente preciso. Tal vez la razén de hablar de mercados
internacionales es enrealidad que, encondiciones de apertura, ladiferencia entre
mercados internos y mercados internacionales comienza a desaparecer. Es decir,
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bajocondicionesdeapertura, es el camino que ustedes estén siguiendo, comotoda
AméricaLatina.

No s6lo cuando uno habla de la competitividad y de los mercados
internacionales se esta hablando de los competidores internacionales. Nosélo
se estd pensandoenlacompetencia dentrode los mercados internacionales, sino
también en los mercados nacionales, porque bajo condiciones de apertura, los
demas también van a entrar al mercado nacional y la agricultura venezolana va
atener que competir con el resto de los paises del mundo en el propio mercado
venezolano. Esa es la tendencia en la cual estamos cayendo y cuando se habla
de apertura ¢ integracién comercial, se est4 hablando de eso, de que ya no hay
mercados nacionalesprotegidos, sinoque hay un s6lo mercado mundial. Esoes
lo que es 1a globalizacién mundial.

Estano es lasituacién de hoy, seguramente no va a ser lasituacién del
aiioque viene; peroenla medida que la globalizacién continde y quelas politicas
de apertura comercial se profundicen, esa va a ser la situacién real. Es por esto
que a lomejorfui impreciso enla presentacién, pero digamos ésta es laideaque
esti subyacente. En el futuro no va a ser legitimo hablar de mercados internos
y mercados externos, va a ser un s6lo imnercado. Légicamente, el principal
demandante dela producciénagropecuaria, vaa ser siempre el mercadointerno
y no hay que descuidar de ninguna manera el mercado interno.

Pedro Corso, Division de Postgrado de Agronomia de LUZ,
fruticultor en el Estado Zulia.: Ante todo yo quiero felicitar al IICA, porque
rcalmente esunacxcelente idea el quererlievar adelante este evento, porque por
lo general en nuestro pafs, las politicas siempre han sido definidas por grupos
politicos més que por el personal que en una u otra forma ha estado vinculado
al sector agricola. Como represento al sector fruticola del Estado Zulia, donde
venimos haciendoungran esfuerzoy estamos enmarcados enesa ideaque usted
seiiala, de querer ser competitivos. Sin embargo, quisiera conocercémo ve el
IICA a Venezuelacen relacion a otros paises, porque quizis para nosotros en el
sector fruticola particularmente, a pesar de venir haciendo un gran esfuerzo a
nivel de regiones, ¢l gobierno nacional no ve a algunos sectores con el enfoque
que usted lo ve; con un enfoque de querer ser competitivos a largo plazo, y ha
desatendido a esos sectores pensando en otros que son parte de ladicta diaria
y son mucho més sensibles. En la reforma comercial se ve asi.

Entonces quisieraconocer, qué opini6én le merece a usted, anivel del
IICA como Director General, c6mo ven a Venezuela en ese contextode querer
ser competitivos eneste sector particularmente, pensandoenloque estd pasando
en ¢l resto de América Latina, sobre todo con la agresividad de algunos paises
como Brasil, Colombia. Nomencionemos a Chile, porque est4 fuera del trépico.
Quisiera conocer su opiniénal respecto.

Dr.Martin Piiteiro: Mchizounapreguntaespecialmentedificil y siempre
que me hacen esa pregunta mi primera respuesta es decir: eso se lotienenque
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preguntar al representante del [ICA en Venezuela. Esto lovuelvoa deciracé, pero
voy a permitirme un parde comentarios.

Loprimeroes quesiunomirala AméricaLatinacnunsentidocomparativo,
comousted me estd preguntando, unade las primeras cosas que es necesarioseiialar
en Venezuela y a lo mejor con un poco de crudeza, es que el ser una potencia
petrolera, siempre fue uninconvenienteparalaagricultura, noséloporquelaatencion
del pais se concentr6 en el desarrollo de la industria petrolera y obviamente
desatendi6relativamente alaagricultura.

Creo que esto ha ocurrido en todos los paises petroleros como una
cuesti6n 16gica, desde el punto de vistade la formade canalizar las inversiones
y desde ¢l punto de vista de definir la politica macroecon6mica, pensandomas
en el desarrollo del petréleo y sus industrias conexas, que en la agricultura, la
cual, encl inomento de la gran expansion del crecimiento econémico venezo-
lano, tenfa una importancia menor que la industria del petréleo.

Esto representa una diferencia histérica, con muchos de los paises
como Argentina, Brasil y demds, que al tener poco o ningiin petréleo tuvieron
quedarle una atencién més primaria a la agricultura para tener las divisas, o sea,
desarrollar la agricultura como el gran sector exportador. El petr6leo les
permiti6 a ustedes no tener a la agricultura como el sector exportador. Esto
obviamente tuvo un efecto importante en la estructura econémica o en la forma
que se desarroll6 la estructura econémica de Venezuela y que todavia esta
presente, como unprimer comentario ;Qué quicre decir eso ahora enel contexto
de la apertura y de la interaccién regional? Quiere decir que la agricultura
venezolana esté en una situacién de desventaja relativa con respecto a algunos
de los paises con los que va a tener que competir en el propio contexto de la
América Latina y de sus propios vecinos.

{Quéquicre deciresodesdecl puntode vistade c6mose hace el proceso
de apertura? ;c6mo se reestructura la politica econémica?. No quisiera
aventurarme, y si en todo caso se la paso al representante en la sesién, que le
toque a €l. Pero debo decir algo y es que si uno reconoce una cierta desventaja
inicial y explicaesa desventajainicial comoconsecuenciadel propio desarrollo
histérico y de la propia existencia del petréleo, esto también sugiere que el
propio proceso de apertura requiere tener ciertos mecanismos que contemplen
esa situacién de desventaja relativa.

Es decir, que los programas de transicién tengan que ser més lentos
que cnotros pafses permitiendoque el sectoragropecuario y el sector industrial
seacomoden, se ajusten a las nuevascondiciones, tiene aiinmés importanciaque
en algunos otros paises de América Latina.

Pienso que en el caso particular de Venezuela, los programas de
transicién, son un esfuerzo muy cuidadoso para identificar los subsectores
ganadores a futuro y los sectores que por el contrario tienen dificultades en el
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corto y encl medianoplazo. Estotienc unaenorme importanciapor loque hay que
dedicarle esfuerzos técnicos y financieros.

J.J.Montilla, UCV: Deacuerdoalainformaci6nde los Anuariosde
Comerciodela FAO, es relativamente pequefioel porcentaje de alimentosque se
comercializanenel mundoenrelaciénalaproduccién, exceptuandoazicar, aceite
y quiz4s fibras, de losalimentosen sf. Parecieraque latendenciaes ala autarqufa,
que se consume donde se produce. Se percibe unamodificaciénde estasituaciénen
el futuro; yotengolasensaciénde queen pafses como Venezuela, podriamos ser
competitivos con productos agricolas noalimenticios. Creoque lasituaciéndel
mundo, en este momento, en relacién a productos alimenticios, es que quienes
necesitannotienen conqué comprar y quienestienenconquécomprarnonecesitan.

Dr. Martin Piiieiro: Dos comentariosconrespectoa eso. Esciertoque
elcomercioagricola, comoesté definidoenlas estadisticasde 1laFAO, (quecreosi
me acuerdo bien en el término del 8 ¢l 10% del comercio mundial), el primer
comentario es recordar que ahf estdn registrados esencialmente 1o que son los
"commodities” agricolas y no est4n incluidos lo que son el comercio y las
exportacionesde productos claborados, que sonsignificativos y estdn creciendo
rapidamente.

Losegundo es que cuando uno dice que sea el 8 6 ¢l 10% del comercio
mundial, y adem4s, si uno mira las tasas de crecimiento del comercio de
productos agricolas con ciertos productos industriales, las tasas de crecimiento
son distintas, son mucho més lentas para lo agropecuario, mucho més ripidas
enloindustrial.

Esas cifras han servido de base para argumentaciones muy profundas

y legftimas de decir: lo que importa es la produccién industrial, nosotros

deberfamos concentrarnos en la produccién industrial. Ese es un anélisis

estadistico equivocado en dos sentidos. Primero, que uno no puede tomar y

* proyectar a futuro estadisticamente, los crecimientos del comercio, en un
momento cn que ¢l mundo esta cambiando draméticamente.

Estoy seguro que ¢l comercio de televisores y automéviles es més
rapidoy vaaser masrapidoquelaproducciénindustrial, perononecesariamente
todos los productos industriales ticnen ¢l mismo ritmo. Obviamente depende
mucho de c6mo se interpreta 1o que uno cree qué va a pasar con la Ronda
Uruguay del GATT; lo que va a pasar con la polftica agropecuaria curopea y
lo que va a pasar con la incipiente apertura comercial del Jap6n. Si Europa
continiaconsu politica agropecuaria, sinohace cambios, si mantiene su politica
de subsidios, sin duda el comercio agricolamundial va a tener dificultades y va
a crecer lentamente. Uno podria imaginarse que existe el riesgo de la
autosuficiencia a nivel de los bloques econémicos.

Siunopor el contrariocreeque el GATT vaaterminarno tan bien, pero
que va a terminar, que s¢ va a dar un crecimiento del comercio multilateral, de
que Europa va a cambiar su politica, entonces, ¢l crecimiento del comercio
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mundial de productos agricolas, podria creceratasasmuy distintas de las que creci6é
enlosiltimos afios, enlos que hubounaprofundizacién delaautosuficienciade los
grandes mercados importadorestradicionales, comoson Europay el Este asiético

Eso depende un pocode comounose imagine el escenariomundial. Yo
creo que si uno piensa en los préximos 10 6 15 afios, habra un crecimiento del
comerciomultilateral, se dardn cambios estructurales y existirdnnuevas posibi-
lidades de las exportaciones agricolas. Ese serfa el primer punto. El segundo
punto, yalomejor inclusive més relevante para nosotros en América Latina, es
que uno no puede definir su propia politica de desarrollo en funcién de lo que
pasa estadisticamente con el comercio global. Voy a usar un concepto de la
economfa de la organizacién industrial. Siusted es productor de algo, si usted
tiencunacmpresaindustrial dealgo, le importa cémose vaa expandirel mercado
anivel nacional y a nivel mundial, pero también le importa c6mo usted puede
competir consusrivales y c6mo puede ensanchar usted su propio porcentaje del
comercio, y ese es tal vez el dato principal o central de su propia polinca de
expansién industrial, de su propia empresa.

Yo creo que América Latina tiene que pensar de la misma forma,
aunque ¢l comercio mundial agropecuario no creciera muy rdpidamente enlos
préximos afios. Creo que América Latinatiene laposibilidad deincrementar sus
"markets shares” el porcentaje que ticne América Latina en ¢l comercio
internacional, porque América Latina ticne ventajas comparativas naturales en
la produccién agropecuaria y si uno lo mira en un sentido negativo, pucde
imaginarse quc América Latina vaacompetiren el sector automotriz conJap6n
o con Estados Unidos o con Francia. Yo lo veo muy dificil. Tal vez competir
en la agricultura sea dificil, pero sin duda competiren el sector automotriz va a
ser inucho més dificil.

(Podemos competir en el sector de clectrénica, que son los mercados
de répido crecimiento?. No podemos, yo creo que no podemos, que podemos
producir algunas partes, que los grandes paises como México, Brasil, pueden
tener alginsectorindustrial, inclusive en esos mas competitivos, pero América
Latina en su conjunto, creo que dificilmente va a poder participar y sobre todo
nodemanera creciente, enesos mercados industriales. Creoque conuna polftica
agropecuaria y una politica tecnolégicaadecuada sipodemos aumentar nuestra
participacién en el mercado internacional de productos agropecuarios. Esc es el
tema central, a mi juicio.

Jacobo Abad: En Venczuela, en la parte agropecuaria, que incluye la
comida, todo el circuito agroalimentario da trabajo a un 66% de la poblaci6n;
entonces cl efectodelaagricultura, la comida y losalimentos, tiene para nosotros
un cardcter bastante social. Entonces la agricultura, y lo que implica la
produccién de alimentos y nutricién, se aleja un poquito también de lo que
significatecnologia, apertura, comercios internacionales y tenemos que pensar,
ya que estamos haciendo unas bases para un programa nacional concertado
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venezolano,que esloquenosinteresa.

Cadapafs tiene que definirsus propias politicas econémicas y agricolas,
y Venezuela, en este momento, va atener que definirunas politicas agricolas para
producir y rescatar las cafdas que ha tenido en los tltimos cinco afios. Nuestro
trabajocs poneraproducir primero en Venezuela y después pensar en mercados
internacionales y competitividad. Hasta ahora ningiin pafs nos ha dado sefiales
de apertura y nosotros no deberfamos caer en esos juegos,de abrirnos primero
conunas agriculturas incficientes. Porque somostropicales, nuestras agriculturas
no van a poder competir, pero si dan trabajo a todo un 80% por lo menos de los
estados venezolanos que dependen de los cereales, la produccién lechera, la
produccién de came, pollos y cerdos, y no debemos descuidarlos. Debemos
pensar primero en mejorar lo nuestro, producir més y después pensar en

aperturas y exportaciones.

Francisco Montilla: Quicro darle las gracias al doctor Pifieiro por
habernos dado tanto material para pensar y para preocupamos en ¢l sentido
positivo.

En uno de los puntos planteados, mencion6 que el mercado y el flujo
de capitales mueve muchisimo més dinero que todo lo que representan cl
comercio y la inversion agricolas, y dentro de la tendencia mundial, nos habl6é
del achicamiento del Estado y de la creciente participacién del sector privado
especialmente enAmérica Latina.

Nosotros tendremos en ¢l dfa de hoy la oportunidad de escuchar la
estrategiade los organismos multilaterales de financiamiento, pero yo quisiera
conocer la opinién del doctor Pificiro para traer a colacién también el tema de
lainversién privada internacional; porque creo que en el pasado ha habido muy
poco interés por parte del sector privado para invertir en la agricultura de
nuestros pafses, especialmente en lo que se refiere a la produccién primaria.
Considerando larelacién de ésta con la agroindustria, creoque traera todavia
mas cambios. Por otra parte, necesitamos también la presencia de los produc-
tores a nivel nacional para invertir, porque dificilmente nuestros paises van a
contracr més deudas para promover las inversiones que la integracién de la
producci6n primaria y la agroindustria van a requerir.

Dr. Martin Piieiro: Yo creo que la afirmaci6n que hace Francisco
sobre ¢l poco interés que ha habido sobre las inversiones internacionalesenla
agricultura en América Latina, es absolutamente correcta. Pero eso en gran
medida fue consecuencia de dos hechos, uno de que muchos de nuestros paises
tenfan la agricultura y sobre todolas inversiones enla agricultura, relativamente
protegidas y restringidas; y segundo, que los propios paises industrializados,
también estaban en ¢l nomento m4s alto de una politica de proteccién y de
autoabastecimiento de su propia agricultura.

En la medida que Europa abra sus mercados y sobre todo le interese
buscar fuentes de aprovisionamiento, como fue a principios de siglo y en la
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medidaque nosotros mismos definamosunmarcolegal que proteja y dé incentivos,
enclsentidodeque notengadistorsiones negativas paralainversién internacional,
seguramente vaa haber nuevos flujos de inversiény nuevointerés enlainversién
internacional. Y si histéricamente no hahabidoinversiénintemacional es porque las
condicionesecon6micas y legales estabanen contrade eso.

‘Yopiensoque enlospréximos afios vamosa vermayores flujosde inversion,
comoyaesciertoenmuchospaises. Porejemplo,enCostaRicalainversiéninternacional
enlaagroindustriaesbastante importante, y huboinversiones histéricamente ricasenalgunos
delossectores, comoel sectorbananero, quelomenciono,nocomouncasodetremendo
€xito,desde el puntode vistasocial y econfmico, perosicomounarealidadde inversiones
intemacionalesimportantes enlaagricultura. Veremosenel futuro unmayorinterésenla
medidaenquetodoclmundose muevaenladirecciénque estamosplanteando y que como
mencionocnlaexposicién, porlomenosnosotros tenemosque veresa inversion, nodesde
clpuntode vistadel ingresode capitales, quealomejornovanasertantos, sinocomoun
coonomiaintermacional.

Paraclsectoragroindustrial estoes muy importante, porquela tecnologia
estdenlospafsesindustrializados,y segundo, porque esel mecanismode reinsercién
enlacconomia intermacional.

Elheck E .. I o dustrialai . biénquiere
decirqueunoticnesocios paracxportar almercadoeuropeo, y piensoqueesaeslamanera
deromperclmecanismosde proteccitn actual. Los pafsestienenlaopciéndemanteneruna
agmﬂnnaccmchomwusecnladnwumqmsclnnwadomwwundcumagnﬂm

Noquicro hacerunjuiciode valorsobreunauotra. Loque creoesquelospaises han
definidopoliticas estiticamente,deque vancaminohaciaunamayoraperturacomercialy que
esocs incvitableenlamedidaque nocambie elcontextopolitico actual, detodoslospafses de
Américal

Aldecirapertura, nosedebepensarquehabraaperturaalosproductos europeos.
Els6lofirmarunacuerdode complementaciéneconémica, comoustedes hanhechocon
Colombia, deaperturacomercial, y lasrelacionesqueestindesarrollandoenelpropio Pacto
Andino, de porsi,son aperturas importante desde el punto de vista del impactoenlos
mercadosagropecuarios. Esoesloquetenemosqueenfrentar. El grandesafio paratodoslos
queestamosenlaagricultura, esreconocer, (ydenuevoenfatizosinhacerunjuiciode valor),
quelas cartaspoliticas ennuestrospafses estinorientadas haciaunaprogresivaapertura
comercialy que tenemosquemovemosrapidamente paraquelaagriculturadenuestros paises
scadeciiaaesascondiciones.

Légicamente,sicambioelmarcopolitico,nuestradiscusion agropecuariavaa
cambiartambiénsustantivamente, peronocreoqueeseseacl tema de la discusiénen
general, parala gente agropecuaria y para esta reunién en particular, las cartas
politicas estdnechadas.
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LA CONFORMACION DE BLOQUES ECONGMICOS Y SU
IMPACTO SOBRE LAS AGRICULTURAS NACIONALES: EL CASO
DE LA COMUNIDAD ECONOMICA EUROPEA (CEE)

Phillipe Combescot
Primer SecretariodelaCEE en Venezuela.

Paramf es uncjerciciounpocodificil, enel sentidode que sabemos muy
bicnen América Latina, la posicién que bay enrelaci6n a la polftica agricola
comin de la Coinunidad Europea; pero yo creo que es importante para la
Comunidad Europea decir que la politica comin ha correspondido y
corresponde a unanecesidad.

Yo hablaré un poco mas en mi intervencién sobre las politicas
agricolas de la Comunidad Europea. Creo que hay dos capitulos de la extensa
experienciaagricola dela Comunidad Europeaque me parecenadecuados para
contribuir a la reflexién sobre ¢l tema que se propone analizar este ciclo de
cventos.

Primero, debo hacer una descripcién de la politica de precios y de
mercados agricolas comunitarios y después pasaraunavisién politica de
las agriculturas curopeas y su evolucién. La politica de precios y de mercados,
los precios comunes y las organizaciones de mercado, sonlos instrumentos de
base utilizados paraorientar la produccién agricola y estabilizarlos mercados
dentrode la Comunidad Europea. Cada sectoragricolapresentacondiciones de
produccién y de mercado muy diferentes. No existen entonces razones para
crear una organizacién de mercado uniforme para todos los productos.

Simplificando,se distinguen cuatrotipos de organizaciones de merca—
do: una primera organizacién que ticne como caracteristica la proteccién
exterior ¢ intervencién.

Ese tipo de organizacién de mercado se aplica bajo una forma u otra,
amés del 70% de la produccién agricola comunitaria. Comprende 2 clementos:
la reglamentaci6n de la intervencién en el mercado interior y un sistema de
proteccién exterior. El objetivo es el de evitar que los precios del mercado
interno de la Comunidad Europea caigan por debajo de ciertos precios mini-
mos, que son precios fijados para en ingreso mfnimo de los agricultores.

Para numerosos productos tales como los cereales, la mantequilla, la
leche descremada en polvo, el azicar o las carnes bovinas, la Comunidad
Europea crea organismos de intervencion especiales.

Enlos periodos de ofertaclevada estos organismos compranla produc—
cién excedente, a fin de estabilizar los precios de mercadointerno. La mercancia

23

Lapolitica de precios y
de mercados, los
precios comunes y las
organizacionesde
mercado, son los
instrumentos de base
utilizados para orientar
la produccién agricola
y estabilizar los
mercados

proteccion exterior e
intervencion:

En periodos de oferta
elevada secompra el
excedente y se revende
al retornar el equilibrio

ose exporta.






asf almacenada, es revendida cuando el mercado se encuentra nuevamente en
equilibrio o bien recibe otrodestinocomo porejemplo, laexportacién aterceros
pafses. Otras veces los organismos de intervencién pagan un precio fijo por los
productos que le son ofrecidos; el precio de intervencion fijado anualmente por
¢l Consejo de Ministros de la Comunidad Europea.

Una nueva reglamentacién se aplica también. Los organismos de
intervencion lanzan licitaciones en las cuales se fijan los precios de compra,
seglin la situacién del mercado. En el mercado del azicar, el precio de
intervencién integral se aplica a las cantidades necesarias para el
aprovisionamiento de la Comunidad Europea. M4s allé de estas cantidades, los
productores debensoportar los costos de las transacciones de sus productos. Hay
laidea de corresponsabilidad de los excedentes.

Existenreglamentaciones de intervencién mas flexibles aunensecto-
restales como la carne porcina, ciertas frutas y legumbres y el vinode mesa. En
los perfodos de oferta elevada, la Comunidad Europea, puede suministrar
ayudas para ¢l almacenamiento privado a fin de retirar provisionalmente del
mercado una parte de la produccién. Los precios minimos en vigor en la
Comunidad Europea son, generalmente, superiores a los del mercado mundial
porelloel sostenimientodel mercado interno s6lo puede asegurarse cuando los
productos concernientes se benefician simultineamente de una proteccién
exterior.

Comercio exterior, sin intervencién es el segundo grupode organiza-
ci6n de mercado que tenemos dentrode la Comunidad. Para unsegundo grupo
de productos que cubre cerca del 25% de laproduccién agricolas, las organiza-
ciones de mercadose limitan esencialmente, a asegurar la proteccién exterior.
Se tratade los mercados de aves y huevos, vinos de calidad, flores y numerosas
frutas y legumbres. Su proteccién exterior consiste en derechos aduaneros o
variables, calculados de diferentes maneras o de una combinacién de ambos.

Otrotipode organizacién de mercado, eslaorganizaciénque prevé ayudas
complementarias alos precios. Para otros productos,la Comunidad Europea, se
comprometi6 en ¢l marco del GATT, a mantener constantes sus aranceles de
importacién y laorganizaciéndeestos mercadosdebe funcionar,sin proteccién
exterior. Podemos citar enestecaso, ala colza, los granos de girasol, las semillas
dealgodoén, garbanzos, arvejas y habas.

Paraasegurarla demandaa los productores, laindustriade transforma-
cién hasidounaayuda, cuando utilizaestos insumos comunitarios. Esta ayuda
tiene porobjeto compensar la brechaexistente entre el precio comunitariofijado
por el Consejo de Ministros y el precio de importacién. Ello permite mantener
bajos los precios, al consumo sostenido, al mismo tiempo, el ingreso de los
productoresy laproduccién comunitaria.

Los organismos de
intervencion licitan
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vigor en la Comunidad
Europea son,
generalmente,
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mercado mundial.
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intervencion:
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Y porfin hay otrotipode organizacién queesunaque secaracteriza por
unaayudaglobal alaproduccién. Diferentes organizacionesdemercadoestablecen
ayudas globales acordadasalos productores, enfuncién delasuperficie cultivada
ode laproduccién . Setratade sectores muyespecificos que norepresentanmas
queun débil porcentajede la produccién agricolas comunitaria peroque son
importantes para ciertas regiones, o para ciertos grupos de agricultores. Los
productores delino, de cafiamo, del gusanode seda y de semillas estan sostenidos
deestamanera.

Hasta este afio el tnico producto que no estaba bajo organizacién
com(in de mercadoerael banano. Con la entrada en vigor del mercado tnico,
el primero de Enero de 1993, la comisi6én tenfa el mandato, por parte del
Conscjo, de crear unaorganizacién comiin delmercadodel banano, termiinando
asf, unas doce polfticas nacionales del mercado del banano que tenfan como
consecuencia, una restriccién a la libre circulacién del producto dentro de la
Comunidad Europea. Otro elemento en esa reflexién sobre formacién de
precios y mercado de productos agricolas, es la que estamos haciendo en
términos de la evolucién de la polftica agricola.

Cuandoen1962se instauré laPolftica Agricola Comin, el principal
objetivo era el de alcanzar la autosuficiencia alimentaria. Yorecuerdoa ustedes
que ¢l Tratado de Roma se firm6é en 1957 y cuando se firm6, la Comnunidad
Europea, los seis pafses fundadores, dependianenun 60% de su abastecimiento
de productos sobre el mercado mundial.

Después deuna épocade guerra, una de las preocupaciones de los
padres de Europa, como nosotros decimos, fue el llegar a la autosuficiencia
alimentaria dentro de la Comunidad. Y yo pienso que esc es un elemento
importante para comprender el porqué  de los mecanismos puestos enmarcha
en 1962.

Fuerade ese objetivode alcanzarautosuficiencia alimentaria, por razén
obvia de sufrimiento de escasez alimenticia, las otras prioridades era asegurar
un nivel de vida equitativo a la poblacién agraria, estabilizar los mercados y
garantizar la seguridad de los abastecimientos a precios razonables para los
consumidores. Eso es enresumen el articulo 39del Tratado de Roma, firmado
en marzo de 1957.

El éxito de la polftica agricola comin condujo a una costosa
acumulaci6én de excedentes alimentarios, a tal punto que los stocks de interven-—
cién alcanzaronenelsector cerealero, a 20 millones de toneladas, conel riesgo
de pasar a 30 millones de toneladas. La Comunidad Europea presenta también
stocks de millones de toneladas de productos lecheros; 750 mil toneladas de
carne bobina, que aumentan a raz6n de 15 mil a veinte mil toneladas por
semana. Todos estos productos son almacenados a costa de los contribuyentes
y ademds, los locales yasoninsuficientes, lo cual hace insostenible el manteni-
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mientodetalpolitica agricola. Esimportantetambién sciialar quea pesarde un
aumentodel 30% del presupuestoagricola de 1990a 1991, el ingresodel conjunto
delos agricultorescontinda descendiendo.

LaPolftica Agricola Comiin tampocopudoimpedirun éxodorural
masivo, ya que ¢l 80% de los recursos se destinan al 20% de los agricultores,
debido a un sistema de precios de sostén ligado al volumen de la produccién.
Por otra parte, laopinién piblica desapruebalos dafios causados al ambiente
poruna agriculturacada vezmés intensiva. Ademds, nuestra responsabilidad
en el plano interacional, nos obliga a estabilizar los mercados mundiales en
interés de todos los principales pafses productores y exportadores. Es por ello,
que la Comisién sec comprometi6, en febrerode 1991, aundebate y reflexién
sobre la Polftica Agricola Comiin . En julio siguiente, laComisién present6
al Consejo de Ministros y al Parlamento Europeo, una serie de proposiciones
referentes a la evolucién y al devenir de la Polftica Agricola Comin. Estas
proposiciones que constituyen la reforma més radical que nunca se haya
encarado en este campo, mantiene los tres principios que lo han caracterizado:
unidad del mercado, preferencia comunitaria y solidaridad financiera. La
Comisiénestimaque la rdpida opciénviable alargo plazo, reside enuna politica
de precios més competitivos, lo que permitird hacer frente a una inevitable
concurrencia, tanto en el mercado interno como en los mercados mundiales.

Lareforma de la Polftica Agricola Comin deberad incitara los
agricultores porlavfa deunarelacién moduladade los precios input—output,
a recurrir a métodos de produccién = menos intensivos, reduciendo asf el
impacto sobre el ambiente y disminuyendo los excedentes de produccién. Pero
conoce la necesidad de indemnizar a los agricultores por el perjuicio causado,
debidoalas disminuciones de precios y cuotas y para mantenerasf lacohesién
econémicos y social en el seno de la Comunidad Europea.

Hablando de la disminucién de precios, se aprob6é en julio 92,
disminuir en tres afios, €1 26% de los precios minimos de los cereales dentro
de la Comunidad. Si no se procede a una reforma, los agricultores se verdn
confrontados a medidas més restrictivas, sin ninguna esperanza de ser indem-
nizados. La mejora de las medidas agroambientales y forestales, como la
modulacién  de las disposiciones previstas por el régimen prejubilatorio
redondean el nuevo enfoque de la Comisién en materia de Politica de
Mercados. Estas medidas, se insertan perfectamente en la nueva politica de
desarrollo rural de la Comunidad Europea.

Las negociaciones con los estados miembros se llevaron a cabo y se
aprobaron estas orientaciones, comoyo lo he dicho, en juniode 1992. El primer
objetivo de la Europa verde: la seguridad alimentaria, se hizo una realidad
tangible y medible y ya banal para las familias que gastan s6lo el 20% de sus
ingresos en alimentacién y enla Europa Comunitaria llegé rdpidamente a ser el
segundo exportador mundial de productos agricolas y alimenticios muy cerca
de la posicién americana.
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Soportarlamasa de los excedentes se haasemejadoalatareade ECIP,
amenazadoen cualquier momentode ser aplastado por ellos. Comprometidaen
gastos de almacenamientocadavezmés elevados, la Comunidad Europease
encontr6en unmomentoal borde de la quicbra; los gastos del Fondo Europeode
Orientacién yGarantia Agricolas se multiplicaronporseisentre 1977 y1988,
y los gastosrelacionados contodos losexcedentes agricolas delaCEE, alcanzaron
afinesde 1986a 7mil millones de Ecus, que representabaunterciodel presupuesto
agricola delos12pafses miembrosde la Comunidad. Hoy en dfa, solamente
enmedidas agricolas la CEE gastamés o menos 59% de su presupuesto global.
Aunquelapolftica agricola comin hayacontribuidoaacercarel nivelde vida
entrelaciudady clcampo,también presidi6é unaespectacularhemorragiarural.
Quisicramencionar que hastahoy 3% de la explotaciéndesaparece cadaafiodentro
delaComunidad.

Serfa muy simplista atribuirloa lamodernizaciénde las explotaciones.
Entre los afios 60 y 85 la Comunidad Europea perdié 15 millones de empleos
agricolas y hoy ocupa un activo sobre doce, contra uno sobre cinco en los
comienzos de la Politica Agricola Comin. Esasf quelaPolftica Agricola
Comin se transformé contra su voluntad, en un verdadero mecanismo
desigualitario. En el perfodo de 1975 a 1983, el 75% de las ayudas distribuidas
fueron hacia el 25% de las explotaciones de mejor performance. El Comisario
Pizani en su tiempo, observaba que la Politica Agricolas Comin habfa
acentuado las desigualdades geogréficas.

La Agricultura, a la que apuntaban los padres fundadores, se le
concebfa comouna actividad familiar, ligada al sueloy al cielo; tributaria delos
accidentes agronémicosy de las variaciones climaticas. Estos riesgos naturales
justificaban los precios garantizados y la organizacién de los mercados. Sin
embargo, la agricultura que emergi6 es muy diferente: una agriculturasintierra,
vertical, fundadaen talleres de porcinos, rendimientos intensivos, etc. Ademés,
una parte importante de los gastos agricolas escapandel sectorenbeneficiode
las empresas de almacenamiento, de los depésitos frigorificos, de los mismos
industriales.

Acuciada porla crisis financiera, la Comisién instauré cuotas lecheras;
los gastos agricolas fueron detenidos por techos establecidos enel presupuesto
comunitario; se fijaron cantidades méximas garantizadas para los cereales y
oleoginosas y su rebosamiento se sanciona con una baja automética de los
precios. Se lanz6 un programade congelamiento de tierras, con el doble objetivo
de reducir los excedentes y asegurar el descanso de los suelos més fatigados.

Estas primeras reformas aceleraron una toma de conciencia por parte
de los agricultores que buscaron una mayor calidad y otros mercados que no
fueran el stock comunitario. Peroeste vuelcode laPolitica Agricola Comiin,
provoc6 también efectosno deseados; fue asique la polftica de cuotas lecheras,
ademds de ser negativas paralos pequeiios productores desorganizé el mercado
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delacame, debidoa lamatanzamasivade vacaslecheras, reduciendo los precios
de los productos carnicos hasta 1987. A partir de 1988 y sobre todo en 1989,
estosprecios aumentaronfuertemente debidoal déficitde nacimientosde terneros
quesucedié aladescapitalizaciéndel ganadolechero. Valgaeste ejemplo, paradecir
quelas cosasnosontan féciles, que unamedidayaestd tomaday nunca se puede
imaginarlas consecuencias que puedentener.

Laexperienciade las cuotas demostré que los mercados agricolas lejos
de ser estancos estidn imbricados, en un tratamiento de conjunto. Si la
unanimidad de la sociedad europea se construye bajo el lema de la preservacién
del ambiente, toda la actividad agricola y las reglas econémicas que la rigen
debenserreorientada, atal efecto, recreando una alternativa rural para eliminar
clestrangulamiento de las ciudades y devolverles verdadera fisonomia armonio-
sa, equilibrada y maneje sus propios espacios, en lugar de sufrirlos o detenerlos.

Para terininar yo quisiera simplemente mencionar, en un documento
que se llama "Nuestro Futuro Agrario”, cuiles son para nosotros nuestras

metas, enrelacién a nuestro futuro agrario. Lo que la Comunidad buscaenel -

diade hoy es, sin duda, asegurar su abastecimiento alimenticio. De eso no hay
ninguna duda, pero lo que busca también es mantener lasituacién de la
Comunidad como principal productor, exportador agrario, aumentando la
competitividad de sus agricultores en los mercados internos y de exportacién.

Segundo, ajustar la produccién a la demanda del mercado. Tercero,
dirigirlaayudaa las ventasde los agricultores, donde seama4s necesaria y cuarto,
proporcionar incentivos en los agricultores, para que permanezcanenlatierra.
Por fin proteger ¢l medio ambiente, y aprovechar las ventajas naturales del
campo. Esos son los objetivos que se aprobaron el afio pasado en Junio del 92
y es la tareca que nos compete de aquf al afio 2000.

PREGUNTAS Y RESPUESTAS

EduardoFinol, ILAPECA: Yovengodel grupovenczolanolLAPECA.
Yocreoquelodichoporel seiior Obadia yascestd aplicandoenla Comunidad
Econémica Europea. Deberfamos aprender un poco més de ellos. El temaque
ami me ataiic es este. Ya que estibamos hablando un poco del IICA y sus 50
aiios de Cooperacién Interamericana, tal vez esperamos un poco de coopera—
ci6n de la Comunidad Econémica Europeaaquf en Venezuela. Lapreguntaes

- ésta: ;c6mo podemos definir la posicién de la Comunidad Econémica Europea

enrelaciéncon Venezuela, cuandola Comunidad Econémica Europeaexcluye
aVenezuela, inicamente a Venezuela, de los beneficios O(cero) arancelarios
—principalmente agricolas - otorgados al resto de los miembros del Pacto
Andino? O sea, discriminacién, 0 como lo quieran llamar.

También, si fuésemos colonia francesa o inglesa, pudiéramos entrar
ala Comunidad Econémica Europea ~0(cero) aranceles— Perotenemosla mala
suertede nacerenelsitioequivocado y enel momentoequivocado. Nopodemos
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olvidar que ennuestromundointerdependiente, toda ventajaquerecibaunpafs serd
unadesventaja para otros pafses.

Laexclusién esunadesventajacomparativa. ; EsqueacasolaCEE no
quisiera cooperar o sumarse al esfuerzo venezolano de salir de su altonivel de
dependenciade laindustriapetrolera? ;Esacasoel teneresaindustria, la principal
raz6n delaexclusién de Venezueladelosbeneficios queleotorgaronal restode
lospafses?. Esa es una preguntaen laque pensamostodos los dfas. Cada vez que
queremos entrarnosencontramos con esa barrera.

Aniveldeinversién extranjera, otra esla ventajacomparativa jd6nde
invertir? jd6nde inviertoyo? Siinviertoen Venezuela, tengoaccesoal mercado
del Pacto Andino, si invierto en Colombia —por darun ejemplode los paises del
Pacto Andino- tengo acceso al Pacto Andino y tengo acceso O arancelario ala
Comunidad Econémica Europea. ; En qué cree la Comunidad Econémica
Europea que nos pudiera ayudar anosotros? Esa es mi pregunta.

Phillipe Combescot: Esto es una cuestion ya tradicional en nuestras
relaciones con Venezucla. Debo hacer una pequefia rescia histérica del
arancel 0. Cuando Colombialanzé suprogramadelucha contrael narcotrafico,
enl989,enla épocadelagestién del Presidente Barco, la Comunidad decidié
apoyar la peticién de Colombia que pedia medidas, no solamente a nivel de
lucha através de una cooperacién técnica, ademés de medidas comerciales
paracompensar labaja de los ingresos relacionados ala violenciaenel pafs. La
Comunidad, propuso a los paises miembros otorgar a Colombia solamente,
el beneficio del arancel 0.

Como se trataba, como motivo, del beneficio del arancel 0, la lucha
contra el narcotrifico, hubo dos pafses que reaccionaron: Peri y Bolivia,
diciendo: somos productores, tenemos los mismos problemas y entonces tam-
bién tenemos que beneficiarnos. La misién de Venezuela en Bruselas estaba
totalmente informiada de lo que pasaba enrelaci6naesapeticién de Colombia
pero no se movi6. Se enter6 de la decisién tomada y reaccioné tres meses
después de haberse publicado el texto en el diario oficial; eso es histérico.

Cuandonosotros recibimos quejas por parte de Venezuela, dijimos que
la motivacién del texto era muy clara, que se trataba de la lucha contra el
narcotréficoy laprimerareaccién anivel oficialen Venezuelafue decirque no
habfa problemas narcotréificoen Venezuela. Eso sonelementos histéricos y no
sé sirealmente podemos hablar de discriminacién. Ademés, quisiera decirles
que a nivel del arancel cero son muy pocos los productos excluidos para
Venezuelaque nose beneficiandel arancel cero de preferencias generalizadas;
son muy pocos los rubros. El resultado de hoy esque en Venezuelanose conoce
¢l SGP (Sistema General de Precios). Es el pais que menos utiliza el SGP es
Venezuela, tanto por los productos semi industrializados, como los agricolas
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Yocreoque nosotros sufrimoscomosiemprede lafaltade informaciény
de la falta de objetividad. Creo que si realmente alguien quicre explotar desde
Venezuela mucha de su produccién  puede lograrlo, y dirfa que los mil
productos que mds 0 menos podemos ubicar como agroalimenticios y semi
transformados, ¢l promedio para Venezuela seria de 3/100 arancel pudiendo
perfectamente competir si tiene las ventajas comparativas. Nosotros estamos
dispuestos a reconocer cuando hay realmente perjuicio para las industrias
venezolanas y tomarlas medidasdel caso. Hay untema pendienteque esel tema
del atin y sabemos muy bien que eso estd comprobado y lo reconocemos que
hay inversiones que se hicicron en Colombia y que hay toda uncierto desviode
trifico sobre la pesca que deberiamos hacer llegar a Venezuela, pero que por
ahora s6lo sirve a Colombia. Nosotros estamos disponibles para resolver este
problema en el marco deun acuerdode pesca Comunidad Europea-Venezuela.
Durantela dltima visitadel Canciller a Brusclas se plante6 eltemay estamos
totalmente abiertos a ese acuerdo de pesca.

Abhora, hablandode inversiones., yo noconozco las informaciones que
ustedes tienen, pero usted hacia unas referencias sobre Colombia. La inversién
extranjera en Colombia y especialmente curopea bajé de 76%. En cuanto a la
inversién curopea en Venezuela, a nivel de la Pequefia y Mediana Empresa
curopea, puedo decirle que a través de una facilidad financiera que tiene la
Comunidad que se llama ¢l ECIP ..... hoy endia hay 25 casos de joint venture
en Venezuela con el ECIP y que una buena mitad es relacionado al sector
agroindustria; 0 sea: cacao, accite de palma, y camarones; perocomosiempre las
cosas buenasnosesaben, lacritica es més ficil. Gracias.

Ivén Angule. FONAIAP: Un pocosiguiendo enla ténicaque antecedié
a esta pregunta, nosotros quisiéramos ver unos términos de intercambios mas
sinceros entre nuestrospaises en vias dedesarrolloy la Comunidad. Creemos que
hahabidosituacionescomolade excedentes cerealerosdelaComunidadquese dan
graciasaque paises europeos utilizanequivalentes nutricionalescomolayucaque
esproducidaennuestrostrépicos parapoderutilizarloensu funciénencrgéticay
tenerexcedentes de cereales que comercializar. Nos parece que esoes interesante
para Europa, y podria ser interesante para los paises tropicales, silos ponemos en
términosde intercambios bien razonables.

Sinembargo hay situaciones que nos podriandesfavorecer a futuro; por
ejemplo, el caso del cacao, en el cual tenemos una gran potencialidad de
exportacién. Cacaos finos muy bien acreditados mundialmente. Y cuando ya
estamos desarrollando una estrategia de produccién, de investigacion, de
tecnologia y exportacién, entonces caen los fantasmas de los elementos
restrictivos como es la situacién de cambio que se estd empezando a propalar
en Europa de que nuéstros cacaos ticnen un problema de cambio mientras que
loscacaos de Asia o de otros paises africanos notienen el problema. Entonces
parecicraque yahubieraunaintencién discriminatoriay poresovuelvoainsistiren
que ojalé que los términos de intercambio sean los mis sinceros y los mis

equitativos.
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Phillipe Combescot: Quisicracomentarsobreel ultimopuntoquees el
tema del cacao. Sin duda el cacao es uno de los productos que més interesa en
preciosde laComunidad Europea. Hayuntemaimportante quenose hamenciononado
hasta ahora, pero que es resaltante, nosolamente paralos paises dela Comunidad,
sinotambién paraVenezuela, quesonlostemasrelacionadosalos Derechosde
Propiedad Industrial ylos Derechos sobre la Proteccién Vegetal.

Cuando yotuve que arreglar un posible Joint venture entre una empresa
belga y unacorporacién venezolanasobre el tema del cacao, la oposicién que
tuvimos es quela variedadde porcelanaeradel patrimonio nacional, sinninguna
proteccién. Todo el mundo sabe en el medio de los cacaoteros, que la variedad
porcelanaestd més queenvias deextincién yque hay querescatarlaatravés
deuna politica cientifica, de preservacién de los gonos y de cruces de genes.
Todo el mundo lo sabe; pero el papel de la institucién que deberia hacerlo, el
FONAIAP, nose cumple y el resultado puede obstaculizargrandes inversiones
curopeas en Venezuela, —disculpenla expresién—- portonterias. Porque invocar
¢l patrimonio nacional para no lograr un entendimiento, a una transparencia en
lanegociacién, me permiten decir que es ridiculo.

Hayeneldia de hoy empresas bastante interesadas enel cacao, y hay
Joint venture apoyado por la Comunidad Europea, conel grupobelga, SIPycon
dos lugares: los cacaoteros de Barlovento y cacaoteros de La Victoria, en el
Estado Téchira. Hay una asociacién entre Palmaven y Socado -empresas
francesasde cacao- y haymuchos otros interesados, peroparalograrlo, yopienso
que todo el mundo tiene que ponerse de acuerdo y no levantar temas como ese
tema de la defensa del patrimonio nacional, para realmente crear el clima ideal
para una asociacion.

Gonzélez Cordero, Centro de Estudios del Futuro.: Refiriéndome
unpocoalaintervencién deustedrespectoal banano, queria que profundizara
sobre es0. Les quiero pedir un poco, masde informacién al respecto. Encontré
que eso no cra simplemente abandonar a esos productores a su suerte, sino que
habfa toda una posibilidad de apoyo, de fondos especiales, para que esos
productores, que necesariamente tenfan que salir, tuvieranuna orientaciénen
otros rubros que pudicran entrara producir y contar concréditos o facilidades.

Quiero, por lotanto, que nos informe un poco més sobre esto, porque
me parece que esa es una de las fallas que tenemos en el caso venezolano y en
el caso, por supuesto, de esta expectativa de formar un bloque de comercio
interno, lldmese Mercado Andino,0 Mercadodelos Tres,donde establecemos
posibilidades financieras, posibilidades de aranceles, pero no establecemos el
hecho evidente de que el que produce es el productor rural, conuna escasfsima
asistencia técnica y con un escasisimo apoyo de fondos. El productor rural es
simplemente abandonadoasusuerte. Le agradezcoque expliqueestasituacién.
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Phillipe Combescot: Yole agradezcosuintervencién porque creoque
cllatoca untema importante. Enla Comunidadse hizounapolitica agricola comiin
,Se hizounmercado tinicode laproduccién y delacomercializacién. Usted sabe
que mercado tnicosignificaunarancel externocomuin; y ese arancel externo comiin
esunarancel que entra en el presupuestode la Comunidad.

{Qué hacemos con esas cantidades de dinero?. Hacemos lo que falta
sin duda anivel andino, una politica regional, permitimos un equilibraje de las
regiones que debentenerel mismonivel de desarrollo paraque se pueda arreglar
rcalmente.

Aquf sec habla de un arancel externo comiin. Pero yo nunca hablé ,
nunca of hablar de una politica regional para apoyar a las regiones menos
favorecidas. Eso, sin duda, es lo que usted plantea y es llamativo para la
reflexién. Lo que usted menciona sobre el banano es cierto. Creo que hay una
polémica bastante legitima, pero hay que ver, siempre hay que ver, la otra cara
de la moneda. La Comunidad Europea tiene productores de banano y el
campesino que va a cortar labanana en Martinica, ganamil d6lares mensuales.

{Cuénto gana un cortador de Ecuador?. Eso sc llamael déficit social,
¢s0 sellama también —a mi juicio- unaciertaexplotacién social que no podemos
aceptar, porque ¢l problema del banano es la comercializacién, no tanto la
produccién y sabemos los nimeros.

Los representantes de los bananeros de Panamd, acusaron a Ecuador
porque, segtin ellos, lacrisis viene de 1a subproduccién ecuatoriana. Entonces,
hay mucho qué decir sobre el tema y yo pienso que tenemos que poner todo en
balance.

Ahora, noes la mistica de la comunidad seguir produciendo banano,
porque sabemos muy bien que el banano viene muchomejorde América Central,
odel continente latinoamericano, que hoyendia tiene 66 porcientodel mercado
de la Comunidad Europea. Pero nosotros tenemos también obligaciones
internacionales enrelacién a los paises ACP quesonnuestras ex colonias, y con
ellos no podemos tampoco borrar nuestros compromisos, simplemente para
agradar alas reivindicacién de los exportadoresde bananode América Latina.

Un pais ACP como Dominica, depende en un 90 por ciento de sus
ingresos externos por banano, y si nosotros nolodejamosentrarconarancel cero,
desaparece la produccién de banano, porque noes competitivaen Dominica. La
propuestade 1a Comunidad fue intentar conciliarlos intereses de los productores
de la Comunidad, de sus obligaciones, en relacién alos paises ACPy daralos
paises de América Latina, productores de banano, la parte que le conviene.
Entonces, nosotros propusimos esa cuota de dos millones de toneladas por afio,
conociendo perfectamente el problema, pero nadie ha leido enel texto, que se
dard una cuota superior en funcién de la situacién del mercado, pues si el
mercado exige m4s banano, si por faltade ofertala demandacrece y los precios
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suben, vamos atener que importar conunarancelque noes el arancel de 850 ecus,
que vaaserel arancel de 100ecus previstoy vamosa incrementarlacuotaen funcién
delasituacién de 400mil toneladas.

Ahora, nosotros no podemos de un dia para otro, decir a nuestros
productores "su banano no vale nada y hay que acabar con ese banano". Lo que
debemos hacer es orientarles. Ellos van a seguir campesinos y no podemos, en
relacién alos productores de Canarias, de Madeira, de los territorios de ultramar
francés, simplemente olvidarnos que durante 30 afios produjeron banana. Hay
que acompaiiarlos y ver enqué medidasepuede ayudarles en mejorarlacalidad
y competir con los otros pafses de laregién. O simplemente ayudarles a crear
otros rubros de produccion; esto es lo que estamos haciendo a través de un
reglamento de apoyo a los productores de banano, dentro de la comunidad. Se
hizo por exigencia social, porque, si desaparece dentro de la comunidad 3 por
cientode laexplotacién agricola, nopodemos seguir aese ritmo de desequilibrio
entre la ciudad y el campo. Es una exigencia, es casi una cuestién de orden
piblico dentro de la comunidad. Gracias. '

Eddy Ramfrez, Palmavén.: Encl excelente resumen que nos presenté
eldoctor Martin Piiieiro, tuvimos la posibilidad de analizar y de apreciar que el
futuro es promisor que hay unas excelentes perspectivas, pero que no hay duda
que para llegar a ese futuro, para llegar al Siglo XXI, tenemos que ver como
pasamos ¢l 94 y el 95 que es donde estamos.

También hacfaunaobservacién que yocreo quetiene que recogereste
grupo en ¢l documento el cual es que Venezuela, por sus caracteristica muy
especiales, tiene que hacer esa transicién con una mayor lentitud que las
impuestas hastaahora, y que necesariamente el préximo gobierno, sindesechar
la parte positiva que han tenido algunas de las medidas que se han tomado,
necesariamente tiene que imprimirle un cierto cambio que no puede ser total,
pero tampoco puede continuar 3l ritmo que hemos mantenido.

En la intervencién del embajador Combescot, por cierto muy poco
diplomética, mencioné que la Comunidad Econémica Europea habia tenido
una seriec de mecanismos de proteccién que han sido muy costosos y que a la
larga pocoa poco van desmantelando. Pero también definitivamente todas las
medidas que nos seilala, aprobadas en el afio 92, implican que va a continuar
unaayudaa los agricultores y esaayuda a los agricultores definitivamente ticne
queser porla via del proteccionismo que quizd sea menos que en el pasado,
pero no hay duda de que no lo van a dejar desvalido.

Sabemos que particularmente el productor francés tiene todavia
mucho pesopolitico y que a pesarde loclevado delos subsidios y del costo para
el presupuesto de la Comunidad Econémica Europea estos argumentos van a
pesar mucho. El problema que tenemos que plantearnos nosotros es, ante esos
ejemplos, ante esas posibilidades futuras, es como hacer para poder llegar
sanamenteaese Siglo XXI.
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Me perdonaembajador porque no puedoevitar mencionar lareferencia
que usted hizo sobre los derechos de autor, etc. Recientemente tuvimos oportu-—
nidad de leer en 1a prensa que el gobierno americano tuvo que suspender una
exposicién en Francia por problemas de espionaje y enesta cuestion los paises
no estidn libres de culpa. Con respecto al cacao, la presentacién que hizo el
ingeniero Ivdn Angulo del Fonaiap, es compartida 100% por Palmavén, la
cmpresa de la cual soy director.

Phillipe Combescot: Me permitouncomentario. Yocreoquedecirlo
queuno piensano significa necesariamente noser diplomético, pero yocreoque
yoestoy aqui parahablar conmuchalibertady lo hago.

Quisiera decir que en realidad la Comunidad Europea va a seguir con
el proteccionismo. Yosimplemente quise mencionaren miintervencién que sin
dudanosotros, enrelacién al debate sobre la politica agricola comiin, nos hemos
dadocuentaquehabfa unadiferenciaquehacerentreel agricultory el comerciode
los productos agricolas

Y, en relacién al comercio, es donde realmente la Comunidad
Internacional nos acusé diciendo que a través de la existente politica de
importacién y exportacién, nosotros estdbamos déndole subvencién al
comercio de nuestros productos agricolas. Ahora, nosotros nos damos cuenta
que en la realidad del presupuesto de la Comunidad que lo mis costoso era
apoyar el comercio y el fruto del agro y que muchas de las ayudas no llegaban
al agricultor.

Por supuesto, como los agricultores son los clementos de nuestra
autosuficiencia alimentaria tenemos que ayudara los agricultores, al igual que
lohacenlosamericanos ylos dem4s. No es pecar preservar ungruposocial como
los agricultores. Nosotros consideramos que es nuestra obligacién, enel marco
de nuestras politica, apoyar al agricultor que lo necesita.

Sinduda, conel objetivo de disminuir los precios al consumidor dentro
de lacomunidad y los precios elevados, como yo le he dicho, lamayoria de los
productos dentro de la comunidad son superior a los precios del mercado
mundial. Vamos a intentar, y esa es la meta que tenemos hasta el afio 96,
disminuir los precios de los productos agricolas para aproximarlos al mercado
mundial. Esto es para hacer una observacién sobre su intervencion .

Enrelacién al dltimo punto sobre el cacao, yocreo que Palmavén
comparte la posicion del Fonaiap. Pienso que no se trata, a mi juicio, de
espionaje industrial el temadel cacao venezolano. Piensoque loque se buscaen
el sector del cacao Porcelana es lograr y eso es lo que el Fonaiap busca para
rescatar los clones de Porcelana. Yocreoquea este nivel que sesitia a el debate
esasf que yo lo entendf, tal vez me equivoco. Gracias.






Noidentificado: Sefior Combescot, le agradezco mucholaaclaratoria
que hahecho porque nohace masque reafirmarel sentimientode impotenciaque
estamossintiendo en algunas compaiiias con nuestros negociadores. Loque usted
hadicho, nohace mas quereafirmarloqueyoescuché enel Institutode Comercio
Exteriordesu personahace aproximadamente dos mesesy, sientodecirlo, pero
creoque tenemos un grave problemaen Venezuela.

Yo lerecomiendo a los productores de sardinas y atunes que se vayan
aprocesar a Colombiay que se vayana invertiren Colombia, porque Venezuela
no les ofrece nada. Esto lo planteo porque estamos en un foro de Fedecdmaras
y ahora que escucho estas cosas, sientouna grave preocupacion. Yo le pregunté
¢ Que hacemos con nuestras matas de naranja y con nuestra industria? ; La
llevamos a Colombia también? Bisicamente el planteamiento es: Nosotros
estamos exportando concentrados y pulpa. Nos hemos encontrado con un
problematratandode entraren Europa. Enel momentoen que los concentrados
de pulpa bajan a un nivel mds o menos de S 6 4 puntos sobre el costo, ya
Venezuelanoes rentable y puede entrar el resto del Pacto Andino. A Marruecos
ledieronceroarancel en concentradosde naranja. ;Qué hacemosnosotros, que
estamos tratando de dejar de depender de la industria petrolera? Osea, ; Qué
chancetiene Venezuclade volverapoder entrar en los beneficios que obtuvieron
Colombia, Ecuador, Perii y Bolivia? ;qué chancereal puede haber? Esaesla

pregunta.

Phillipe Combescot: Usted sabe que lamedida fue autorizadahasta
¢194. La Canciller Nohem{Saninde Rubioviajé a Brusclascuatrodias después
del Canciller venezolanoy pidi6 una prérroga de las medidas del arancel cero,
pero no se prometié nada. Creo que tenemos que esperar el fin de la Ronda
Uruguay paraver loque vamos ahacer, c6movamos areformular el sistema de
preferencias generalizadas. Peroenel dia de hoy haceralgo enrelacién a esto.

Por ejemplo, la sugerencia que usted tiene o que usted oy6, de enviar
sus mercancfa a Colombia para ingresarla como europea, es desconocer
totalmente ¢l mecanismodel beneficiodel arancel cero, porque para beneficiarse
del arancel cerousted tiene que tener un certificado de origen y sila mercancia
viene de Venezuela a Colombia, sigue con el origen venezolano y no puede
beneficiarse del arancel cero. Eso es muy claro. Entonces en el dia de hoy, yo
piensoque infelizmente, no hay posibilidad de beneficiarse del arancel ceroy hay
que cobrar en la Comunidad Europea los aranceles correspondientes.
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BALANCE Y PERSPECTIVAS DE LA PARTICIPACION DE
VENEZUELA EN LOS PROCESOS DE INTEGRACION ECONOMICA
EN AMERICA LATINA: VISION DEL SECTOR PRIVADO

AlbertoPoletto
Presidente dela Comisién de Relaciones
EconémicasInternacionalesde FEDECAMARAS.

Muchas graciasporlainvitacién a poderemitirnuestra modesta opinién
enuntematan complejoy tanimportante comoes el tema agricola.

Aun cuando la intervencién mia tiene que ver conel balance de los
acuerdos de integraci6n latinoamericana y laparticipacién de Venezuelaenello,
no puedo dejar de hacer alguna referencia a la intervencién del embajador
Coinbescott, que me precedi6 en la palabra. Palabras que yo creo que son un
pocomés que nodiplométicas. Creo que fueron generosos cuando le dijeronque
eransimplemente no diplométicas. Lamentablemente, el embajador Combescot
se fue.

En primer lugar a mf me preocupa mucho cuando unorecibe mensajes
contradictorios a nivel mundial, entonces parece que los problemas de liberacién
econémicos y apertura, son muy buenos a veces cuando benefician a algunos
productos o a algunos paises y son muy malos en otras ocasiones. Entonces
dejamos de ser coherentes en nuestras posiciones en diferentes foros y en
diferentes ocasiones, segiin los intereses que tengamos creados.

Cuandoseplantea el casodel banano, yono soy ningiin especialistacn
esta materia, pero tengo algo de sentido comiin en estas cosas de comercio
exterior, s¢ hace un argumento que es totalmente contrarioal que seutilizacon
laagricultura venezolana. Aqui se le pide constantementealaagriculturayala
industria venezolana, el ser competitivos, el tener que bajar los costos, el tener
que competir internacionalmente a c6mo dé€ lugar. Peroparece ser que cuando
la exportacién de bananos viene de Martinica o viene de Guadalupe, donde el
trabajador ganamdés de mil d6lares y que definitivamente estos bananos estan
totalmente fuera de competencia, si hay que hacer una excepcién y bajar los
aranceles, porque ellos no son competitivos, pero hay que ayudarlos.

Entonces, no podemos confundir ayuda social, cooperacién interna-
cional, con comercio exteriory mas cuando esto perjudica a otros pafses que
han hecho inversiones y que estdn compitiendo leal y honestamente en esa
materia.

Asi esque yono puedoaceptar el que se use ese argumento, para tratar
de demostrar la eficaciay la validez de abrir el mercado a unproductoque llamese
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banano, llémese pifia, lldmese cualquierproductoagricolay se dé unaforma
discriminatoria a un grupo de paises excolonia, perjudicando al resto de los
pafses latinoamericanos, que han hecho inversiones sustanciales en esa rea.
Pero ademds, también me preocupa el hecho que se plantea de una forma
evidente, en funcién de los acuerdos de integraci6én . Venczuela fue definitiva—
mente discriminada, con el acuerdo de preferencias en materia de droga, y no
solamente por la Comunidad Econ6mica  Europea, sino también por los
Estados Unidos y lo que se sefiale aquf de que no cumplan connormasde origen
esincierto, porque loquese estd haciendohacia Colombiao hacia otros paises,
quese estd proyectando y se han cjecutado algunas, son inversiones directas.

Elsefior que produce cerdmica, vaainvertiren Colombia, a producir
cerdmica en Colombia, porque recibe una preferencia acero enla Comunidad
Econémica Europea, 0 a cero en los Estados Unidos, y eso definitivamente va
a crear serias distorsiones dentro del mercado andino. Yo interpreto eso
realmente como irrumpir de una formanegativa, dentrode los mecanismos que
estamos tratando de estabilizar dentro del grupo andino. Entonces, siendo la
Comunidad Econémica Europea, un ¢jemplo de integracién y de bloque, me
parece que es todo lo contrario de lo que ellos siempre han pregonado, el
negociarconel Pacto Andinoenuna formaaislada bilateralmente conlos paises.
Somos un bloque de paises, tenemos un arancel externo comin, ya definido,
tenemos una zona de libre comercio, lo que pasa especialmente en Colombia y
Ecuadorpasaen Venezuela, porque tenemos un mercadototalmente fluidoy no
puedendivorciarnos anivel internacional con preferencias otorgadas a un pais
0 a otro pais, no extensivo a los otros. Esto es realmente un punto que quiero
dejar muy claro, independientemente de que nuestros negociadores hayan
actuado mal. Eso parece que ya es muy comin., Yo siempre he pensado que
internacionalmente no hay malosacuerdos, lo que hay sonmalas negociaciones
omalos negociadores, pero todos los acuerdos son buenos en la medida en que
se negocieny seutilicenbien. Queria hacer referenciaa estos dos puntos, porque
me parece que no es justo ni es real, lo que se plante6 hace unos minutos en
esta sala. Dicho esto, quiero comenzar por hacer un pequeiio anélisis de los
acuerdos de integracién y de c6mo Venezuela ha ido logrando beneficios o no
beneficios en esta materia.

Venezuelacomoustedes saben pertenece a variosacuerdosde integra—
cién econémicos, pero el acuerdomadre, el cual se genera entodoslos acuerdos
bilaterales y subregionales, es la ALADI, la Asociacién Latinoamericana de
Integracion.

ElPacto Andinomismo surge como unaresolucién de la ALADI para
evitar el problema de la cldusula de nacién més favorecida que obligabaala
extensién automética de todas las preferencias dentro del esquema de la vieja
ALALC, pero ademis ALADI introduce un mecanismo nuevoque ha sido muy
exitoso y es el que nos ha permitido hacer acuerdos bilaterales conotros paises,
que son los acuerdos parciales de cardcter comercial 0 de complementacién
econémicos, inclusive, estd prevista la categoria de complementacién
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Alaluz de estos acuerdos es que negociamos con Chile el acuerdoque
acabamos de firmar, que es una zona de libre comercio que vamos a tener
progresivamente dentro del marco de la ALADI, porque si no nos revestimos
con ¢l nombre de un acuerdode complementacién econémica de ALADI, que
es ¢l nombre del acuerdo, tendrfa que extender todas las preferencias que
otorgamos a Chile, al resto de los pafses miembros de ALADI, por via de la
cldusula denacién més favorecida. De esta misma formaestamos negociando
con México. El Grupo de los Tres, entre Colombia, Venezuela y México, es
una negociacién que se estd dando dentro del marco de ALADI como un
acuerdode complementacién econ6mica.

Esto es bienimportante saberlo y hacerreferencia alo que significa las
fuentes originales de las negociaciones, que es el marco de la Asociacién
Latinoamericana de Integracién. Por cierto, en estos momentos, hay una
polémica interesante enel marcode ALADI, yaque México cuandoingresa al
NAFTAy le da su preferencia a los Estados Unidos, a partir del afio que viene,
una vez que se firme el acuerdo y sea ratificado por el Congreso, en julio del
préximo aiio estarian cumpliendoconlacldusula denacién més favorecida,
porque Estados Unidos y Canad4d no son miembros de la ALADI.

Teéricamente Méxicodeberé extenderal restode los pafses miembros
de ALADI todas las preferencias que otorgan Estados Unidosy Canada. Ese es
un tema muy caliente que se esté4 llevando ahorita al Consejo de Ministros dentro
de la ALADI y que va a ser discutido profundamente en ¢l préximos meses,
entonces ahi se va a manejar la cosa, creo yo, un poco politica estiticamente
porque no sc puede tampoco impedir el desarrollo de NAFTA por esa cldusula
que tenemos enel acuerdode ALADI, peroestaendiscusion, estd sobre lamesa.

En relacién al Pacto Andino, ya se ha conformado en una unién
aduanera. Dentro de un proceso de integracién ecconémica existen varias fases
consecutivas que se van logrando a veces progresivamente, a veces simulti-
neamente. Laprimerade éstas es la creacién de unazonade libre comercio, que
consiste en la eliminaci6n total de las barreras internas entre los paises que
decidenintegrarse: Colombia, Venezuela, Peri y Bolivia, en este caso Peri se
excluyé6 hastafines de este afio, decidieron eliminarsus aranceles internos, pero
decidierontambién mantener los arancelesexternos de una forma similar hacia
terceros paises, que es lo que se llama el arancel externo comiin . Al aprobar el
arancel externo comin hace dos meses en Bogot4, estamos consolidandolo que
sc llamalauni6naduanera. A pesar de que existenalgunas listas de excepciones,
pero Venezuela, Colombia, Ecuador y Bolivia, conforman ahora una unién
aduanera. Elmercado comiin se va conformandoen lamedida enque empiecen
a armonizarse politicas en diferentes aspectos: politicas financieras, polfticas
fiscales, politicas de comercio exterior.

Yase han eliminado los incentivos en las exportaciones internamente.
Tenemos politicas en materia de préximas pricticas desleales de comercio,
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tenemos polfticas en normas antimonopolio, normas de origen; hemos logrado
ciertobagaje de normativa internadentro del Pacto Andino bastante importante.
El Pacto Andino est4 enrumbado hacia una apertura total, internamente y a ser
una barrera comiin hacia el exterior.

Poreso es que cuandose creaneste tipo de distorsiones, comoel que un
mercadosecaabicrtoa unodelos pafsesdel Grupo Andinoy noalos demés, es casi
igual que siunode los pafses del Grupo Andinoabre sumercadoa una importacién
y losotros no. Si yoimportouninsumosin pagar arancel en el pafs A, para producir
un bien final que el pafs B tiene que pagar a un arancel de 20 por ciento,
definitivamente yotengouna ventaja anivel de costopara penetrar ese mercado.
Entonces, dentrodeunacuerdode integracién, loméas importante sonlas condicio—
nes equitativas decompetencia que eviten estas distorsiones y que son, en primer
lugar, establecidas conunarancelexterno comiin y conpoliticas, tantofinancieras,
monetarias, fiscales, laborales, internas comunes o concertadas. Haciaesonos
vamosdirigiendoy enesoestd muyavanzada la Comunidad Econémica Europeaque
seproyectahaciaunauniéneconémicaenlacual ya habrduna monedacomiin,una
balanza de pagos,cominetc.

Venczuela,a mimanerade verlascosas, hablandoen términos generales,
sinreferirme especificamente al sectoragricola, haobtenido ventajas importantesen
este acuerdo. Con Colombia tenemosuna total apertura. Hasta hace pocosmeses
semantenfaen listade excepciones deuna forma ilegal el circuitode oleaginosas,
noclcircuito, bisicamente lassemillas de aceites crudos y aceites finales, locual ya
fue eliminado por ¢l gobierno colombiano y entonces existe la posibilidad de
comerciar libremente todos los productos, solamente restringidos, en el caso del
sector agricola, por los sistemas de bandas de precios y normas fitosanitarias
normalesde cada pais que estdn enui procesode armonizacién.

Deestamancratenemosque Venezuelahalogradoincrementarenmésde
un50% el comercio haciaColombia. Las exportaciones de comerciototal entre
Colombiay Venczuelafucrondeaproximadamente 450millones de délaresenel afio
90-91 y enestosmomentossuperanlos 1000millonesde délares. Por cierto. el rubro
més importante de exportaciénde Colombiahacia Venezuclaes unrubroagricola:
la fibra de algod6n, que conjuntamente con otros productos agricolas, me hace
pensar que estamos cerca del 30% de las exportaciones colombianas hacia
Venezuelaenelsectoragricola.

Existenalgunostemas muy candentes, comoes el casodeexportaciénde
cereales venezolanos a Colombia, que enalguna otra forma estansiendoreflejadas
enunaactitudhacia el proteccionismo por parte de Colombia, paraevitarque se siga
exportando especialmente arroz a este pais. Toda la politica agricola, en este
acuerdode integracién, entodos los acuerdos de integraciéna nivel mundial, han
recibidountratamientoespecial. Yome atreveriadecirquelaagricultura, osector
agropecuario no forma parte actual -y va a ser el Gltimo que forme parte de la

globalizacién de laeconomia.
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Cuando hablamos de la globalizaci6n de 1a economia, ningiin paisestd
pensando en ceder su producto agricola, en ceder su mercado agricola en
primera instancia. Estd pensando en reforzar sus cadenas productivas, esta
pensando en mejorar su ventaja comparativa y en mantenerla protegida.

Inclusive, algunos nichos del mercado nos hacen pensar enunespectro
mucho mas grande que ¢l que los neoliberales plantean de 2 6 3 productos
competitivos, sino en una verdadera gama que debe y tiene que ser mucho
mayor.

Hoy me hacfanun comentarioque en Jap6n, el arroz, es tan importante
para cllos, por los problemas de inseguridad que tuvieron cuando la Segunda
Guerra Mundial, que promueven ¢ incentivan el cultivo, la siembra de arroz, y
consumen su arroz Jap6n a pesar de que les sale 5 veces mdés barato importar
arroz, de los Estados Unidos.

Dentro de los acuerdos de integracién, ademas del Pacto Andino,
Venezucla también participa en las negociaciones del G-3, donde también el
sector agricola est4 siendo considerado en una forma especial. En el sector se
estd trabajando con Mesas Agricolas donde los aranceles del Capitulos 1 al
Capftulo 25 no estin siendo negociados actualmente en el programa de
liberacién.

Se prevé untratamiento especial para que puedan realmente incorpo-
rarse de la forma que convenga a todos los paises. No olvidemos que la
negociacién de los Estados Unidos y México en materia agricola fue una
negociacién muy especial, en la cual el sector fue considerado tambiénde una
forma muy especial y conunaserie deexcepciones —nocomunes— enun programa
de apertura y liberacién comerciales.

Venezuelatambiénfirmésuacuerdocon Chile, ~como lesdije anterior-
mente- donde también existen algunas excepciones en el sector agricola y estd
en proceso de negociacién, un acuerdo con Centroamérica. Firmamos un
acuerdo conel CARICOM que yosiempre lohe llamado el antiacuerdo, porque
porprimeravez yoobservoque se firme unacuerdo sinreciprocidad, es decir,
yo te doy todo y tu no me das absolutamente nada. Yo creo que es la
antinegociacién. CARICOM esune¢jemplo de eso,en CARICOM nosotros nos
comprometimos a abrir ¢l mercado venezolano —que est4 muy cuestionado por
cierto por el Pacto Andino, por la competencia que puede regir- a cambio de
nada, a cambio de que el CARICOM, dentro de 4 afios se siente con nosotros
apensar de qué forma ellos van a empezar a regir su mercado.

Es el tipo de negociaciones que nosotros armamos y hacemos en este
pafs, en las cuales lasintenciones polfticas y los dogmas prevalecen a veces sobre
la raz6n. Dentro de este marco de acuerdos internacionales, yo quiero tracr un
punto a colacién que ha sido la preocupacién del sector privado, representado
en FEDECAMARAS fundamentalmente. Nos preocupa enormemente la
cantidad de frentes de negociacién que tiene abierto Venezuela. Nosotros estamos
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negociando conel CARICOM, con Centro América, estdbamos con Chile,conel
Grupo Andino; bilateralmente con Colombia. Con Argentinavamos arenegociarun
acucrdo. Estamos pensandoabrirlotambiéncon Brasil; estamos haciendoel G-3,
tenemos 8 09 frentes de negociacion y no tenemos negociadores para hacerlo.

Y el sector privado no ha asumido la responsabilidad de participar
activamente en esto. Salvo algunos pequefios grupos que hemos tratado de
hacerle seguimientoy estar siempre pendiente de esto, verdaderamente, no hay
unaorganizaci6n del sector privado que le permita una participacién y unlobby
activo cn materia de negociaciones internacionales. Veamos ¢l cjemplo de
México, como se¢ organiz6 a través del COESE, en la cual observamos més de
1500 numerosos nicleos de organizaci6n, enla cual todas las cimaras afiliadas,
con CADIM, a CANACINTRA, tienenun delegadocl cual estd pendiente de su
sector y de su producto y sc manticne en plena comunicacién con los negocia-
dores. El caso venczolano pues, no es asf, hay un mea culpa de falta de
organizaciénnuestra, perotambién es una granculpa de unafaltade informacién
delos que negocianpor Venczucla. Del 90% delos acuerdos que se han firmado,
hemos recibido informaci6n a posteriori.

¢ Qué les parece austedes estoque negociamos? Bueno, ;hay algo que
hacer? ah, entonces, notenemos nada que decir. Las cosassedanoseinforman,
después que se negocian, que suceden. Entonces, en este sentido, la participa—
cién del sector privado no ha sido efectiva, en parte por culpa del propio sector
privado, porque no sc ha organizado debidamente, pero tampoco existen los
canales, lo suficientemente lubricados para poder hacer una participacién
cfectiva en todos estos procesos de negociacion.

Yo querfa hacer una referencia a algunos de los puntos que yo
considero fundamentales a seguir entre los acuerdos de integracién, expresa—
mente para ¢l sector agricola. El primero de estos puntos tiene que ver con las
normas contrala competenciadesleal. Lasnormas sobre competencia desleal
tienen ventajas y ticnendesventajas; el comercio mundial en estos momentos, no
esuncomerciode aranceles. Aquf estaba hablandoecl Embajador Combescot de
que ¢l promedio arancelario para productos industriales venezolanos esdel 3%
dela Comunidad Econ6mica Europea. Esoes verdad, y en Estados Unidos debe
serdel 5%. Pero cuando usted empicza a exportar de una forma significativa
alg(in productoaalgunode esos mercados, aparecerdn lasdemandas antidumping,
aparecerdn las demandas antisubsidio, aparecerdn normas de calidad a una
mosca extrafia de un mel6n, algo asi por el estilo, que limita seriamente las

exportaciones.

El comercio mundial en estos momentos, es un comercio en ¢l cual el
arancel no ticne ninguna importancia. El comercio mundial estd en una
tendencia proteccionista, basadoen normas para~arancelarias ono arancelarias,
que sonutilizadas indiscriminadamente y enuna formaain mayor porlos pafses
desarrollados, que vendenlas recetas neoliberales a los pafses en viasde desarrollo,
pero cllosterminanaplicandorecetas muchomaés sofisticadas. Estacsunarealidad,
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nosotros irrumpimos a esto con una gran ingenuidad, por no usar otra palabra,
porque cuando nosotros negociamos, negociamos comoingenuos; pensamosque
todo es color de rosa, que vamos a ceder muchfsimo y que vamos a recibir
exactamenteigual. Pero cuandoempezamos atratar deexportarsignificativamente,
empezamos a tener este tipode obstaculos, restricciones noarancelariasen todos
los pafses desarrollados,méisqueenlospaises en vias de desarrollopor cierto. Sin
embargo, nosotrosnos comprometimos anteel GATT, paratratarde eliminar para
todala vidalasrestricciones cuantitativas de productos agricolasa partirdel afio que
viene y paratodala vidalas restricciones a productos industriales, desde este afio

Nosotrosloacordamos cuandoingresamos al GATT porejemplo, eliminar
complctamente el decreto Compre Venezolano, y eliminar paratoda lavida los
incentivos alas exportaciones, apesarde quedentrodel GATT hubountratamiento
preferencial paralos pafses endesarrollo que nos permiteutilizarlo. Esas son las
negociaciones buenas ¢ ingenuas a que yo me refiero. Entonces hemos dado
muchisimo , nos queda muy poca agua para negociar y cuando nos sentamos a
discutir sobre ¢l problema del atiin , en ¢l cual un juez decidi6 por una medida
ambiental suspender las exportaciones de atin , no tenemos suficiente "back
ground” o suficientes argumentos conqué presionar parapoder negociar. Enfin,
tenemos unaestrategiade negociaciontotalmente incoherente en materiade comer-
cioexterior.

Otro puntomuy importante que se mencionaba anteriormente aqui es el
temade lapropiedadintelectual. El temade las marcas y de las patentes, especial -
mente en ¢l desarrollo de la biotecnologfa, es cada vezméas importante. Lo que
mencionaba el Director del IICA tiene una gran relevancia. Cada vez més, el
desarrollode la investigaciéntiende a ser el motor tecnolégicoque va a permitir
hacernos competitivos. Sinosotros nocuidamos nuestras patentesde invencion, si
noprotegemos debidamente las patentes de invencién de quienes puedandarnos ese
"know how", podemos quedarnos realmente aislados. Ahi yo personalmente
tengounenfoquemuy claro,enelsentidoylanecesidad de mantenerunaproteccion
debidaatodoloquetengaqueverconlas marcas y las patentes desarrolladas y en
estecasolabiotecnologia enelsectoragricolaes fundamental y hasidofundamental.

Porcierto, este es untemaenel cual hay unadecisién dentrodel Grupo
Andino que loreglamenta, que s la Decisién 313, que se estd en este momento
modificando de forma de hacerlo ain mucho més factible de aplicar. Otrotema
fundamental, es ¢l temade lasrestricciones fitosanitarias y el tema de las normas
de origen. Eltema de las normas de origen es fundamental, es necesario que el
producto califique de originario, porque es el tnico producto que a nivel
internacional, agricola y pecuario, se considera que escien porciento producto
nacional. Pero en la medida en que empezamos a hacerlo con algin tipo de
transformaci6n, empicza a cambiar el origen del producto. La medida funda-
mental para saber si un producto -y eso es muy importante dentro de la cadena
productiva~ cambiaocalificade origen, es el cambiodepartidaarancelaria, es decir,
que losaceites crudosimportados se transforman enaceites refinados. Siyoimporto
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aceite crudo y trato de exportar ese aceite crudo al mismo Grupo Andino o a
cualquier pafs que 1ne haya dado preferencia, va a ser descalificado porque no
cumple conel origen. Entonces, es necesariohacer un procesode transformacién
sustancial, que le da el origen alos productos que queremosexportar y ésteesun
temaque debemosde trabajar muy a fondo, porque podriamos estar pensando en
una serie de proyectos para exportar al Grupo Andino y para exportar a pafses
donde tengamos preferencia, que alomejorque el producto final podriamos tener
dificultades encuantoasucalificaciénde origen. Este esuntemasobre el cual yo
quiero llamar la atenci6n, porque me parece que es fundamental en materia de

El problema de coordinacién de la cadena productiva es uno de los
problemas fundamentales que existe. El Directordel IICA tocaba un punto que
también es fundamental. Yo creo que en la medida en que introduzcamos este
valor agregado al producto, estarfamos haciendo un producto més venezolano
enecstesentido, y probablemente conmés posibilidades de incorporar generacién
de empleo, incorporar unaserie de ventajas econémicas adicionales.

Pero no necesariamente tenemos que pensar en que los productos
agricolas tienen que recibir un procesamiento agroindustrial para poder tener
una calidad competitiva. Yo creo que hay muchos productos agricolas que
podemos producir en el pafs, los cuales se pueden desarrollar con técnicas
actuales y con ¢l desarrollo de técnicas, de patrones tecnol6gicos diferentes,
verdaderamente ventajas productivas que nos permitan a nosotros ser compe-
titivos a nivel internacional. Entonces, yo no quisicra limitar la posibilidad, la
vocacién agricola de Venezuela hacia la exportacién, yo creo que tenemos
sectores los cuales podemos desarrollarlos mediante una inversién y mediante
unaadecuada tecnologfa.

Caigo entonces a un tema que me parece fundamental, vinculado al
sector agricola, al sector de relaciones internacionales, que me parece funda-
mental desarrollar. No estamos negociando acuerdos internacionales para
buscar mercados. Cuando usted le pregunta a un negociador y le dice: ;Qué
ganamos nosotros con tener un acucrdo de integracién con Brasil?. Te ganas el
mercadobrasilefio ;Tengo yo capacidadde produccién paraexportara Brasil?

Si yo con lo que produzco atiendo a Venezuela y lo que me queda a
Colombiay unpoquiticoa Ecuador. Nos responderén: es que tienenque invertir.
Peroesque las inversiones noson de undia para otro con lasituacién actual del
pafs. Estamos en un cfrculo vicioso en el cual las aperturas no pueden ser
aprovechadas debidamente por el sector productivo nacional. Me refiero al
sector productivoindustrial y al sectorproductivoagricolao agropecuario.

Tenemos que pensar seriamente eso cuando negociamos. No estamos
abriendo mercados sin poder atenderlos. En cambio, estamos dando a nuestro
mercadoque sipuede seratendido rapidamente porotro pais verbigraciaMéxico,
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donde hay muchos productos industriales y agricolas. amedidaque se negocian
pueden ser perfectamente exportables y tienen capacidad ociosa para poder
exportar hacia Venezuela.

Nosotros, salvo algunos renglones muy especificos no tenemos esa
capacidad para exportar al mercado mexicano, y ese es un punto que hay que
cvaluar dentrode la estrategia de comercio exterior que tenemos que introducir
cn los préximos afios. El sector agricola no se considera, dentrode los esquemas
de apertura y globalizacién de la economfa, corto plazo.

Dentro de un proceso de globalizacién de la economfa, el sector
agricola debe estar en primer lugar; pero, va a estar probablemente de Gltimo
porque es una realidad. Eso lo estamos viendo como una polftica de los paises
més desarrollados y como una consecuencia de la Ronda Uruguay, que simple
y llanamente va acabar con una serie de conclusiones en materia de comercio
exterior.

Estas conclusiones van a beneficiara los pafses desarrollados y vana
permitir mantener subsidios poruntiecmpodeterminadode quizés S, 10, 15 afios,
pero las distorsiones del comercioexterior nose acaban con laRonda Uruguay,
la Ronda Uruguay simplemente es un hito més hacia las negociaciones. En
segundo lugareste esun punto que también me parece que es importante. Decia
anteriormente que tenemos que saber negociar; les decfa anteriormente que no
hay malos acuerdos sino malas negociaciones o malos negociadores, pero para
€S0 tenemos nosotros que estar actuando de una forma mucho més directa.

Me preocupa altamente el hecho de que se nos diga en este momento:
Bueno, sefiores del sector privado, ustedes ticnen ahora la posibilidad de
negociar. Tomen en sus riendas la negociacién. ;Tenemos gente capaz y

preparada que haga esto?

Yoquicrohacer unareflexién para pensarenel desarrollode este grupo
depersonas, que hacen seguimiento internacional a todos estos problemas. Que
no sc enteren del problema de la norma antidumping, cuando le aplican una
norma a su producto, 0 que no sc¢ enteren de un problema ambiental cuando el
atin no pucda entrar; sino que eso sca perfectamente previsible dentro de una
estrategia de seguimiento y de monitoreo de comercio internacional y en los
acuerdos internacionales. El sector privado: El Estado definitivamente no puede
ni debe ser el tnico interlocutor vélido en las negociaciones econémicas
internacionales. Deben quedarse equipos de negociacién en la cual el sector
empresarial y privado participen especialmente a nivel sectorial.

No puede ser que un funcionario del Ministerio de Agricultura y Cria
maneje las negociaciones internacionales en materia agricola y que luego se
reiina conFedeagroycondiferentes organismos a informardeloque hizo. Creoque
ahf debe haberuna prenegociaciénenlacual se creeunaestrategia, secrecundiseiio
oenlanegociaciéncuandose estdconversandoy post negociaciénpara evaluarlo.
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Esolo estd haciendo México.

Nosotros estamos actuando fundamentalmente enlapost negociaciény a
veces se nos invitapara que participemos de unaformapor ciertomuysuigenerisla
férmula de cuartoal lado, es decir, tuestis aquf, peronoentrasenlas negociaciones
internacionales. Por Gltimoquicrohacer énfasisenuntemaquetambiéntoc6el sefior
Combescot: ¢l uso del sistema general de preferencias. Es verdad, nosotros
carecemosdel lobby internacional necesarioque nospermita tenerunavisiénclara
deque estdpasandoen el mundoy que preferenciaestamos dejandoutilizar nosotros
anivel internacional.

Enpartevuelvoadecirquees culpade nuestraorganizacién; peroenbuena
parte es porque nuestrasdelegaciones, que estan formadasen los paises endonde
tencmos interesesimportantes, estdn conformadas en funcién, conexcepciones por
supuesto, del amiguismo, del nepotismo. Hay embajadas fundamentales para
Venezuela, en las cuales tiene que haber grupos altamente calificados y en donde
deben hacer pasantias del sector privado.

En la embajada en Ginebra donde tenemos ¢l GATT; la embajada en
Brusclas que tenemos la Comunidad Econémica Europea. Esto que dice
Combescot me ruboriza un poco, pero esas s0n cosas que pasan por esa razén
simplemente. El embajador no estaba enterado de estas cosas y se enter6 tres
meses después . En cambio, la doctora Nohemi Sanin estd logrando la
posibilidad de que durante cuatro afios més se prorrogue el sistemade preferen—
cias, mientras nosotros ni siquicra hemos logrado nuestra inclusién en este
Sistema General de Preferencias. Yo comparto un poco eso, porque ese es el
estilode tener las metas y las estrategias claras. No pensar tanto en politiqueria
internanienloque voya hacer después que me vayade estecargo, sinoen pensar
un poco en las cosas que estamos negociando en este momento.

Yosugiero, y esa es mipropuesta final para terminar, que hagamos una
gran reflexién sobre nuestras necesidades. Que el sector privado y el sector
empresarial se unan en todas las aristas de la cadena productiva. Nosotros no
podemos permitimos el hechode que el sectorindustrial puedatener diferencias
de fondo. Sienmipre habré diferencias en una mesa de negociacién con el sector
agrfcola, con ¢l sector semi manufacturero, etc. Tenemos que asumir peleas
internamente entre nosotros, pero cuando vayamos al exterior tenemos que
tener una posicién répida, coherente y estable. Dar imagen de seriedad; y ahi
tenemos un gran rol que jugar. Yo les pido, por favor, que dentro de esta
reflexién podamos continuar en un futuro conversando y dejo abierta la
posibilidad de que a través de Fedecdmaras, que tiene su consejo, que estd
trabajando en esta materia, podamos tener cualquier tipo de participacién de
ustedes.
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PREGUNTAS Y RESPUESTAS

Dra.Trina Michelangeli: En primer lugar, se debe aislar el procesode
comercioexteriordeloqueeslapolitica ydeloque esel Presidente delaRepiblica,
porque loque ha pasadoes queprecisamente se han tomadodecisiones caprichosas
y poreso Alberto, muy diplométicamente dijoquetenemos 9frentes abiertos y que
estamosregalando mercados.

Sibicn es cierto quenosotros noestamos organizados, sipodemos como
Fedecédmaras, forzar la barrera para que todo lo que sea materia de comercio
exterior se afsle de lo que es lapolitica . Esolohan hecho pafses como Chiley les
haresultadoexitoso. Ellos negociandespués que el sector privado, confuncionarios
del sector piblico, estudian con qué pafses deben ellos firmar. Yoquisiera que
Alberto profundizara un pocomaés enesto.

Porotrolado, tambiénesciertoloque dice de que cuesta muchisimo poner
de acuerdo al sector privado. Nosotros desde el afio pasado iniciamos con
Fedeagro el proyecto del cuarto de al lado ala venezolana. La idea era ponerde
acuerdo, circuito por circuito, a todos los eslabones de esa cadena dentrode un
proyecto de organizacion par:. darle lincamientos a nuestros negociadores con
el fin de que negociaran en las condiciones en que ese circuito querfa que se
negociara. Hemos concluido algunos circuitos como el circuito del azicar, el
circuito de la pesca y estamos ahora con el circuito de aceites y grasas, peronos
ha costado muchisimo, de verdad, que la gente entienda que se tiene que
organizar para este tipo cosas. algin dfa lolograremos. Sin embargo, por otro
lado, hace dos meses, en una conferencia que dio Juan Gallardo Tula en
Fedecamaras, en la clausura, el presidente del Instituto de Comercio Exterior
dijo: "En tres meses sc terminan todas las negociaciones.” No lo dijo con estas
palabras, perodijo: "qué bueno que le hemos regalado mercados a Venezuela.
Fijense le regalamos, firmamoscon Colombiay ya Venczuela y Colombiatienen
mil y picode millones de d6lares deintercambio comercial. Ahora vamos a firmar
con esto, ahora vamos a firmar..." :

Asf, con un criterio de que es el gran favor que nos estdn haciendo,
regaldndonos mercado; cuestion que es completamente equivocada. Entonces,
comparto muchisimo lo que dice Alberto de que debemos organizarnos y
quisiera que profundizara un poco més en esto, porque debe ser una propuesta
de Fedecdmaras y tiene que ser una propuesta que salga de aquf de que se debe
aislar, se debe crear un consejo nacional de comercioexterior que se afsle de los
avatares de la politica y de los caprichos de los gobemantes que estan de turno.

Alberto Poletto: Nadainés parasefialar que nosotros tuvimos el gran
problema de que nuestro Presidente, nuestro Presidente actual, le gustaba
mucho el campo, el comercio internacional y los asuntos econ6micos interna—
cionales y por e¢so a veces las decisiones no eran debidamente consultadas,
meditadas, sinoque eranproducto... Yopor lomenos me ponfamuy nerviosocada
vezque habiaun viaje, porque cuandohay unviaje siempre se firmaba unacuerdo.
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Entonces yome acuerdoque cuando viaj6éa Malasia, existiantodaslas intenciones
de crearunazonade libre comerciocon Malasia. Yoviese proyecto; afortunada-
mente conalgunos movimientos estratégicos que aiin tenemos, pudimosevitareso.

‘Yocreoqueel comerciointernacional nopuede plantearse en términos del
primero que nos toque la puertao por que yosoy compadrede fulanode tal y por
€some voy areunir coneste sefiory porque Espaiia y Felipe Gonzélez...

Estotenemos queplantedmosloenfunciéndeuna estrategiaseria; nosotros
tenemos que plantearuna estrategianode cortoplazo; una estrategiade 20, 25 afios,
comolohahecho Brasil, comolohahecho México,comoenbuenaparte lohahecho
Colombia, en la cual tengamos los objetivos claramente definidos en todas las
materias y saber hacia dénde vamos y con quién negociar y en qué moinento

negociar.

Amenos, porsupuesto, que surjanalgunos imponderablesenese momen-
to, y es de loque nosotros carecemos, de una estrategiaen materiade negociaciones

internacionales. Tenemosloquese llama la visiénpolitica ... "vamos a firmar un
acuerdo con CARICOM", pero bueno, por qué tanto CARICOM, no es més
importante consolidar primero el Pacto Andino. "No, hay que tener visién politica
".Yonotengovisiénpolitica; yopensaba que cramés importante consolidarnoscon
Colombia antes que ceder a CARICOM. Pero hay otros que tienen més visién
politica que uno y se lanzan a eso; entonces ahf es donde decfa Trina, lo cual es
totalmente cierto, de que a veces esas visiones politicas nosontanconvenientes.

Aveceses mejor quenotengantan buenas visiones y que scanunpocomés
modestos ensus apreciaciones politicas y dejar pasoalos técnicosy alas personas
quesiguendentrodeesta profesioninternacional anegociaciones internacionales.

Noidentificado: Aquf hayalgunascosasque meestinpreocupando. Por
cjemplo, Venczuelarenunci6al derechode lasrecepciones cuantitativasy compre
venezolano. Paratomar unejemplo: Estados Unidos, hace cuatro 6 cincomeses,
mésomenos,otorgéunsubsidioa S mil toneladasdeleche hacia Venezuela. Yovivi
unaexperienciamuy desagradable hace poco. Yendoa México, tuve quepasar por
Miami. Llevabaunas muestrasde leche condensada venezolana. Me preguntaron
"¢Usted lleva alimentos?". Dije: tengo tres latas de leche condensada. " Leche
condensada, leche venczolana,ala basura”. Y ahise quedé.

Mepreocupatambiénque elin4ximo impuestoque letienc Estados Unidos
aVenezuelaenleche enpolvo,son220toneladas. Ellos dieronunsubsidiopara 5
mil y enleche condensadason 3,32toneladas. Nosotros no podemosretaliar, segiin
estas nuevas negociaciones Esto, poniendo aparte el hechode que Estados Unidos
prohibe laentradade leche venczolana, porque tenemos aftosa. Paralosseiiores que
conocen ganaderia, cllos tienenlenguaazul, tiecnenuna cantidadde enfermedades
queaquf noexisten, que nosotros también pudiéramos argumentar, comomedidas
detiposanitario.
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Realmente me preocupamuchisimo, el quenosestamos metiendoenunas
negociaciones noconlospobres, porque queremos ayudarlos, sinotambiénconlos

Alberto Poletto: T\ tocasteuntemaque es muy importante. Hay cosas
quecaende anteojito. Aquf hay gente de Aniquesos ydelsectorlechero. Elsefior
dela Comunidad Econ6émica Europea acabade reconocer quetienen subsidiados
losexcedentesde lechey productosagricolas. Hay unreconocimientotécito,como
dicenlos abogados. A confesiénde partesrelevodeprucbas. Entonces creoque hay
muchas cosas que estudiar. Que hay que hacer unestudiodel valornormal en los
mercados y comose hamantenido y yocreoquesoncosas evidentes.

Unaleche enpolvo, yaque tocasesecjemplo, proveniente de la Comuni-
dad Econémica Europea, viene subsidiaday punto. Esoesté claro. Loconfiesany
estdn peleando en la Ronda Uruguay por el problema de los subsidios. Hay
mecanismos que no sonretaliativos, peroson legales. La Ley Antidumping, que
permite estableceraranceles compensatorios, mediante unaférmula quese calcula.
Cuénto puede representar el subsidio que recibe ese producto. Si ese producto
recibeunsubsidiodel 20% se le pone unarancel adicional de 20% para impedirlo.
Esoesbien sencillode aplicarlo, esoloaplicantodoslos diasen los Estados Unidos
yla Comunidad Econ6mica Europea.

Nosotrostenemos un Decreto 239, que losacamos cuandoempez6 este
gobiemo. La Ley Antidumping se aprob6 hace aproximadamente ochomeses. La
Comisi6n se constituy6 hace mas omenos cuatromeses y ya hace 15 dias salfael
Reglamentode la Comisién Antidumping. Entonces nosotros abrimos elmercadoy
cincoafios después esque estamos empezandoa ver cémoesque vamosa aplicar
normasantidumping. Tengo las més firmesesperanzasen eso, perotodaviacs una
cosaquese esta creandoen estos momentos. Hemos debido comenzar simultinea-
menteunprocesodeapertura, tal comoestablecertodoslos mecanismos fundamen-
tales de protecciéna lacondiciénequitativade comercio; que noes proteccionismo,
essimplemente defendernuestros derechos ¢ impedirque pasenlas cosasque estin
pasando enestos momentos.

Noidentificado: Queriapreguntarle al doctor Poletto;Cuél essuidea
respecto a las perspectivas y a los balances, tal como dice su tema, respecto a
otros asuntos relacionados con la integracién econ6émica que hemos venido
instrumentandodesde hace algiin tiempo por ¢l ladovenezolano, tales como los
referentes a proyectos de inversi6n mnultilaterales, al uso de los recursos de
proyectos ya desarrollados?. Vamos a poner por cjemplo ¢l caso de la energia
cleléctricaya lasinstituciones financieras, tanto privadas comomultinacionales,
y de los sistemas monetarios correspondientes; porque hemos visto que en los
grupos més avanzados en ¢l proceso de integracién, se han dado todos estos
pasos ynosé comointerpretariamos eneste momentolasituaciénde Venezuela.

Alberto Poletto: Yo creoque el procesode integracién ticne que tener
todas esas aristas completas, yo creo que debe pasar por un proceso de apertura
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total. Por ejemplo, ami me parece inconcebible el hechodeque aiin nose haya
dadolaaperturafinancicra. Que nosotrostengamos, por ¢jemplo, losproblemas de
altas tasasde interés, quetantoafectana laagricultura, ytodas estas cosas, estin
provocadas porun problema de competencia. Entonces, ponemos a competirel
sector productivo. ; Y los otros sectores? jAcaso no todos tenemos que ser
cficientes?o nadamés tienequeser eficiente elsector productivo?

‘Yo compartoel hechodeque el sector financierotiene queirse progresi-
vamente abriendo de una forma clara, pero ya que me toca el teina del sector
financiero, yocreoque ademés de eso, debenestablecerse mecanismosmuchomés
eficacesde supervisiénde los bancos, porque el negociode algunos bancosen este
momento, nocsnecesariamenteel negociobancarioy noquicrohablarmésde esto,
peroestinmetidosenloquellamanlabancade inversién, enlacual lafinquitade leche
que no pagasus créditos pasa a patrimonio del banco.

Entonces resultaque los bancos ahora son propictarios de buena parte del
parqueindustrial agricoladel pafs, 0 vana serpropietarios, sisiguen lastasas como
van, y esono luce equilibrado.

Laapertura con Colombiaha sido muy importante. Han venido bancos
colombianos para Venezuela* de aquihan ido paraall4, pero esofue mediante
una resolucién especial; no Liabfa necesidad de modificar la Ley de Bancos,
porque esa Ley establecfa que los capitales latinoamericanos podrian establecer
sucursales en Venczuela.

Esnecesaria lareforma financiera que estd enel Congreso, para poder
permitir que las condiciones de competencia sean equitativas. Cuando yoiba a
exportar un producto, cotizaba fundamentalmente CIF. Nocotizaba ensurance,
porque me costabamucho mésbarato que lo pagarael compradora quelo pagara
yo, por asuntos de los corretajes de seguros y los costos de seguros dentro del
pafs. Nosotros tenemos en Venezuela una seric de limitantes dentro de la
estructura financieray deseguros que nos estdn restando muchacompetitividad.
Entonces nos piden ser competitivos y la verdad es que nos estin poniendo
plomoen el ala loque a veces impide el lograr esos niveles de competencia. En
materiade politica monetaria, (esa es la parte més complejadentrode unacuerdo
de integracién), ni siquiera la Comunidad Econ6émica Europea ha logrado
ponerse de acuerdo en esa materia.

Inclusive, Colombiaconstantemente planteacl hechode queellostiene
una especic de crowling peg, una devaluacién en politica cambiaria, bien
estructurada, bien planificada, mientras que en Venezuelase puedendarpasos
de canguro; osea, que de repente se da unadevaluacién fuerte y de repente una
estabilizaci6nrelativa. Esodesconcierta, especialmente al inversionista extran—
jero. Creo que una de las cosas mas importantes de un pafs es laestabilidad ola
previsiénenmateriadepolitica cambiaria, porquecl inversionistacxtranjerotiene
quesabercuédntovaarendiryaqué tasavaatenersusutilidades. Esoes fundamental.

Dentro de un acuerdo de integracién, la devaluaci6n excesiva de una
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monedaprovocacl efectodel arancel. Hace muchomés competitivotuproductode
exportaciény hace muchomés costosotu productode exportacién. Esopuede crear
distorsionesseriasdentrodel mercado. Se handadoreuniones entre el Ministeriode
Hacienday BancoCentral, peroen materiadepolitica cambiaria nosecha avanzado
nada. Enmateria de inversi6n hay una total libertad dentro del Grupo Andino.
Inclusive existecl esquemadelas Empresas Multinacionales Andinas que facilitanuna
plataformaque tiene unaserie de ventajasimpositivas y movilidad de personal, etc.,
paraque atin también permitiendo la participacién de un 40% de inversionistas
extranjeros sobre lasubregion, se puedan crear empresas que operendentrode la
subregién Andina. Yomeatrevoa decirqueenmateriadeinversiones existe bastante
inmovilidadde capital dentrodel Grupo Andino.

MODERADOR: Agradeceinosal doctor Alberto Polettosu participa-
ciénen este Seminario. Eldoctor Oliver Belisario, Asesordel IICA, vaadar una
breveexplicaciénentomnoatodos losmecanismos quese vanadesarrollarde aqui
enadelante enel conjuntodeeventos.

OLIVER BELISARIO: Les voy a robar unos minutos para explicar
algunos aspectos operativos relacionados con este ciclo. Lo primero que tengo
quedecir, es que cuando asumimos la responsabilidadde la coordinacién general
del Ciclo, tenfamos absoluta concienciade que esta tareaes dificil; que noes una
tarea fécil.

Picnso que es dificil por dos razones: La primera, vinculada a la
naturaleza del tema. Comoustedes saben, las teméticas agricolay agroindustrial
son en sf misma complejas, porque son en cierta forma, de muchisimas
condicionantes desde el punto de vista ambiental, politico, social, econémico,
etc.

De manera que asumir la coordinacién general de esta tarea era
realmente una responsabilidad seria. Pienso que esa dificultad, que viene delo
temético, podemos superarla y afrontarla bien. Ladiscusién de esta mafiana ha
sido ilustrativa de las posibilidades que tenemos para enfrentar esa dificultad
intrinseca a la naturaleza del tema que estamos manecjando. Tenemos buena
capacidad nacional, tenemos expertos en distintas 4reas que pueden apoyamos
en este gran esfuerzo, y tenemos este apoyo importante del IICA, del Instituto
Interamericano de Cooperacién para la Agricultura, que, encierta forma, es un
gran distribuidor de recursos humanos, un gran canalizador de recursos califi-
cados en ¢l tema agricola, conlos cuales también estamos contando, conlos que
podemos contar para esta tarea.

Ladificultad més importante est4 enese aspectode laconcertacién; es
decir, de c6mo encontrar una forma de concertar efectivamente. Perola palabra
concertaciénesunapalabradevaluadaen Venczuelapor experiencias muy concre-
tas. Hay millaresde frustraciones cada vez que esta palabraseplantea, perocreoque
esindispensableasumirla yreivindicarla parala tareaque nosestamos planteando.
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Concertacién,amimodode ver,implicatrescosas muy concretas: implica
participacién variada, heterogénea, debate seriofundamentado, ademés de debate
claro, absolutamente francoy abierto. Untercero, implicasentidopréctico. Aqui no
estamosen la Academia; el prop6sitonoes la verdad académica, sinoel prop6sito
esdotarmos de uninstrumento paraafrontar el futuroconciertacoherencia. Poreso,
conesas premisas, entroal problema de c6mo hemos concebido este esfuerzode
concertacion. El esfuerzoque nos estamos planteandose inaterializab4sicamenteen
larealizacién de once talleres y de cuatroeventos gencrales. Este es unode esos
eventos generales. Lostalleresestanrelacionados conlasprobleméticas especificas
de losdiferentescircuitos agricolas y agoindustrial, en primer lugar.

Ensegundo lugar, en relaci6n a los talleres, pretendemos organizar la
mayoria enecl interiordel pafs, para garantizarun componente muy importante,
como es la participacién de los agentes directos de 1a produccién en los talleres
que se van a realizar.

Tercero, paracada unode estos talleres estamos procurando compartir
lacoordinacién que en este momento latienen ensus manos las organizaciones
copatrocinantes: Fedecdmaras, el Fondo de Créditos Agropecuario, ¢l Minis-
terio de Agricultura y Critica y el IICA, con instituciones, organizaciones o
gremios relacionados directamente con los respectivos circuitos.

Eneste sentido podemos decir losiguiente: el circuitode ganaderia, de
fruticulturay de alimentaci6n animal, lo estamos coordinando conla Universidad
del Zulia. La pretension es realizar en el marco de la préxima Asamblea de
Fedecimaras, en Maracaibo, los talleres relacionados con estos circuitos. Con
el sector avicola, estamos trabajando con Fenavi. El prop6sitoes la realizacién
deltaller vinculado alaprobleméticaavicola. Conpesca, estamos trabajando con
Avatun y con la Direccién de Pesca del MAC, procurando esta coordinacién
compartida. Un papel muy importante en estostallereslodeben jugarlos gremios
agricolas y agroindustriales. Debo decir que hemos tenido un estimulo muy
vélido por parte de Fedeagro, particularmente por parte de Cruz Hernédndez
Quijada su presidente, que nos ha dado todo su respaldo para el desarrollo de
estainiciativa.

De igual manera Cavidea esté integrada en este esfuerzo; hay una
imiciativa muy importante que Cavidea viene adelantando, que se basa en el
desarrollo de un conjuntode trabajos de estudios sobre fortalezas y debilidades
deloscircuitos agricolasy agroindustriales venezolanos que se integrany convergen
totalmente con los prop6sitos que nos estamos planteando.

Los eventos generales como éstetienen el objetivode reunir aun grupo
calificado de personasrepresentativas de cuatro espacios, de cuatromundos: el
mundotécnico-politico, el mundo politico, el mundo técnico- académico yel
mundo de los productores agricolas y agroindustriales.
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Los eventos gencrales nose handefinidocomoeventos abiertos, sinocomo
eventos con participacién selectiva. Para esta reuniénse convocaronde 80 a 85
personas, aproximadamente. Hanestadoenla reuniénunas 60 personas Pensamos
queparaciertas condicionesnacionales prevalecientes eneste momentoesunbuen
resultado ¢l que estamos obteniendo. Cadaevento, tantotallercomoeventocentral,
debetenerun producto. Para el dfa de hoy aspiramos atener, al final del evento, no
solamente latranscripciénpreliminarcontodas lasintervencionesque hanocurrido
acé,sinoademésunasintesis,unaproposiciénparaqueustedesse lasllevenparaque
sca, junto concl material de lasintervenciones, objetode trabajo y estudiopara ir
avanzando hacialaclaboraciéndel documentocentral.

Particularmente, lasintesis que s¢ vaa presentar hoy y lasintesisque se
presentara en cada uno delos eventos, alimentardn acse documentocentral. Por
dltimo, quicrodecirles quesientoque esta iniciativadebe ampliarse, comoafirm4ba-
mos enladeclaraciénconjunta. Tiene derechoaparticipar todoel que esté vinculado
aldestino delsector agricolay agroindustrial. Hay muchasinstituciones presentes;
hay otras que no est4n presentes, pero el esfuerzo por garantizar su participacién y
su presencialo vamosaseguir haciendo enfuncién delograrunprograma nacional
agricolaconcertado.
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LAS NEGOCIACIONES DE LA RONDA URUGUAY Y SUIMPACTO
PARA LA AGRICULTURA DE AMERICA LATINA Y EL CARIBE.

Juan Misle
Ministro Consejero Técnico de la Misién Permanente de
Venezuela en Ginebra.

H

Enesteternadaremosunaindicaciénde laimportanciaquetiencparael comercio
mundiallaimplementaciéndelosresultadosqueyasehanacordadoenlaRondaUruguay.
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