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1. CARACTERIZACION

La especificidad de la economia campesina tiene dos dimensio -

nes:

a. El control de la gestion de los medios de produccibén, cuya or-
ganizacion en términos del proceso productivo se hace en fun-

cidén de la fuerza de trabajo disponible entre los familiares.

b. Lla meta o intencionalidad de la produccidn no orientada a la
acumulacidn o valorizacidn del capital para la obtencidon de un
beneficio, sino a la subsistencia del grupo familiar y la repro-
duccidn de las condiciones de trabajo (medios de produccién)

para asegurar la sobrevivencia del grupo.

Dentro de esta perspectiva su relacion con el mercado por medio de

la venta de algin tipo de excedente se orienta a adquirir lo que no

produce dentro de una modalidad de intercambio simple.

La nocién de familia comporta para la economia campesinaun aspec

to central. la economia de pequefia produccidén existe por y para
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la familia y tal como dice Thorner *¥(1): "En nuestro concepto de
economfa campesina, lasunidades de produccion tipicas son las
familias campesinas. Definimos una familia campesina como una
unidad socioecondmica que cultiva primordfalmente los esfuerzos
de los miembros de la familia. La actividad principal de las uni-
dades familiares ca.mpeﬁnas es el cultivo de sus propia.s tierras,
franjas o dotaciones. Lasunidades familiares pueden participar
también en otras actividades, por ejemplo en las artesanias, el
procesamiento, o aiun el pequefio comercio. Algunos miembros de
la familia pueden trabajar, quizad se vena obligados a trabajar, fue-.
ra de la casa de tiempo en tiempo. La unidad familiar puede in -
cliir uno o més... servidores domésticos o trabajadores contrata-
dos. Pero la contribucién de estas personas no miembros sera me-

nor que la de los miembros de la familia".

En una economia campesina es posible que el campesino deba alqui-
lar parte de sus medios de produccidn y que deba hacer pagos por

elusufructo de la tierra a terratenientes, conformandose la moda-
lidad de "campesino ~ar‘renda‘cario" o "aparcero", categorias que cons
tituyen la maxima expresion de dominacidén del grupo campesino, pe-

ro que al permitir 1la conservacion de la libertad o control de la ges-

tidn o del proceso productivo, marcan la frontera entre la dominacién

|

*
Los mimeros entre paréntesis hacen referencia a 1a bibliografia.
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que ejerce sobre el campesinado las modernas sociedades indu stria-

les.

Dentro del sistema de produccién campesino los miembros aptos de

la familia, incluyendo mujeres y menores despliegan su actividad se-
gin los criterios de un equilibrio subjetivo: lograr los satisfactAo -
res bisicos de sus necesidades. En este punto Chayanov introduce
como criterio de valoracién la relacidn trabajo-consumo y grado de
fatiga, lo cual lo llevaria a determinar el tiempo y la intensidad del
trabajo por tanto, "la produccidn del trabajador en la explotacion do-
minante se detendra en este punto de natural equilibrio porque cual-
quier otro aumento en al desgaste de fuerza de trabajo resultara sub-

jetivamente desventajoso" (2)
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2. 1A RACIONALIDAD DE LA PRODUCCION CAMPESINA

El concepto de satisfactor como elemento basico de la intensidad de
trabajo revela una racionalidad distinta: la ausencia del sentido de
lucro. EI1 concepto capitalista de la ganancia no se encuentra en la
légica campesina. Por ello esta ausente el calculo econdmico y la
nocién de salario como formas de expresidon de la gestidn econdmica.
Los conceptos de la economia marginalista son inaplicables porque
la determinacidn del punto decreciente del trabajo se enfrenta no coﬁ

la utilidad marginal, sino con la satisfaccion de necesidades.

Si aceptamos que el grado de explotacion de la fuerza de trabajo tie-
ne el limite de la satisfaccion de las necesidades historica y cultu -
ralmente determinadas, entonces comprenderemos cémo no es la ob-
tencidén de la tasa normal de ganancia lo que mueve y estimula el inte-
rés de la produccidn y de la aplicacidn tecnoldgica que hace el cam-

. o2 -
pesino en la explotacion.
Lo que caracteriza a la produccién campesina es la ausencia de un

proceso sistemético y sostenido de acumulacidn.

Esto no hay que confundirlo con el interés de lograr una buena co-
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secha y con los esfuerzos que para ello se hacen. Significa que se
espera recuperar en término de satisfactores la intensidad del tra-
bajo y el nivel de fatiga incorporado e igualmente reproducir los me-

dios de produccidn utilizados en el proceso y que podréan ser utiliza-

dos en sucesivas operaciones.
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3. FUNCIONY TRANSFORMACIONES DE LA ECONOMIA
- CAMPESINA EN LAS SOCIEDADES URBANAS INDUSTRIALES

La economia campesina va transformandose en su relacidén con los
sectores urbanos, en la medida que estos van exigiendo mayor can-

tidad de bienes y van presionando hacia un mayor intercambio.

En tanto la produccion de bienes de produccidon se aseguraba en el
marco doméstico, el campesino no necesitaba una insercidn en el
mercado; pero cuand§ entra a depender de la produccibén urbana in-
dustrial para su provision, se acentia su relacién con la economia
monetaria y se aumenta la necesidad de pro&ucir para alcanzar los
satisfactores para sobrevivir. Si debe disponer de mayor cantidad
de dinero para comprar las herramientas, semillas, abonos, fungi-
cidas, en fin medios de produccidn ajenos, debe intensificar su pro-

‘duccidén aumentando la medida de su autoexplotacidn.

Cuando el pequefio productor, obligado a vender parte creciente de

participa en el mercado de productes acepta un pre-
. [4 .

cio de mercado que no representa los reales costos. Soélo se inte-

resa por recuperar un precio que le reproduzca su salario.
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Ante la relacidn de intercambio que establece la agricultura de pe-

quefia produccidn con el mercado se produce:

a) " Una bisqueda constante de técnicas nuevas y su adopcidn ra-
pida por el conjunto de agricultura, acrecentando sin cesar la
productividad de su trabajo provecando una baja continua del va-

lor de sus productos"

b) "El crecimiento genera]iiado de la productividad y de la intensi-
dad del trabajo haciendo posible y necesario una disminucidén de

la poblacidn activa en la agricultura"

c¢) "Una necesidad permanente y sentida de los pequefios producto-
. . ? . ®
res de ampliar la explotacion, es que provoca una presion per-

manente sobre el alza del precio de las tierras" (3)

Esta forma de existencia de las economias campesinas permite que
ellas globalmente participen en el proceso de acumulacién, no para
ellas sino para el sistema en su conjunto: En su relacion con el mef-
cado en donde vende por debajo de su valor traspasa valor pero com-
pra bienes para su gestion a precios de mercado, opera el intercam-

bio desigual, que a largo plazo produce la crisis de las economias

campesinas y las reduce a un sisiema de minifundic residencial.

Este intercambio desigual se "expresa en el creciente deterioro de
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los precios agricolas frente a los precios industriales. El campe-
sino debe aportar crecientes vohimenes de productos al mercado pa-

ra conseguir iguales volimenes de productos urbanos" (4)

Esta circunstancia que lleva al campesino a un proceso de endeuda-
miento creciente, acelerado por los altos costos que debe pagar por
el uso del crédito ha llevado algunos a decir que la agricultura es
socialmente pillada y que el capital que quiere valorizarse luye de

la agricultura hacia actividades méas lucrativas.
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4. FORMAS DE SUBORDINACION DE LA ECONOMIA CAMPESINA

Cuando el campesino inicia su relacidén con el mercado, entra enun
circulo que lo hace mas y mas dependiente y en el cual no puede ejer-
cer control individualmente. La relacidn més.frecuente es la de cam-
pesinos dispersos ante un 'mercado’ cada vez rﬁés centralizado y que
bien puede estar representado por la figura del intermediario comer-
ciante a quien le vende por anticipado a cambio de insumos para la
produccidn o productos para sobfevivencia; o por mecanismos mas

modernizados como la agroindustria.

El campesino debe masificar su produccidén, hacerla en las condicio-
nes que el mercado le exige, utilizar un tipo dado de semillas y de
otros insumos. En otras palabras debe orientar su gestiéon de acuer-
doa batrones y productos dados. EIl productor campesino pierde el
control de las decisiones sobre el proceso productivo si quiere man-
tenerse en el mercado. El capital globalmente entendido se vale del
Estado y de sus funcionarios para orientar la produccion que intere-
sa y que casi nunca tiene en cuenta el tipo de necesidades rurales ni
de los sectores mas pobres.z Aparece asi que la dominacidn de ia
economia campesina por el capital industrial y financiero se expresa

en: (5)
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Tendencia a despojar al productor de la propiedad y disposicidén

de los medios de produccidén;

Tendencia a despojar al productor de las principales decisiones
con respecto al proceso productivo, transfiriendola al capital

industrial, financiero o sus agentes.

Tendencia a un crecimiento continuo de la intensificacion del tra-

bajo, lo que significa aumentar la auto-explotacion.

Tendencia a aumentar las transferencias que se hace al capital
industrial y financiero por la compra de productos y pago de in-

tereses.

Tendencia a limitar el ingreso real del agricultor y a aumentar

su empobrecimiento.
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5. LA CREACION DE FORMAS ALTERNATIVAS DE RELACION
CON EL MERCADO

Hasta ahora las relaciones asimétricas del campesinado y el mer-
cado no han sido puestas seriamente en cuestidon. Se han hecho in-
tentos de acercar los campesinos a los productores en forma de mer-
cados campesinos que beneficia casi en mayor grado al consumidor
directo, aunque garantiza un pequefio margen al campesino qL{e an-

tes era absorbido por el intermediario.

Sin embargo, la produccion que va al consumo intermedio es menos
susceptible de tener control por el productor. las organizaciones
de productores no tienen ain capacidad de negociacién y los acuer-

dos de entrega exclusiva no reconocen los riesgos de la produccidn.

Existen posibilidades de establecer contratos con las entidades com-
pradoras sobre labas de la organizacidon de los productores-vende-
dores que incliyan o pacten una prima de produccidon que signifique
1z participacién de los productores en el resultado de la trahsforma-
cion final.

Igualmente la capacidad negociadora de los productores debe expre-



Digitized by GOOSI@



sarse en participacion en las organizaciones productoras, distribui -

doras de insumos para garantizar un control sobre los precios.
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