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La presente publicacifn no pretende ser libro de texto, es simple-
mente una copilacién de las Conferencias y Clases ofrecidas durante el
Curso Nacional de Administracién de Empresas Agropecuarias realizado en
Quito del 31 de marzo al 14 de abril de 1975, a personal técnico del Mi
nisterio de Agricultura y G:naderfa, del Banco Nacional de Fomento, Ins
tituciones PGblicas del sector y Profesores Universitarios que tienen a

su cargo la ensefianza de esta disciplina.

Valga la ocasién para agrader el apoyo y colaboracién de varias -
instituciones del Sector Agrfcola del Ecuador y en particular a la Uni-
versidad Nacional Agraria, La Molina, Lima, PerG; Universidad Nacional

de Colombia, Bogotd, por su contribucién a la realizacibén del Curso..

RaGl Soikes C.,
Especialista en Educacién
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Documento 5

PRINCIPIOS DE ECONOMIA

Abraham Febres

Ingeniero Agrémomo. Ms., Econ. Agricola
Jefe del Departamento de Economia Agricola
Universidad Nacional Agraria 'La Molina"
Lima-PerG

INTRODUCCION

La

economia es el estudio de los principios que determinan la asignacién

de medios escasos entre fines competitivos, cuando el objetivo de la asigna -

cibn es

En
tales:

a,

b.
c.

Lo

4,

5.

elevar al mlximo el logro de los fines que la sociedad desea.

la definicibén precedente pueden distinguirse tres premisas fundamen-
Distintas finalidades simulténeas, que en grados variables tienden a
excluirse o complementarse,

medios escasos

El objetivo de la elevacibén al méximo.

cual implica:

Obtener lo mas con lo menos: eficiencia

Distribuir el ingreso como mejor convenga al logro de los fines que la
comunidad persigue.

Producir los bienes que la comunidad desea en las cantidades necesa-
rias,

Emplear razonablemente, a niveles altos de ocupacién, la fuerza de
trabajo.

Lograr una asignacifn de los recursos més o menos satisfactoria en-
tre la produccién para cl presente y para el futuro (formacibn de
capital); es decir entre lo que se produce para el consumo y lo que
se invierte en nuevas instalaciones.
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6. Mantener las condiciones que facilitan la investigacién y el desa-
rrollo tecnolégico y permitan la invercifn o la adopecién y adapta-
cién de nuevos métodos, de nuevos productos y de formas de organi-
zacién social més avanzados.

FUNCIONES DE UN SISTEMA ECONOMICO

En cualquier sistema econémico, existen cinco funciones b&sicas que
ge deben ejecutar si se quiere que la economfa crezca y se desarrolle,

1. Determinar que clase de bienes y servicios habr&n de producirse. En
1a obtencidn de los mismos, los productores suponen que sus produc-
tos ser8n consumidos, Para asegurar dicho consumo, esos bienes y
gservicios producidos deberén ser los que con mayor intensidad desean
los consumidores., Esto implica la necesidad de establecer algln mé-
todo mediante el cual los consumidores pueden informar a los produc-
tores de sus preferencias concernientes al tipo y cantidad de produc
tos que ellos desearfan consumir, y por tanto, aquellos que los pro-
ductores deberfan producir,

2, Organizar la produccibén de bienes y servicios de tal modo que esta
se adopte al deseo de los consumidores. Toda economfa afronta la
limitacién de los recursos utilizados en dicha produccién; y debido
a ello es necesario encontrar algGn método para asignar los recursos
disponibles entre los diferentes unidades productoras, de modo que
estas unidades puedan proporcionara aquellos bienes y servicios que
tienen mayor demanda por parte de los consumidores. Si el sistema
econfmico no esti organizado para llevar a cabo esta funcibén en una
forma eficiente, se producirén cantidades més pequefias de las desea-
das por los consumidores, que aquellas que serfa posible obtener con
otra organizacidén., Es decir, si se trangfiere recursos de un uso a
otro, se podrén producir mas bienes y servicios,

3. Distribuir los ingresos provenientes de la produccifn. La mayorfa
de las unidades de produccién emplean recursos que son propiedad de
muchas personas, Hay incentivos que inducen a los dueflos de recur-
sos a utilizar éstos de modo que produzcan aquellas cosas deseables
por los consumidores., Si el potencial productivo de una economfa -
va a ser utilizado, las retribuciones otorgadas a los duefios de los
recursos deben ser tan altas como para proporcionarles estos ingen-
tivos.

4, Mantenimiento y expansién de las instalaciones y equipos. Si una e
nomfia va a mantener o aumentar su produccibn en el transcurso del
tiempo, es necesario que se tomen medidas a este respecto. No pue-
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den producirse bienes y servicios nuevos o adicionales, a menos que
el sistema econfmico esté organizado en forma tal que permita la in
troduccibén de los mismos. Deben darse incentivos a la investigacién
la invercién y la innovacidn, si se desea que nuevos bienes estén a
disposicién del consumidor.

5. Restricciones del consumo a las disponibilidades de bienes y servi-
cios. Esta funcibn se refiere al corto plazo. En cualquier momen-
to, 1a cantidad de cualquier producto disponible para el consumo es
relativamente fija. En consecuencia, el sistema econémico deberé -
estar organizado para que el consumo, en cualquier espaclo dz tiem-
po, no exceda de la cantidad de bienes y servicios disponibles.

LA_PRODUCCION AGRICOLA

Ciertas leyes eonfmicas se comportan de manera peculiar segfin el sector
de actividad en que actfien. Resulta conveniente establecer categorfas con
base a tal comportamiento. Surgen as{ tres grandes grupos de actividades:
primarias, secundarias y terciarias. La economfa agrfcola es en efecto el
estudio del proceder de las leyes econSmicas en el sector agrario que estd
womprendido en el grupo de las actividades primarias.

La peculiaridad de esta actividad primaria se debe a las caractéristicas
fundamentales siguientes:

1. Se llevan a cabo donde las condiciones ecolbgicas no actfan como fac-
tores limitativos,

2, Dependen de la interaccibn de procesos bibticos sobre recursos reno-
vables o fluentes,

3. Estén sujetas a intensas varicciones cfclicas, La recurreuncia de
ciertos fenfmenos naturales, como las estaciones, rige los ciclos
vegetativos de las especies, ya scan estas vegetales o animales,

4, Sus grandes necesidades de espacio y la escasés relativa de éste, dan

una enorme importancia a la localizacién y a las formas de apropia -
cién de la tierra,

LA LOCALIZACION DE LA AGRICULTURA

La economfa del espacio, o teorfa de la localizacidn dc la actividad
econfmica, estudia las causas y los efectos dc la distribuci6tn de la acti-
vidad econfmica en el espacio asf como las leyes que determiaan le evolu -
ci6n de su uso, a medida que una economia pasa por diferentcs etapas de do
sarrollo.
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La ubicacién de los centros poblados en una regifm determina la secue
la de acomodo de 1a poblacién y de sus actividades econfmicas dentro de las
ciudades y en sus zonas circundantes. La disponibilidad inicial de medios
de transporte y comunicacibn orienta la expansi6tn hacia ciertas zonas e im-
pone la explotacién de ciertos recursos "ubicuos'!" con prefercia a otros, a
la vez que influye en la localizacién ulterior de nuevas vias de transpor-
te de nuevos centros poblados y de nuevos recursos. La conjuncién de las
caracterfsticas ffsicas del espacio; inmovilidad e indistructibilidad, con
sus pecularidades econfmicas, hace que los usos del espacio queden interre
lacionados en una jerarquizacitén funcional en la que ciertos usos ejercen
un papel dominante y hacen que cristalice a su alrededor un orden predeci
ble de usos secundarios y complementarios.

Aunque la tierra fuera una esfera homogénea surgirfan ciudades. Tan
pronto como sc¢ funda una ciudad y ge trazan sus caminos principales, bien
sea arbitrariamente o con vistas a ciertas ventajas materiales, desapare-
ce la posibilidad del azar respecto de donde y porqué surgir8n ciudades
adicionales y sobre el uso que se har& de las zonas circundantes y perifé-
ricas. De inmediato aparece la interdependencia de las localizacidnes en
toda la esfera de influencia de la ciudad, de sus mercados y de sus vias de
transporte. Tal interdependencia determina las 8reas donde las ventajas de
ubicacién bastan para la aglomeracién y los sitios donde las ventajas de nf
mero, de asociacibn y de oferta crearfn nuevas ciudades, La fundacib6n de
nuevos centros poblados, a su vez, imponen otros usos de la tierra; alrede-
dor de cada ciudad se establece anillos o zonas de actividades econémicas
que semejan burdos cfrculos concéntricos distorsionados por la conformacién
topogrifica y las condiciones ecolbégicas del medio.

Beneralmente se considera que los usos principales de la tierra son:
la agricultura, la ganaderfa, la silvicultura, los usos residenciales, in-
dustriales, urbanos y con fines de esparcimiento o de recreo. Como las ne
oésidades de espacio en la agricultura, la ganaderfa y la silvicultura son
cuantiosas, las diferencias en el precio de los servicios de la tierra debi
das a diferentes posiciones espaciales, igual que a contenido de recursos,
act@ian como una influencia locacional de primer orden, A esto se debe que
en la teorfa de la localizacién agricola, la renta diferencial siempre haya
ocupado una posicién central, No obstante, la renta diferencial no es un
fenbmeno caracterfstico de la agricultura y actividades afines, sino que -
también surge cuando la oferta de cualquier factor es limitada, a corto o
largo plazo, y cuando sus posibilidades de sustitucidén por otros factores
representan una alternativa mas costosa. En ese momento, la competencia pa
ra asegurar el uso del factor escaso genera un excedente neto que es la ren
ta.
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La intensidad de uso de la tierra aumenta a medida que 1la produccibn
ocurre mas cerca del mercado. Los usos de la tierra que producen le ren-
ta mis alta o, alternativamente, los usos que pueden absorver mayores in-
sumos de capital, desplazan a los demfs y tienden a situarse mas cerca del
mercado tal como se muestra en el grlfico de perfil general de los diver -
sog ugsos de la tierra.

_._qgmff°101ndustria
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capacidad decreciente de uso —“~““-.~\

La economia del espacio, ayuda a resolver dos problemas b&sicos en la
agricultura.

a, El1 lugar donde debe cultivarse un producto especifico para elevar
al méximo los ingresos netos derivados del uso de loe recurses lo-
cales, ya se trate de un productor individual o de la sociedad.

b. Lo que debe producirse en una localizacibn particuvlar o io que debe

" producir una unidad agrfcola situada en un luga: parxticular,

GENESIS DE LA TEORIA DE LA LOCALIZACION AGRICOLA

Para estudiar las causas de los diferentes usos de la tlerra en iz agri
cultura, egtrictamente de acuerdo con sus caracteristicas locacicnales o es-
paciales y considerando la localizacién urbana e industrial como dada, Johann
von Thunen (1826), imagind una meseta de suelo, fertilidad 7 clima uriformes
con iguales posibilidades para la produccibén agricola en todos sus nurtos,

Las diferencias en les cultivos y en los métodos agricolas, eu ecte molelr,

no pueden atribuirse a la calidad de los suelos, la precipitacidn, la terpe-
ratura o a cualquier otro accidente ffsico, biolégico o ccoldgiecd. sinc al
factor puramente econdmico de la distancia al mercado. En el coniry de la e
seta bay una ciudad que dispone de las mismas facilicades rotenc!alees 7~ t=ang
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porte en todas las direcciones; o sea que en todos los casos los costos de
transporte son proporcionales al peso y a la distancia.

Mss allé de 1la zona cultivada hay selvas virgenes que separan al "Esta-
do" aislado del resto del mundo., La gran ciudad es la Gnica fuente de los
productos manufacturados que consume el Estado; de la misma manera, el cam
po circulante es la Gnica fuente de alimentos para la ciudad. Las minas y
salinas est&n cerca de la ciudad y surten a todo su poblacién.

Von Thinen se bags8 en su experiencia como egricultor. Primero se pre-
gunté: 3C6mo administrarfa mi finca racionalmente si estuviera ubicada en
cualquier punto del Estado? y mAs tarde: gQué efectos econdmicos experimen
tarfa si la desplazara hacia la periferia o si estuviera mls cerca de la
ciudad?.

Comenzd con un producto agrfcola, cuyo precio es fijado por la oferta
y la demanda en la ciudad. El precio del trigo, por ejemplo, en una finca
a cinco millas de la ciudad, es igual al precio en la ciudad menos el cos-
to de transporte en carreta, que es el Gnico sistema de transporte conside
rado. Baséndose en un precio de 1.5 unidades monetarias en la ciudad, con
vendr8 menos sembrar trigo a medida que 1la distancia entre la finca y el
mercado aumente.

RELACION PRECIO-DISTANCIA

LUGAR, PRECIO
En la ciudad 1.500
5 millas en la ciudad 1.313
10 1.136
15 968
20 805
25 656
30 512
35 374
40 242
45 116
49 .95 000

Es evidente que mas alls8 de 50 millas no se cultivard8 trigo para vender-
lo en la ciudad aGn sino cuenta nada producirlo; pero como se incurre en cos-
tos de produccibén, el cultivo de trigo cesarf mucho antes dellegar al l{mite
de 50 millas. De acuerdo con sus c8lculos, Von Thlinen concluyS que el trigo
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dejarfa de sembrarse a una distancia de 31.5 millas de la ciudad. Este 1limi-
te externo es el radio de un cfrculo que tiene por centro la ciudad. Otros -
productos ' percederos como las fresas, las verduras y la leche no pueden tole
rar el trangporte a larga distancia y tienen que pvoducirse cerca de la ciu -
dad, en caso de que exista demanda.

Los otros productos que necesita la ciudad se van localizando en funcién
del peso y distancia a la ciudad y considerando el Gnico medio de transporte
la correcta.

Después de agotar las posibilidades de localizacién dependiendo de un so
lo medio de transporte, Von Thilnen estudia los cambios que originaria la pre-
sencia de un rfo navdgable. Suponiendo que el transporte por rfo .cueste seis
veces menos que el tramsporte en carreta, las diferentes zonas, equidistantes
del mercado, se extienden giguiendo las mirgenes del rfo. La distancia entre
1la ciudad de produccibén y el mercado continGa determinando la localizacién de
diversos cultivos, pero la presencia del rfo y el eonsecuente abaratamiento -
del transporte en sus zonas de influencia distorsionan el ordenamiento concén
trico. La introduccién del rfo elimina el supuesto original respecto a las
mismas facilidades de transporte en todas direcciones. Los costos de trans -
porte siguen siendo proporcionales al peso y la distancia, pero el transporte
por rfo ofrece nuevas posibilidades de sustitucién en las regiones que caen
bajo su influencia.

La localizacidén de la produccién agrfcola en funcién de la renta.

El mecanismo por el que la renta determina la localizacién de la agricul-
tura en particular y los diferentes usos de la tierra en general, puede ilus-
trase grificamente partiendo de supuestos similares a los de Von Thiinen. En
"La localizacién de la produccién sgricola", Dunn hace la presentacién siguien
te:

R= E (p-a) - EfR

Para expresar la renta devivada de un solo producto en funcién de la dis
tancia, en que:

R = renta por unidad de tierra (variable dependiente)

K = distancia (variable independiente) y constantes o par8metros

= rendimiento por unidad de tierra

= precio del mercado por unidad de producto

= costo de produccisdn por unidad de producto

= tarifa de transporte por unidad de distancia para cada producto.

T E
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Bajo los implicitos en la designacibén de los parémetros, la férmula des
cribe una relacién funcional entre dos variables: distancia y venta, tal co-
mo se muestra enRe]

o

En el punto de interseccién R una unidad de tierra que produzcan en el
mercado obtendrf una renta igual al rendimiento de ingreso neto por unidad.
La inclinacién indica que a medida que aumenta la distancia al mercado, la
renta mxima por unidad de tierra,E( p-a), disminuye por cada unidad de dig
tancia_a una tasa igual al producto del rendimiento y de la tarifa de transg
porte (Ef). La renta es enteramente absorbida en el punto de interseccidn
K donde K = gig

La 1fnea de la renta representa la renta marginal de una industria de-
dicada a producir un solo bien, Cada valor de K indica la renta que se de-
rivar8 de una unidad infinitesimal de tierra a esa distancia del mercado. A
medida que la industria aumenta su produccibén al ocupar tierras mas distan-
tes (es decir, a medida que aumenta el valor de k) esta linea indica la can
tidad que se apadir8 a la renta total por la adicién de cada unidad sucesi-
va de tierra, o sea, el incremento marginal. Puesto que la renta es el so-
brante neto de los costos de produccibn, la ordenada OK es la linea de cos-
to marginal, E1 punto que produce la ganancia mfxima es aquel en el que la
renta marginal es igual al eosto marginal, o sea donde k = p-a

f
Para representar dos productos distintos usarfamos el siguiente gréfi-
co:
R
A

Industria I

Industria II
(VA
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En el caso de un golo producto AB representa la renta marginal de la in
dustria I, Sin embargo, la industria II puede producir en los mismos terre-
.nos con una renta marginal represantada por CD. Puesto que cerca del merca-
do la renta en cada unidad ocupadad por la industria I es mayor que en la in
dustria II, la industria I se localizari cerca del mercado. No obstante, la
posibilidad de la i{industria II de producir renta en la misma &rea representa
an uso alternativo de la misma tierra. La industria I extenderd su produc -
cibén especialmente hasta que su renta marginal sea igual al costo marginal,
ambos expresados en funcién de la distancia. El1 1Iimite de la industria I se
encuentra en el punto E,

La solucibén de equilibrio para la industria II representa un nuevo pro-
blema. Puesto que la industria II no puede competir por el uso de la tierra
cerca del mercado, necesita tomar en consideraci6én dos lfmites. La localiza
cién se mide en férminos de distancia radial al mercado, en este caso se es-
tablece un limite interno y un limite externo. En el gr&fico anterior ambas
industrias producen con ganancias en el Area OB (se habla del &rea porque
lag distancias radiales crean un anillo alrededor del mercado). Sobre cler
ta parte de esta érea la industria IT rinde un producto mayor; por lo tanto
extenderi su produccién hacia el mercado hasta que su renta marginal CD sea
igual a AB, que también representa el costo marginal de la industria ¥I.

El 1imite de su aplicacién es E, punto que también determina el l4mite
interno de localizacién del producto de la industria II. El lfmite externo
de la industria II es jgual al'.punto de equilibrio en el caso de un solo pro
ducto y se establece donde la renta marginal CD es igual al costo marginal,

Para el caso de varios productos, el gréfico que ilustrarfa dicha situa
cibén serfa:

R|
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La explicacidén de la localizacién de cada industria serd similar al
caso anterior de dos productos distintos de modo que quedarian estableci
dos un 1fmite interno y un lfmite externo para cada industria.

TAMARO DE LA EMPRESA AGROPECUARIA

Las polfticas que afectan al nfmero y tamafio de las unidades de pro
duccibn agricola tienen significados tanto sociales y polfiticos como econbmi
cos para los pafses en desarrollo. Influyen en el nGmero de agricultores
que son conductores o trabajadores agricolas y también en la equidad de la
distribucién de los ingresos y en la eficliencia econfmica del uso de los re
cursos, asf como en el progreso para mejorar su productividad. Evidentemen
te, los problemas del tamafio de las fincas estln estrechamente relacionados
con los de propiedad y tenencia de las tierras y con las formas de organi-
zar la produccién, como por ejemplo, las fincas de propiedad privada compa
radag con las operadas por arrendatarios, o las grandes empresas privadas
comparadas con las empresas asociativas,

Comparacién de Empresas Grandes y Pequefias

Los problemas econfmicos pertinentes que se relacionan con el tamafio de
las unidades de produccién se pueden establecer haciendo referencia a dife -
rentes puntos de vista. Algunos pretenden que s6lo es posible lograr un ré-
pido progreso en el mejoramiento de la productividad mediante la organizacién
de la agricultura en unidades relativamente grandes y argumentan que la orge
nizacién estructural tradicional de la produccién de las unidades pequefias en
los paises menos desarrollados debe transformarse en grandes unidades mecani-
zadas, a fin de lograr que se adopte una tecnologfa mejorada, que se utilicen
eficazmente 1a mano de obra adiestrada y el talento administrativo que son tam
escasos, que se acabe con lags deficiencias en ta utilizacién de los recursos
que estfin asociados a la fragmentacién de las tierras en pequefias pertenen -
cias, y que se cambie de una produccién de subsistencia a otra orientada ha-
cia el mercado. También puede argumentarse que los servicios de crédito, de
mercado y de administracién pueden organizarse més eficazmente con fincas de
gran escala, que la calidad de los productos que se envian al mercado puede
ser controlado y que el volumen da produccién puede ajustarse mejor a las
condiciones del mercado.

Sin embargo, hay otros que sostienen que, en las condiciones técnicas y
econémicas que prevalecen en los paises menos desarrollados, las economfas
de tamafio generalmente se agotan cuando la finca se hace suficidntemente -
grande para emplear completamente al conductor y la mano de obra familiar y
cuando mucho a uno o dos trabajadores asalariados. Se afirma que se requie _
re fincas familiares para proporcionar los incentivos econdémicos que son ne
cesarios para alcanzar una cuidadosa administracién, el uso intensivo de los
escasos recursos de tlerras y el desarrollo de las capacidades humanas. Ca-
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8l todos los partidarios de las fincas familiares consideran que el apoyo,
en cuanto a educacién, investigacién, mercadeo, crédito y otros servicios
necesarios que contribuyen al progreso econémico de la agricultura, puede
lograrse mAs eficazmente sobre una base comunal, mientras que las decisio
nes administrativas deben dejarse directamente a cargo de los agriculto -
res individuales.

Segln otros adoptando una posicién intermedia, sefialan que es necesa
rio que los tamafiog de fincas varfen de acuerdo a los cultivos y al tipo
de agricultura, asi como de la abundancia de tierras en relacién con la ma
no de. obra y bienes de capital. Asf mismo se argumenta que el tamafio de
las fincds necesitad diferenciarse dentro de un pafs o de una regién para
proporcionar las oportunidades de una mejor administracién que estd asocia
da a las fincas grandes, asf como una administracién menos competente con
las fincas pequefias,

Desde un punto de vista pragmftico, los problemas relacionados con el
tamafio apropiado de las unidades de produccién, no pueden resolverse a prbo
ri, sino que hay que examinarlos teniendo en cuenta los problemas del desa
rrollo agricola y las condiciones econbmicas de cada pafs y cada 4rea agri
cola en particular. En cada una de estas &reas hay que investigar: cbmo a
fecta el nfmero y tamafio de las fincas a los incentivos econémicos, a la
adopcibén de mejoras tecnolbgicas, a la formacién de capital y a otras con-
diciones necesarias para lograr aumentos sostenidos en la productividad de
los recursos, Cufles son las relaciones reciprocas entre la estructura del
tamafio de las fincas y el complejo de instituciones que apoyan la educacibn,
investigacién, crédito, mercado y otros servicios agricolas que se requie-
ren para lograr un aumento de la productividad agricola?

El procedimiento de an8lisis consiste, primeramente en considerar las
relaciones econémicas entre el tamafio, la escala y la productividad de los
recurgos de la finca; segunda, examinar los patrones y problémas de los ta
mafios de fincas én diferentes regiones; tercero, resumir lo que se sabe spo
bre la eficiencia econémica y otras ventajas de los diferentes tamafios de
fincas y finaldente, indicar lo que hay que aprender acerca de la estructu-
ra del tamafio de la finca para decidir c6mo lograr una mejor actuacibén por
parte del sector agricola. Serfa ideal que el tamafic de las unidades de pro
duccifn de midiera en términos del valor total de todos los insumos. Sin em
bargo, por las limitaciones de los datos, el tamafio generalmente se refiere
a la superficie de tierra,

Se reconoce que los patrones de tamafio de las fincas en los pafses me-
nos desarrollados han evolucionado durante muchos afios bajo la influencia de
condiciones tanto politicas y sociales como técnicas y econfmicas, que difie
ren considerablemente de un pafs a otro. El tamafio de las fincas no es una
variable que pueda manipularse facilmente.
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Los cambios del tamafio tienen efectos no sblo econbmicos, sino tam-
bién sociales y polfticos. En casi todas las sociedades ocurren lenta -
mente, y con frecuencia, en estrecha asociacién con los cambios de la te-
mencia de la tierra.

RELACIONES A ESCALA

Relaciones a escala pura son consideradas solamente si todos los re-
curgsos que participan en el proceso productivo son incrementados en la -
misma proporcién; es decir si un insumo es duplicado, los otros insumos -
también deben ser duplicados, si los recursos no son variados en las mis-
mas proporciones, el cambio en las relaciones insumo producto incluye pro
porciones variables.

Si los cambios en los insumos son incrementados en la misma proporcibn,
el producto se puede incrementar.

1. En la misma proporcién Z retornos constantes 8 escala)
2, En una mayor proporcibén iretornos crecientes a escala)

3. En una menor proporcibn iretornos decrecientes a escala)

Relaciones de proporcionalidad y tamafio de la Planta & produccidn

La distincifn entre proporcionalidad, y relaciones a escala puede ser
hecha refiriéndonos a un mapa de curvas de isoproducto o isocuenta.

X1
0,50

| 400
| 300
|
|
|

0 [ .

140 X2
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Proporcionalidad es ilimitada cuando el insumo X' se le mantiene cons-
tante a 150 y Xp es variado de 0, 15, 40, 80 y 140 unidades. Productivi -
dad decreciente se observa para el recurso Xp, puesto que el insumo es in -
crementado de 15 a 40, o sea 2677, mientras que el producto se incrementa -
de 100 a 200, o sea 100%. Cuando se incrementa de 30 a 140 el insumo, el
incremento en el producto es aGn menor. Lo mismo podrfa hacerse para el in
sumo X, si Xy se mantiene constante.

Si se analiza la diatancia vertical entre curvas de isoproducto, indi-

ca que el insomo y: se hace cada vez mayor a medida que se inctementa las
unidades de producto.

RELACIONES DE ESCALA Y TAMANO DE LA UNIDAD DE PRODUCCION

En contrastae a la relacisn de proporcionalidad la relacidén de escala se
refiere cuando todos los recursos son incrementados simultaneamente.

La relacién de proporcionalidad se refiere al corto plazo, mientras que
la relacibn de escala se refiere al largo plazo.

X1

s2

X2
La relacibn a escala est8 indicada por la lfineas OS: y OSZ' Esto indi-
ca que los factoree sec mantienen en proporciones fijas. En 0S, X: = 1,25;
Xp= 1; En 0Sp X: = 1.0; X9 = 1.33

La relacidén escala est8 indicada por la intervencién entre las lfneas
oS! 6 0S, con le isocuenta.

La intervencidén de 0S2 con la curva de 100, incluye 30 de X' y 40 de
Xp. Doblando estas cantidades, 60 de Xt y 80 de Xy, se alcanza la isocuen-
ta 200.

Tenemos rectornos congtantes a cescala, porque un incremento de doble
en los recursos, la produccifn también se incrementa en el doble.
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Un mayor incremento en los factores 90 de Xt y 120 de X3, o sea un in
cremento en 50% de cada uno, resulta en un incremento de 50% en la produc-
cibén (de 200 a 300).

Rendimientos decrecientes a escala pueden verse en el siguiente gréfi-

X1

° [ oo X2
Rendimientos crecientes, constantes y decrecientes a escala pueden iden

tificarse a 1o largo de la linea de escala observando los segmentos forma ~
dos por la intervencidén de esta linea con las curvas de iso producto.

LINEAS DE ESCALA Y CAMINO_DE_EXPANSION

Al hacerse estudios sobre escala y productividad, deberfa reconocerse
que el camino o senda que el agricultor emplea al expandir las cantidades
de recursos, no necesariamente es consistente con una verdadera relacibén -
de escala. Esto puede ilustrarse con una funcibén de produccién con dos fac
tores variables tal como Y = f(F,, F2) . El siguiente gréfico ilustra una
verdadera relacifn de escala,

Fl

F2
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Se tiene una verdadera relacifn de escala solamente si todos los facto-
res son incrementados en las mismas proporciones.

Una "verdadera" 1linea de escala representa el camino por el cual un a-
gricultor debiera expandir el sso de sus recursos solamente bajo una condi-
cién, la pendiente de las insbcuentas sucesivas debe ser la misma a cada -
punto donde ellas son intersectadas por ~una dada 1fnea de escala. Esta con
dicién ser8 verdadera, si el proceso de produccifn es adecuadamente descrito
por una funcién de produccién Cobb Douglas, la cual aparece en la siguiente
ecuacién:

L
Y=a Fyb szz

donde Y es el producto total, Fis y Fp son los dos recursos, y br y by son
las elasticidades de produccibn. Manteniendo constante Y a un nivel K, la
ecuacién de la isocuenta es definida por:

- 1l
Fy = ( K ) b
b
y= 8F|b'F2 2
FO' e K s Fom (__K_ L 5 ary = byF,
b ——
a Fzsi anbz ' sz 7F3

De esta ecuacibn se obtiene su correspondiente derivada que expresa la
tasa marginal de sustitucifén entre los dos recursos., Obviamente, la deriva
da ser8 constante si Fi1 y F, son mantenidos en proporciones fijas a medida
que los insumos son expandidos.
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La productividad marginal de los dos recorsos, no debe cambiar a lo
largo de la linea de escala si la expansién de la empresa se hace a través
del incremento de todos los recursoss usados en las mismas proporciones. Si
las productividades relativas de los recursos cambian a medida que ellos
son usados en mayores cantidades, el camino de expansifén no coincidirfa con
la 1fnea de escala. Esto se ilustra en el siguiente grifica.

;13\ .
N\

F2

FI

La tangencia de las 1fneas de isocosto, I,C, 1202 e I4C3, con las
tres isocuentas muestran las combinaciones de mfnimo costo de los facto-
res de medidas que estos son incrementados para extender 1la:produccién a
niveles mis altos. La lfnea E, es un camino de expansién; ella muestra
el camino sobre el cual los recursos serfn combinados para ampliar la pro
duccién. En este caso no es una lfnea recta, sino que se "dobla" hacia -
el eje F,; relativamente mayores cantidades de este recurso serfan usados
a medida 'que la produccibn total es incrementada. Si la produccién tuvie-
ra que ser ampliada a lo largo de la 1fnea de escala, deberfa seguir las
combinaciones de recursos indicados por la 1fnea S. Sin embargo, una combi
nacién de recursos o lfnea de escala, se separa cada vez mAs de la combina-
cién mas rentable a medida que la produccibn se incrementa,

Estos conceptos tienen importancia en el muestreo para estudios rela-
cionados con la escala y productividad.

Si (1) el camino de expansifn en agricultura es mas probable a lfinea
E que S (gréficamente), y (2) los agricultores siguen el camino de expan-
si6én para ampliar sus producciones, entonces las muestras de fundos, proba
blemente no son muy aproplados para derivar coeficientes de productividad
y de escala., Si el camino de expansibén es tipicamente aquel reproecutadn por
la 1fnea S, las muestras de fundos probadblemente proveen una base suficiente
para estimar funciones de produccidn, Siu embaryov, procedimientos especiales
de muestreo pueden ser necesarios para obtener un nimera guficiente de fundos
que representen porciones particulares de superficie de produccién.
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ANALISIS DE MULTIPLES VARIADLES

La mayorfa de las funciones de produccién basadas en muestras de fun-
dos, incluyen m8s de dos recursos variables.

las relaciones bdsicas entre elasticidad o coeficiente de escala y pro
ductos marginales, sin embargo, ain existen. Si los datos permiten derivar
cifras para la productividad marginal, ellos también permiten hacer deriva-
clones acerca de las elastecidades y retornos a escala. Estas relaciones
no son tan simples de derivar, como en el caso de una sola variable. La fun
cién de produccién Cobb-Douglas, permite hacer evidentes estas relaciones.
Las elasticidades computadas proveen la base para computar las productivida
des marginales e indican la naturaleza de los retornos a escala. Como un e
jemplo, supongamos que nuestro estudio incluye 4 categorfas de recursos; ca
pital en ganado, representado por Ft; capital en cultivos representado por
Fy; mano de obra Fy y tierra representada por F,. Lla funcibén de produccién
predictiva serfa de la forma,

Y = a F,P'F, 2p,"%, b

Cada coeficiente b, indica la naturaleza del retorno para su correspon-
diente recurso, si él es incrementado, manteniéndose constantes los otros re
cursos., El valor de br por tanto mide la naturaleza del retorno del recur-
so F1 cuando sus proporciones cambian en relacién a los otros.

Si by es menor que 1,0, un incremento en F, resultari en un retorno de
creciente para dicho recurso, Para valores de bi, 1igual a 1.0 o mayor que
1.0, se tendr8 retornos constantes y crecientes para F, respectivamente, La
naturaleza de los retornos a escala son determinados por la suma de los ex-
ponentes o elasticidades en la ecuacibn anterior. Si la suma de estas elas
ticidades es igual a 1.0 (bn+b2+b3+b4 = 1,0) existen retornos constantes a
escala; un incremento, digamos, de 10% en todos los recursos, afiadird 10% a
la produccibn total., Si s quiere decir que un incremento de

107 en todos los recursos, la produccibén total se incrementarf en m8s del
10%, luego retornos crecientes a escala existen. Si quiere

decir que existen retornos decrecientes a escala.

Criterios para la Determinacién del tamafio

En el dimensionamiento de la empresa deben temerse en cuenta criterios
econSmicos-sociales, que se reflejan tanto en la productividad y eficiencia
de los recursos, como en el nivel de vida del campesino; criterios tecndlb-
sicos que se reflejan en el uso y adpatacifn de innovaciones tecnolbgicas que
permiten un aumento de 1a produccibn y criterios jurfdicos que se reflejan
en la ocupacién de la mano de obra y del egablecimiento de propiedades indi
viduales o asociativas.
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tinuacién las combinaciones mAs econémicas de los factores indicadas por los
puntos a, b, y ¢ en la 1inea OA requieren el uso de cantidades cada vez ma -
yores de capital en relacién con la mano de obra, amedida que se aumenta la
produccién total de la empresa,

La curvas de costo medio para las empresas individuales, en las que la
produccién se amplfa o expande al usar mis de una insumo variable, mantenién
dogse constantes los otros insumos en otra dorma de considerar las relaciones
de tamafio y productividad de los recursos. Es familiar la imagen de una se-
rie de curvas de costo medios para empresas individuales de diferentes tama-
flos, conectados por una curva envolvente que muestra los costos promedios.
Esas curvas de costos significan que hay una combinacién de insumo de mini-
mo costo para cada empresa, y que la empresa cuya carva descansa en el punto
mis bajo de la curva envolvente es la mis eficiente. Sin embargo, .genemlmen
te las proporciones de los factores variarén para los diferentes tamafios de
empresas,

Capital

0 Maero de obra
Pafges desarrollados

Capital

" Mano de obra
Pafises menos lesarrollados
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Condiciones de Oferta y Costos de los Recursos

La expansifn de la produccidén agrfcola al-nivel de finca a bajos cos-
tos unitarios, en términos de los recursos que son escasos, que tienen usos
alternativos y, por consiguiente, costos de oportunidad, es un objetivo eco
némico primordiai en el desarrollo agricola. En muchos pafses en desarro -
llo, la mano de obra abunda y los salarios son bajos; frecuentemente la tie
rra es menosg abundante, los bienes de capital son muy escasos y la capaci -
dad administrativa y las habilidades técnicas son aGn m4s escasos. El pro-
blema de eficiencia relaclonzdo con el tamafio de la finca, es el de decir en
qué canticades y proporciones es necesario combinar los escasos recursos de
las unidades agrfcolas para lograr la ezpnasifén de la produccién a bajo cos
to.

La diferencias entre pafses en las ofertas relativas y costos de los fac
tores (insumo o recursos) afectan las proporciones de los factores que son
las mds econémicas, y también pueden influir en el tamafio 6ptimo de las fin
cas. Pueden obtenderse algunos indicios de las diferencias de costos de ma
no de obra y de capital entre los paises desarrollados y los menos desarro-
llados; sin embrago, no es posible decir que influencia puedan tenera las di
ferencias entre los costos relativos de la mano de obra y del capital en el
tamafio 6ptimo de la finca, Una posibilidad es que las empresas agricolas re
lativamente grandes, medidas por su produccifn total, sean mfs econémicas en
los paises decarrollados y que las retativamente pequefias lo sean en los me
nos desarrollados. El grifico anterior muestra esa posgsibilidad.. Se supone
que las superficies de produccibn para los paises desarrollados (por ejemplo
100, 200, 300 unidades de producto) difieren de las de los paises menos de-
sarrollados. La razén o "ratio" de precios capitalsmano de obra también di
fieren. La combiracién de capital y mano de obra que minimiza el costo to-
tal de un nivel dado de produccién (por ejemplo a, b, y c) es diferente en
tre los pafses desarrollados y los menos desarrollados. Las relaciones ta-
mafio-productividad son distintas,

La distribucién qntre economias de tamafio y de escala es irmportante. El
gréfico supone retornos decrecientes al tamafio para los pafses menos desa-
rrollados y retornos creeientes al tamafio para los pafses desarrollados. Si
se dibujara una familia de l{neas rectas (sendas de expnasién) a partir del
origen en el gr&fico, algunas podrian aparzxer como retornos decrecientes a
escala tanto en los paises desarrollados como en los menos desarrollados.

Los cambios en el costo de los recursos que ocurren con el transcurso
del tiempo pueden tener efectos muy serios en el tamafio de las fincas y en
las proporciones de los factores. El1 cembio en las condiciones de oferta
de los recursos en los pafses menos desarrollados puede ser muy distinto de
las tendencias recientes en los paises desarrollados. En caso todos los paf-
ses menos desarrollados la poblacifr rural estf aumentando con mayor rapi-
dez que las oportunidades de emgleos no agrfcolas. La poblacién rural y la
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oferta de mano de obra han aumentado considerablemente en los Gltimos vein-
ticinco afios y se espera que sigan haciéndolo durante otra generaeién en -
los paises €n donde 60 a 80 porciento del total de la poblacién se dedica

e vive en el medio rural. E1 aumento de la oferta de mano de obra que acom
pafia al crecimiento de la problacidén rural dard por resultado menos tierra
por cada trabajador rural. Avnque las opértunidades de empleo en ocupacip
nes no agricolas aumenten coneiderablemente con el desarrolo industrial,no
es probable que sean guficientes para absorver mfs de una parte del auvmento
de la oferta de mano de obra que ocurren en las zonas rurzles.

2, Criterio tecnolégico

El tamafio de la finca mAs ventajoso es afectado evidentemente por las
caracteristicas de la tierra y por los métodos tecnolbgicos disponibles para
la produccién de cosechas y crianzan que se puedan adaptar. Antes del desa-
rrollo de la mecanizacién agricola, cuando la mayor parte del trabajo agrfco
la se hacta con métodos manuales o con la ayuda de animales para la traccibn,
los terrenos planos o ligeramente ondulados no tenfan mayor ventaja sobre las
fincas con terrenos quebradog por la menos hasta clerto grado de pendiente.
Con el desarrollo de maquinaria agricola de gran capacidad, sin embargo, la
topografia se volvi6 mAs importante como factor detecrminante en el uso més
provechoso en cada tipo de tierra. '

Por otro lado, considerando otros elem2ntos tecnolbgicos, el bajo nivel
de tecnologfa en los palses menos desarrollados comparado con el de los desa
rrollados, a menudo hace dudgr de la conveniencia de aumentar el tamafio de
las fincas. En realidad el bajo rendimiento de las cosechas en los paises me
nos desarrollados se debe principalmente a la pobreza de la tecnologfa y a la
menos aplicacién de fertilizantes y otras clases de capital que hacen aumentar
los rendimientos. Las variables mis importantes que han de transformar la a-
gricultura tradicional en la mayorfa de los paises menos desarrollados, tales
como nuevas variedades de plantas, mayor empleo de fertilizantes y mejor préc
ticas de cultivo, no significan directas econfifcas de escala y son adecuadas
para usarse tanto en fincas grandes como en las pequefias,

Frecuentemente, el mejoramiento més ripido de las pricticas y de los
rendimientos ocurre en las fincas medianas y grandes. Es muy importante
reconocer que cualquier diferencia de ~dopeibn debide al tamafio de las fin-
cas no se debe a la economia de escala en el uso de fertilizantes y otros
insumos semejantes, sino que puede estar asociado con mayores nivelee de in-
greso y ahorros en las fincas de temaflos mediano y grande. En el contexto
de gran incertidumbre, técnica y econdmica, puede esperarse una alopcibn més
répida de las innovaciones por los agvicultores que estén por ercima del ni-
vel de subsistencias.
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Aunque a mehudo, las fincas mediana y grandes pueden desempefiar el papel
o rol de primer adoptadgr de innovaciones, la produccién por hectérea podria
seguir siendo mayor en las mfs pequefias que se manejan intensivamente.

El uso de tractores y de equipo mecanizado, como ya se mencioné anterior
mente, es una de las razones mis importanres para el aumento de tamafio de las
fincas en los pafses desarrollados, pero generalmente se considera que su uso
es muy limitado en situaciones de fincas pequefias, en las que las oportunida
des alternativas para el empleo de la mano de obra rural estén severamente 11
mitadas, los salarios siguen siendo bajos con respecto a los costos de capital
y -comfnmente mo se requiere de fuerza mecanizada para obtener altos rendimien
tos. .

En las economfas desarrolladas, la base econbémica para la mecanizacién
ha sido principalmente, aunque no por eompleto el ahorro de mano de obra. En
las economfas de fincas pequefias, la adopcién de la mecanizacibén debe basar-
se en gran parte en sus efectos sobre el incremento de la produccién por hec
t8rea, En la mayorfa de situacliones, los factores sobre la produccibén no son
los suficientemente grandes para que la mecanizacidn generalizada sea renta-
ble. Sin embargo, varios estudies recientes sugieren que, en algunas situa
ciones, la mecanizacién de ciertas operaciones criticas darén resultados fa-
vorables; por ejemplo, operaciones de bombeo, de mejoramiento de tierras, a-
radura oportuna pueden aumentar sustancialmente el ingreso al permitir culti
vos mGltiples e incremento del rendimiento. En algunos cultivos, la mecani-
zacibén de las aspersiones puede ser el método mis eficaz para el control de
plaga y enfermedades,

Donde las operaciones mecanizadas son necesarias para aumentar los ren-
dimientos, estas s6lo representan una pequefia parte de las operaciones de pro
duccibn. Consecuentemente, si la finca es lo suficientemente grande para em-
plear totalmente tractores o otros equipos, se necesitard mayor cantidad de
mano de obra en otras operaciones, Esto es especialmente cierto si, por e-
jemplo, las condiciones fisicas requieren el uso de grandes tractores en vez
de pequefios. Para que la mecanizacibén pueda ser usada en las pequefias fin-
cas de modo econSmico se hace necesario de arreglo o convenios con los posee-
dores de maquinaria, Por lotanto, el problema consiste en saber si es mis e
ficiente hacer més grandes las fincas o su pueden suministrarse esos servi -
cios a un grupo de agricultores en base a cooperativas de mecanizacién o de
contratos. Las oportunidades de coordinacién vertical de ese tifo, varfan
sustancialmente con los cultivos 1las operaciones y las regiones, asf como
con las tradiciones sociales de los pueblos.

3. Criterio Jurfdico

El tamafio de la finca est8 influenciada por las dispesiciones legalers
y el espfiritu de justicia que las sustenta a fin de velar por la solidaridad
y cooperacién en el uso de los recursos naturales, de capital y de trabajo
con miras a mejorar la posicién de la agricultura frente a otros sectores ma
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yormente organizados. Evitar el desempleo o subempleo agricola proporcionan
do trabajo e ingresos al mayor némero de familias rurales, asf como también
regula los ingresos de los agricultores a niveles compatibles con el desarro
110 y estabilidad social.

En la determinacién del tamafio de la unidad de produccibén deben entrar
en juego los criterios antes expuestos y no considerarlos aisladamente, sino
todos ellos como un conjunto de modo de alcanzar los objetivos propuestos.

OFERTA Y DEMANDA DE PRODUCCION AGRICOLA

La oferta total de un bien es la suma de las cantidades producidas por
las unidades durante un cierto perfodo de produccién mas los excedentes que
quedaron del perfodo anterior. Si los productores persiguen un ingreso ne-
to, los cambios que ocurran en la oferta de ciertos productos serin origina
dos por cambios en los precios relativos de estos productos.

La curva de oferta de una empresa representa las cantidades méximas de
producto que esa empresa desea producir para vender por unidad de tiempo a
diferentes precios. Los costos de produccifén afectan la cantidad que produ
ce una empresa,

La curva de costo marginal es la curva de oferta de 1la empresa,

CAMBIOS EN LA OFERTA TOTAL

Existen dos factores que originan que se incremente la oferta conjunta
de un producto cuando el precio aumental

1. Incremento de la produccifén por las empresas existentes; y,

2, Entrada de nuevas empresas para la produccién del bien.

La curva de oferta, desde el punto de vista del conjunto de la actividad
repregsenta las cantidades mAximas que el conjunto de las empresas estén dis-
puestas a ofrecer, a precios alternativos y en condiciones dadas de costos.
Representan tanto los cambios en produccibén de las empresas existentes asf
como la produccién de las nuevas empresas.

La magnitud en que la produccién cambia como reaccién a los cambios en
los precios varia de un producto a otro. El concepto de elasticidad se usa
para medir los cambios en la produccidn en respuesta a cambios en el precio.

Qz - Q.
g ,‘?7*'3: - 2a+Q zAQ,
S48 P, -p, P2 -P, N
Pa + 7,

Elasticidad de arco =

-da , ®
Elasticidad de punto bl o w

Normalmente esperamos que, a medida que aumenta el precio la cantidad de
productos agricolas aumentan; ¢s decir, en condiciones normales la elastici -
dad de oferta de productos agricolas es positiva. En el perfodo en el que la
cantidad de productos agricolas -disponibles es fija, no habré produccién adi
cional como comsecuencia de un incremento en el precio, la elasticidad de la
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oferta es cero; es dac%t no hay cambios en la cantidad como respuesta a un
cambio en el precio si los agricultores tienen oportunidad e hacer cambios
en la produccién, la elasticidad de oferta serA mayor que cero;

<a > L, elasticidad 2 . <-L,- unildstica
S.= unitaria < . péréectamen
) a ,) te unilsst!

ca

La elasticidad de la oferta, desde el punto de vista de una actividad
en su conjunto, depende de la forma y posicibén de la funcibn del costo mar
ginal de las empresas dedicadas a esa actividad y a la posicién del costo
medio de otras empresas que potencialmente sean capaces de producir el pro
ducto, si la funcifén de CMa es relativamente, la elasticidad para ese pro-
ducto seré grande; por &l contrario si el CMa tiende hacia la vertical, la
elasticidad serd més bien pequefia.

$ $

« |\

0 Y 0 Y

La elasticidad de la oferta para muchos productos agricolas es indu-
dablemente muy alta, puesto que el nGmero potencial de productos es gran-
de. Un pequefio aumento en elprecio provoca una gran expansién en el nfme-
ro de productores,

CAMBIOS PN LA OFERTA DE PRODUCTOS AGRICOLAS INDIVUALES

La produccifn agrfcola varfa considerablemente en el curso del tiempo.
Algunas dJe las variaciones en las cantidades producidas se deben a cambios
de factores no controlables, como los metereol8gicos, Por otra parte, mu-
chos de los cambios en produccién son provocadoa por cambios en los precios
y los costos relativoe.
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La variaciones en la produccibén con caracterfsticas cfclicas, se origi-
nan en gran parte por pronbdsticos equivocados respecto a los beneficios que
se espera lograr. Una explicacidn de la conducta cfclica se puede hacer me
diante el 1lamado teorema de la teleafia, Para que se pueda verificar este
teorema, se necesitan varios condiciones: los productores de un bien espe-
ran que el precio, eh el siguiente perfodo de produccibn, serf el mismo que
en el perfodo actual, y en esto basan sus planes de produccibn; este teore
ma es mas aplicable al caso de bienes facilmente perecederos; cuando el pe
rfodo de produccibén es corto, las fluctuaciones son mas intemsas.

Una ilustracién grdfica de comportamiento seglG n el teorema de la te-
learafia se presenta a continuacibn.

S
Prerio D'
\D\
\ B C
\
AN
N
A ~ D!
|\
~
| ~
Saf// | D
0 | Cantidad

La industria est8 en equilibrio en A, es decir, los consumidores estén
dispuestos a comprar 1la misma cantidad que los productores ofrecen. La cur
va de demanda original DD muestra las mAximas cantidades del producto que
los consumidores desean comprar a precios alternativos, Suponiendo que la
demanda se traslada a D'd', debido a que las preferencias de la gente
cambian, y por consiguiente desea comprar mfs del producto a todos los pre
cios alternativos. Ahora los consumidores estén dispuestos a pagar el pre
cio B por el mismo producto por el que ellos originalmente deseaban pagar
A. Al planear la produccién, los productores toman en consideracifn el pre-
cio B como un precio que se sostendrd en el futuro, y hacen planes para ele
var sus produccifén hasta C. Sin embargo,cuando la produccién se la incre -
mentado, el precio del producto es menor de lo que se habfa supuesto. Los
consumidores estfn dispuestos a pagar un precio igual a F por la nueva pro
duccibn, En vista de esto, los productores planean disminuir su produccién
en el siguiente perfodo hasta el punto E. En algunos casos, este proceso
continua hasta que se logra en nivel de equilibrio en la intersecci6n de 1la
curva de oferta con la nueva curva de demanda., En otros casos, el equili -
brio nunca se alcanza y se tienen continuas fluctuaciones en los precios y
en la produccién. Aunque exista una tendencia hacia el equilibrio, como en
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el caso ilustrado, los traslados en la demanda o en la oferta pueden poner
en movimiento una nueva telarafia,

La respuesta de la produccibén a cambios de los precios es distinta pa
ra los diferentes productos. Asf, aquellos productos que utilizan insumos
que pueden ser usados por otros productores, la reaccib6n de la cantidad -
producida a cambios en'los precios es relativamente alta; en cambio, aque-
llos productos que utilizan una alta proporcién de insumos especialmente
especializados, y en consecuencia, una alta proporcién de sus costos son fi
jos, la respuesta de la produccién en los cambios de precio es relativamen-
te baja en el corto plazo,

CAMBIOS DE LA FUNCION OFERTA

Es de importancia considerar dos diferentes causas que pueden inducir
a los productores a cambiar las cantidades que deban ser ofrecidas en el -
mercado:

a, Cambio métivado por el movimiento a través de una funcibén determi-
nada de oferta,

b. Cambio (desplazamiento) a una nueva funcibn de <;‘.erta.
P ‘
PZL———_—_—P—@:/

| 53
P _

I
P, |

I

|
0 l .

B A

Dada la funcién S, Sy, para un precio P;, se ofreceré «ma cnutidad OA.
81 el precio subiere a P2, se ofrecerf la cantidad OB. Esto muestra un mo-
vimiento a 1o largo de la funcién S, St. Sin embargo, se obtendré la misma
cantidad si hay un desplazamiento de la oferta a 1la posicifén S'S2, mientras
el precio permanece constante en OP'  gj yna baja de precio coincide con
el desplazamiento de la funcibn oferta hacia la derecha, puede que la cauti
dad origimal no resulta afectada, Esto serd cierta si el precio baja de
P, a Pg, mientras la funcién oferta se desplaza de Si a Sj.

Los Jdesplazamientos pueden se provocados por un cambio en el precio de
los insumos. Los cambios en los precios de los insumos afactarén la posicibn
de loc segmentos de oferta, puesto que también afectan las relaciones de cog
to. Un aumento de precio de los insumos variables tendri como consecuencia
un desplazamiento ascendente del segmento, de manera que sin que haya cam -
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biado el precio de producto habtd una oferta menor de este Gltimo: Una reduc
cién del precio de los insumos, mientras el precio del producto permanece cons
tanre, producrif el efecto contrario, esto es la funcién de oferta seé despla
zar8 hacia abajo, atmentando la cantidad a ofrecerse.

Los movimientos de la funcién oferta, también puede ser un resultado de
cambios tecnolégicos. Basicamente, este tipo de desarrollo, requiere el em-
pleo de muevos insumos, y esto hace cambiar la naturaleza de las relaciones
insumo-producto, que son la que rigen la funcién de oferta,

El desarrollo tecnolbgico que tiende a mejorar la productividad de los
elementos, como el uso de antibibéticos y hormonas, que mejora la eficacia de
la alimentacién, y la mecanizacién aumentan la productividad del trabajo y
desplazan algunas veces los segmentos de oferta hacia la derecha. Como con-
gecuencia de una adopcibn de tecnologfa avanzada para un precio determinado
del producto, la produccibn ser8 mayor de lo]que hubiere sido antes de la a-
dopcibn,

DEMANDA DEL MERCADO PARA PRODUCTOS AGRICOLAS

La demanda del mercado es la suma de la demanda individuales y mhestra
la relacidén conjunta entre las cantidades y el precio pagado por ellas, Una
curva de demanda se define como las cantidades méximas de un bien que serin
comparadas a precios alternativos durante un perfodo. Cuando se habla de la
demanda de un producto, se refiere concretamente a 1la relacibn que por lo ge
neral existe entre cantidades, y precios del producto én el supuedp que los
precios de los otros bienes por lo general no cambian,

Generalmente se comsidera que las curvas de demanda son decrecientes ha-
cla la derecha, es decir tienen pendiente negativa., La 1l8gica y la experien-
cia indican que, mientras mas bajos son los precios, se consumird mfs de un
bien o servicio. El1 grado en que el consumo responde a los cambios de pre -
cios es diferente para los distintos bienes. Para medir la magnitad de tal
respuesta, se utiliza el concepto de elasticidad precio de la demanda, que
se define como porcentaje de cambio en la cantidad comprada debido a un cam-
bio de un por ciento en el precio.Lé& f6rmula para calcular esta elasticida
es la misma que 1la de la elastiéidad de la oferta.

Qa - Qu

Elasticidad de arco = __Q:ég"' a'- = % ,ALl_
P -2 AP
:PL + F)

J,
Elasticidad de punto = 3= -£
P 3';’ bl

La demanda es ineléstica, si la elasticidad es menor que uno; elfstica
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sl es mayor “que uno; y de elasticidad unitaria si es igual a uno. La elas
ticidad precio de la demanda generalmente es negativa, puesto que las cur -
vas de demanda tienen una pendiente negativa, razén por la cual generalmen-
te s omite el signo.

LA ELASTICIDAD DE LA DEMANDA Y EL INGRESO TOTAL

Las decisiones de los consumidores acerca de cuanto deben gastar en un
bien con diferentes precios alternativos, son de gran importancia para los
productores de dicho’ bien. E1l beneficio es la diferencia entre el ingre-
so total y el costo total. La acaptaci6én de las compras de los eonsumido-
res a los cambios de precio, determina el cambio de ingreso que resulta del
cambio de precio.

La elasticidad precio de la demanda interesa a los productores debido
a las interrelaciones entre dicha elasticidad y el ingreso total para can-
tidades alternativas de bienes. Se suele decir, que si los agricultores res
tringieran la produccién, los precios se elevarfan y por consiguiente los in
gresos totales que reciben, E1 hecho de que el ingreso total aumente cuando
hay una disminucién en la produccibén depende de la elasticidad precio de la
demanda,

Pafa ilustrar este aspecto, considérese una lfnea recta de demanda tal
como FH en el grédfico siguiente:

Precio F
E>1
035
E=1
Oso +
EL1
025 L
H
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La elasticidad de la demanda en una 1lfnea recta de demanda, depender
del segmento de la 1f{nea que se considere. Esto se debeaque 1la elastici-
dad es un concepto relativo. En el segmento FG de la 1fnea de demanda, el
porcentaje de cambio en el precio es menor que el porcentaje, en cambio -
en la cantidad, Asf, del punto F al punto G, el cambio en el precio es de
0.50. Este cambio es de 677 en relacién al precio medio de 0.75. El cam-
bio en cantidad cs de 40 unidades, o sea de 200% en relaciém a la cantidad
media de 20 unidades. En consecuencia, la elasticidad de la demanda es ma
yor que la unidad o seaquees elédstica en cste segmento de 1la lfnea de de -
manda .

En la parte inferior de la linea de demanda de G a H, el cambio en el
precio es de 0.50, igual que de F. a G; sin embargo, en términos relativos,
el cambio en el precio ws de 2007 sobre el precio medio de 0. 25. El cam-
bio relativo de la cantidad es Gnicamente 67%; en consecuencia, el cambio ¢
relativo en la cantidad es menor que el cambio relativo en el precio y por
congiguiente la elasticidad de demanda en este segmento de la lfnea es in-
elfstica, Puesto que esta lfnea de demanda es eléstica en la parte supe-
rior e ineldstica en la parte inferior, ticne que haber un punto entre es-
tos dos segmentos donde la elasticidad de la demanda es igual a la unidad.
Cuando 1a curva de demanda es un alfnea recta, este punto se encuentra en
la mitad de 1la 1{nea tal como el indicado por G.

Lo importante para los productores agrficolas es conocer como estin re-
lacionadas estas elasticidades con el ingreso total, En el gridfico prece -
dente, se muestran los ingresos de las varias cantidades, de un bien y 1la
forma en que corresponden a la curva de demanda, El ingreso total aumenta
a media que la cantidad aumenta de O a 40, alcanza un mdximo en 40 y dismi
nuye a O cuando la eantidad es 80. El ingreso total miximo de la produc -
cibtn de este bien se lograr8 si la produccién se coloca donde la elastici-
dad de domanda es la unidad. Cuando la demanda es ineléstica, como en el
segmento de la curva de demanda GH, el ingreso total aumenta al reducir la
produccibn. Esto se debe a que en una zona donde la elasticidad de la de-
manda es menor que la unidad, un cierto porcentaje de disminucidn en la can
tidad es acompafiado por un porcentaje mucho mayor de incremento en el pre -
cio, Esto, desde luego, aumenta el ingreso total.

En la tabla siguiente, se consideran los tres casos generales de la elas
ticidad precio de 1a demanda y su efecto sobre el ingreso al restringhi: la
produccibn,

Elasticidad Ingreso Total ingreso Neto
1.0 aumenta aumenta
1.0 permanece constante aumenta

1.0 1isminuye incierto
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Se puede ver que el ingreso total aumenta al reducir la produccibn, si
la elasticidad es menor que la unidad; el ingreso netro tambiém, debido a -
que los costos disminuyen cuando disminuye la produccién, Si la curva de -
demanda tiene una elasticidad de uno, el ingreso total esel mismo, indepen-
diente de la cantidad producida; sin embargo, la disminucién de la produc-
cibén va acompafiada por una diminucifén en los costos, y el ingreso neto au -
menta. Por otra parte, sin un producto tiene una eclasticidad precio de la
demanda mayor que una, el ingreso total disminuye al restringuirse la pro-
duccibn; el hecho de que el ingreso neto aumente o disminuya depende de si
la disminucifn en el ingreso total es mayor o menor que la disminucién en
los costos debida a una diminucién en la produccibn.

FACTOR QUE DETERMINAN EL GRADO DE ELASTICIDAD BE LA DEMANDA

Se ha mencionado que la elasticidad de la demanda, contituye una medi~
da de la forma de como los consumidores responden a los cambios de precio.
El precio es uno de los factores que normalmente se toma en cuenta antes de
llegar a una decisién de compra; aunque &ste es s6lo uno de los factozes
que afectan la decisién de compra. En témminos generales, cuanto mas cri-
tico sea el precio para la decisisn, tanto mas eléstica serf la demanda.
Los artfculos que requieren fuertes desembolsos, tienmen, por lo general,
una demanda elfs*ica, mientras que la demanda de los artfculos baratos, es
generalmente inelfgtica. Los productos que forman parte de las costumbres
rurinarias de compra para una gran mayorfa de consumidores tendrén proba-
blemente una demanda més ineldstica que aquellos que requieren de una con-
gideracidn especial antes de su compra,

En cuanto a los productos fAcilmente sustituibles, los consumidores cam
bian facilmente de producto, si el precio de uno de ellos se sale de lo nor-
mal; asf, la demanda de cualquier producto de un grupo de los que pueden sus
tituirse con facilidad seri seguramente eléstica. Caundo mas similares con-
sidere los productos el consumidor, tanto mas eléstica seri la demanda. Los
productos con mGltiples usos tienen mayor nGmero de sustitutos y su demanda
seri, por lo tanto, mfls eléstica quela de los productos que tiemnen uno solo.

La demanda de artfculos duraderos, serf& mas elédstica que 1la de los ar-
tfculos no duraderos.

Algunos ejemplos de elasticidad precio de la demanda por productos a-
limenticios en el Peri , (1967) se muestra a continuacibn:

Cereales - 0.24 Tubérculos y rafces - 0.96
Carnes y prepa-

rados - 0.70 Frutas frescas - 1,51
Aceites y grasas - 0,88 Menestras - 0,76

Leche y deriva - ,
dos - 0.58 ’ azGcar, especies etc. - 0,27
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CAMBIOS EN LA DEMANDA

La curva de demanda indica las diferentes cantidades de cierto artfculo
que han de ser comprades a diferentes precios., o se puede decir que 1la de-
manda haya cambiado si se compra mayor cantidad de un producto como consecuen
cia de un precio més bajo, o viceversa., La demanda cambia, solamente, cuan-
do cambia la cantidad que habrfa de comprarse a un precio determirado. Esto
significa que cambia la funcibén de demanda, tal como se ilustra en el siguien
te gréfico.

Precid

Y A1 G canridad

Existen muchos factores que pueden producir un cambio en la demanda to-
dos aquellos que pueden influir en las decisiones de compra de un gran nime-
ro de consumidores o que pueden cambiar el n(mero de los consumidores. Se
discutirén algunos de los factrores m23 importantes,

1. Cambios en la poblacién. El1 factor de mayor importand a capaz de
determinar por si solo desplazamientos de las curvas de demanda,
han sido los cambios en la poblacién. Los grendes aumentos de pos
blacién. Los grandes aumentos de poblacién tienen como consecuen
cia aumentar continvamente la demanda de alimentos y otros artfcu-
los.

2, Cambios de preferencias. Loz cambios en los gastos y preferencias
de los consumidores también determinan desplazamientos de la cur -
vas de demanda de articulos individuales, El objeto de la propa -
ganda es cambiar las preferencias de los consumidores para aumentar
la demanda de los artfculos anunciados.

Los cambios en las comtumbres, también nueden producizse como resulta-
do de cambios relativos de precio. Un cambio de precio puede, realmente mo
dificar la curva de demanda de cierto produnto. Esto suele ocurrir cuando
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un tambio importante de precio ebliga a los consumidores a aiterar sus cor-
tumbres habitudles de compra para probar un nuevo producto. Posiblemente -
nunca se les hbrfa ocurrido probar dicho producto o podrfan haberlo ccnside
rado menos addcuado que otro sistituto que les pudiera inducir a comprar,
Una vez porbado, pueden endontrarlo satisfactorio y alterar defizivamente
8us costumbres dd compra acogiendo el nuevo producto con preferencia al an
terior. En este caso, la demanda de ambos productos quedari alterada por -
el cambio de precio de uno de ellos.

3. Cambios en el pracic de otros artf{culos., Los cambios en el procio de
otros artfculos, pueden también desplazar la demanda de otro artfculo
determinado. La relacisn entre la cantidad vendida de un producto y
el preclo de otro, es conocida con el nombre de elasticidad cruzada
de la demanda, Lz elasticidad cruzada de la demanda, puede definix
se, como el porcentaje de cambios en la cantidad vendida de un ar -
tfculo debida a un cambio de uno porciento en el precio del artfculo
B. Si Ay B son sustitutos uno de otro, un aumento en el precio de
B, daré como resultado un aumento en la cantidad vendida de A. §i
A y B son biecmes complementarios, un aumento en el precio de B, daré
lugar a una disminuci6én en la cantidad vendida de A.

4. Los precios esperados para el futuro, L2 demanda momentfnea de un pro
ducto, no sblo estd influida por el precio corriente del producto ¥
por los precios corespondientes de otros articulos, gino también por
el precin que los consumidores esperan para un futuro inmediato. La
demeada on cupo se verd redvcida, si el precio esperado, es mas bajo
que el precio corriente, Cuando el precio esperado, es ma2s alto que
el precic corriente, se produce genemralmante el efecto de aumentar la
demanda en relacién a determinado artfculo.

En 'un pefiodo de inflacibdn, la gente, cspere a que muchos articulos au-
menten de precio. Esto trae como efecto aumentar la demanda y contribuye asf
a aumentar mas los preclios. Este proceso forme parte de la llamada espiral
de inflacidn.

5. Cambios en el ingreso. Tanto los cambiosg en el nivel del ingreso real,
como los cambios en la distribucién del ingreso, pueden afectar la de-
manda A medida que aumenta su ingres, los consumidores gestan mas, en
términos absolutos, en todas las clases de articulos, pero gastan uvna
parte proporcionalmente menor de su ingreso, para los artfculos de pri
mera necesidad. El1 aumento del ingreso, puede sin embargo, contribuir
a reducri la demanda de ciertos artfculos, estos son por lo general,
productos para los cuales hay mejores sustitutos a precios mas altos.

La relacidu que existe entre la cantidad que se compra de un artfcvlo ¥
el ingreso, sc llema elasticidad ingreso de la demanca, YLa elasilcidad ingra
so, se puedec definir como el cambio de porcentaje de la cantidad adquirida,
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que resulta de un cambio de uno por ciento en el ingreso.

La distribucidén del ingreso también tiene influencia sobre la demanda
De una distribucibén mas uniforme del ingreso, por ejemplo, har& que aumen-
te la demanda de alimentos y reduzca la demanda de artfculos suntuarios.
La distribucién del ingreso, es un factor que ejerce una gran influencia -
sobre la propensién al consumo en una sociedad. Manteniendo todos los o -
tros factores constanres, la relacién de los gastos de consumo con el in -
greso total, seri mayor, cuanto mis uniforme sea 1la distribucibn del in -
greso.

APLICACIONES DE LA OFERTA Y LA DEMANDA

Los precios de refugio 6 de garantia

Precios de refugio o de garantia por parte del gobierno son usados a
menudo para los productos agrfcnlas. Supongamos que el gobierno no compro
mete, por ley, a comprar una cantidad suficiente de mafz a fin de impedir
que el precio del mafz caliga por debajo de p* soles por toneladas. En el
gréfico siguiente, representa el precio en mercado y p* es determinado por
alguna férmula legal basada en los precios que los agricultores tienen que
pagar por los bienes que ellos comprar, Si el precio de equilibrio del

Dl'

o Q

mercado po es mal alto que el precio de refugio, la ley no afectari el pre
cio del mafz o la asignacién de recursos. En el gré&fico, despues de esta-
blecer el precio de refugio al nivel de p*, la curva de demanda cambia de
DD, la demanda en mercado libre, a DD'D" en que el segmento D'DD" represen
ta el efecto del precio de refugio establecido. Esto es, al precio p¥*, el
gobierno est8 listo a comprar cantidades ilimitadas de mafz.

Supongamos ahora, que el precio de refugio p* es mAs alto que el pre-
cio de equilibrio del mercado, po, tal como se guestra en el siguiente 3ré
fico, donde DD representa la demanda en mercado libre, SS la curva de ofer-
ta de mafz y D'D" la curva de demanda al precio de refugio.
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Q

En el mereado, tal como se muestra en el gr4fico, el precio de equilibrio y
la cantidad bajo condiciones de mercado libre, es poy Q.. Con la intro -
duccién de un precio de refugio mas lato que el precio de equilibrio, la -
curva de demanda efectiva llega a ser DD'D". Al precio de refugio p*, los
compradores en el mercado solamente desean comprar la cantidad Q* pero los
oferentes estédn dispuestos a ofrceer una mayor cantidad, Q". De modo que -
sl el gobierno estd comprometido a mantener el precio de refugio p*, el de-
be estar listo y dispuesto a comprar el exceso de oferta Q' - Q* a fin de -
prevenir la competencia que llevarf los precios por debajo de p*., Nb6tese,
que despues de eonstituir el precio de refugio, la cantidad tomada por el
mercado cae de Qo a Q*¥, Un precio de refugio mas alto que el precio de e-
quilibrio, desamina a algunos compradores que estarfan digpuestos a comprar
a dicho precio, po.

Si el gobierno no desea acumular indefinidamente al exceso de oferta a
la tasa de Q" - Q* por perfodo de tiempo, el deberf introducir un programa -
de restriccidn de cultivos en conexidn con el programa de precios de refugio.
En el gréfico la producci6én deberd ser restringido al nivel de Q* si el obje
tivo es mantener el precio de mercado al nivel de p*,

Si el objetivo del programa de precios de refugio o restriccién de culti
vos es el de incrementar el ingreso de los productores, deberfa temer muy en
cuenta la elasticidad de demanda de producto en cuestién., Tendr8 resultados
favorables cuando la demanda es relativamente ineléstica en el rango conside-
rado. Si la demanda es relativamente eldstica y el precio de refugio es més
alto que el precio en mercado libre, la reduccién resultante en la cantidad de
bienes comprados en el mercado serd proporcionalmente mis grande que el incre
mento de precio. Esto dard lugar a que el gobierno tenga que retirar del mer
cado una mayor cantidad de producto para almacenarlo,
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IMPUESTOS Y SUBSIDIOS

El anflisis de oferta y demanda nos da una percepcifén de muchos cam-
bios de precio en el pasado asf como cambios de precio esperados, incluyen
do aquellos influenciados por impuestos a subsidios, Supongamos que el go
bierno da una ley imponiendo un impuesto por unidad de producto en la pro-
duccibtn de un bien en particular, digamos algodémn. Si otras cosas se man-
tienen igual, la curva de oferta cambiar hacia la izquierda, de SS a S'S'
tal como se muestra en el grifico. Recuerde que la curva de oferta nos

Pr | — — — —

0 I _g

Q* ° Q
4 las cantidades que los oferentes estén dispuestos a poner en el mercado a
una serie de precios, Con la introduccibn del impuesto por unidad los ofe-
rentes requerirfn algo mds por unidad para continuar asegurando sus benefi-

cios normales. Por ello, la aistancia vertical entre SS y S'S' en el grafi
co, es igual al impuesto.

Cada productor veri el impuesto como un incremento en sus costos. La
cantidad que &l inicialmente estuvo dispuesto a ofrecer a un precio dado
serfa ofrecido dedpues del impuesto si el nuevo precio excederfa al anti -
guo en la cantidad del impuesto. Dada la curva de demanda, DD, el precio de
equilibrio antes del impuesto es po y la cantidad comprada y vendida en el
mercado es Qo . Después de la imposicién del impuesto, el precio del merca-
do se elva a p* y la cantidad vendida cae a Q*, NG&tese, en este caso, que
el precio del mercado no se elva en la cantidad total del impuesto. En es-
ta situacién, los oferentes venden una cantidad mas pequefia y reciben un
precio neto mas bajo, y los compradores adquieren una cantidad mas pequefia
y pagan un precio mfs alto del que lo hicieron antes de instituirse el im-
puesto. Asi qée, se puede decir que los compradores pagan parte del impues
to y los oferentes pagan otra parte del impuesto.
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En el anflisis anterior se ha asumido que la demanda por el producto
permanece sin cambio, pero este supuesto no puede ser correcto completa -
mente. Anteriormente se sefialé que la demanda por cualquier artfculo es fun
cién no solamente de su propio precio, sino del precio de otros bienes.
El cambio en el precio del algodfn, en nuestro ejemplo, puede cambiar la
curva de demanda para los sustitutos del algodém, y sus precios consecuen
temente, pueden cambiar, que a su vez puede hacer cambiar la curva de de-
manda por algodén. Sin embargo, el efecto neto en el precio del artfculo
que ba recibido el impuesto y la cantidad vendida, dependeré de la rela -
cidn entre el precio del artfculo que ha recibido el impuesto y los pre -
cios de sus sustitutos.

El otorgamiento por el gobierno de un subsidio por unidad en la produc-
cibén de algGn artfculo cambiarid hacia la derecha la curva de oferta de dicho
articulo, otras cosas manteniéndose iguales. Con el otorgamiento de un sub
sidio induce a producir una cantidad mayor de producto al nivel del precio
controlado. En el gr&fico anterior se asume que la curva de oferta original
es S'S' y 1a introduccibn de un sibsidio por unidad hace eambiar la curva de
oferta a SS, Consecuentemente, otras cosas no cambian, el precio caeré y la
cantidad retirada del mercado se incrementari, esto es, asumiendo que la de-
manda permanece constante, ya que la posicién final dependerd de la intere -
lacibn entre los diferentes artfculos.

REFERENCIAS:

BISHOP, C.E y W,D. Toussaint.- Introduccién al anllisis de economia a-
gricola.

FLORES, EDMUNDO.- Tratado de Economia Agricola
SOUTHWORTH Y JOHWNSTON,.- De8arrollo Agricola y crecimiento econbémico.

VIWCEWT, WARREN.- Agricultura: Normas sobre economfa y administracién,
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Docuniento 6

FACTORES DE LA PRODUCCION

RECURSOS Y FACTORES QUE CONDICIONAN LAS ACTIVIDADES EN LA EMPRESA

AGROPECUARIA *

Antes de describir los diferentes tipos de empresas existentes, es nece-
gario analizar las caracteristicas de los recursos con los cuales la empresa al
canza tgu objetivo fundemental o sea la transformacién de los recursos o incuros
an productos. Tawmbién es conveniente analizar aquellos factores internos y <:-
ternos que condicionan la produccibén y procductividad de la empresa (3, 7). Véa-
ce cuadro Mo, 1.

Recirzos_de produccidn.

Tiene dos caracteristicas: son eccasos y tienen usos alternativos. Los
recursos participan en el proceso de produccién en diferentes proporciones pa
=a la obtencidn de una cantidad dada de produccidén. Nunca participan en for-
ma aislada. La calidad y cantidad del recurso, la técnica empleada, la habi-
1id2d parz hacer la mejor combinacién posible son determinantes de la calidad
y canticdad de producto obtenido. Aunque en la prlctica los recurscs se en -
c:antran combinados e interrelacionados caracterizando diferentes zonas agri-
cclas, por razornes didlcticas ege acostumbran a clasificarlos en tres grupos
quc son: raturales, huranos y de capital.

%  7Tonmado del "Manual de Administraci6én de Empresas Agropecuarias" del
Ing. Guillermo Guerra E, funcionario del IICA.
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Cuedro No,

FACIORES

I

1 RECURSOS Y FACTORES CONDICIONANTES DE LA EMPRESA AGROPECUARIA

}Tierra
Naturales » Clima
(Agua
fDel productor
LuTanos !Pamiliar no remunerado
Remunerado
[Fundiario
capital {De explotaciébn, fijo
Pz explotacidn, circulante
Administracién
+ Reforma agraria
! Precios
. Mercados
| Caminos y transportes
Externos ﬁ Legizlacién
| crédito
| Asistencia técrica
! Desarrollo de la corunidad
' Investigacidén y tecnologia
{ Tamafio o volumen del negocio
Rendimiento de los cultivos
Rendimienio animales
Selecci6én y combinacién de
rubros
Internos Eficiencia de la mano de obra

Eficiencia de la maquinaria
y equipo

Condiciones personales del
agricultor y =u familia

~—

b

Instrumentos
que conforman
yle politica
agraria

Instrumentos
que moviliza
?el agricultor
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Recursos naturales

Son aquellos proporcionados por la naturaleza teniendo por lo tanto
gran influencia en la eleccién de los rubros de produccidén. Se re-
conocen tres tipos de recursos naturales: tierra, agua y clima.
Tierra.

Ce considera generalmente incluyendo el aire y la luz, asi como los
nutrientes del suelo. La tierre es por tanto variable en calidad
rara fines agrfcolas, debido a su naturalega, topografie, fertili-
dad, perinzabilicad, profundidad, grado de erosidtn, etc. Esta va -
riacidén permite a su vez usar la tierra para diferentes cultivos.
Cualquie:r cambio en lo fertilidad, la pendiente, profundidad, per-
meabilidad o la erosidén determina vn uso agricola diferente. To -
das ectas variaciones afectan los rendimientos e implican determi-
nadas précticas de manejo y de conservacién de suelo.

Algunos autores clasifiIcan la tierra como capital. Ello se debe a
que es un factor escaso y con un valor comercial mayor o menor pro
porcionado por el esfuerzo humano y segiin su calidad y accesibili-
dad & los mercados, Por otra parte, su poseeién significa ur medic
de ahorro ¢ inversidn. De esta manera los propictarios de la tie-
rra ejperan recibir una remunerncidn cuperior o igual a la recibi-
A2 si el ahorro ce hubiese invertido er otro tipo de blen raiz o
activided,

Agua,

Es otro recurso cuya disponibilidad condfciona lo que se puede pro-
duveir, DPor ello es necesario conccer por una parte los requisitos
especificos de agua de los diferentes cultivos y por otra, las disg
ponihilidades de agua en las diferentes épocas del efio agricole.

Clima.

Los diferentes cultivos tienen también &pocas bien especificas

n cuanto a épocas de siembra v cosecha. Estas épocas estin se-
flaladas por clertas necesidades de agua y de temperatura para el
rormal desarrollo de plantas y animales. Es de interés por lo tan
to weglstrar la cantidad y distribucién pliviométrica a fin de po-

derloz utilizar como indicadores de un determinado clima,

Recursos humonos

Tradicicnalmente este recurso es suminisctrado por el agzricultor y

su familia en el caso de las emprceas de tipo femilior. Sin emlox
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g0, como se explicari mAs adelante, en los nuevos tipos de empresa:z
asociativas que estén surgiendo como resultado de lons procesos de
reforma agraria en algunos pafses latinoamericanos, el trabajo es -
proporcionado por los campesinos que forman la empresa. S~ entien-
de por campesino '' a las personas de escasos recursos que cerivan -
su subsistencia del sector rural "%,

Al campesino por tanto le corresponde una doble responsabilidad o
se2 el aporte de trabajo manual que implica la realizacion de vna
tarea ffsica y otra de tipo empresarial que significa la responsa
bilidad de tomar decisiones de qué, c¢émo y_cudnto producir, &sf -
como determinar el sistema de explotacidén (ccmunitario, mixto o in
dividual) que se va a adoptar. Este2 irez de decisién se extiende
tembién a le orgenizacién del trabajo dentro 4de ie empreca, al c-
bastecimiento de insuno y alimentos para la empresa y a ia comer-
cializacién de los productos. Surge asf{ la necesidad de la capn-

~citacibén de los campesinos a fin de que puedan hacer fremte & ec-
tas nuevas funciones que surgen con la aplicacibn de las rzfowmas
agrarias,

c. Recursos de capital

El cepital se refiere al conjunto de bienes producidos por el “ombie
y que ayudan al proceso de produccién. El capital agrfcola consist=
de ma2quinaria, ecuipo, edificlos, instalaciores, el ganado y las ~xis
terncias.

Cuadro Wo. 2 CLASIFICACION DEL RECURSOS CAFITAL

! Tierra
Fundarlo J TFundarias
Hejoraefi:f”’ Pasivas
T~ Agricolas <::::::::::
' Activas
Cepital f
De renta

Vivo e
De ,/””/ﬂ e D= trabajo

Tijo .
explotacién f~§\~*“~~Muertc

Circulante
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El cuadro No. 2 sefiala la clasificacidén de los recursos de capital, los
cuales se definen a continuiacidn (7).

1. Capital fundiario,

El cual estf constitufdo por las tierras y mejoras.

Mejoras fundiarias son aquellos bieres indisolublemente incorpora-
dcs a la tierra y que no se pueden valorar separadac del valor ce
la tierra que integran, tales como el drenaje, obras de regadio,
nivelaciones y destronques.

Mejoras agricolas son inversiones de caricter permanente quz estén
adheridas a la tierra y que pueden ser valoradas separadamente de

ellas, sin embargo, ni pueden retirarse fisicamente sin causar de-
fio. Pueden ser activas o pasivas. Mejoras agricolas activas son

aquellas que tienen vida vegetal y son bienes productivos iigadcs

a la tierra durante mis de un ejercicio agrfcola, tales ccmo plan

taciones frutfcolas, forestales y forrajeras permancntes. Mejo -

ras agricolas pasivas son bienes inmuebles que no producen por si

micmo, pero que contribuyen a la produccién, tales como las cons-

trucciones e instalaciones.

2. capitel de explotaciém.

Estd formado por el capital de explotacién fijo y cepital de explo
tacién circulante.

Capital de explotacién fijo son los bienes muebles que ayudan a le
produccidn o produccn por sf mismos y que tienen una duracién supe
rior a vn 2jercicio agrfcola. Puede ser muerto (majuinavia, herra
mientas, aperos, enseres) o vivo (animales, tanto los que propor -
cionan renta por venta como los de trabajo y de produvccifdn) .

Capital circulante es aquel que tiene una durecidn no supexior a2 un
ejercicio agricola, pierde su identidad y ocasiona movimiento conta
ble de caja tales como salarios, semillas, abonos, pesticidas, garz
do de engorde, fletes, impueetos, combustibles, ctc.

No ctebe confundirse cepital circulante con los gastos directos de
una e2mpresa. Los gastos se clasifican en directos o indirectos o

de cepital. Los primeros scn los mismos que constituyen cl capi-
tal perscnal, pero en este iltimo caso de consideran .ea relacibén con
cl tiempo que estén presentes en el proceso productivo o zea que s0
z2nenie uina proporcibén de los gastos directos constituye cezpital
circulaute. El monto de esta proporcidn dopende de: i el tiemso
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que transcurre entre el momento de necesitar el dinero para efectuar

el gasto directo y el momento de recuperarlo a través de ingresos por
ventas de productos, y ii) de la periodicidad de los ingresos que se

obtienen durante el ejercicio agrficola en la empresa.

El gasto directo serd igual al capital circulante, s6lo en el caso
en que se efect@ie a principios del afio agrfcola y no haya recupera-
ciones por ventas de productos hasta el fin del ejercicio.

Factores internos

A diferencia de los anteriores, estos factores pueden ser controla-
dos total o parcialmente en la misma empresa y por eso se denominan inter
nos. Ellos son: tamafio, volumen de la empresa, rendimiento de cultivos y
de animales, seleccibn y combinacién de rubros, eficiencia de la mano de
obra, eficiencia de la maquinaria y el equipo, y condiciones personales
de los productores y sus familias.

Factores externos

En el proceso de decisiones, el campesino emplea una serie de facto-
res @8obre los cuales no tiene control y son proporcionados generalmente
por el Estado, a través de sus varios organismos y de la definicién de su
politica agricola. Estos recursos son: reforma agraria, precios, merca-
dos, caminos y transportes, legislacién, crédito, asistencia técnica, or-
panizacién campesina y desarrollo de la comunidad, investigacién y tecno-
logta.

TIPO DE EMPRESAS AGROPECUARIAS

Los tipos de empresas agropecuarias en América Latina obedecen a causas
histérico-polfitico sociales y estin estrechamente ligadas a la estructura a-
graria que que predomina en cada uno de los pafises.

Empresas privadas de carfcter individual o sociedad anénima

Al primer grupo pertemecen los inoperantes formatos empresariales clési-
cos que operan sobre bases de accidén individual o de sociedad anénima:
el latifundio y el minifundio. También se considera en este grupo la
tradicional empresa familiar que aGn continGa us&ndose como solucibén a
la defectuonsa estructara agraria imperante en algunos paises.

a. Latifundio
Antes que una economfa de empresa dice Garcia (4) el latifundio cons-

tituye un sistema multiforme de dominacibén social, cuya base se en-
cuentre en el monopolio cde la tierra. Histdricamente, lo caracterisg
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tico del cuadro social de América Latina es la pluralidad de tipos
de estructura latifundista y la pluralidad de formas integradas u
originales en su constelacifn social.

Las caracterfsticas del latifundio son, seg@n Garcia:

- Sistema de propiedad sin vifas de acceso y conformado histSricamente
pare la dominacifn social: este carlcter explica que el sistema no
haya sido modificado por la via capitalista del mercado de tierras
(compra venta y arrendamientos) y que los procesos de multiplica -
cién de propietarios se hayan efectuado al nivel de pequefias unida
des familiares y minifundistas, como efecto de la presibén suceso -
rial y de la avidez del campesino por la tierrs.

- Un sistema de trabajo sin escalas de ascenso, fundamentado en la
inmersifn *, las relaciones paternalistas y la obstruccifn de las
vias de comunicacién nacional.

- Un sigtema de empresa sin normas racionales de costo, inversién y
productividad,
- Un sistema de relaciones nacionales "dependiente de la estructura

del poder social: este caricter explica la hegemonfa del latifun-
dio en las relaciones con el sistema nacional de mercado, de cultu
ra y de organizacién polftica.

La Hacienda es la empres tipica del latifundio en América Latina.
Se caracteriza por su gran cxtensibn, bajo capital de inversifn y mano de
obra barata., También procura producir todo lo que consume. Su propietario
no se preocupa por la productividad de la tierra sino por la rentabilidad de
la empresa (13), es decir, no importa la produccidn por unidad de superficie
o cabeza de ganado, sino el ingreso total a través de los salarios bajos y
el acceso a los medios de produccién que le proporciona sus vinculos con el
poder. Este es el caso de haciendas de Argentina, Uruguey y el sur de Bra-
zil.

* SeaGn Garcfa, la inmersién se ha definido como un estado de incomunicacidn
o aislamiento de las masas rurales (aprisionados en la estructura de la
“constelacibn social del latifundio') en relacién con los procesos de cam
bio, de generacién del poder politico y de participacidn en lo que signi-
fica, alienta y dinamiza la sociedad nacional.
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La plantacidén es otra forma de latifundio que surgié posterior a2 la ha-
cienda, Tiene también caracterfsticas distintas que la diferencian de la ha
cienda en muchos aspectos. Cuenta con una gran extensién de tierra dedicada
al monocultivo (casi siempre un producto de exportacidn como banano, café,
cacao, az@car, etc.) tiene alta inversidn de capital. El propietario es ge-
neralmente una compafifa, una sociedad anénima y su relacibdbn con el obrero es
impersonal. El1 trabajador es un proletario rural que hace su trabajo mec&ni
co de alcances limitados, sin que jamis conozcan a nadie mis cercano al pro-
pietario que un mayordono, el cual en la escala de jerarqufa dentro de la en
presa esti a un nivel muy bajo (13).

La hacienda segin Tannenbaum citado por Sufrez de Castro "no cs simple-
mente una propiedad agrfcola de un individuo. Es una sociedad bajo patrona-
to privado, La hacienda es un sistema social y gobierna la vida de sus com-
ponentes desde la cuna hasta la tumba e influye mucho en el resto del pals.
La hacienda es economfa, polfitica, educacién, estructura social y fomento
industrial",., La hacienda ha ejercido y ejerce (en donde aidn perdura) uma
influencia aisladora y conservadora. Ha propiciado el ectancamiento en mé-
todos rutinarios de apercerfa que impidieron la incorporacidn de innovacio-
nes tecnolbgicas del cultivo de la tierra; ha dificultado la movilidad so -
cial, desalentado el comercio y perpetuado una tradicisn de rzalaciones auto-
ritarias que conduce directamente al caciquismo. Ha impedido la acumulacibnr
de capital ya que por no exigir cambio alguno hace innecesarias las inversio
nes, y ha propiciado la erosién de los suelcs (13).

‘be Minifundio

Estrechamente ligado al latifundio se encuentra el minifundio el
cual es por definicién, '"aquel tipo de unidad de produccidén en el
que la disponibilidad de tierra es absolutamente insufirciente para
el logro de estos tres objetivos esenciales: el empleo productivo
del potencial familiar de trabajo, el suministro de unz cantidad
de recursos capaz de fundamentar un nivel de vida y la posibilidad
de que funcione un verdadero sistema de empresa apgrfcolzs" (5).

C. Empresas agricolas familiares

Son varios los paises que mencionan en su legislacién agraria la
creacién dela empresa agrfcola familiar como solucién (entre va-
rias) al complejo de problemas que plantea el latifundio {Colom-
bia, Venezuela, Costa Rica). Tradicionalmentc la empres2 agri-
cola familiar se considera como una guferficie de tierra que pr:
porciona trabajo al agricultor, su familia y ocasionalmente & a.
gGn trabajador temporal. Se asume un cierto nivel de tecaolcyfa
y que proporciona al azricultor un ingreso que le permite mante-
ner su familia, cubrir sus gastos de operacidém y acumular cierto
margen de ahorro.






6-9

Hay grupos defensores y opositores de la empresa agrfcola familiar. En
realilad esta presenta una serie de ventajas y desventajas que se podrfan -
sintetizar asf (1):

- El agricultor es a la vez administrador y trabajador y su espoaa
e hijos aportan trabajo., Esto permite una planificacién méds fle-
xible del trabajo que contemple las posibilidades y necesidades
de la familia.

- Da oportunidad al campesino para desarrollar la iniciativa 1indi-
vidual y estimula las actitudes empresariales. '

- Garantiza un cierto nivel de independencia, de seguridad y de
prestigio.

- Por tradicién y debido a la estructura social predominante en al-
gunos paises, este tipo de empresa es preferido y muy aceptado por
los campesinos. Para ellos el patrén individualista es lo que mfs
se acerca a su escala de valores y creencias.

En cuanto a factores limitantes de lc empresa agricola familiar podrian
mencionarse los siguientes:

- Debido a la reducida escala de la empresa, sus costos fijos son
altos y muchas veces hay vn deficiente uso de las inversiones.

- La posibilidad de cultivos en gran escala es limitada, asi como
la adopcién de cierto nivel de tecnologfa para la produccién ani-
mal y/o vegetal.

- La especializacién del trabajo también es limitada. E! campesino
es a la vez operador, administrador y debe por tanto ejecutar una
variada gama de actividades.

-~ Puede promover el aislamiento y el individualismo de los grupos
familiares, causanlo dificultades en la prestacibén de ciertes ser-
vicios de orden social tales como educacién, sanidad y recreacibn,
y otros de orden técnico como extensidn, provisifémn de insumos prin
cipalmente.

- Enfrenta al campesino en forma individual al mercado de prodnctes
y de ingumos (medios de producci6én) lo cual se traduce en desventa
ja en cuanto a los precios tanto de compra como de venta. Por ot~
parte, el aislamiento, la falta de comunicacibén y de coordinaciém
en las actividades de produccibén le proporciona al campesino inru-
ficiente informacién sobre los mercados.
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- Existe la posibilida<l del fraccionamiento de la propiedad entre los
descendientes de una familia, lo cual conduce al minifundio.

La empresa agricola familiar est8 siendo abandonada como mcdelo de
solucién a los problemas de la estructura agraria por las siguien-
tes razones (1l1):

"l1. Por la via seflalada es imposible ejecutar una reforma agraria que
alcance ciertas proporciones y que pueda romper la estructura de
poder. Por el contrario, hay evidencias que el estado de depen-
dencia del campesino tiende a aumentar.

2, Si blen se entrega tierra al campesino, no constituye una respues-
ta real a la presidn campesina y en ningin caso a 1z presién nacio
nal sobre la estructura asraria.

3. Al aumentar la fragmentacién de la propiedal se contrapone al reor-
denamiento de la propiedad territorial que constituye uno de los oh
jetivos de la nueva estructura.

4. Impide el racional aprovechamiento de la tierra y otros recursos
productives, asf como del patrimonio construido.

5. Debido al tamafio y al volumen de sus operaciones no permit2 la uti-
lizacibn de economfas de escala.

6. Tiende a conservar Yns valores dela sociedad tradicioral",

Empresas ascciativas

Existen otioz tipos de empresas que son de reciente creacifn, muchas dc
las cuales estdn aGn en proceso de formacl én. Estas han surgido en el Glti-
mo decenss como parte de los esfuerzos gubernameniales para reorganizar to-
telmente la estructura de la sociedad rural v terminar con el complejo da pro-

blemas de dominacisn social, econémica y politica que genera el latifurdio,
asi como con los problemas que a su vez origina el minifundio.

Varios pafses consideran que la empresa agricola familiar no constituye
solucién a estos problemas. Por tanto cstin creando tipos de empresa que han
ido tomando diferentes formas, pero que tienden todas a establecer modos &-
sociativos de tenencie y uso_de la tierra. Por eso se han denominado empre-
sas comunitarias campesinas (10).
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Empresas comunitarias

Por las razones expuestas, es bastante diffcil tenmer una definicién
que proporcione una idea mls o menos exacta del concepto. Por ello
mis adelante se detallan las caracteristicas més salientes de las
empresas comunitarias, tomando como base los planteamientos y reco-
mendaciones de la IV Reuni6én Interamericana de Ejecutivos de Refor-
ma Agraria que se realiz$ en Panami en mayo de 1972 (8).

No obstante a manera de ejemplo, se cita la definicifén de empresa
comunitaria dada por el artfculo 121 de la ley 4 dei 29 de marzo
de 1973 del Gobierno de Colombia: "Es la forma asociativa de pro-
duccién por la cual campesinos de escasos recursos estipulan apor-
tar su trabajo, industria, servicios y otros bienes en comGn con
la finalidad primordial de explotar uno o mfs pedios rGsticos, in-
dustrializar y comercializar sus productos, o bien cumpiir una de
estas dos finalidades a més de la primera enumerada, para repar -
tirse entre si ganancias o pérdidas que resultaren, en forma pro-
porcional a sus aportes. En las empresas comunitarias se entiende
que el trabajo de explotacifn agropecuaria scri ejecutado por sus
socios. Cuando las necesidades lo exijan, las empresas comunitarias
podrén contratar los servicios que sean necesarios" (l0).

Si bien esta definicién contiene casi todas las caracteristicas de
una empresa agropecuaria, tiene alpunas fallas principaliente cuan
do dice que las utilidades se destribuirén entre los socioc en pro
porcidn a sus aportes y no en proporcién al trabajo eportado.

Las caracteristicas de las empresas comuntarias son:

Estén formadas por "campesinos'" incluyendo a todos los que pertene-
cen a las ciaces denominades del campo: 1indigenas, asalariados y
Subempleados rurales. Tienen por tanto una definicién de clase que
la diferencia de otras organizacicnes de productores agropecuarios
de medianos o grandes recursos econdmicos.

Su carfcter comunitario estd basado en la propiedad y uso comin del
conjunto de elementos que integran la empresa; cen el control del pro
ceso decisorio mediante la participacidn activa de los campesinos en
las decisiones de la empresa; en la redistribucidén de utilidades ea
funcibén del trabajo aportado; en la capitalizacidén social de parte
de los excedentes econfmicos generados en la nueva empresa, de tal
manera que &stos no s6lo se utilicen para el beneficio de sus pro-
pios trabajadores sino para crear nuevas actividades productivas -
{empleo) y para el desarrollo de todo cl sector campesinc.






6.12

Su caricter de empresa estd dado por una eficiente combinacién de
los factnres productivos y una racional utilizacién de los recur-
sos naturales con el propb6sito de obtener rendimientos econémicos.

El concepto de empresa (12) toma en cuenta los siguientes factores
esenciales, a saber:

Una determinada organizacién funcional y administrativa

Una serie de relaciones juridicas que definen dentro de la socie
dad en que se encuentra la empresa, su personeria jurfdica, sus
responsabilidad en relacién con otras empresas, sus relaciones con
la institucién que la promueve y el conjunto de normas y reglas
dentro de la cual actGa la empresa.

La racionalizacién del proceso empresarial que implica una labor
de proyeccién social y econémica de los recursos existentes, en
forma tal que la empresa pueda cumplir los objetivos y metas que
se ha trazado. Esto implica un proceso de planificacién & corto,
mediano y largo plazo.

Es un nuevo concepto de empresa que implica nuevo sistema de tenen-
cia, produccibén y distribucifén de los excedentes. Tiene por lo tan
to ventajas desde el punto de vista econbmico: permite aprovechar
las economfas de escala, facilita la distribucién del ingreso, la
adopcibn de nuevas técnicas, la implementacidén de las metas nacio-
nales, el uso de nuevas técnicas, la implementacibén de las metas
nacionales, el uso racional de ios recursos, la adecuada comercia-
lizacibén del producto, la creacién de nuevas fuentes de trabajo y
la disminucién de los costos en la prestacifn de servicios por par-
te del estads. Desde el punto de vista polftico-social: permite

la participacién organizada de los campesinos en el proceso de de-
sarrollo del pafs en general y en el proceso de planificacién na -
cional, regional y local; favorece la igualdad y solidaridad huma-
na y el desarrolb de la comunidad; facilita el cambio de actitud
mental que propicia el desarrollo y como organismo de presifn acele
ra el proceso de cambio; permite una intepracidén més efectiva al
proceso de desarrollo del campesino marginado fortaleciendo su or-
ganizacién polftica; promueve la eliminacibn de la relecibn de de-
pendencia al desarrollar la autogesti’n; facilita la capacitacién
de todos los integrantes de la empresa en aspectos que les permi-
tan participar activamente en la planificacidn y gestién de la acti-
vidad empresarial y en aspectos técnicos que permitan desarrollar
las actividades productivas.
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De acuerdo a lo anterior, las empresas comunitarias campesinas para
ser consideradas como tales deben satisfacer los siguientes requisi
tos:

Ser formas asociativas de produccibn (de autogestién o cogestidn)
en la actividad agropecuaria con lo cual se excluyen otras formas
de cooperacidn que se encuentran en otros &mbitos de la actividad
agricola, como por ejemplo, cooperativas de comercializacién, cré
dito y consumo y de prestacidén de servicios. Fsta exclusidén no
niega necesariamente la utilidad y conveniencia de tales formas
asociativas.

Tener propiedad comn de los factores y recursos de produccibn, a-
si como el control comunitario de los micmos para el proceso pro -
ductivo.

Promover igualdad le derechos y obligaciones, gestidn y trabajo
f{sico de la empreca,

Exigir aporte personal de trabajo a la empresa, bien cea en las
labores de pestidn o trabajo fisico. Ello implica también aporte
familiar,

Utilizar el trabajo asalariado en forma ocasional,.

Repartir las utilidades o excedentes generados por la empresa en
proporcidén al trabajo aportado pcr los cocios.

Tener una cierta vinculacidn con el estado a través de una insti-
tucién de reformaz ajgraria 1la cual puede participar parcial, direc
ta o indirectamente en la gestién empresarial. Esta condicién es
por lo general de caricter transitorio ya que considera que una
vez formada la empresa, ésta es de carfcter privado.

Son empresas que surgen a raiz de procesos de transformacibn agra-
ria. Ejemplo de empresas comunitarias hay en varios paises como
Colombia {unas 600 empresas), Chile, Panami, Venezuela y PerG. Tai
como re anot$ antes, existen diferencias de conceptos, funciona-
miento, administracién, etc., en todas ellas. En Cuba por ejemplo
"Las sociedades agropecuarias son la mis alta expresibén de las
cooverativas. Aqui las fincas de cada productor se han unido a las
demés y se trabajan colectivamente. S8lo por excepcidn, se utilii-
za trabajo asalariado. Reciben sus créditos como uaa sola unida+d
de produccién, venden sus cosechas colectivamente, y se retribuyen
a los miembros de acuerdo a la cantjidad de trabajo anortado. Lie-
van una gsola contabilidad para el conjunto de la unidad....." {2).
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En términos generales, son miembros de la empresa, los campesinos
trabajadores de la unidad productiva. No obstante en este aspec-
to no hay una definicién absoluta, ya que en algunos casos, son
miembros de la empresa, ademls del campesino jefe de familja, 1los
parientes que viven en la empresa y en algunos casos en las comu-
nidades vecinas. MAs adelante se explica un poco este Gltimo ca-
co que es el de las socierdades agricolas de interés social en el
Per(.

Sociedades agricolas de interés social (S.A.I.S)

Este tipo de empresa es de creacidén del sobierno peruano y se men-
ciona por ser vna moda:iidad de empresa asociativa que bien podria
servir de modelo a otros pafsesc. La SAIS no estd muy claramente
definida en 1la legislacidn vigente y su estructura es variable se-
sGn cada caso. '"Son personas jurfdicas de derecho privado y de
responsabilidad limitada, integrads por beneficiarios de la ley
de reforma agraria, que se constituyen cuendo la Direccidn Gene-
ral de Reforma Agraria y Asentamiento Rural lo considera necesa-
rio y se rigen por Los principios bésicos de las sociedades de -
personas y del sistema cooperativo'.

Para entender mecicr el concepto de vna SAIS, ser8 conveniente ano-
tar algunas caracterfsiicas de las empresas que se han constitufdo
(8, 10) .

Actualmente, algunas SAIS incluyen b&sicamente una unidad central
que consiste en una o varias haciendas expropiadas (integradas en
cooperativas agrerias de produccifn) dentro del proceso de refor-
ma agraria y ccmunidades campesinas individuales. En este caso,
es decir, cuando los socios son personas jurfdicas, es una adjudi-
cacifn definitiva, constituyen una agrupacién de segundo grado y
tiene duracidén indefinida.

Cuando los socios de una SAIS son personas naturales se considera
ésta como una forma transitoria hacia las cooperativac. Su dura-
cién ams variable.

En otros casos la SAIS se ha integrado en varias cooperativas de
servicios y ella actGa como una unidad de planificacién y adminis-
tracién de servicios.

En lo referente al uso de tierras y de recursos humanos, la SAIS
tiere dos funciones importantes en relacién con las cooperativas
que lzs formas: i) comercializar y abastecer a las cooperativas
agrarias de servicios y propiciar entre los socios una politice
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de integracidén parcelaria, 1i) los socios de la cooperativa de sger-
vicios, que no sean poseedores individuales de parcelas, son los
que de preferencia deben trabajar en el 4rea de explotacibn direc-
ta de la SAIS.

Que de acuerdo a las caracteristicas de la empresa materia de ad-
judicacidén dentro del proceso de constitucién de la SAIS, las ne-
cesidades de mano de obra de la misma sean baja en relacién con
la rentabilidad, al sistema de explotacidén'y al nGmero de benefi-
ciarics calificados.

L.a SAIS debc coastituirse en una modalfdad autopestionaria de em-
presa campesina que compense los desniveles socio-econbmicos de
sus 4reas de influencia, Jdistribuyendo los beneficios de la empre-
sa colectiva de acuerdo a las necesidades de desarrollo de cada u-
no de los grupos que son sus co-propietarios.

La SAIS debe difundir la tecnologf{a agropecuaria moderna capacitan-
do a los campesinos para alcanzar altos niveles de produccibén y pro-
ductividad. Para esto actualmente, las SAIS cuentan con una Divi-
sién de Desarrollo que adlelanta programas cducacionales y de accidn
destinadas a aumentar la participacién campesina en la administra-
cidén y gerencia de la SAIS. Esta funcién ha venido siendo cumpli-
da por fuacionarios del Sistema Nacional de Apoyo a la Movilizacién
Social (STNAMOS), pero se cree que en el futuro serf cumplida total
mente por la SAIS.

Existe propiedad asociativa de la tierra y demfs bienes agrarios
con caricter indivigible, Parece que se except@ian las tierras per-
tenecientes a las comunidades campesinas %,

Como las comunidades tienen sus propias tierras, bien sean comuna-
les o de propiedad individual y éstas son trabajadas por los ccmu-
neros, todo ingreso derivado de ellas queda en poder de los miem -
bros de la comunidad,

Participacibn de todos los socios en la toma de decisiones y en el
manejo de la empresa a través de los mecanismos institucionales es-
tahblecidos en los estatutos. Esta caracteristica no es exactamente
vélida ya que cuando la SAIS estd formada por personas jurfdicas

* Las comunidades campesinas son entidades legales que consisten de
una agrupacién de familias con identidal de tradicién cultural,
que poseen en com@n tierras, que las trabajan agrfcola y zanade-
reinente con ayuda reciproca y que viven bajo la autoridad de je-
fes tradicionales que ellos eligen.
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(cooperativas o cofiunidades) son representantes de cada empresa los
que forman el consejo de administracién. P»or supuesto que se asume
que estos representantes se eligen democriticamente.

- Compromiso de explotacifn eficiente de todos los recursos adjudica-
dos a la SAIS en prcvecho com(n.

- Las rentas que perciben las SAIS provienen de la explotacidn de las
haciendas expropiadas que se han organizado en cooperativas de pro-
duccidén y también de proyectos creados o promovidos por la SAIS
misma,

c. Cooperativas

ScgGn la teorfa del cooperativismo, las cooperativas de produccién

son aociedades constitufdas de acuerdo con los fundamentos bésicos

y principios cooperativistas en las cuales los socios son los pro-

Aductores. Estos fundamentos bAsicos son: igualdad (polftica, so-

cial, cultural y econfmica), libertad y solidaridad. Los princi -

pios son sicte: libre adhesién, control democritico, interés limi-

tado al capital, ingresos en proporcién a los excedentes, educacién
e integracidn cooperativas. El concepto de productor puede ser muy
diverso; asf:

- Puede ser que los socios trabajen directamente y en comGn en la pro-
duccidn de un producto determinado con la finalidad de venderlo poste
riormente.

- Puede ser que los socios sean empresarios de otras explotaciones y
llevan sus productos para ser transformado en comfn,

Las emnresas cooperativas refinen algunos requisitos que les permi-
ten catalogarse como empresa comunitaria en el sentido explicado
anteriormente. No ohstante, no todas las cooperativas son empre-
sas comunitarias, inclusive el hecho es tan notorio que en varios
paises se tiene una legislacién especial para la empresa comunita-
ria (como Colombia) y en otros la empresa cooperativa ha llegado a
congtituirse en una empresa asociativa que refine todas las careacte-
rfsticas de empresa comunitaria (caso Perf).

Empresas Estatales

Teniendo en cuenta el rol que desempefian los campesinos y el estado
en las empresas agropecuarias, gse pueden presentar dos modelos b4sicos de em-
presas: estatal y de cogestién (10).
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Empresa estatal

El estado es el propietario de la tierra y los medios de produccibn.
La participacidn del campesino se relaciona con 1a3s decisiones con-

cernientes al cumplimiento de los planes trazados por el estado quien
es duefio de los ingresos que obtiene la empresa. El campesino recibe

un salario de acuerio al tipo de trabajo que desempefia, Tbene segu-

ridad cen el trabajo. El estado debe proporcionar todos los servicios
que 3e requieren para la marcha de la empresa y para el desarrollo de

la comunidad,

Un ejemplo de asranja estatal en Amfrica Latina se presentd en Cuba
cuando a principios de 1961 se establecieron las '"Granjas del Pue-
blo", las cuales se organizaron uniendo las cooperativas que se ha
bian formado en los latifundios cafieros y las fincas de administra
citn directa., Esta granjas del pueblo fueron considradas como fin
cas egtateles, propiedad de la nacibén, en las cuales los trabaja-
dores agricolas disponian de asistencia médica, vivienda, educacién
y todos los servicios pblicos, ademfs de sus salarios. Con estas
granjes ce pretendia solucionar las diferencias econfmicas que exig
tfan entre las cooperativas mediante la reinversién de los ingresos
en la misma granja o en la creacibén de otras similares (8).

Emprecas de cogestién

Est2s dependen del rol que desempeflan tanto el estado como los cam-
pesinoz. Presenta varias modalidades, pero se asemeja més al tipo
de empresa de autogestibn que al estatal, ya que el estado tiene

un papel de responsabilidad compartida.

El estado participa en las empresas como un miembro mfs en la ges-
ti6n y en la distribucién de excedentes. Puede reservarse la pro-
pledad de ciertos recursos, pero su control pertenece a los campe-
sinos, Puede redistribuir o reinvertir los excedentes que le co -
rrespond2 en el 4rea o en la propia empresa en comGn acuerdo con
los campesginos. En algunos casos en su miembro privilegiado.

De todas maneras el estado es la autoridad y proporciona los servi-
ciog blsicos a la comunidad campesina, supervisa y fija las politi
cas nacionales y regionales.
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Docusento 7

LA TOMA DE DEQISIONES EN LAS EMPRESAS AGROPECUARIAS

Abraham Pebres

Ingeniero Agrénomo; MS., Ecoft: Agrfcola
Jefe del Departamento de Economfa Agtfcola
Universidad Nacional Agraria "La Molina"
Lima-Pert.

)

La administracién de 1a empresa agropecuaria es cada dfa mis compleja
y tomando en cuenta las condiciones actuales y los programas de reforma a-
graria que se estan implementando en nuestros paises, requiere de una admi
nistracién moderna igual al de otras empresas diferentes del sector agra -
rio.

La inversifn en la empresa agropecuaria es bastante alta., Los avan-
ces tecnolbgicos proveen un gran nGmero de nuevas pricticas y técnicas -

que obligan al productor a tomar decisiones para aceptar o rechazar estas f;\
innovaciones, lo cual muchas veces se hace diffcil por la falta de organi
zacién de la empresa agropecuaria. ‘:/

El incremento constante de los costos de produccibn con el estanca -
miento de los precios de venta de los productos agricolas, hace que 1los
mirgenes de ingreso tiendan a disminuir por unidad de producto. Por lo
tanto esto justifica la necesidad de aplicar las técnicas de la administra-
cifn de empresas con el fin de prever, localizar y resolver los problemas
que se presentan en la empresa agropecuaria,

FUNCIONES DE LA ADMINISTRACION

Como funciones bésicas de la administracién se consideran: planifica- ‘
cién, organizacibn, ejecucién y control. Ve /

La Planificacibn.

Consiste en la seleccién de actos futuros que parecen mas apropiadas
para alcanzar los resultados deseados. Toda planificacifén tomg en conside
racién los objetivos y metas y los medios o instrumentos mas adecuados pa
ra cumplir los objetivos. jg\tL

La Planificacién es una funcién que existe en toda empresa agropecua
ria sea esta grande o pequefia, Sin embargo, a medida que el volumen del ;:/
negocio es mayor, esta funcién tiende a ser m#s compleja.
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En la planificacién de una empresa agropecuaria se analizan los resul- F:
tados de afios anteriores a fin de identificar y superar las deficiencias en
contradas y as{ formular mejores planes futuros.

La Organizacibn. —
/\’

Es el proceso de continuar el trabajo que individuos o grupos deben e
fectuar con los elementos necesarios para la ms efieaz ejecucién de un -
plan, de tal manera que las labores que asi se ejecutan sean los mejores
medios para la aplicacién eficiente, sistemé&tica, positiva y coordinada de
los esfuerzos disponibles.

El hombre como un ser racional antes de acometer alguna empresa, or-
ganiza de alguna forma sus recursos y esfuerzos para lograr los mejores -
resultados tanto econbémicos como socfales. La organizacién se debe hacer
en una forma adecuada, a tal fin se sugieren los siguientes pasos:

1~
a. Conocer el objetivo de cada actividad. <
b, Dividir el trabajo en operaciones parciales. F:

c. Para cada actividad o grupo de actividades, definir con toda cla-
ridad las obligaciones e indicar quienes deben desempefiarlas.

d, Asignar personal de acuerdo con su capacidad y las necesidades de
cada trabajo.

e. Delegar la autoridad necesaria al personal asignado al trabajo.

Dentro de la organizacién no deben dejarse de lado ciertos elemen-
tos externos . que afectan la marcha de la empresa, tales como los aspectos
legales que proporcionan el marco jurfdico; las instituciones financieras
que proporcionan el capital de inversién y de operacién; las agrupaciones
laborales; la infraestructura de comercializacién; y los organismos de a-
sistencia técnica y otros similares.

La ejecucidn. ~

Consiste en lograr los objetivos de la empresa de acuerdo con el plan
elaborado y 1a organizacién de actividades fijadas por el administrador. La
ejecucién del plan es sumamente importante. AGn con un buen plan es suma-
mente importante. AGn con un buen plan y la orzanizacién necesaria, si no
se ejecuta el plan en la forma debida, los resultados puedén ser inferiores
a los estimados en el plan original. Para que la ejecucibén sea exitosa se
requiere de una buena direccidn y coordinaci6én de las actividades. <

<\
\,
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La direccién significa impartir instrucciones, motivar a aquellos en o/
cargados de ejecutarlas, coordinar las acciones y establecer relaciomes - /p)
entre los ejecutivos y empleados. :3 '

La coordinacibén esta encaminada a establecer un sistema de contactos -

entre todos aquellos que trabajan en la realizacién de un plan, a fin de
integrarlos y hacerlos converger hacia el objetivo comn; trata de que to-
das las partes constitutivas de la empresa agropecuaria se armonicen y tra
bajen conjuntamente como un todo.

El control.

Consiste en verificar si todo ocurre de acuerdo con el plan adopta- r
do, con las instrucciones impartidas y con los principios establecidos. Es
la confrontacién entre lo que se ha realizado y lo que se ha planificado.
El objetivo del control es el de sefilalar los errores y puntos débiles con
el fin de rectificarleos e impedir que se produzcan nuevamente,

Todo control supone tres etapas:

{17

b. Registrar la informacién en forma tal que permita su consulta pos-
terior, g

a, Obgservacifn de un hecho o tarea determinada,

c. Analizar y criticar la informacién mediante comparaciones con pa-
trones previamente establecidos. De este anfilisis se plantearén
lag medidas a ddoptarse para corregir las fallas o errores.

Los instrumentos de control més usados son:

Los registros contables, que permiten comparar lo realizado con lo
presupuestado. El grdfico de barras o diagrama de Gautt, consiste en re-
presentar en un cuadro las actividades a realizarse y el tiempo que se ne
cesitari para ejecutarla., El1 PERT (Program Evaluation and Review Techni-
que) que es una herramienta que permite definir e integrar eventos y acti-
vidades que se deben cumplir en un tiempo determinado.

EL PROCESO DE LA TOMA DE DECISIONES -

El proceso de la toma de decisiones es muy similar en una empresa agro-
pecuaria, en una fabrica, en un hogar, y aGn en los asuntos personales de ca
da individuo. Este proceso tiene dos fases principales: la planificacién y

la ejecucién, Es posible identificar siete etapas en el proceso de la to-
ma de decisiones, las cuales pueden seguir el siguiente orden, ‘

]
‘\ -

[
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14 Obervacién y recoleccibédn de hechos.

2, Identificacién del problema

3.1dentific§ci6n de alternativas

4, Evaluacibh de dichas alternativas

5. Seleccién entre las alternativas :i ((o
64 Accibn (,

7. Evaluacién de los resultados

Las guatro primeras ctapas comprende la fase de planificacién y las tres
Gltimas la fase de ejecucién,

Identificacién del problema, que generalmente es considerado como la
primera etapa en el proceso de decisiones. Un problema surge, cuando se
sospecha que en una situacién dada no es posible establecer claramente en
tre "que puede ser" y lo "que debe ger". Esto conduce a establecer un ob
jetivo que representa lo que se concibe como lo més satisfactorio o ideal.

Observacién de hechos y recoleccisén de datos, que permiten detectar
el problema en una primera instancia o a buscar informacién hasta que se

logre identificar el o los problemas. El1 que toma las dexisiones, debe
ser cuidadoso en 1la seleccidn de los hechos. En una empresa en donde exis
te el problema de un bajo ingreso, deberd examinar los recursos de que dis
pone, las varias posibilidades técnicas para el uso de ellos, la situacibn
y caracteristicas del mercado y 1la combinacién de los recursos que den un
uso mis satisfactorio de los mismos.

Identificacifn de alternativas, los hechos, la imaginacibn y el juicio
pueden conducir al administrador a identificar las alternativas de aceiédn
mis promisorias en el futuro, el estudio de los datos de empresas que han
tenido éxito y que tienen recursos semejantes al de su empresa, puede ser
una fuente importante de ideas.

Evaluacién de las alternativas, cuando se han identificado dos o més
alternativas en una forma precisa y cuantitativa, la pr6xima etapa consis-
te en evaluar su efectividad para producir los resultados esperados. Los
elementos para evaluar las alternativas son la 16gica y el estudio de los
resultados obtenidos, complementados por el conocimiento de 'las experieh
clas del pasado.
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Seleccién entre alternativas, 1la seleccién final entre las varias al-
ternativas se hace con referencias a los valores que el administrador cree
que son mis importantes. Al tomar la decisién final es dificil reemplazar
al agricultor mismo, para valorar las alternativas ya que este usa como re-
ferencia su propia escala de valores, lo cual es muy diferente a la de per-
sonas ajenas a la empresa,

Accibn, si la seleccibn esté bien delimitada y especificada, la si -
Juiente etapa es la ejecucidn de 1la accibén necesaria a fin de implementar
la decisién,

Evaluacifén de los resultados, La necegidad de analizar los problemas,
tomar las decisiones surge de los cambios constantes en el mundo que nos ro
dea, La evaluacidn de los resultados puede considerarse como la etapa fi-
nal del proceso de la toma de decisiones, si el proceso ha funcionado per-
fectamente, no se presentarin mayores problemas; sin embargo, al aparecer
algln problema, el administrador debe regresar a la primera etapa del pro-
ceso para tratar de identificar y localizar el problema y asf reanudar el
proceso de la toma de decisiones.

CARACTERISTICAS DE LAS DECISIONES

Algunas caractéristicas muy Gtiles para clasificar las decisiones se
mencionan a continuacién:

I. Importancia.

Es obvio que las decisiones varian segin su importancia, la cual -
puede medirse por la magnitud de la ganancia potencial o de la pér
dida que ocasiona. Asf por ejemplo, la decisién de entrar en una
empresa lechera, es més importante que la eleccibén dc la raza de
vacas que se comprarin. Se deduce de esto que debe dedicarse ma-
yor tiempo a las decisiones trascendentales, afin cuando ello sig-
nifique descuidar 8reas menos importantes.

2, Frecuencia.

Las decisiones también varfan segin la frecuencia de su realizaciénm.
Por ejemplo, el ganado debe alimentarse todos los dfas. La eleccién
del tipo y de la cantidad de forraje que se le suministrari se repi-
te muchas veces. Por ello, tales decisiones deben volverse rutina-
rias, a cuyo fin se fijari al comienzo del perfodo un plan de alimen
taci6én y se seguiri con el hasta que cambie las condiciones genera-
les. Muchas decisiones de toda empresa agropecuaria, consideradas
en forma aislade, no son de gran importancia, pero en razbén de su re
peticibén, su efecto acumulativo si que lo es.

{

<"
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3. Inminencia.

El ~osto resultante de esperar no es igual en todas las decisiones.
i es bajo, puede convenir esperar hasta que se tenga més Informa-
cién. digcorible con respecto a determinado cursc dz2 accidén. En
otros c&soz, 1o reaimente importante es actuar con rapldez, Por -
cjemplo, si cte proyecta la corstrucci6n de un galpén para waquina-
ri~, ci cozic de la espern no cerd grande, a menos Jue la maquina-
via eufra coasiderables daterniovos pcr ias inclemenclag del tiempo;
en camblo, ¢i no s2 slembrz cn la eetecidn oportwna, elio puede re-
culiar mng costose.

4. Revosahilidad.
Una ver llevedas a la préctica, algrnas decisiones pueden ser revo-
cades sclamente a un costo ccnsiderable. Por ejemplo, si un agricul
tor decide plantar frutales y mfs adelante, con ios 8&rbcles va cre-
cidos, v2 que nececita la tierra para otros usos, hacer tal cambio,
le resultaria muy costoso. En cambio, modificar una decision refe-
rente al tipo de alimentacién parz el ganado, carece de mayores com-
plicaciones. 7n consecuencia, el agricultor quz no puede afrontar
cambios drfsticos y costosos en las operaciones elegiré ua tipo de

ectividades que le permita flexibilldad en el planeamiento cuardo las

circunstanciag 1o requieras.

PROBLEUYAS A QU2 SE ENFRENTA EL ADMINISTRADCR DE EMPRESAS AGROPECUARIAS

Podrie decirgsz2 quc si una persona es comp@tente en todos los pasos del

proceso de tome de decisiones, serf un eficiente administrador de empresogs
agropecuarius. Tai ai’rsacidn ec correcta, pero no roc dice mutho. Es ne-
cesario cetallar en forma mes espec?fica, los diversos prcblemas que los a-
gricuitores deben enfrentar; para act poder entender en gue fnrma la fom2

de decisiores <2 spiica a 'a administracidén de empresas eg-opecuarias.

Ya que ins zcgricultores trabajan =strechameate vinculados o fenbémenos
fisicos v tioiiglcos, un buen empresario del egrn debe ester ennacitado para
aprovechar ia iniormaclén sobre tales agpectos. Su necesidad de informacib=
técnica no esta limitada a ias 8reas fisicas 7 bioléglcos; también 12 ea in-
dispensable el ~onocimienio A2 '~s tend2n~inoz do los precios de 12 disponibi
lidad de mano de obra y de magquinarias, y de las previsiones que facilitan
los programas y los servicios dei gebiernn a través de sus organismos de in-
vestigacifn asistencia técnica y cxredito. La agriaultura ea ura industsia -
que no s8blo se at’en> a relacionms fisicas y hioldgicac: tampién l2 afectan
la: economfa. la aocioiogia, 1s sicoiogfa 7 ia nolftlea.
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HERRAMIENTAS DE LA ADMINISTRACION DE EMPRESAS AGROPECUARIAS

La toma de decisiones es un proceso profundamente complejo, y el ad-
ministrador tiene a su alcance herramientas o elementos que pueden mejorar
la. En primer lugar, sin cmbargo, debe desarrollar la habilidad necesaria
para usar dichas herramientas. Esto atafie al proceso de razonamiento en -
sf mismo.

La formulacién de ideas es, fundamentalmente un proceso deductivo. Es
decir, razonamos desde cierta informacién conocida hasta una conclusién -
tentativa; una idea. Despues se refine informacién para verificar esta i-
dea, esto es induccibén, es decir, la verificacién de una idea por obeerva-
cibén de la evidencia especifica.

Inconscientemente todos usamos tanto la induccién como la deduccién pa-
ra arribar a nuestras conclusiones. Al convertir estos procesos mentales de
inconscientes en conscientes, la mayor parte de las personas pueden mejorar
su eficacia; se vuelven mAs sistemfticas en su forma de pensar. La experien
cia ha demostrado que este proceso sistemitico, conocido como método cien-
tifico, es la forma miAs efectiva de investigar un problema.

Los principios econbémicos, cuyo desarrollo ha ocupado largos afios, cons
tituyen una herramienta importante en el razonamiento deductivo. Se utili-
zan para indicar que tipo de informacifn se necesita recoger y estudiar,

Losregistros agrfcolas son una fuente Gtil de informacién sobre la em-
presa agropecuaria. Muchos administradores piensan en los registros sola-
mente con el fin de lograr los datos requeridos para el pago de los impues-
tos, Afn cuando sean esenciales para este propSsito, su utilidad no termi-
na ahf, A menudo, la materia prima para la verificacién de una idea se en-
cuentra en dichos registros.

El presupuesto de la empresa agropecuaria es un elemento de verifica-
cién que a menudo permite comparar las alternativas antes de comprometer
el dinero necesario para poner, em:ejecucibén una idea. Esta técnica no es
la panacea para todos los problemas de administracién agropecuaria, pero
ha probado su vtilidad en la realizacién de muchas decisiones gerenciales.

Los elementos y las técnicas antes mencinadas son GGtiles para analizar
situaciones de problemas, y estimar las consecuencias de lfneas de accién
alternativas. Los presupuestos resultan muy (itiles cuando las consecuen-
cias de las distintas decisiones pueden predecirse con alglin grado de segu
ridad, No todas las situaciones de una empresa acropecuaria pueden redu-
cirse a alternativas predicibles, en tales casos, se debe recurrir a algu-
nos principios de estrategia, que han sido desarrollados para resolver ca-
sos de incertidumbre.
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Documento No., 8

PRINCIPIOS ECONOMICOS APLICADOS A LA TOMA DE DECISIONES DE PRODUCCION *

LA CONTRIBUCION DE LA TEORIA ECONOMIA

En general, la teorfa econémica ha tenido més que ver con la clase
de equilibrio que se lograria con la ausencia de cambios, que con el pro
ceso mismo de los cambios. Luego, ella ofrece muy poca explicacién so -
bre la forma como los productores se comportan en condiciones constante-
mente variables. Ademis algunas de las toorfas mis Gtiles se definen me
jor como generalizaciores simplificadas sobre interrelaciones muy comple
jas que involucran muchas variables. Dichas teorfas mo son f6rmulas es-
pecifices que describen relaciones matemiticas exactas,

Los principios tebricos referente al anilisis de las empresas agro-
pecuarias comprenden lo que ahora se denomina teorfa de la firma. Esta
abarca conceptos de costos fijos, variables, marginales y conjuntos; de
la estructura de los precios, de los ingresos totales, ingresos prome -
dios y marginales. Trata también sobre la manera como el administrador
racional trata de establecer ciertas relaciones de igualdad o proporcio-
nalidad entre los coetos marginales e ingresos marginales de cada uno de
los items de insumo y produccién. Este capftulo describiré algunos prin
cipios bisicos que ayudan a explicar este comportamiento "racional" del
administrador, para buscar la maximizacién de sus ingresos. Tales prin-
cipios son: properciones variables o relacién factor-producto; anélisi
marginal y funciones de costo; principio de sustitucién en sus relaciones
factor-factor y producto-producto; y el principio de las ventajas compa-
rativas,

El anilisis de estos principios asume condiciones de competencia per-
fecta, o sca que se deben cumplir las siguientes condiciones:

- Cada unidad econfmica (empresa o familia) debe ser tan pequefia com \
parade con el mercado, que no ejerza una influencia perceptible so *
bre los precios de los artfculos (productos homogéneos) que se com
‘Pran y venden,

- Todos lo3 mercados sa2 deben ver libree 4de interferencias institu-
cionales o, mis exactamente, no deben existir restricciones sobre
los precios.

* Tomado del "Menual de Adminictracién de Empresas Agropecuariaa"(CAP. III)
del Ing. Guillermo Guerra &., funcionario del IICA.
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- Todas las unidades econfmicas deben poseer una informacién adecua-
da,

PRINCIPIOS DE LOS RENDIMIENTOS DECRECIENTES O DE PROPORCIONES VARIABLES

Este principio denominado también de relacién factor-producto re -
quiere para su aplicacidén la revisién de algunos conceptos bésicos.

Funciones de produccidén o respuesta il)

La funcién de produccidén o respuesta puede definirse como la relacibn
que existe entre la cantidad de insumos (recursos) que se utilizan por uni
dad de tiempo y el volumen de la produccién que se obtiene de la misma.

La produccién de una empresa depende de las cantidades de insumos u-
tilizados en la produccién. Esta relacién entre el insumo y el producto
se puede representar por medio de una funcibén de produccién. Una funcibn
de produccién es una relacifn matemftica en que la cantidad de producto
(Y) depende de las cantidades de insumo (X} X2 ......) utilizados, esto
es: Y= f (X).

Si asumimos que:
Y = producto (trigo)
X = insumo (fertilizantes, tierra, etc.)
f = funcibn

Se puede decir que ¥ = £ ix Xy X3 ........Xn), o sea que el produc
to Y es funci6én o depende de las cantidades de tierra, fertilizantes y o
tros factores utilizados en la produccibn.

El productor debe decidir cémo combinar sus recursos para obtener un
producto. Puede combinar los recursos considerando uno variable y los o-
tros fijos. Esta es la mis simple de las decisiones. Ejemplo: una hec-
tdrea de tierra, 2 obreros y 100 kilos de semillas representan los facto-
res o recursos fijoe; el fertilizante representari el factor variables.
Este tipo de relacifn estf sujeta a la denominada "Ley de rendimientos
fisicos decrecientes'" o de proporciones variables. La ley sostiene que
8l se aplican unidades sucesivas de un factor variables a un conjunto de
factor fijo, la produccién ffsica total primero aumenta a una tasa cre-
ciente (Etapa I de la 7ig. No. 9). A medida que se siguen agregando uni-
dades de factor variable, la_produccidén fisica total continua aumentando,
pero a una tasa decreciente (Etapa II). Luego llega a un punto mfximo,
después del cual comienza a disminuir en términos abeolutos (Etapa III).

Algunos supuestos complementarios a esta ley segin Stigler (7) son:
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- Lla ley se refiere a cantidades por unidad de tiempo.

- Es una ley tecnolfgica que s6lo muestra la rélacién que existe en-
tre los factores (horas de trabajo, hecté8reas-afio), empleados y la
produccién (kilos de trigo).

- Por ser ley tecnolégica, no puede ofrecer una ayuda directa en la
determinacién de la cantidad 6ptima de factor que debe usarse con
una cantidad dada de otro factor.

- Las unidades de los diversos factores son homogéneos.

La representacién de esta funcién puede ilustrarse de leé siguiente
manera: cuando un agricultor esté pensando qué cantidad de fertilizantes
va a utilizar en la produccidn de trigo, considera los otros factores fi-
jos en cantidades y calidades especificas, Esta relacién puede escribir-
se as{: K

Y = f (Xl/xz X3 .......-x“)

o s® que la cantidad de trigo depende de las cantidades variables de fer-
tilizante, permaneciendo fijas las cantidades de los otros factores
(X2XqeeseeeesesX ) los cuales pueden ser tierra, mano de obra y semilla,
La linea oblicua en la ecuacidn significa que el fzctor X, es variable
y los demfs factores permanecen fijos.

Esta funcién representa la decisifén mis simple de un productor., La
produccibén fisica total estd dada por la curva PFT. En la parte baja de
la figura

Y
Punto de inflexién

ETAPA 1

Y M! N PrP
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Fig. No. 9 Relacién insumo-producto. Curvas de producto ffeico to-
tal, producto ffsico y producto ff{sico promedio.
Etapas de produccidn.

se tienen otras curvas, la curva del producto fisico marginal, PFM y la
del producto ffsico promedio PFP. Esto se define como la relacifn entre
la cantidad de producto total y la cantidad de recurso usado para una de
terminada produccién. La curva del producto fisico marginal PFM define
el cambio en el producto total por cada unidad adicional de factor varia
ble X; y se expresa como: AY

AX

‘-‘é" = f (xl/XZ X3 oo.ooxn)

X

y el productn fisico marginal serf la primera derivada de la funcidn ini-
cial, Esta curva alcanza su punto méximo irnediatamente debajo del punto
L sefialado en la curva de producto ffaico total PFT; este punto L es el

llamado punto de inflexién de ia curve mencionada. Este punto indica que
el aumento del producto total a una tasa creciente ha alcanzado su miximo,

iguicndo 1a curva del producto fiIgi~zo marginal PFM, se pueden obser-
var que intersecta el producto fisico promedio PFP en el punto N. Este pun
to N seflaia doc aspectos imnortantes; primero., la curva del producto fisico
promedio se obtiene al dividir el producto ff{sico total alcanzado por el nf
mero de unidades utilizadas, por 15 tanto el producto promedio en X;; es i-
gual a A'31/0Z; o sea lz pendiente de 12 lfnes OA. Cuando el nGmero de u-
nidades de X; se aumente de cero a ¥;5. las pendientes de la linea corres -
pondientes a OA zumentan y por consiguiente el producto fisico promedio tam
bién aurenta. En el punto X,5 ®e ancuentra 12 1fnea de tangencia de mayor
pendient~ que ce puede trazar desde el origen hasta la curva del producto
total. Por consigulente, en ese punio N el producto fisico promedio es méxi

mo.

El segundo aspecto que se muest-a en el punto N es que a este nivel de
insvmo, el producto f£isico total alicanzacdo por el nlimcro de unidades utili-
zadas, por lo tanto el produzto promedio en Xj] es igual a A'X 1/0X11 o sea
la pendiente dc la li{nea OA. Cuando el nlmero de unidades de se aumenta
de cero a ¥,,, las pendientes de las lineas correspondientes a OA aumentan
y por consiguiente el procducto fisico promedio también aumenta.

En el punto Xj;9 se encuentra la linea de tangencia de mayor pendiente
que se puede trazar desde el origen hasta la curva del producto total. Por
congsiguicnte, en ese punto N el procducto fisico promedic es méximo.
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El segundo agpecto que se muestra en el punto N es que a nivel de in-
sumo, el producto ffsico promedio PFP y el producto ffsico marginal PFM son
iguales y sefiala el punto donde termina la Etapa I y comienza la etapa Yi.
En el punto M' la curva de produccidon fisica marginal PFM intersecta 21 e-
je horizontal o sea quz llega a un valor igual a cero; este punto estd in-
mediatamente debajo de M que sefiala el puato an donde el producto ffsico
total PFT ha alcanzado su mlximo y comienza a Jdisminuir; en este punto co-
mienza la etapa III.

Produccidn irracional: cualquier nivel de insumo que =e usa en la e-
tapa primara no es aconbmico porque los beneficios (ingresos) al agricul -
tor individual o al producto nacion2l puedern aumentarse al aplicar mayores
cantidades de factor variable a un conjunto de factores que se consideran
fijos. Esto quiere decir que el producto Ifecico promedio PP aumenia & me-
dida que se adicionon mAs factores variables., Zn lugar de terminar la apli
cacibn de factores variables a verioc factores fijos antes del limite de
ecta etapa, el agricultor o administrador de los reeursos puede sicmpre
obtener un mayor producto de los mismos recurcos, haciendo reajustes de la
combinacién de los factores fiios y variablees dentro de la etaps primera,
En otras palabrasg, dado un insumc fijo, es posible obtener un producto ma-
yor dejando ccioso o descartando parte de dicho insumo que de otra manera
permanecerfa fijo.

Por ejemplo, s@pongamos que el agus de riego fuege abundante en una
regidén y que los agricultores pudiesen utiiizer toda el agua que quisieran
sin ringln costo adicional. Ante esta gituvacibn, los agricultores no inun
darian sus tiervag, sino que utilizarfan la ccntidad de ague necesaria pa-
ra obtener el méximo rendimiento de otios ractorec, como tierra, trabalo y
capital, Fn consecuenciz, si un productor ecté intererado en ganar el mixi
mo y si la oroducci’dn sigue dando ganancias, encontraré conveniente ai a-
plicar factores variables, llepgar cuando menos al punto de mayor producto
f{sico promedio. ' - o T o

* La curva de PP, producto ffsico promedio, representa la eficiencia del
ugo del recurgo variable,






La tercera etcpa g también de produccién irracional. En ésta el pro-
ducto total es decreciente, o sea que el producto marginal (PM) (la canti -
dad de producto afladido por las unidades adicionales de insumo) es negativo.

No es conveniente operar en esta etapa con ninguna combinaci6én de re-
cursos debido a que las cantidades de insumo adicionales reducen el produ-
to total. El punto en que el producto marginal es igual a cero represen-
ta las mixima cantidad de factor variable, que es posible aplicar en combi
nacién con otros factores que permanecen fijos.

Con frecuencia los productozes combinan sus recursos o factores en pro
porciones tales que operen en las etapas I o III de las funciones de produc
cién. Ello se debe a que no tienen un conocimiento claro de las relacio -
nes de produccién. Es comln encontrar que de muchos cultivos se emplean can
tidad insuficiente de nutrimentos (cal, potesio, f&sforo) sin alcanzar la
segunda etapa de la produccién. Si se utilizara mis nutrimentos serfa fac
tible aumentar el producto promedio. También hay productores que operan
en la etapa tercera: es el caso de avicultores que mantienen excesivo nGme
ro de ponedoras en los gallineros,

Produccibn racional y la distribucién de recursos; aGn sin considerar
los precios de los insumos y los precios de los productos, es evidente que
88lo la segunda etepa es de produccidn econbmica. En ésta el producto to-
tal es creciente; el producto marginal, decreciente, positivo y menor que
el producto promedio; éste es también decreciente., Es en la etapa racional
de 1la produoctbdn, en la que dehben operar los productores que desean obtener
el miximo ingreso. Sin embarso, el nivel particular de produccién o canti-
dad 6ptima de insumos que ce rlebe utilizar en esta etapa no puede determi-
narse teniendo Gnicamente lcs datcs do la funci6én dz produccién; es necesa
rio conocer también los precios del iwnsumo y dzl producto. Egto se haré
mds adelante.

a, Elasticidad de la produccidn o coeficiente de produccién (3)

Otro concepto que se aplica a la funcibn de produccién de insumo-
producto es el de elasticidad de 1a produccién. Este concepto se refie-
re a la relacién entre porciento de cambio en el producto Y, y el por-
ciento de cambio en el insumo X,.

Se representan asi:

5

Zp = % cambio en Y
7% cambio en X







Su expresifn matemdtica serfa:

’:“pa Y =

1]

X

-

&
%

N

Pexrc: A7 = PM y
AX

vJ
e
£

Luego Ep ~ AY x X =

&
rd
[
id

Ep = PM .

La elasticidad de produccibn eg mayor que 1 hasta el punto en donde
el prcducto promedio (PP) e méxirio (primera etapa). En este punto, el
producto promedio es igual al producto marginal o sea F¥f{ = PP y la elas-
ticidad de produccibn es igual a 1. A partir d= estc punto, el (PM) es
menor que el PP, luego la elasticidad ce pindezcidn 2s menor que 1 entwe
ecte punio de miximo PP y el punto de méximo producto total Y. Finalmen-
te, es menor que cero, ¢ medida que el producto total disminuye, o sea
cuando el {(PY¥%) es menor que cero (negatio). {Ver Fig. Noc. 9).

b. Nivel 6ptimo en el ©vzo de un insuvmo

Supouiendo qu2 Iy, es_cl preclo de unidad por producto y se multi
plican loe productoz fisicos (Pr's) por P; {precio de Y¥), entonczs es po-
sible obtener el vanlor de los producztos total, promedio y marginal,

Tomando 21 cucnta ecta considerecibrn, las tres curvas nermsnecen lo
mismo que bta*o 1as condiciones de productos ficicos (véase Fig. No. 10).

Las cu:vas de la Fig. No., 10 son las mismas de produccidn fisica de
la Fig. No. 9, sélo que chora se.llcman valosr del producto total (VPT),
valor del pnroducto marginal (VEPIY) y wvolor Jdoi przducto vromedio (V2P). En
consecuencia, en el eje de 12 Y h2y vn zigno (2r) que indica precio del
producto.

La lfnca Py: en la rig. No, %0 —2procenta el pracio del Zactor Xy, o
sea el costo de cada unided adicional del X; Jconsiante en cste cAaso) iue-
ifica ¢uez el precic del Zusumo ez ijval 21 cozsto

8o Px1 = CMK que sipgaifi
- 1
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marginal, es decir, el costo que resulta al afiadir una unidad edicional =l
producto total,

El punto d2 mayor ganancia iPFG) se encuentra donde el valor de pzc-
duccién marginal (VPM) es igual al precio del insumo X, o sez que es tam-
bién ILpuzl al costo marginal (CW )

El punto a2 izyor ingreso se obtiene cuando el costo del insumd que
se hz cfiadido cs igual al incremento del ingreso. Si llamrics dcita
X915 (AX » &1 cambio en X; y delta 7,, (AY,), al cambio 7y producido al
agregar una uaidad edteional de Y,, fa con%icién de méximo ingrenn 2o oh-
tiene cuando:

P‘. T i AY 1 = P - . t\};
=1

X 1

1
P

21 ingreso marginal igral al costo narghngl Rsto tambiin puzde
egcribirse asf:

~

PIVH ~VPP 2X - Cfix". O T
N\ ConNe -

\I -~
I

o — —

- T

Fig. Wo. 10. Curvas de valor de producto total marginal pimmndlo v
localizacidén de punto de mayor gana ﬂciun
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La relacién precios y Y igual a la '"tasa de cambio" o "prodvcio fisi-
co margirzl insumo/producto" (PFM).

c. Efectos de los camblios de precios

Los praecios de los insumos de los productos cambian con mucha fre-
cuencia debido a variebles que, irndependientcmente o en conjunto, los aiec
£an, a4 razbn de nreclos PQI/ Py, ec muy importante para el productor que

- 1

desea determinar e nivel Gptimo de inzumo., 33 hay un auwmerto er P,, 1i&

. ‘ - 1

rezén le/l’,,1 disminuye., Para jigualer el producto marginai AfliAX:, a o

nueva razbn de nracios es necasario aumentar la cantidad d= X que o <o-

t8 aplicando. Por d contrario, un descenso en PY origina un aum2nto en
1

la razbén lel'Pv y es conven'ente reducir )e cantidad de ¥ que ce est
1

aplicando. Losc cambioc en la relacidn de preeics de insumo o productos o-
riginan cambioe ern 1la produccids. E1l grado en 21 cual los nambios de pre-
cio van a afectar el nivel de infumo, dependerd de la natuzaleza de 12 fua
cién de produccibn.

d. Diferencias en tecnolopfa

Les r2laciones fnsumo-producto o funciores respuszstas esor signifi-
cativas sélo cuando se reficren @ producios ¢ imstmos Jue son homogéneos.
Tamrbién se supore que los recursos se combinan en forma particuler. Sin em-
barzo, laz funelones de produccifén pueder ser muy diferentes a pescr d2 oti-
lizar ios mismos recursos para prcducir el mismo producto, Estss difcren -
ciegc en la Zuncibn de produccidn puecden ser ccasionadas por la diferenci-
en tecnologie,

La Fig, No, 10 muestra las respectivas funciones ffzicas d2 1a produc-
cifn para dos diferentes niveles de tecnologia. La curvaz A muestra una fua
cibén de produccibén que resulte de aplicar unidades cucesivas de msno de o-
bra no cciificada. La curva B muestra la fimelén de produccidn quz resultc
al aplicar unidades sucesivas de mano de obra calificada, 3In 21l puato S el
nivel de aplicacibn de unidades de insumo (mano de obra) es lc miswz (CL).
pero ccmo puede verse en le Tig. No. 11, la produccibn es mayor er el caco
de 1a curva B ¢ sea en el Punto R cuando se uea m2jor tecnolczia.

e

[

Este tipo de anfdlisis es importante no sflo al nivel de 1o eipeea
produccién sino al nivel de varias emprescas o de un proyecto. Jus Limplic
cionzs son diversas; van desde wna veriacibOn en loz coztns hngte s canhin
cn el tamsiio de la empresa o del proyecto mismo.

> 1)
i






&-10

e, Tipo de funciornes de produccibn o respuesta (2)

En gen2ral no ge conoce la verdadera Zorma clgebraica 2~ la racpuec-
ta que s2 desea estudiar. Lo que se acosturnbrz es ajustar una funcién con
los datos disporibles,

Los tipos de fuacilonzs gue sc usan mfs comiomente han side:  la funcién
Cobb-Dougias, la de Spillwan-Mitscherlich, Cuaduftica y otros tipos polivomla
ies, Se citan acé las dos primeras, Mavor informacibn nuede obtenerse corn-
sultando la bibilografia siteda,

La Cobb-Douglss es su forma mis usada es:

donde X = recurso variable

a
i

Y = producto

a = und ccnstante

b = d=fine la razbn de transformaciba cvenco X toma diferertes
vrloves (l1a ecvacibn se estina en formo logaritmica).

Esta funciia psrmite ura produccién marginal constante, cr nte o de-

0
creciente, o permite una curva inguac paoducic Gue posesz ias tres caracte-
risticas & 12 vez,

La funcién Spillman-Mitschieriich, rweta %funcibn es de tipo experimental
v lievz el nombre de su crezdor. Se presenta er ia sigulente forma:

Y e

.//t‘/ \ P
// T
~7 //,’5/ \\\\ A
/ e
o
7
s e
yrd

] 4<—;f"‘//

i tiano de 2bra

Fig. IIo, 1 Tuvclcnes de produszeidn fizca con diizrcacdic rivales de
eenn’ 0,,.:.1.-
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Y =M - AR¥

donde Y = producto total
X = ipgsumo irecurso total)

M = es el producto total méximo al que se puede llegar usando
el insumo variable,

A = es el incremento total en el producto al que se puede lle
gar aumentando X -

M-A = es el nivel de produccibn definido por lna wnnew-- =
y el insumo variable a un ni---' ‘o=-: 4 CEIO.

R = es una ~oustante positiva menor que uno que define la razém
de incrementos sucesivos del producto total

LOS COSTOS DE PRODUCCION EN LA EMPRESA AGROPECUARIA

El término costo generalmente se entiende como el desembolso o gastos
en dinero que se hace en la adquisicién de los insumos empleados para pro-
ducir bienes y servicios. Este gasto esté& directamente relacionado con la
estructura de 1a produccifn, la que a su vez esti expresada por la funcibén
de produccibén. As{ la funcidén de produccibén relaciona al producto con el
nivel de insumo, y la funcién costo, relaciona el costo de los insumos con
el nivel de uso de los mismos reflejan en el nivel de produccidn.

A semejanza de las funciones de produccién, las funciones de costo es-
tin referidas a un perfodo de actividad especifico. Por ello cuando se ha-
bla de costo de elaborar un producto, se refiere a los gastos en que se in-
curre al producir una cantidad particular del producto en un perfodo de tiem
po considerado.

Los costos mds comunes a que se enfrenta una empresa son: compra de se
milla, fertilizante, maquinaria y equipo. Algunos de estos costos pueden
ser fijos por cierto perfodo de tiempo, pero variables en un tiempo més lar-
go. Por ello en el estudio de los costos de produccidn es necesario hacer
distincién entre el "corto plazo" y el "largo plazo". El corto plazo es un
perfodo tan breve que la empresa no puede variar las cantidades de algunos
de los recursos empleados. E1 largo plazo es un perfdo tal que permite al
productor variar la cantidad de todos los recursos empleados por unidad de
tiempo. En el largo plazo, la empresa puede variar su tamafio o llevar a
cabo una utilizacién mAs o menos intensiva de la planta existente para cem-
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biar la produccibén. En el larzo plazo todos los recursos son variables.

La funcién de costo en el corto plazo

En teorfa econémica los costos se analizan desde dos puntos de vista:
il) costos totales
62) costos unitarios.

a, Costos totales

El concepto de costos totales es importante en el anflisis de produc-
cién y precios en el corto plazo. Se distingue tres conceptos de cos
tos totales: costo fijo total, costo variable total y costo total.

1) Costo fijo total.

Costos fijos totales son aquellos en que la empresa incurre indepen-
dientemente del volumen de produccibén en un perfodo determinado. Se refiere
a 1a obligacién que la empresa adquiere, por unidad de tiempo, por los recur
sos fijos de la misma, Los costos fijos totales son independientes del ni-
vel de produccién por unidad de tiempo debido a que, en el corto plazo, la
empresa no tiene tiempo para modificar los recursos fijos usados. Por e -
jemplo, si la empresa usa cierta maquinaria, y ésta es de su propiedad, quie
re decir que se tendrd que considerar un costo de amortizacibén, en el perfo-
do que se espera que sea (til a la empresa. En este caso, los costos de a -
mortizacifén corresponden a una cantidad fija por unidad de tiempo y son in -
dependientes del nivel de produccién de la empresa.

2) Costo variable total.

Costo variable es el que resulta al afiadir insumos variables y que
originan aumentos en la producciém. En el caso de la agricultura, algunos
de 1los costos variables son fertilizantes, maquinaria, semilla, mano de o-
bra.

3) Costo total.

Los costos totales de la empresa a varios niveles de produccibn, e-
quivalen a la sama de los costos fijos totales mls lo costos variables tota-
les correspéndientes a esas producciones.

Naturaleza de la funcién de costo total: 1la forma de la curva de costo
total es determinada por la funcibén de produccibn, suponiendo que el precio
que el productor paga por los insumos no varfa con la cantidad de insumos
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comprados, La relacifén entre funcién de produccién y la curva de costo to-
tal, se muestra en las Figuras Nos. 12 y 13 . Como se anotd antes, existen
costos fijos., Estos pueden repregsentarse moviendo la curva de Producto To-
tal y hacia 1la derecha en una distancia igual al valor de los costos fijos,
por ejemplo 0.A. Los costos fijos no cambian la forma de la curva, sblo a-
fectan su posicién.

Para prordsitos de andlisis del tamafio 6ptimo de produccidn de la em-
presa, las unidades de costo se colocan en el eje de las abscicas y las del
producto en el eje de las ordenadas (Ver Fig. No. i3).

En dicha curva se representan los valores de costos fijos totales
(CFT) como una lfnea recta porque a pesar de que se produzcan mis unidades
de X, se incurrird siempre cn los mismos costos fijos y los costos varia-
bles totales (CYT). Estas dos curvas sn fusicnan y dan lugar a la curva
de costo total (CT).

Ley de rendimiento decrecientes: a medida que se emplean mayores can-
tidades de factores o recursos variables, manteniendo fijos otros recursos,

entra a8 operar la ley de proporciones vigiables o rendimientos decrecientes
.PT!

J)) Un'dades d-= Xl

Fig. No. 12, Relacién de la curva de costo total con la funcifn de
produccibn en donde Y = F (X;).
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Fig. No. 13 Curvas de costo total, costo variable y ccsnto £ijo total.

(véase Fig. No. 12). Al emplear pequefias cantidades de insumo variable el
efecto de este se manifiesta en la primera etapa de la funci6én de produc -
cién donde los rendimientos son crecientes. El producto £fsico marginal -
esti en aumento. Al aumentar el uso de insumo variable, el rendimiento se
tornari decreciente. Estos efectos se manifiestan en la forma de la curva
de costos totales variables. A medida que se cmplean mayores cantidades -
de recurso variable, el producto fisico marginal comienza a disminuir y la
curva de costo total variable seré c6ncava hacia abajo. Se llega a un pun
to de 1la produccién en el cual el recurso fijo (una hectérea de tierra) al
canza su capacidad mixima cbsoluta. En esta parte la curva de los costos
totales variables seri recta y cdncava hacia arriba. Mayores adiciones de
recurso variable no conducen a aumentos de la produccién.

Los costos totales tienen interés para la empresa en la determinacifn
de los ingresos netos de 1a misma en un perfodo de produccidn determinado.
Para obtener este ingreso neto, los costos totalec se substraen de los in-
gresos totales. No obstante este tipo de anflisis es de poca ayuda en la
toma de decigiones dec la empresa y no irdica la cancidad 6ptima de recur -
sos que pueden aplicarse a los factores fijos. Son los costos unitarios
los que realmente ayudan al empresario en el proceso de tomar decisiones.

b. Costos unitarios

Las curvas dz costos unitarios se ugsn cor mayor frecuencia para la
determinacidén de precios y produccidn 6ptima que las curvaz de costos tota-
les. Los costns unitarios se <derivan de los costos totales y requieren 1la
misma Informaciln. facilitan la inteipretaci’n nfs clarn del comportamien*o
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de los precios y de la produccién. Los costos unitarios son los siguientes:
costo fijo promedio (CFP); costo variable promedio (CVP); costo promedio to-
tal (CPT); y, costo marginal (CM). (ver Fig. No. 14).

l. Costo fijo promedio

Se obtiene dividiendo los costos fijos totales por el prcducto to-
tal logrado (Y) a un nivel de produccidn dado.

CFP = CP
Y

Mientras mayor sea la produccién de la empresa, menor s2rf el costo fi-
jo promedio, (CFP). Los costos fijos totales no varian gi re aumento el ni
vel de produccibén y por lo tanto a mavor nGmero de unidades de producto, los
costos fijos disminuyen debido a que una cantidad fija se divide por un nime
ro mayor. En consecuencia, la curva de cosgto fijo promedio (CF?) es descei-
dente hacia la derecha en toda su trayectoria. A medida que el producto
por unidad de tiempo aumenta, la curva de costo fijo promedio (CFP), se &-
proxima al eje de las abscisas, pero jamis se une a ella, Este hecho expli-
ca por qué cierta firmas que tienmen elevados costos {ijos, tratan de oltener
el mayor producto posible. El emprecario agrfcola pocas veces eprecia esta
implicacién econémica en su cmpresa.

2) Costo variable promedio

Los costos variables promedio se obtienen dividiendo los costoa va-
riables totales por el correspondiente nivel de produccién:

VP = cvr
Y

La curva correspondiente tiene por lo general forma de U. Esto pucde
explicarse mediante el empleo de un ejemplo en donde en una escaia fija de
planta, la mano de obra es el Gnico recurso variable. 31i 36lo re empica -
un obrero, la produccibn seri pequefia; si se utiliza un segundo obrero ~m-
bos pueden producir mds del doble del trabajo én un afio. En otras palabras,
el Producto Promedio de trabajo aumenta con el empleo de un obrero adicioral.
Al duplicar el costo variable (mano de obra) se obtiene més del doble en la
produccifn y en consecuencia el costo por unidad de producto {costo variable
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Crstos ! ’

/ CTP

// // CVP
— L
~~742M//

\>~\ ;5*‘\~_~_____,,w~ CFP

Fig. No. 14. Costos unitarios

pro medio CVP) disminuird. Por lo tanto, a través de toda la etapa I de la
produccién, el producto por trabajador aumenta y el costo variable promedio
(CVP) disminuye. Si se emplean suficientes obreros como para llegar a la e
tapa II de la produccién, el producto promedio por trabajador diminuir§, o
lo que es lo mismo, los costos variables promedios aumentan.

3) Costo pormedio total

Son los costos promedios totales para un determinado nivel de pro-
duccibn, Pueden obtenerse mediante la suma de los costos fijos promedios
(CF?) y los costos variables promedio (CVP).

CPT = 8 CPT = CFP + CVP

&ls

Gréficamente la curva de costo total promedio iCTP) es en forma de U,
Esta forma de la curva depende de la eficiencia con que se emplean los re-
cursos variables, :

4) Costo marginal.

El costo marginal (CM) se define también como el aumento en el cos-
to total necesario para incrementar el producto en una unidad. También po-
dria definirse con igual éxactitud diciendo que es el aumento en el costo
variable total al obtener una unidad mfs de produccibn. Esto se debe a
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que al incrementar la produccifn se aumentan los costos variables y los
cogtos totales, exactamente en las mismas cantidades, Por lo tanto el
costo marginal no depende en manera alguna de los costos fijos *,

c. Relacifén entre el costo marginal (CM), Costo Promedio (CP) y el
Costo Variable Promedio (CVP). La curva_de costo marginal tie-
ne una relacidéfn com la curva de costo promedio (CPT), la cual se deri-
va de la curva de costo total, A medida que la producciém aumenta, la
curva de costo promedio decrece y el costo marginal (CM) es menor que
el costo promedio total (CPT). Se alcanza un punto_donde el costo pro-
medio (CPT) es mfnimo y es igual al costo marginal (CM). Las curvas de
costo promedio total (CPT) y costo_promedio variable (CPV) descienden -
cuando 1a curva de costo marginal (CM) esté por debajo de ellas; al con
trario, estas mismas curvas aumentan cuando la curva de costo marginal
est8 por encima de ellas, La continuidad de las curvas de costo indica
que el insumo variable y el producto son divisibles (véese Fig. No, 14).

Costos alternativos o costos de oportunidad

Se ha aceptado que los recursos productivos son escasos y limitados.,

Cuando el productor hace uso de ellos para producir ciertos bienes quiere
decir que estos recursos no se podrén usar para producir otros biemes. Por
ejemplo, clerta cantidad de mano de obra puede utilizarse en la produccién
de tractores o de autombviles., Si se decide utilizar esta misma cantidad
en la produccitn de tractores, esto quiere decir que la sociedad necesa-
riamente est8 dejando de producir autombviles o sacrificando los automévi-
les que estd mano de obra habrfa sido capaz de producir por la decisién to
mada de producir tractores. Los economistas definen costos de oportunidad
de un determinado producto al valor de los bienes alternativos que se dejan
de producir, porque los recursos utilizados no pueden destinarse ya a otros
usos. Los costos de los recursos de una firma son los valores de dichos re-
cursos utilizados en la mejor alternativa seleccionada, Esto es lo que se
denomina el ®concepto de los costos alternativos", o “concepto de los cos-
tos de oportunidad”,

Costos explficitos e implfcitos

Se denominan costos explfcitos a los recursos comprados e alquilados
por la empresa, Por ejemplo, los pagos por materias primag, gastos gene -
rales, mano de obra, sueldos, son todos costos explfcitos. Los costos de
produccién implfcitos son aquellos costos de recursos propios que frecuen
temente se pasan por alto cuando se computan los gastos de la empresa.
Por ejemplo, cuando el duefio de 1la firma no se le asigna ninglGn sueldo,

%* Matemiticamente el Cm es la primera derivada del Costo Total CT. Ast
Cr = £f(X); CM=DCT; CM= £'(X)
X
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pero toman la "utilidad" del negocio como pago por su trabajo. Otro ejem-
plo, son los beneficios obtenidos por los duefios de una firma sobre sus
inversiones en maquinarias, herramientas y otros bienes.

El costo de produccién de la empresa estd& formado por los costos im-
plicitos y explfcitos. En términos generales lo que se denomina ''gastos"
de la empresa incluye solamente los costos explfcitos. Pero el costo de
produccibn, desde el punto de vista del economista, difiere mucho del con
cepto de 'gastos" que se emplea en la contabilidad de la empresa.

Costos y beneficios sociales

El concepto de costo de oportunidad es aplicable tanto al sector pri-
vado como al de toda la economfa, El costo de la utilizacién de bienes y
servicios por la empresa, con un propbsito dado, es el valor de los bene-
ficios que se dejan de percibir en la utilizacién alternativa que puede lo-
grarse con esos bienes y servicios. Por otra parte, el costo de oportuni -
dad social del capital es la tasa que hari que se invierta todo el capital
de una economfa en todos los proyectos que tengan ese rendimiento o uno su
perior.

Estos conceptos son (tiles para el anflisis econbmico de una empresa o
de un proyecto y tiene por objeto determinar el rendimiento social y ecc -
némico de los mismos. Es decir, se trata de determinar el rendimiento glo
bal para 1la empresa o la economfa en su conjunto, de todos los recursos que
se utilizan, sin que interese el sector social que los aporte o el sector
social que se beneficie.

Curvas de costos promedio en el largo plazo iCPL) 66,7)

El costo promedio a largo plazo se define como el costo promedio que
puede lograr el productor al producir una cantidad cualquiera cuando dis-
pone del tiempo necesario para hacer los ajustes requeridos .

CPC1t

\
vnidad \

N

Costo por

CPL
CcPC2
‘- CPC3 CPC4

(Y1)

Fig. No. 15 Costos a corto y largo plazo.
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Costos

Unaitari
anitariog ‘CPCI

. cpcz CPC3 M CPC6 CPL

IM - Py

|
4z Unidades de product%

Fig. No. 16 Costos y bene%icios en la economfa de escala.

Una curva de costo promedio de largo plazo (CPL) puede construirse
para cualquier grupo de curva de costo de corto plazo (CPC), como las que
se indican en la Fig. No. 15. La curva de costo de largo plazo es la "en
volvente" de las curvas de costos promedio de corto plazo, esto quiere de
cir que es la finica curva tangente a todas las curvas de costos de corto
plazo cuando hay rendimientos constantes. El punto de tangencia (a) esté
sefialando el punto de operacién de menor costo de todas las curvas de cos
to de corto plazo, e indica que las empresas con costos a la izquierda de
(a) son de un tamafio o escala mejor que el Sptimo, tales como las empre -
sas 1 y 2.

a, Costos y beneficios en economfa escalar 66)

Si recordamos que el andlisis que se esté haciendo supone condi-
ciones de competencia perfecta, el equilibrio de la empresa en el largo
plazo estarfa en el punto Y de 1la Fig. No. 17. Aquf la 1lfnea de ingreso
marginal (IM) es tangente al costo minimo de la curva de costos promedios
de largo plazo y por lo tanto corta también a la curva de costo marginal
del largo plazo.

Cada factor estd dando su méxima rentabilidad y por lo tanto puede
mantenerse en produccibén. A esta condicibén de equilibrio es aplicable
el teorema de Euler o sea que "el producto total serfa distribufdo exac-
tamente entre los factores en este punto, si cada factor recibe una re -
tribucibén a su producto marginal",

b. La relacifn entre las economfas de escala y el tamafio de la empresa

El concepto de economfa de escala debe situarse dentro del contexto
de cambios posibles en el nfmero de empresas y en la distribucién de sus ta
mafios. Los ajustes en tamafios no son siempre determinados por la naturale-
za de la curva de costos promedios en el largo plazo. Esto depende de otros
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factores como el dominio y control de insumos por parte de la empresa, su
posicién de solvencia y el posible control de insumos adicionales. Si se
piensa, por ejemplo ampliar el tamafio de las empresas en um zona, aumen -
tando su superficie, es importante tener en cuenta la oferta de tierra,
Por otra parte los aumentos en el tamafio de la empresa tienen implicacio-
nes en los precios de los productos e insumos. Estos cambios deben ser -
objeto de estudio en relaciém con las zonas o regiones de influencia debi
do a las economfas y deseconomf{as que pueden originar. Algunos casos de
economfa de escala en la ceba de termeros, en explotaciones de algodém, en
rezadfo y en el embalaje de huevos, son presentados y discutidos por Ro-
drfguez Alcaide (6).

c. Economfa y deseconomfas de escala (3)

La curva de costo promedio de largo plazo se considera generalmen-
te inclinada. La parte de la curva que es descendente, se denomina de ren
dimiento creciente a escala o economfa de escala..Los rendimiemtos decre -
cientes o deseconomfas de escala es aquella parte de la curva en que los
costos medios estén creciendo.

La economfas en el costo, asf como las deseconomfas se examinan aqui
sin importar la fuente de su origen. Cuando se habla del tamafio de la em
presa agropecuaria se asocia la idea de los costos unitarios y su relacién
con el proceso de produccién., El operador individual se interesa en los
costos promedios y marginales y en su relacién con el total de hectéreas,
el total de cabezas de ganado o diferentes tamafios 2 la empresa, En ge-
neral, cuando el phblico habla de tamafio de¢ la empresa, se refiere a los
costos promedios para los diferentes hectareajes y la ventaja competitiva
de las grandes empresas sobre las pequefias,

Bn el corto plazo, las variaciones en el costo promedio expresan los
rendimientos crecientes o decrecientes; en el larzo plazo expresan las e-
conomfas o deseconomfas de escala.

La disminucién de los costos unitarios resultates de la escala de pro-
duccién se denomina economfas de escala. El aumento inverso se denomina de
seconomfa de escala,

Las relaciones puramente ffsicas explican parcialmente por qué los cos
tos unitarios de produccién cambian cuando el tamafio de la empresa y el pro
ducto varfan. Los rendimientos fisicos crecientes causan bajas en los cos-
tos unitarios los rendimientos fi{sicos decrecientes tienen un efecto opues-
to. Sin embargo, existen otras fuerzas que son importantes como causa de
cambio en los ocostos a medida que el tamafio y el producto se aumentan. En
efecto ciertas economfas en el costo se obtienen solamente cuando el tama-
filo se aumenta en el sentido de proporcionalidad con algGn cambio en la for
ma de midquinas u otros recursos. -
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Las economfas de costo o deseconomfas pueden ser internas o externas por
_unidad de produccién individual, También fueden ser de naturaleza monetaria
{pecuniarias) o tecnolbgica.

Las economfas internas son aquellas que se realizam por ajustes de ta-
mafio dentro de la unidad de produccién individual; ellas ocurren independien
temente de ajustes en la industria, Economfa externas son las que se reali-
zan fuera de la unidad de produccién. Esta depende de los ajustes en la in-
dustria y se relacionan con la empresa s6lo como una parte de la industria,

Economfas internas de _mercado (pecuniarias) son aquellas que se asocian
con la compra de factores (insumos) en gran escala, Se ha demostrado -que es
posible obtener mejores precios al comprar grandes cantidades de un insumo
que cuando se compran pequefias cantidades para empresas individuales.

Economfias internas fisicas, Este tipo de reduccién en el costo se debe
principalmente a la indivigsibilidad de los factores a medida que se aumenta
el tamafio de la empresa y la produccién. El uso de técnicas de trabajo sim-
plificado y la divisién del trabajo representan un ejemplo, Una economfa si
milar se obtiene cuando el tamafio se aumenta por el uso de diferentes nive -
les o formas de factores fijos. Tal como se describif en otra seccién de eg
te capftulo, el fenémeno de disminucién de costos se presenta cuando 1a dis-
minucién de los costos fijos unitarios es mayor que el aumento de los costos
unitarios variables. La indivisibilidad también se presenta en el sentido de
que es ppsible el uso de mayores maquinarias en empresas de gran tamafio. Estas
miquinas no es posible usarlas en empresas pequeflas. Los costos de maquina-
rias pequefias son relativamente mayores que los costos de operar maquinarias
mayores.

Las deseconomfas internas son en su mayor parte la naturaleza técnica.
Sin embargo, también existen las deseconomfas de orden monetario. Por ejem
plo, hay casos de fincas especializadas en algodén u otros productos en don
de se emplea la totalidad de la mano de obra disponible en la zona y en ne-
cesario emplear gente de fuera de ella pagando mayores salarios. Esta situa
cién se presenta como la inversa de la descrita atris en que las compras en
gran escala permiten rebajas de los precios. Acé la demanda por un recurso
o insumo dado hace que este se torne escaso haciendo subir su precio.

Las deseconomfas ffsicas aparecen cuando las funciones de administracién
(supervisién y control) y espacio se vuelven limitantes y hacen disminuir la
productividad de los otros recursos. Otro tipo de deseconomfas se presenta
conla incertidumbre o riesgo de factores, como las plagas y zoonosis, Si por
ejemplo, se toma como factor fijo el recurso maquinaria, el cultivo de mayor
nGmero de hectéreas sembradas sucesivamente, hace que la productividad se dis
minuya porque al agregar mAs y mds hectéreas el tiempo oportuno de cultivo y
siembra en relacién con la disponibilidad de dfas de trabajo y maquinaria es
limitado.
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Las economfas externas de mercado se presentan en relacién con los cos-
tos de la empresa individual cuando el nGmero y tamafio de las empresas en un
4rea determinada son tal que la capacidad de los silos, molinos, carreteras,
el sistema de transporte, los canales de mercado, es tal que permite rebajar
los costos de venta de los productos. La organizacién de cooperativas de -
mercado o firmas procesadoras también puede contribuir a rebajar los costos
de comercializacién de los productos.

Las economfas técnicas se presentan fuera de la empresa individual don-
de el mayor nGmero de hect8reas bajo cultivo en una zona ayuda a que ciertos
servicios como asistencia técnica, eliminacién de plagas, enfermedades, male
zas, permitan un mayor producto por unidad de recurso. Otro grupo de econo-
mfas externas se presentan en los distritos de riego o proyecto de drenaje.
Los diques de irrigacifén o los capdles de drenaje representan grandes costos
que no pueden, o diffcilmente pueden ser llevados a cabo por agricultores in
dividuales, quienes tendrian que hacer grandes desembolsos. Al aumentar el
nGmero y tamafio de las empresas que usan un dique o un canal de irrigacibn,
la indivisibilidad de las instalaciones hace que los costos fijos puedan re-
partirse entre un mayor producto. Las economfas externas son posibles a me-
dida que el tamafio se aumenta bien sea a través de ajustes de proporcionali-
dad o de escala.

Deseconomfa externas. Las deseconomfas de mercado o pecuniarias surgen
cuando todas las empresas agropecuarias aumentan su demanda por fertilizantes,
pesticidas y otros servicios dentro de las industrias competitivas. Este uso
de recursos adicionales por parte de los agricultores es posible solamente a
mayores precios por los insumos lo cual hace que los costos unitarios de pro
duccién se aumenten.

Las deseconomfas técnicas surgen s6lo en proyectos de irrigacién en don
de se llega a un punto en el cual el uso de mayores cantidades de agua por
un agricultor causa pérdida en la disponibilidad de ese recurso para otros

CPC1
Costo
CPC1 CPC2 CPC3 por
\ . Unidag
CPL
a b Yl 2

Fig. No. 17. Situaciones alternativas de curvas de costos promedios
a largo plazo,
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agricultores. Esto es, més visible en proyectos de irrigacién por bombeo en
donde el uso de mayores cantidades de agua para irrigacidén hace que el nival
freftico sea més bajo y as{ el costo de bombeo para otros agricultores indi-
viduales seri mayor. La creacién de lluvia artificial puede causar también
deseconomfas de caricter tecnolbgico. En el caso de suelos erosionados, una
finca individual puede obtener reduccién en sus rendimiento a causa de las
corrientes de agua que originan carcavas por el agua de lluvia que corre de
una finca a otra.

Funciones de ingreso

Uno de los objetivos fundamentales de la empresa es llevar al méximo
sus ingresos o reducir sus pérdidas. Hay también objetivos sociales que
no se consideran aqui. En realidad este concepto s6lo proporciona un pun-
to de partida para el anflisis.

En condiciones de competencia perfecta, una funcién de ingreso total
relacionada con el producto, se representa como una lfnea recta cuya pen-
diente es igual al precio del producto. Se define el ingreso neto como la
diferencia entre los ingresos totales y los costos totales.

a, Maximizacién del ingreso, curva de costo total e ingreso total

La "maximizacifn" del ingreso implica una comparacién entre ingresos
y costos totales a varios posibles niveles de producciémn. E1 productor que
desea llevar al méximo su ingreso debe producir a un nivel en el que la dife
rencia entre el ingreso total (IT) 'y el costo total (CT) sea mayor. (ver. Fig.
No. 18).

En un punto menor que N unidades, la pendiente de IT es mayor que la
del CT: de aqui que las curvas se apartan a medida que el producto aumenta
hacia N. Si el producto es mayor que N unidades, la pendiente GT e mayor
que la de IT, luego las curvas tienden a acercarse a medida que el producto
se aleja de N, que es nivel de produccién Sptimo.

Las condiciones necesarias para la "maximizacisn" del ingreso se pueden
egstablecer en términos de ingreso marginal y costo marginal.

S1 ge define el ingreso total como el resultado de multiplicar el pro-
ducto total por su precio, se tiene:

IT = Yl PY

Luepo : IP = IT = Yl Py
Vv = Py (1P = Ingreso promedio)
Y
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O sea que : IP = PY'

Ingreso promedio: precio del producto.

Si se define el ingreso marginal como el aumento de ingreso dividido por
el aumento del producto, tenemos:

IM = AI = Pendiente = Precio del producto en cual-

AY, quier parte de la recta.
Luego: Ingreso marginal = Precio del producto = Ingreso pro-
medio
O sea que: IM = PY = IP

Como el costo marginal es igual a la pendiente de la curva de CT y,ade-
mis el IM es igual a la pendiente de la curva IT, el ingreso se maximiza
cuando el CM = IM = Py.

Costo marginal = ingreso marginal = Precio del producto

b. Maximizacidn del ingreso: curvas de costos por unidad de produccibdn

El anflisis de la maximizacién del ingreso de la empresa es general-
mente presentado en términos de curvas de costos por unidad de producto y de
ingreso marginal. El andlisis es bAsicamente el mismo que se mencion ante-
riormente. Las curvas de costo de la empresa en el corto plazo son las de -
la Fig. No. 19. Como se ha demostrado que el IM = P,,, la curva de ingreso
marginal IM coincide con la curva de demanda de la empresa, o sea linea P,, de
la Fig. No. 19. Esta lfnea sefiala el mismo precio para cualquier cantidﬁg
de producto. La maximizaeién del ingreso se obtiene al nivel de ingreso, en
donde el costo marginal, CM, es igual al ingreso marginal (IM); es decir, en
donde las dos curvas se cortai.

Se concluye de este anflisis que se requiere tres condiciones para maxi-
mizar el ingreso neto:

i. El (CM)debe ser izual al precio del producto

ii. E1 (CM) debe ser creciente; si esto no ocurre, el productor esté
operando bajo condiciones de pérdida méxima. Si se cumplen estas
dos condiciones no significa que el ingreso neto es o dehe ser po-
sitivo.
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Fiz. No. 18 Relaciones del costo total y del insreso total con el pro-

ducto.
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iii. El ingreso total debe ser mayor que los costos variablee :otalesi
esto quiere decir que P debe ser mayor que el costo medio varia-
ble, si se desea que el ingreso neto sea positivo. La curva de
CM que esti por encima del CPV representa para la empresa la can
tidad de producto que puede ofrecer en el mercado a diferentes
precios; esto es, su curva de oferta.

El Anterior anfélisis se puede entender mfAs faAcilmente con ayude de la
Fig. No. 19, en el cual aparecen las curvas de costos_promedios toialer, va
riables y fijos, as{ como la curva de costo marginal (7).

A un precio Py la firma producird AB y tendrd una ganacia BL por uni-
dad. A un precio Pz la firma producird RG sin obtener beneficios. A uzn prz
cio P4y la empresa produce KM y las pérdidas son iguales a MG, pero si la fir
ma decide dejar de producir, las pérdidas serfan iguai a los costos fijos.

En conclusién, la empresa competitiva no producir§ a un precio inferior

a sus costos variables promedios, ya que serfa mls econbémico dejar de produ-
cir.

Costos Y
Precios
CM
A \ s F_
»\‘ \\ /L L?T_
D : d
R \\ - “\s‘.& it - . PZ
' ' “H CPV
\\ o
K ‘MV //' Pj
~ \\\". ’/ \/ P
w r e —— = \ 4
™~~~ CPF
~ Producto

Fig. No. 19 Maximizacién del ingreso con curvas de costos por unidad
de producto.
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c. Efectos del cambio de precios

Si se cambia el precio del p roducto o el precio del insumo, es 16gi-
co esperar cambios en el nivel Sptimo de produccibém. Una disminucién en el
precio del producto significa un descenso en la linea de precios. En consge
cuencia, el ingreso marginal disminuye.

Los cambios en los precios de los insumos producen cambios en la produc
cién en una forma opuesta a aquellos que provocaron los cambios en los pre -
cios del producto. Asf por ejemplo, un aumento en el precio del insumo va -
riable hace que las curvas de costo se muevan hacia arriba. La interseccién
del Cm y el Py, serf un nivel de producto mds bajo y la produccidén se redu-
ciri para maximizar al IN. Si el precio del insumo disminuye, el costo de
producir cualquier nivel de producto disminuye y el nivel 6ptimo de produc-
cién aumenta. Debe enfatizarse nuevamente que el hecho de que el CM = PYl
no significa que el productor recibe ingreso positivo.

PRINCIPIOS DE SUSTITUCION O RELACIONES INSUMD-INSUMO (2)

En las secciones anteriores se analizaron las relaciones insumo produc-
to y se vio la forma de obtener la produccibén Sptima por unidad de recurso y
de producto, o sea el ingreso méximo. El punto de partida fue de una funcién
simple, con solo un factor variable. En el caso que se ilustr$ la funcién
continua era Y= f'(x1/x2 X3 +.e..Xy) y se considerd X; como Gnico factor va-
riable,

En esta seccibn se trata de dar respuesta a la pregunta cuil es la com-
binacifén de recurso mds econdmica que se debe usar para producir una cierta
cantidad de producto. La funcibn de produccibén ahora se transforma en la si
guiente: Y = £ (X; x2/x3.......xn), en donde X; y X; son los factores varia-
bles y X,, Xy oeceseesXy son considerados constantes. Se supone también que
los cambios en X, y X, no son proporcionales. Ademds se examinarén los ceam-
bios en el producto Y a medida que uno o ~ambos factores X; y Xp varfan. Se
examinan también las posibilidades de sustitucidén de X; por X; cuando Y se
mantiene constante a un nivel particular,

La relacién insumo-insumo o relaciém de sustitucidén de recursos, puede
analizarse para unidades productivas de cualquier magnitud; los factores fi-
jos pueden variar tanto en cantidad como en nGmero.

Si se toma como unidad técnica una explotacibn zanadera, los edificios
y servicios pueden considerarse recursos fijos y los alimentos protefnicos
y carbohidratos, forraje y grano como variables. También se puede conside-
rar como unidad técnica una hectfrea de tierra lo cual constituye el factor
fijo en tanto que el riego y el fettilizante pueden ser los factores que se
sustituyen uno a otro. La sustitucién de mano de obra por maquinaria puede
ser otro tipo de relacibn a estudiar si se considera como unidad técnica la
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finca o el &rea de un proyecto. Este andlisis de sustitucién se aplica
también a la agricultura de una regién como un todo, y aGn a la indus -
tria agricola.

En el proceso de produccién de la mayorfa de los bienes, es pceible
obtener el mismo producto con varias combinaciones de insumos. E1 produc
tor por tanto, estard en condiciones de reducir sus costos para obtener
un nivel de producto bruto s6lo cambiando la combinacién de sus insumos.

Al analizar la sustitucién de un factor X; por otro X;, se alcanzan
dos objetivos bésicos:

- Obtener el mAximo producto para un costo dado de factores;

- Obtener un cierto nivel de produccién con un minimo de los facto-
res empleados.

La maximizacién de la ganacia se obtiene con la combinaciénm de facto-
res o recursos variables de costo minimo.

Representacién grdfica de la relacién

A diferencia del caso de un factor variable, que se representa con una
sola curva, en este caso, se debe representar como una superficie con tres
dimensiones, siendo los ejes X, e Y. Existen d