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LAS TIC COMO INSTRUMENTO PARA
EL DESARROLLO RURAL EN
CENTROAMERICA
EN EL MARCO DE LA ECADERT



Cuellos de botella de los territorios y

potenciales soluciones TIC

Telecomunicaciones
Alfabetizacion
digital

Politicas

Territorios Agricultura Cadenas

Marcos Estrategias

normativos Gobierno TIC en

electronico Instituciones



Paso 1. Identificacion de causas de
principales cuellos de botella de las cadenas

¢éCuales son los
principales
cuellos de
botella que
limitan la
competitividad?

INSUMOS

PRODUCCION

- Reduccion de
rendimiento por
plagas y
enfermedades

PROCESAMIENTO

COMERCIALIZACION

INSTITUCIONAL

éA que se deben
los cuellos de
botella (causas)?

- Desconocimiento
de manejo del
cultivo

éCuales el papel
que pueden
jugar las TIC para
solventarlas?

- Rescate de
buenas prdctica

- Uso de telefonia
para extension

- Envio de MSN de
alertas tempranas




Paso 2. Categorias de cuellos de botella de
cadenas y limitaciones institucionales

CADENAS
ESLABONES

SO e
. .
.

: Desconocimiento de
Insumos Altos costos de los insumos :
mercado internacional
Produccidn Alto impacto de plagas y No hay asistencia
enfermedades técnica

Procesamiento SAIA

Desconocimiento de No hay plataformas de

. -7

Comercializacion precios de venta comercializacion




Paso 3. Identificacion de potenciales

soluciones TIC a cuellos de botella

www.inia.cl/remehue/tizon

Registro de datos e Aplicacion oportuna
meteoroldgicos — de fungicidas

Procesamiento de
datos meteoroldgicos

Ricecheck Chllem Pkl

mejoras para su cultivo de arroz

[
= agesicC
—
-
agencia de gobierno electrénico
y sociedad de la informacién

Fertilizacién Nitrogenada / Parcializada

b Control de Malezas / Rotaci 6n Modo de Accion

Poblacién Establecida {250 a 350 Pim?)

ura de'Pretiles / Suelo Nivelado. Croa[im[)img

Necesitas ayuda con la pagina?
o dumance i csto pua

P oswinse &

Z

agricultura

Uruguay: Uso de las TIC en las instituciones publicas para la

o o o
4«*" avﬂ" «ﬂ‘d ﬂ*“‘,‘:p&”ﬁ d,,.d“'dned““ é"‘"ﬁw
m‘ o 1-“’" e o ww‘
ws"‘ “‘ﬁ o
Componente de acceso a las TIC en las o Ui -

publicas para la agricultura

jgacidn Uruguay




Paso 4. Sistematizacion cuellos de botella de
las cadenas y potenciales soluciones TIC

POTENCIALES TIC PARA REDUCIR EL IMPACTO DE PLAGAS Y ENFERMEDADES

Descripcion

Requerimientos
minimos




instituciones y potenciales soluciones TIC

ESLABONES
LIMITANTES

Politicas /
Estrategias

Acceso a TIC

Uso de TIC l

Otros l




Limitantes de |las cadenas

agroproductivas de Barahona



La identificacion de las limitantes




Paso 1. Identificacion de causas de
principales cuellos de botella de las cadenas

INSUMOS = PRODUCCION PROCESAMIENTO  COMERCIALIZACION INSTITUCIONAL

¢Cuales son los - Reduccidn de
principales rendimiento por
cuellos de plagasy
botella que enfermedades
limitan la

competitividad?

éA que se deben - Desconocimiento
los cuellos de delmanejo del
botella (causas)? cultivo

éCuales el papel - Rescate de

que pueden buenas practica

- Uso de telefonia
para extension

- Envio de MSN de
alertas tempranas

jugar las TIC para
solventarlas?




CADENA APICOLA



Principales cuellos de botella

¢ Desconocimiento
total de opciones

® Muchos no cuentas
con tierras propias

e Costo de los
equipos

¢ Nula informacion

Produccion

¢ Variabilidad
climatica

¢ Incremento de
plagasy
enfermedades

e Desconocimiento
de opciones para
tratar plagasy
enfermedades

e Desinterés de
productores por
profesionalizarse

e Contaminacién
con productos
guimicos
agricolas

e Demasiada
experimentacién
individual

* Robo de
colmenas

Comercializacion

* Bajos precios por
el producto

¢ Se produce sin
demanda

¢ Los intermediarios
determinan
precios de compra

* No se conocen
opciones de venta

e No hay
diferenciacién en
precio

Institucionalidad

* Poco acceso a
asistencia técnica
o financiera

¢ No hay técnicos
con
conocimiento de
apicultura en
Barahona

* No se conoce
nada sobre los
apicultores de la
zona

e Los apicultores
no conocen los
servicios que
ofrecen las
instituciones de
apoyo técnico,
servicios o
financieros




Causas de cuellos de botella

Produccion Comercializacion Institucionalidad

eTenencia de la
tierra

eEscasa presencia
de casas
comerciales
eEscasa presencia
de técnicos e
instituciones
eCompras
individuales no
asociativas

e Falta de
organizaciony
asociatividad

¢ No hay
acompafamiento
técnico

¢ Apicultura es
actividad
complementaria

* Productor utiliza
conocimiento
empirico

e Desconocimiento
de opciones
técnicas y apoyos

* [nexistencia de
canales para
trasmitir
conocimiento

¢ Deforestacidn

e Falta de

organizaciony
asociatividad
Desconocimiento
de canales de
comercializacion

Poca
empresariedad de
la actividad

No hay valor
agregadoala
produccidn
Inexistencia de
mercado local
Dependencia a
intermediarios
externos

¢ No hay técnicos
destacados en la
zona

¢ Inexistencia de
diagndstico de la
actividad

* |[nexistencia de
inventarios de
apoyos y servicios

* Poca
comunicacion
entre
instituciones y
productores




CADENA DEL CAFE



Principales cuellos de botella

Produccién Procesamiento Comercializaciéon Institucionalidad

e Alto precio de e Falta de e Caminos vecinales ® Poco acceso a
insumos infraestructura en mal estado financiamiento

¢ Baja produccién adecuada para el ® Gran incidencia de * Deficiencias en la
por alta procesamiento intermediarios asistencia técnica
incidencia de del café. Pocos  Monopolio de la « Deficiente
enfermedadesy productores actividad asociativismo y
plagas, y procesan e Débil gestion
plantaciones e Falta de asociativismo y organizacional
viejas financiamientoy falta de incentivos por parte de

® Poco accesoy recursos para comercializar caficultores
uso de economicos para a través de * Falta de
tecnologia adquisicion de organizaciones capacitacién a
adecuada equipos e Limitaciones agricultores

* Dificil acceso a * Manejo debido a e Burocratizacion
plantaciones Poscosecha desconocimiento de instituciones
por caminos inadecuado de precios y nichos del café
vecinales en ¢ Falta de M.O de mercado (CODOCAFE)
mal estado especializada en e Falta de canales de

* Deficiencias en procesamiento comercializacién
la asistencia e Deficiente
técnica asistencia técnica

e Falta de y seguimiento
capacitacién

\ \ _J \




Causas de cuellos de botella

Produccion Procesamiento Comercializacion Institucionalidad

eDeficiente plan
de renovacion de
cafetales por
parte del Estado

eFalta de
tecnologia
adecuada a costo
accesible para los
productores

eDeficiente apoyo
técnico por parte
de instituciones
encargadas del
sector

eFalta de un plan
sostenido de
apoyo ala
produccién

*No hay difusion
de BPAy MIR
eFalta de recursos
econdmicosy de
acceso a crédito
para mejorar la

\_produccién y,

¢ No hay
infraestructura
adecuada para
procesar café de
calidad

¢ No hay
financiamiento ni
inversion por
parte del Estado,
en el sector
cafetalero

¢ Hace falta
capacitacién a en
manejo
poscosecha

¢ Hace falta
difusion de
conocimientos y
BPA

e Falta de
organizacion de
los caficultores, no
tienen incidencia
en las estrategias y
programas del
Estado, en la
fijacién de precios,
etc.

Monopolio de la
produccién

e Regularizacion de
precios en el
mercado local
Falta de
conocimiento
sobre precios y
canales de
comercializacién

* Exceso de
tramites
burocraticos y
requisitos para
acceder a
servicios y crédito

¢ No hay politicas
crediticias para el
sector

e No hay politica
para desarrollo
de sector
cafetalero

¢ Hace falta
verdadera politica
de extension

e Centralizaciény
burocratizacion
de instituciones
del sector
cafetalero




CADENA DE MUSACEAS



*Alto costo de
insumos
¢Mal manejo
agroquimicos
eVenta de
insumos
caducados
*Falta
innovacion
sobre nuevos
insumos

Principales cuellos de botella

.

Produccion

eIncidencia de
plagasy
enfermedades
eFalta de
equipos
adecuados
para la
produccion
eDeficiencias en
el manejo de
plantaciones
*Mal estado de
caminos
vecinales

eResistencia de
productores a
nuevas
tecnologias

e Afectacién por
fendmenos
naturales

eFalta de
planificacion
produccion

eFalta de
variedades
resistentes

Postcosecha

eDeficiencias en
el manejo
postcosecha

Comercializacion

*Monopolio en
la produccién
eCadena larga
*Bajo
asociativismo y
débil gestion
organizacional
eGran incidencia
intermediarios
eFalta de
informacién de
mercado
¢ Inestabilidad
de precios
eInformalidad
en ventas

Institucionalidad

*Problemas con
titulacion de
tierras

e Dificil acceso a
crédito Estatal
y privado

*No se recibe a
tiempo la
informacion
sobre
requisitos y
fechas para
solicitar
seguro

eFalta de
servicios de
extension y
asistencia
técnica

eFalta de
servicios de
investigacion y
tecnologias,
apropiadas a
Barahona




eFalta de
capacitaciony
asesoramiento
técnico en uso
de insumos
eFalta de apoyo
gubernamental
para la
innovacién de
los insumos
eFalta de
control y
aplicacién de
reglamentos
con respecto a
la caducidad de
los productos

Causas de cuellos de botella

\

Produccion

eFalta de equipo
0 equipo en
malas
condiciones
*Mal manejo de
agroquimicos
eFalta de
asistencia
técnica
eVariedades
vulnerables
eAlto costo
insumos y falta
subsidios.
eCambios
inadecuados a
los
requerimientos
del productor
eFalta de
capacitacion
eFalta de
renovacion de
cultivos

Postcosecha

eFalta de
recursos para
mejorar los
sistemas

Comercializacion

eFalta de
mecanismos
para la venta
directa

eDependencia
del
intermediario
para el
financiamiento

eFalta de
informacion de
mercados y
precios

Institucionalidad

eFalta de titulo
para crédito

e Dificil acceso a
financiamiento

*No hay medios
ni recursos
para que los
técnicos
brinden
asistencia




I1C con potenciales Impactos
en las cadenas

agroproductivas de Barahona




POTENCIALES TIC PARA REDUCIR EL IMPACTO DE PLAGAS Y ENFERMEDADES

Descripcién Beneficios potenciales Requerimientos minimos

Alertas Uso de informacién Alertas sobre existencia de riesgos o | Registro de:
tempranas | fenoldgica, meteoroldgica y | probabilidad de ocurrencia de

de mercados para generar fendmenos que impacten - Productores

plataformas y mensajes de - Informacion

alerta para los agentes de la | Recomendaciones para prevenir o fenoldgica

cadena disminuir pérdidas - Clima

- Mercado

Institucion responsable
de manejo y actualizacion
de plataforma

Cobertura de
telecomunicaciones

Acceso y uso adecuado de
TIC por parte de
productores L




Introduction to WeFarm

Engage the user in the problem
and illustrate their role in WeFarm

Productor y Productora Nacional:

Por medio de su teléfono celular usted podra solicitar los precios
de frutas y hortalizas con

Agromensajes

Digite el nombre del Envie el mensaje a
producto del cual AGRO (2476)
desea conocer el

precio de CENADA y Disponible las 24 horas

Ferias del Agricultor © Cebolla

© Chile
Por ejemplo, si © Naranja
desea recibir el o Papa
precio del
tomate, digite © Papaya
“Tomate" en su © Pifia

celular. © Platano
© Repollo

© Tomate

© Vainica

© Yuca

© Zanahoria

Para ver la lista completa de
productos visite las siguientes
direcciones:
WWW.CNP.gO.CT  WWW.pima.go.cr

m e & o

P

T

FRUTICULTURA
DE PRECISION

D
7y

International
Trade

Centre



POTENCIALES TIC PARA REDUCIR EL IMPACTO DE PLAGAS Y ENFERMEDADES

Descripcion Beneficios potenciales Requerimientos minimos
Plataformas Plataformas Permite dar a conocer productosy | Institucién responsable
virtuales para la tecnoldégicas para servicios ofrecidos por la institucion | de manejo y actualizacién

extension agricola | gestionar los servicios (que actualmente se desconocen) de plataforma
de extensidn agricola

de las instituciones para | Hace llegar el conocimiento a Participacién activa de

la agricultura (desde territorios donde el extensionista extensionistas de las

capacitacion hasta no puede llegar instituciones

lanzamiento de

productos o servicios) Los contenidos pueden ser Acceso a plataformas para
revisados en cualquier momentoy | SMSy videos de facil uso

* Investigacién lugar

* Agrondmica Cobertura de

* Comercializacién Reducen los costos de la extensidon | telecomunicaciones

Aumenta el uso de los productosy | Acceso y uso adecuado de
servicios de la institucion TIC por parte de
productores




m\” AccessAgriculture

\S (@DFARM RADIO

‘ | ’
“s VERCON FREEDOM  FONE FO INTERNATIONAL

IT'S FOR YOU

Crop/eeqen .

Red ticbolivio - o
o $ . TECAs:

Tecnologias y précﬁcas para pequefbs productores agratios



POTENCIALES TIC PARA REDUCIR EL IMPACTO DE PLAGAS Y ENFERMEDADES

Descripcion Beneficios potenciales Requerimientos minimos
Comunidades Plataformas Permite rescatar el conocimiento de | Institucién responsable
virtuales para el tecnoldégicas para productores o asociaciones de manejo y actualizacion
conocimiento rescatar y trasmitir las de plataforma
buenas practicas y Permite trasmitir rapidamente el
casos de éxito en el uso | conocimiento a lo largo de toda la Participacién activa de
de insumos, manejo de | cadena miembros en las
cultivos o comunidades
comercializacion. Es de acceso y uso libre,
permitiendo la iteracién entre todos | Acceso a plataformas para
Es abierto y puede los actores SMS y videos de facil uso
tener participacién de
cualquier agente de la Cobertura de
cadena telecomunicaciones
Acceso y uso adecuado de
TIC por parte de
L productores J
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Markats s Fiwicas rEamaton

Banks

Websites

Every group, business ot individual on Esoko

an automatically buld a profie that markets
their goods and services toa ational egional
or global audience. T

Global Marketing

Mobile2Web wtility to SMS time-sensitive
information ke offes o buy o sefl directly
onto their webages and the Esoko platiorm.

Direct Marketing

SMS Publish

‘You can use Esoko’s mobile service to send
ot

supplers and members ata fracton of the
cost o call o visit them. Messages an include
procurement, extension, legisitive, weather,

disease alerts and more. With adatabase of

proiles inthe agriuitural seco, intermatonal

Businesses can use the Esoko marketplaceto disrbution companies can target and
t e ———————————

advertise goods and sevices. Assocations = T——— advertise to previously naccesible groups,

canoffe personalized webites tothei arger
raders 25 2 way of generating additonal

‘Wi beto call o vt

Ot i mOBIEDAED Bl 0yone 0 e e

postpictues o your goos b services a b a raking!
utason asedcn past ctves and s Comments

iifi
Uil

Simple orms llow you 1 10ces s Pl messages
o peefered contacts, groaps you deloag b, o special
— geogaphn focs.
e i
P— e e
ot o ket Bk o sy g =
eins et B e e P
‘thesr own web peofise. ¥ou (an even have your| .
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an be sent on behalf of G be sent on behalt of e

www.esoko.com
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Producers’ Foundation




